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投资者关系活动记录表
编号：JL-2020-003
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研 (分析师会议
(媒体采访    (业绩说明会
(新闻发布会  (路演活动 (现场参观
√其他 兴业证券-宏达电子2019年报解读电话交流会议

	参与单位名称及人员姓名
	兴业证券  李博彦、石康

中邮基金 徐鸿博
信诚基金 孙浩中
兴全基金 李扬
凯石基金 赵晨凯
南方基金 罗安安
嘉实基金 张宇驰
富国基金 肖威兵
新华基金 周晓东  等

	时间
	2020年3月12日20:30-21:30

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书、财务负责人 曾垒

	投资者关系活动
主要内容介绍
	本次电话会议邀请投资者与公司就2019年年度报告内容进行交流。

	附件清单
（如有）
	会议具体内容详见附件

	日期
	2020年3月12日


附件：电话会议内容记录
一、2019年度经营情况简介
曾垒：尊敬的各位投资者、晚上好！宏达电子2019年年度报告已经披露，现就公司2019年的经营业绩情况与各位投资者进行一次电话交流。2019年公司围绕以电子元器件和微电路模块为核心，打造拥有核心技术和重要影响力的高可靠电子集团的战略目标，制定对外抓销售、对内抓质量经营方针推进公司各项工作。

2019年公司营业收入84,404.17万元，较2018年同期增加20,772.71万元，增长比为32.65%；2019年度实现利润总额36,504.56万元，较2018年同期增加10,707.41万元，增长比为41.51%。
宏达电子各事业部及湖南湘怡中元科技有限公司经营全系列钽电容器产品的开发、生产和销售。2019年公司钽电容器继续保持行业优势地位并取增长，钽电容器营业收入较上年同期增长15.81%。各事业部继续推进质量体系建设，片式钽电容器进入国内知名通信行业公司的国产组件替换项目。

除湖南湘怡中元科技有限公司以外的子公司2019年整体营业收入18,640.99万元，同比增长76.52%，经过了几年的市场开拓和技术积累，非钽电容产品营业收入已占到公司营业总收入的22.09%，逐渐成为公司成长的新动力。其中湖南冠陶、湖南宏微、宏达磁电、宏达惯性等公司的业绩增幅较为显著。
湖南冠陶2019年营业收入为5,411.67万元，较2018年提升78.83%。2019年湖南冠陶成功开发了竖向金电极产品、大壳号大容量产品、高品质因子产品等多个新品并实现量产，且高可靠多层瓷介电容器生产线建设的质量工程项目也在稳步推进。

湖南宏微2019年营业收入为5,566.51万元，较2018年提升57.53%。2019年湖南宏微开发了技术领先的高功率密度微电路模块产品，且在西安设立了新的研发中心以加强研发力量，并持续向具有人才优势、市场优势、供应链优势的区域布局。2019年微电路模块产品通过了贯标审查，为打开更多领域关键市场打下基础。

宏达磁电2019年营业收入为1,997.55万元，较2018年提升75.29%。2019年宏达磁电完成了一体成型片式电感线的建设，同时完成片式电感器生产线贯标项目。

宏达惯性2019年营业收入为1,097.69万元，较2018年提升2204.91%。2019年宏达惯性开发了IF、VF微电路模块产品自动化测试系统，以及不同构架的小型化产品，并且已在长沙成立了研发部，加强研发力量。

除2019年业绩显著提升的子公司之外，还有宏达恒芯的单层瓷介电容器与薄膜电路、华毅微波的环形器与隔离器产品均进入国内知名通信行业公司的国产组件替换项目，预计也将为公司开拓民品市场带来新的机遇。

二、投资者交流提问
1、2019年公司高可靠产品和普通民用产品的收入占比和变化趋势如何？毛利率变化趋势如何？ 
2019年公司总体营业收入84,404.17万元，其中高可靠产品收入占比接近90%，相比2018年略有提升。高可靠产品毛利率基本稳定，民品毛利率有一定的下降。
2、公司是否感受到我国民用电子元器件产品国产化需求的加速？未来公司在民用市场有哪些潜在增长点？

2019年公司与民用市场客户进行过几轮资质审查，在民品方面投入较大，目前公司片式钽电容、单层瓷介电容器与陶瓷薄膜电路、环形器与隔离器三大类产品进入国内知名通讯行业公司的国产组件替换项目，未来公司也会把握市场环境变化给公司带来的发展机会，继续开拓民用市场的高端客户，包括前不久公司刚跟湘乡市政府签订了投资协议，在湘乡主要投资建设以钽电容为主的民用电子元器件的生产线。
3、行业内互相渗透的竞争格局对公司会有什么影响？有什么应对策略？
首先对于高可靠电子行业来讲这是个好事情，更多企业参与到竞争当中，客户有更多的选择，同时也会促进国产电子元器件在技术上的迭代，公司也会加大投入带来产品质量上的提升，公司对此是持积极的态度。面对这样的竞争格局，宏达电子的优势是：首先公司是耕耘行业多年的企业，具有实业基因和行业经验，在行业理解和经营上有一定优势；其次公司具有成熟的渠道资源和销售团队，目前客户已有2000多家，公司不仅提供单一的电子元器件产品，更要做整体解决方案的提供商；最后，公司是一个开放的平台，愿意吸纳国内优秀的技术、管理团队，拓展公司的产品业务线，为子公司提供优秀的创新创业环境。
4、归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润增幅低于收入增幅的原因是什么？ 
归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润增幅低于收入增幅的原因主要有：第一、公司非全资子公司2019年业绩增长较快，经营情况得到大幅改善，营业收入并入合并报表，但净利润部分归属子公司少数股东损益；第二、2019年公司加大了对新产品的研发投入和市场开拓，研发团队和销售团队都进行了扩充，相应的销售费用和研发费用的增幅较大，而且2018年的暂时闲置募集资金较多，用来进行资金理财的收益相对较多，随着资本性支出的投入，资金理财收入相对减少，财务费用同比下降；第三、财政补贴的节奏变慢对公司财务费用也有一定的影响。所以公司扣非后净利润的增幅低于营业收入的增幅。

5、公司固体钽电容营业收入和毛利率下滑的原因？
公司固体钽电容器收入和毛利率没有增长的原因有以下几个方面：第一、公司固体钽电容器包含了民用片式钽电容器，民用片式钽电容的毛利率相比高可靠产品要低，加上今年民用市场总体行业的原因，市场价格相对2018年略有下降；第二、高可靠专用市场今年对片式钽电容器和高分子钽电容器订单需求的增长低于非固体钽电容器；第三、因为今年公司推进质量管理体系建设，对固体片式钽电容器的出货节奏有一定影响。 
6、今年疫情公司接到的武汉红外单位的订单数量对业绩影响大不大？公司整体业绩受疫情影响大不大？

公司在疫情刚爆发的时候接到武汉一家生产红外测温仪器公司的紧急订单，要提供约15万支电子元器件，经过公司的紧急安排复工复产，已经顺利交付客户。该批产品对公司的总体营收没有太大的影响。第一季度受疫情影响，公司下游客户复工时间延迟，项目验收进度放缓，导致公司一季度的订单交付、验收等工作无法按期进行，第一季度业绩比上年同期略有下降，但随着全国各地复工复产，客户的总体需求并未下降，预计将来会逐渐恢复正常，对于全年的业绩没有影响。
