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	投资者关系活动类别
	(特定对象调研 (分析师会议
(媒体采访    (业绩说明会
(新闻发布会  (路演活动 (现场参观
√其他 中信建投-宏达电子2019年报业绩电话交流会

	参与单位名称及人员姓名
	中信建投 黎韬扬、黄方禅、鲍学博、梁廷、刘永旭、王春阳
瀚瑞汇富 朱晨晨
融通基金 孙卫党
天和投资 闫世文
大成基金 魏庆国
南方基金 叶欣
农银理财 公晓晖  等

	时间
	2020年3月16日15:30-16:30

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	总经理 曾琛
董事会秘书、财务负责人 曾垒

	投资者关系活动
主要内容介绍
	本次电话会议邀请投资者与公司就2019年年度业绩进行交流。

	附件清单
（如有）
	会议具体内容详见附件

	日期
	2020年3月16日


附件：电话会议内容记录
一、2019年度经营情况简介
2019年公司围绕以电子元器件和微电路模块为核心，打造拥有核心技术和重要影响力的高可靠电子集团的战略目标，制定对外抓销售、对内抓质量经营方针推进公司各项工作。

2019年公司营业收入84,404.17万元，较2018年同期增加20,772.71万元，增长比为32.65%；2019年度实现利润总额36,504.56万元，较2018年同期增加10,707.41万元，增长比为41.51%。

2019年公司共获授权专利11项，开展科研项目36项，其中在研和实施的政府及合作项目29项，自筹项目7项；完成了片式电阻、片式电感、射频环形器、隔离器贯标线的验收，湖南冠陶、湖南宏微2家子公司通过了高新技术企业认定；湖南冠陶、湖南宏微、湘怡中元、宏达膜电、宏达磁电5家公司通过科技型中小企业认定；获湖南省发改委“双创基地”认定。2019年，公司继续蝉联中国电子元件百强企业，获得多个重要客户颁发的最佳质量，技术创新及优秀供应商奖。

经过了几年的市场开拓和技术积累，2019年非钽电容产品整体营业收入18,640.99万元，同比增长76.52%，占公司营业总收入的22.09%，逐渐成为公司成长的新动力。其中业绩增幅较为显著的公司有：湖南冠陶营业收入为5,411.67万元，较2018年提升78.83%；湖南宏微营业收入为5,566.51万元，较2018年提升57.53%；宏达磁电营业收入为1,997.55万元，较2018年提升75.29%；宏达惯性营业收入1,097.69万元，较2018年提升2204.91%。
为加强公司在电容领域优势地位，公司技术储备的高分子片式铝电容在2019年已经完成产品研发，并开始筹建生产线，目前已经启动场地建设和装备采购，预计2020年可以完成产线安装与调试；超级电容项目完成了生产线建设和试产，2020年将进行市场推广，同时根据市场调研反馈研发更大容量的产品。

为强化公司在电子元器件和电路模块整体解决方案能力，快速满足市场需求，2019年公司收购了研发LTCC器件的深圳波而特，并且引进技术团队研发功率器件和电路保护器件。

公司仍将积极根据市场信息、行业信息的收集和分析判断，不断探索和拓展相关产品和项目，为公司的后续发展提供技术储备。

二、投资者交流提问
1、2019年公司高可靠市场产品和普通民用产品的收入占比与各自的毛利率水平走势如何？
2019年公司总体营业收入84,404.17万元，其中高可靠产品收入占比接近90%，相比2018年略有提升。高可靠产品的价格和毛利率基本保持稳定水平；民用产品主要是全资子公司湘怡中元的民用钽电容器，2019年该公司为了更好地开拓民用市场高端客户，在产品工艺上进行了升级换代，由传统的二氧化锰片式钽电容升级成高分子片式钽电容，同时在销售模式上也进行了调整，将原本以经销为主的销售模式转变为直接与客户对接的直销模式；加上2018年民用市场产品涨价，2019年价格回落等因素，均对2019年的民用产品毛利率和业绩造成了一定影响。
2、2019年公司在高可靠市场的主要产品及其营收增速情况？
2019年公司在高可靠市场仍然以钽电容器为主要收入来源，营业收入同比增幅在20%左右；钽电容之外的新产品2019年整体营业收入超过1.8亿元，约占营业总收入的22%，因为基数较小，所以增速相对较快，如MLCC、模块类产品2019年营业收入超过5000万元，电感器、IF转换器产品2019年营业收入也超过1000万元，同比增幅都在50%以上。
3、公司固体钽电容2019年营业收入和毛利率下滑的原因？
公司固体钽电容器收入和毛利率没有增长的原因有以下几个方面：第一、公司固体钽电容器包含了民用片式钽电容器，民用片式钽电容的毛利率相比高可靠产品要低，加上今年民用市场总体行业的原因，市场价格相对2018年略有下降；第二、高可靠专用市场今年对片式钽电容器和高分子钽电容器订单需求的增长低于非固体钽电容器；第三、因为今年公司推进质量管理体系建设，对固体片式钽电容器的出货节奏有一定影响。前述问题中也有提到生产民用片式钽电容的子公司湘怡中元在2019年为了更好地开拓民用市场高端客户，在产品工艺上进行了升级换代，由传统的二氧化锰片式钽电容升级成高分子片式钽电容，同时在销售模式上也进行了调整，将原本以经销为主的销售模式转变为直接与客户对接的直销模式，对产品的毛利率也造成了一定的影响。
4、在民用市场，尤其是在通信领域，公司的发展规划以及主要产品的进度，是否能在2020年贡献收入？
2019年公司与通信领域的客户进行过几轮资质审查，在民品方面投入较大，目前公司片式钽电容、单层瓷介电容器与陶瓷薄膜电路、环形器与隔离器三大类产品进入了国产组件替换项目，因为疫情影响，相关的客户体系审核进度有所推迟，是否能给公司2020年带来业绩上的影响还有待后续流程的推进程度。
5、湘乡项目的具体情况？再融资新政后是否有继续产能建设规划？
公司在湘乡主要投资建设以钽电容为主的民用电子元器件的生产线，后续根据需求可能还会有其他的对于场地、成本等要求较高的民用电子元器件的项目放在湘乡项目落地。公司的产能建设规划一直是以实际发展需求为基础，结合潜在投资者的战略资源等进行综合考虑，未来如果有相关重大计划将会第一时间按照法律法规要求进行披露。
6、公司整体业绩受疫情影响大不大？
公司第一季度受疫情影响，下游客户复工时间延迟，项目验收进度放缓，导致公司一季度的订单交付、验收等工作无法按期进行，第一季度业绩比上年同期略有下降，第一季度业绩预告数据显示归属于上市公司股东净利润预计同比下降10%~30%。但随着全国各地复工复产，公司也积极同客户单位联系后续订单安排，客户的总体需求并未下降，预计将来会逐渐恢复正常，对于全年的业绩不会有影响。
