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	投资者关系活动

主要内容介绍
	本次电话会议邀请投资者与公司就2019年年度业绩进行交流。

	附件清单
（如有）
	会议具体内容详见附件

	日期
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附件：电话会议内容记录

一、2019年度经营情况简介

很高兴今天有这个机会与各位投资者就宏达电子2019年业绩情况和2020年业务展望与各位投资者进行电话交流，我谨代表公司董事会、管理层以及全体员工，向长期关心、支持宏达电子的各位投资者和各界朋友表示衷心的感谢！下面我先对宏达电子的基本情况和2019年的业绩情况进行一个简单的介绍。

宏达电子是一家电子元器件和电路模块的研发、生产、销售及相关服务的高新技术企业。公司拥有20多年电子元件研发生产经验、十多条国内先进的电子元器件和电路模块生产线、完善的质量检测体系和完整的检验试验技术，拥有多项电子元器件和电路模块的核心技术与专利，其中高能钽混合电容器、高分子钽电容器等产品在国内属于领先地位，是国内高可靠钽电容器生产领域的龙头企业。

公司产品涵盖钽电容器、多层瓷介电容器、单层瓷介电容器、薄膜电容器、高分子片式铝电容器、超级电容器、电感器、磁珠、变压器、电阻、微波器件组件、环形器与隔离器、电源模块、I/F转换器、电源管理芯片、LTCC滤波器、嵌入式计算机板卡、陶瓷薄膜电路等，客户覆盖车辆、飞行器、船舶、雷达、电子等系统工程和装备等高可靠领域以及汽车、通信等民用领域，致力于打造拥有核心技术和重要影响力的高可靠电子元器件集团公司。

2019年公司围绕以电子元器件和微电路模块为核心，打造拥有核心技术和重要影响力的高可靠电子集团的战略目标，制定对外抓销售、对内抓质量经营方针推进公司各项工作。

2019年公司营业收入84,404.17万元，较2018年同期增加20,772.71万元，增长比为32.65%；2019年度实现利润总额36,504.56万元，较2018年同期增加10,707.41万元，增长比为41.51%。

2019年公司共获授权专利11项，开展科研项目36项，其中在研和实施的政府及合作项目29项，自筹项目7项；完成了片式电阻、片式电感、射频环形器、隔离器贯标线的验收，湖南冠陶、湖南宏微2家子公司通过了高新技术企业认定；湖南冠陶、湖南宏微、湘怡中元、宏达膜电、宏达磁电5家公司通过科技型中小企业认定；获湖南省发改委“双创基地”认定。2019年，公司继续蝉联中国电子元件百强企业，获得多个重要客户颁发的最佳质量，技术创新及优秀供应商奖。

经过了几年的市场开拓和技术积累，2019年非钽电容产品整体营业收入18,640.99万元，同比增长76.52%，占公司营业总收入的22.09%，逐渐成为公司成长的新动力。其中业绩增幅较为显著的公司有：湖南冠陶（主要产品为MLCC）营业收入为5,411.67万元，较2018年提升78.83%；湖南宏微（主要产品为电源模块）营业收入为5,566.51万元，较2018年提升57.53%；宏达磁电（主要产品为电感器）营业收入为1,997.55万元，较2018年提升75.29%；宏达惯性（主要产品为IF转换器）1,097.69万元，较2018年提升2204.91%。

除了已经成功孵化并向市场推广成功的现有产品之外，为加强公司在电容领域优势地位，公司技术储备的高分子片式铝电容在2019年已经完成产品研发，并开始筹建生产线，目前已经启动场地建设和装备采购，预计2020年可以完成产线安装与调试；超级电容项目完成了生产线建设和试产，2020年将进行市场推广，同时根据市场调研反馈研发更大容量的产品。
而为强化公司在电子元器件和电路模块整体解决方案能力，快速满足市场需求，2019年公司收购了研发LTCC器件的深圳波而特，并且引进技术团队研发功率器件和电路保护器件。
公司仍将积极根据市场信息、行业信息的收集和分析判断，不断探索和拓展相关产品和项目，为公司的后续发展提供技术储备。

2019年业绩情况我大概介绍到这里，大家有想进一步了解的问题可以提出来一起探讨。

二、投资者交流提问

1、公司高可靠性电子元器件的生产流程和周期，相关收入确认和回款周期，客户是否有预付定金的情况？

高可靠性电子元器件订单具有小批量多批次的特点，客户的特殊需求较多，大部分采用以销定产的模式开展生产。公司会根据客户的需求，对有现货的产品最快可以在三天左右发货，无现货的产品则根据客户对产品的需求交期和产品生产难度等因素的影响，生产周期时长不等。产品发给客户后还需要经过客户的检验合格入库确认，其中涉及整机厂、系统级供应商、模块级供应商以及其他零件供应商等不同层次的参与方，各个层次厂商间的交货验收程序也相对更为严格和复杂，因此货款的结算周期一般相对较长，从货物入库时计算，回款周期一般在12个月左右。高可靠性电子元器件客户没有预付定金的情况。
2、 公司2019年各季度之间收入波动的原因是什么？

公司主要产品广泛应用于用于飞行器、专用车辆、船舶、电子等高可靠领域，受单一行业季节性波动影响较小。高可靠领域的计划性较强，客户一般在上年度末或当年初制定当年采购预算，而繁杂的审批程序往往会使产品的实际采购和交货集中在下半年，因此使得第三、四季度销售收入略高于上半年，或者由于项目验收进度不同导致出现小幅波动，业务整体不存在明显的季节性。
3、公司对今、明两年客户需求的情况分析，未来几年的增长点在哪些方面？高可靠行业新五年周期的开始，增速是否会下降？

根据公司所处的高可靠性行业特点来看，预计今、明两年客户端的需求不会出现较大波动。公司未来几年的业绩增长主要依赖于高可靠客户项目推进进度、电子元器件国产化替代程度以及高可靠行业信息化、智能化建设情况等。同时，公司志在打造拥有核心技术和重要影响力的高可靠电子集团，随着公司多年的孵化，新项目、新公司产品逐渐成为公司成长的新动力。
4、公司对目前同行互相渗透竞争的情况分析？

公司在2014年已经开始横向拓展了我们的产品线，公司作为高可靠钽电容器领域的龙头企业，行业深耕多年，建立了比较具有成熟的渠道资源和销售团队,具有实业基因和行业经验，在行业理解和经营上有一定优势，目前客户已有2000多家；同时公司技术发展方向主要是高端化和差异化，前期进行了大量的研发投入，经过技术和市场积累，已经开始慢慢地取得一定的成效；最后，公司是一个开放的平台，愿意吸纳国内优秀的技术、管理团队,拓展公司的产品业务线，为子公司提供优秀的创新创业环境。更多企业参与到竞争当中，客户有更多的选择，同时也会促进国产电子元器件在技术上的迭代，公司也会加大投入带来产品质量上的提升，目标不仅仅提供单一的电子元器件产品，更要做整体解决方案的提供商
5、 子公司湖南冠陶是否通过钽电容的销售渠道做推广，湖南冠陶未来的产能计划如何？

宏达电子一直以做平台化的公司为发展目标，下属子公司在初期发展阶段会以生产技术和质量为主，产品会通过母公司销售渠道推广，公司目前的产能可以满足目前的订单量，未来的产能计划会向高端的附加值更高的具有特色的产品发展。

6、 公司与国内通信行业客户合作进展情况，销售的产品分别是由哪些子公司或主体生产的？

基于2019年国际形势的复杂化，国内通信行业的龙头公司也在积极寻求电子元器件国产化替代的供应商，目前已与之进行数次沟通和资质审查，公司的片式钽电容器、单层瓷介电容器和环形器隔离器三类产品已进入其国产组件替换项目，但由于疫情影响，后续有关的体系审核进度有所推迟。

7、宏微电子主要生产哪些产品，分析2019下半年增长较上半年增长减缓的原因？

公司子公司湖南宏微电子主要产品为电源模块，产品主要定位为供给高可靠客户，订单需求和交付进度跟客户项目进度关联度较大，所以增长幅度会有一定的波动。

8、公司一季度业绩预告披露有下滑迹象的原因？下游高可靠客户一季度复工情况如何？

受疫情影响，公司高可靠客户一季度复工时间相对较晚，项目验收进度放缓,导致公司一季度的订单交付、验收等工作无法按期进行，导致第一季度业绩比上年同期略有下降。但是高可靠性领域计划性较强，疫情影响只是一个暂时的现象，客户的总体需求未下降，2020年一季报业绩下滑情况只是一个短时间问题。目前除湖北地区外，大部分高可靠客户在3月份已陆续复工，公司也积极同客户单位联系后续订单安排，预计将来会逐渐恢复正常，对公司全年的业绩不会有影响。
