证券代码：002013                                   证券简称：中航机电
中航工业机电系统股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-004
	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	兴业证券：石康、丁志刚、李雅哲；鹏华基金：柳黎；长盛基金：郭堃；
上海光大：刘宇晨；上海高毅：周洪伟；东海基金：杨红；中信建投：杨广；中信资管：孙曙光；中海基金：陈思远；淡水泉(北京)投资：董怡；
中航基金：关健鑫；中邮基金：徐鸿博、杨欢；中金证券：王鑫一；
交银康联：蒋宁；人保资产：田垒；仁桥资产：夏俊杰、李晓青；
元昊投资：柴逸飞；光大资管：丁瑾；华创证券：卫哲；招商证券：王超；
安信证券：花超；天风证券：许利天、张明伟；农银汇理：鞠英利；
凯石基金：赵晨凯；华商基金：童立；华夏基金：王晓李；南山银行：朱巧；
南方基金：邹承原；博时基金：吴文庆；嘉实基金：谢泽林、张宇驰；
国信证券：何东伟；国投瑞银：马少章；大家资产：刘磊、周莹；大成基金：肖文瀚；宝盈基金：王尚博；诺德基金：朱红；；国联安基金：刘佃贵；
平安资产：孟可；广发资管：真怡；开源证券：黄钊；德邦自营：杨宇南；
新华基金：周晓东；新沃基金：陈阳；方圆基金：董丰侨、陈方泽；
易方达基金：何崇恺；民生加银：李君海、金耀；禾永投资：焦云；
汇添富基金：卞正、赵鹏飞；泰康资产：段中喆；源乘投资：李婷婷；
申万宏源：王蕊；碧云资本：高新宇；诺安基金：李迪光，夏俊杰；
东北证券：刘中玉、胡露；

	时间
	2020年3月30日20:00

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：夏保琪       计划财务部部长：韩枫
证券事务部部长：李静     证券事务部：张伟

	投资者关系活动主要内容介绍

	2019年公司实现营业收入121.31亿元，利润总额12.45亿元，归母净利润9.61亿元，分别较2018年调整后的同比口径分别增长了2.98%、9.65%和12.44%；净资产收益率（加权平均）为10.00%，较2018年上升0.48个百分点；每股收益为0.27元/股，较2018年增加0.03元/股；公司持续聚焦主业，2019年航空产品收入占比69.05%，同比增长11.04%；非航空产品收入占比30.02%，同比下降11.23%；现代服务业及其他收入占比0.93%，同比下降16.06%。
2019年公司航空机电产业发展非常健康，公司在2019年底完成了转让贵阳电机、收购南京航健和增资宏光装备，目前三个项目均已完成工商变更。以上资本运作有利于保持公司持续增长的盈利能力，提升整体业绩水平；有利于统筹公司各子公司的维修能力和资源，确立在航空机电系统维修服务保障领域的领先地位，有利于完善公司航空机电业务产业链，提升公司核心竞争力，深化体制机制改革。
公司逐渐形成了体制机制、行业标准、平台整合、研发能力、智能制造、试验验证等六个方面的核心竞争力，促进公司进入持续发展的上升通道，公司及母公司的航空机电产业在国内处于绝对领先地位。公司的未来发展主要在三个方面：一是军用航空，我们目前与欧美发达国家还有差距，需要不断地投入才能实现，因此军机在近几十年的发展赛道还很长；二是民用航空，目前公司在民机方面收入约占5%左右，随着国内民机产业的发展以及巨大的市场需求，机电产品在民机收入上的增长也有着非常广阔的空间，且公司在民机产品上研发投资多，时间长，技术储备足；三是维修和备件，公司在这方面的收入约15%，公司未来的目标是达到50%左右，与世界航空产业中维修备件和新品交付的比例大体一致，而维修和备件的利润要比交付新品更为丰厚，这也是公司未来一个很好的增长点。
总体来讲，公司一方面将保持内生的稳定发展，持续提升企业经营能力和科研生产能力；另一方面作为航空机电产业的上市平台，在时机成熟的时候将继续进行外延式的并购。
2020年公司的经营目标是：实现营业收入122.42亿元，利润总额13.09亿元。

1.公司维修业务在整个航空军品收入中占比多少？维修行业的增速如何？商业模式是什么？
目前公司维修备件业务收入占为15%左右，今年会逐步加大备件维修方面的投入，维修行业市场需求非常大，其增速主要还是看公司的科研生产交付能力，未来维修业务发展值得期待；经过近几年的发展，维修业务已经形成比较成熟的商业模式，而且维修业务的利润也远大于交付产品。
2.民品方面除了空调压缩机和汽车零部件，还有无其他民品？
公司民品除了压缩机和汽车零部件，还有高低压氧舱、等静压机等民品，但是目前相对来说体量较小。
3.C919相关业务对公司业绩贡献体现在什么时候？C919配套里大部分不是国产，公司是否需要适航取证？
目前公司民机产业不足5%，C919项目当前对公司业绩贡献较小，未来“十四五”期间公司主要收入增长还来源于军机，预计要到“十五五”民机才能对公司业绩有较大贡献。目前子公司航空工业电源已取得中国民航局发的C919电源系统某产品的首个适航标签。
4.公司年报中2020年预计收入和税前利润增速有所下降，出于哪方面的考虑？
公司2020年收入目标是在客观分析当前经营环境的情况下制订的，主要是考虑汽车产业和空调压缩机产业处于比较严峻的市场竞争形势。
5.从行业经验看，航空机电产业与国外差距有多大？
从技术上看，目前我们与西方发达国家还有一定的差距，根源还是系统性问题。
6.2019年经营现金流较好的原因？
[bookmark: _GoBack]2019年经营现金流比较好的原因有两方面，一是由于2017年客户提前付款，现金流特别高，而2018年现金流比较差，出现了负现金流， 2019年现金流是回归正常状态；二是公司2019年在现金管理上做了一些内部提升工作，包括均衡生产和交付、T+90的付款模式等，因此2019年现金流大幅改善。
7.受疫情影响，海外需求有限，如果中长期保持这样，对公司汽车产业有何影响？
受疫情影响，子公司精机科技已于3月9日复工，从精机科技反馈情况来看，目前已经基本恢复正常生产，达到了原先的生产能力。公司应对疫情，有两个较大优势，一是人员优势，二是军工企业管理背景，人员比较稳定，大量员工都是固定员工，对公司影响少，各个单位都能做到100%满员复工；此外，公司供应链的前段的需求比较少，主要还是基础原材料和基础产品，这块原料影响比较小；部分公司已采用6天工作制，加班加点缩小因疫情耽误的生产进度。
8.关联交易预计和实际完成的差异较大，原因是什么？
主要有两个方面：一是从规则上，如若实际使用超出预计，需开董事会，为提高工作效率，通常会放宽额度；二是从关联交易本身上，分为生产经营和产品交付，考虑到产品内部生产外扩，它不单纯指上市公司外，内部也算关联交易，因此会放大规模；此外，存贷款有波峰波谷，除了期末，过程中也会有高点，关联交易公告审议时会都考虑进去，而期末值可能是波谷，看上去会差异大。
9.精机科技2019年销量下滑30%以上，收入还是增长的，是精机麦格纳影响么？精机麦格纳收入占比如何？
精机科技的销量下滑主要是调角器业务，从目前整体情况看，精机麦格纳的收入没有下降，主要是境外泰国公司去年3季度达产，境外业务贡献了3~4亿收入规模，此外精机科技还有精冲业务。精机麦格纳占精机科技收入的80%左右。 
10.2019年研发费用增加原因？
研发费用体现在项目费用支出上，一是进入当期费用的，同比增长30%，另外是整体项目支出9.5%的营收，差异主要是国家补充的投入。当年增加比较多确实是取得了阶段性成果，达到了阶段性目标。从研发投入结构和过程看，主要分三部分，第一部分是直接进当期费用；第二部分是资本化，如设备，固定资产等；第三部分是国拨技改，不在当期费用和经营体现。从公司研发投入多渠道来源看，都处于较高的比例，去年也在9.6%，今年在9.5%左右。公司研发投入的可持续性，以及重视未来技术发展上都处于领先水平。
11.公司院所改制进展情况如何？
公司一直在积极推进院所改制工作，从国家层面上，政策上的障碍已得到解决，公司正在大力推进相关流程。
12.2019年销售费用下滑，管理费用也未有增长的原因？今后两年预计如何？
公司销售费用下滑主要是因为非航空业务销售费用降低，销售费用是跟业务相关联和匹配的，管理费用没有增长主要是公司加强了内部控制、机构精简、三定等方面的管理。2020年中，公司会持续做三定和人员管理上的压缩和控制，节省下来的费用投入研发和未来发展中。
13.子公司庆安2019年盈利水平低于大部分其它子公司，未来如何？
庆安是由于空调压缩机业务导致整体盈利能力下降。目前庆安的航空业务已取得了恢复式增长，且会一年比一年好，空调压缩机业务确实面临困难比较大，公司将继续聚焦航空业务，减小对上市公司产生的影响。
14.公司回购股票用于什么用途？
公司回购的股票用途为股权激励或员工持股计划、转换公司发行的可转换为股票的公司债券，公司也在认真进行这方面的研究，如公司实施股权激励或员工持股计划、转换公司发行的可转换为股票的公司债券，将会及时进行公告。
15.2019年托管费用下滑，主要原因是什么？
主要是因为托管企业的范围进行了调整，比如新航等托管企业已进入公司体内，详见公司发布的相关公告。
16.2020年精机科技情况预计如何？
从公司核心能力来看，目前的航空业务占比已经非常高，从2013年重组后的38%到2019年的70%，航空业务占比越来越高，精机科技汽车零部件业务占比逐步下降，对公司主业影响较小，如果非航空业务产生拖累，公司会采用相应措施。
17.预计2021年增速如何？
根据目前的产品订单和计划看，公司2021年增速将比2020年高。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2020年3月31日



