宁波锦浪新能源科技股份有限公司
投资者关系的活动记录表
股票简称：锦浪科技       证券代码：300763       记录表编号：2020-003
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研□分析师会议
□媒体采访□业绩说明会
□新闻发布会□路演活动
□现场参观√其他：电话会议

	参与人员姓名及单位名称
	东吴证券：牛建斌、魏宏达、何鲜玉、周越、涂申昊、吴诗雨、张文乾、汪亚、彭志松、彭飞、韩青、阮巧燕、曹越、张馨尹、汪林森
工银瑞信基金：牛品、毛昆、闫思倩
广发基金：李巍、郑澄然
鹏华基金：韩晨
中欧基金：汤洁
交银施罗德：傅爱兵
南华基金：张磊、章晖、郭冲冲
长安信托：茂玉峰、杨小馨
长江证券：张垚、曹海花、杨骕
安信证券：邓永康、吴用
中信证券：郑鑫
中银基金：刘腾、陈军
中融基金：骆尖、刘野
平安基金：陈泽昆、张甡
财通资管：肖令君、徐竞择
诺德基金：黄伟、牛致远
Matthews铭基博远：祝泉
富国基金：汤启
建信基金：张湘龙
华宝基金：陈龙
中加基金：黄晓磊
太平基金：魏志羽、陈泉宏
浦银安盛：何逸仕
安信资管：李犁、袁谅
国华人寿：荆文娟
国开证券：王德文
泰康资产：李帛洋
华创证券：甘宗卫
兴全基金：王坚
德邦基金：夏理曼
北京普天普瑞明公司：张文贤
光大保德信基金：王明旭
中银基金：刘腾
财通资管：肖令君
神农投资：李昊
博远基金 ：张星 
易川投资：冯强
永瑞财富投资：何鲜玉
等163余名参会

	时间
	2020年3月31日15:00

	地点
	电话会议

	公司接待人员姓名
	董事长、总经理：王一鸣
董事会秘书、副总经理：张婵
财务总监：郭俊强
证券事务代表：孙小淇

	投资者关系活动主要内容介绍
	详见会议纪要

	日期
	2020年4月1日



























[bookmark: _GoBack]会议纪要
时间：2020年3月31日15:00
方式：电话会议
主要问题及答复
1、问：请介绍一下公司第一季度的情况。
答：公司第一季度订单饱满。因为疫情的原因，工厂恢复正常生产比计划延迟，对公司产出造成了一定影响。公司积极开展复工复产工作，产能得到充分释放，产量也获得提升。另外，国内市场因为疫情和春节的原因没有完全启动，海外市场需求旺盛，一季度海外占比保持高位。
2、问：随着海外疫情加重，公司将如何应对，国内市场能否有效对冲？
答：海外疫情时刻都在变化，公司一直坚持全球布局，在国内我们也储备了充足的客户和资源。纵观3月份，国内市场已全面启动，需求旺盛，订单情况也较乐观。
3、问：目前海外客户面对疫情的反馈如何？
答：疫情对人的出行及商业活动产生不同程度的影响，很多国家还未到完全停滞的状态，项目安装也有部分仍在进行。具体影响的程度和每个客户决策者对疫情的主观判断有关系，有些认为疫情会持续时间更长，相应也就谨慎一些，有些觉得疫情很快就会过去，相应就乐观一些。
4、问：全球今年的装机量是多少？是否有影响？一季度饱和的原因是什么？
答：受疫情影响，根据第三方预测全球今年的装机量比原预测下降10~15GW，总体来说跟去年是持平或略有增长。
新的募投项目目前正在积极推进中，原有产能比较饱和，一季度订单超出了产能，所以导致生产一直处于饱和状态。
5、问：今年还有新的产能扩充吗？
答：目前募投项目正在积极落实推进中，同时我们也想通过现有设备的提升、改造，场地的挖潜、扩充和产线的优化来进一步扩大产能。
6、问：组串式、集中式、集散式这三种类型的逆变器今后的市场占比如何看待？
答：目前市场主要还是以集中式和组串式为主。
7、问：储能逆变器18年至19年的毛利率略有下降的原因？
答：储能逆变器毛利率相对较高，稍微下降的原因是19年相对18年数量上有超过两倍的增幅，但还是维持在一个较高水平。公司非常重视储能逆变器的发展，储能逆变器是公司未来主要发展的方向之一。
8、问：储能逆变器毛利率稳定之后大概是什么样的水平？公司规划未来销量占比是多少？
答：目前市场用到储能逆变器的量相对于并网逆变器还是比较少的，当它的量没有增长到并网逆变器的量之前，毛利率还是会比并网逆变器更高。另外储能逆变器相对更复杂，不仅有光伏并网发电的功能，还涉及到储能的充放电等等，所以它的毛利率也相对会比较高。
根据第三方的预测，储能电池成本将持续快速下降，今后如果带储能系统的的回报率能够跟并网系统接近的话，它的需求量也会有大幅增长。所以在我们提前布局产品的情况下，储能这块占比也会相应扩大。
9、问：公司跟海外公司竞争的优劣势？
答：海外公司的优势是海外品牌多年在本地市场的沉淀；本土化的销售、售后、服务；以及海外本土化的思维方式。
我们的优势是新技术的应用和产品的更新迭代还是比较迅速；成本价格有优势；我们在国外本土化的销售服务也有很好的发展。
10、问：疫情会不会大幅度冲击到户用市场？
答：以中国户用举例，大多是安装在农村的家庭屋顶上，他们受到疫情的影响有限。另外户用光伏也是一种类型的投资行为，光伏系统成本和银行利息的降低会带来收益率的增加，对老百姓来说是一个收入的补充，所以我们觉得反而会是一个促进的作用。
11、问：公司有哪些新产品？
答：去年我们推出的是1500V125KW的机型，主要应用在地面电站,另外一个系列是110~136KW的机型，这两款机型一部分用在地面电站，一部分应用在大型工商业的屋顶。未来公司会持续推出250KW以上的机型。
12、问：公司产品的竞争力在哪里？
答：公司产品的竞争力主要是产品性能、可靠性、价格等因素叠加在一起实现的。
13、问：国内外毛利率差异大的原因？
答：首先我们国内外产品的成本是差不多的，从市场来说，海外市场发展的更成熟，他们更看重品牌、可靠性和服务，所以公司能在海外市场维持比较高的毛利率；国内市场价格因素相对比较大，所以公司在国内的毛利率会相对低一些。
14、问：国内毛利率有往上提的可能性吗？
答：我们希望在保持综合毛利率都控制不错的情况下，在国内做好口碑和品牌，逐渐使得产品的溢价被市场所接受。迭代之后的新产品如果成本下降快于售价的下降，毛利率就能往上提升。
15、问：产品成本下降的途径有哪些？
答：成本下降主要由技术革新、规模扩大等因素叠加实现。
16：问：公司对电站业务规划是什么？
答：公司主营业务是逆变器，目前新能源发电营收占比在公司总体收入中非常小。分布式电站的收入、盈利、现金流都很好，对公司来讲这一部分是一个良性补充，我们持有的这些分布式电站都是非常优质的，补贴到位率都非常好。

