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昆明云内动力股份有限公司 

2020 年度财务预算报告 

特别提示： 

公司 2020 年度预算指标仅作为公司内部经营管理和业绩考核的参考指标，

不代表公司 2020 年的盈利预测，能否实现取决于市场状况变化等多种因素，存

在很大的不确定性，请投资者特别注意。 

昆明云内动力股份有限公司（以下简称“公司”）于 2020年 4月 13日召开

六届董事会第十八次会议及六届监事会第十三次会议，审议通过了《2020年度

财务预算报告》，该议案尚需提交公司 2019年年度股东大会审议。 

一、编制说明 

在对 2019年各项工作进行全面总结、系统分析的基础上，公司综合考虑各

业务的发展方向、市场情况、行业发展状况与公司的经营能力，围绕质量效益，

结合公司业务预算，本着客观、实事求是的原则，在 2019年财务决算及 2020

年业务预算的基础上编制了《2020年度财务预算报告》。 

二、基本假设 

1、公司所遵循的国家和地方的现行有关法律、法规和制度无重大变化； 

2、公司主要经营所在地及业务涉及地区的社会经济环境无重大变化； 

3、公司所处行业形势及市场行情无重大变化； 

4、公司 2020年度业务涉及的国内市场无重大变动； 

5、公司主要业务的市场价格和供求关系无重大变化； 

6、公司 2020年度生产经营运作不会受诸如交通、水电、天然气等客观因素

的巨大变动而产生的不利影响； 

7、公司生产经营业务涉及的信贷利率、税收政策以及外汇市场汇价将在正

常范围内波动； 

8、公司现行的生产组织结构无重大变化；公司能正常运行，计划的投资项

目能如期完成并投入生产； 

9、无其他不可抗力及不可预见因素对公司造成的重大不利影响。 
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三、2020 年度公司主要预算指标 

单位：万元 

主要经济预算指标 2019 年实际 2020年预算 增长率（%） 

一、营业收入 681,129 740,000 8.64 

二、利润总额 17,297 23,365 35.08 

三、归属于上市公司股东的净利润 18,657 19,860 6.45 

四、经营活动产生的现金净流量 127,582 111,261 -12.79 

五、基本每股收益（元） 0.097 0.103 6.19 

四、2020 年销售预算及市场分析 

（一）销售预算明细表 

单位：万元 

主营业务项目 

2019年实际 2020年预算 
增长率

（%） 金额 
收入占比

（%） 
金额 

收入占比

（%） 

主营业务收入（分产品） 653,699 100 740,000 100 13.20 

其中：柴油机 606,447 92.77 696,996 94.19 14.93 

    配件及技术服务 35,105 5.37 30,004 4.05 -14.53 

    工业级电子产品 12,147 1.86 13,000 1.76 7.02 

预算编制依据： 

1、销售预算在 2019年实际完成的基础上，根据公司销售部门已签订的产品

订单、订货意向及客户 2020年装机规划，结合对整个市场需求的走势判断编制

而成。 

2、三包索赔收入、资产减值损失、营业外收支、材料销售等存在不预定性，

不纳入此次预算编制范围。 

（二）市场分析 

（1）2019年市场分析 

2019年，我国经济继续保持总体平稳、稳中有进的态势，但随着国内外经

济形势风险与挑战不断增多，特别是中美贸易摩擦导致我国经济下行压力有所上

升，同时与自身发展所面临的不充分、不平衡矛盾相叠加，也使得稳增长、防风

险的难度加大。此外，国内汽车市场国六标准的实施，新能源补贴退坡，也在一

定程度上抑制了汽车市场的需求。由于诸多不利因素影响，汽车产销整体仍然处
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于低位运行状态。全年汽车产销分别完成 2,572.1万辆和 2,576.9万辆，产销量

较上年同期分别下降 7.5%和 8.2%。伴随着整车产业的下滑，内燃机行业形势更

加严峻，2019年车用柴油机产销量分别为 301.11万台和 299.99万台，同比分

别增长 2.46%和 1.22%。 

（2）2020年市场预测 

①发动机业务：从当前的汽车发展态势和全球新冠肺炎疫情影响的程度来

看，预计 2020年车用柴油机市场总体持平，但由于市场消费动能和消费者信心

不足，行业整体依然面临下行压力。主要研判依据如下： 

a、我国将进一步加强与“一带一路”沿线国家的互联互通规划对接，打通

缺失路段，畅通瓶颈路段，围绕着“一带一路”政策，基础设施建设和物流市场

将持续发力，对于卡车市场也将产生持续的拉动作用。 

b、电商物流的快速发展，将带动环保高效柴油机行业发展。商用车市场与

物流行业息息相关，物流产业的繁荣会对商用车市场产生促进作用，随着网购和

电商业务的快速增长，将拉动干线运输及城市配送所需的物流车市场需求，带动

轻卡行业发展。 

c、《中国制造 2025》明确提出，提升高效内燃机、先进变速器、轻量化材

料、智能控制等核心技术的工程化和产业化能力，促进柴油机向乘用车应用，车

用柴油机市场空间大大提升。 

d、蓝天保卫战三年行动计划，各地“防止污染、保卫蓝天”行动也随即展

开，目前，已有 26个省市发布响应国务院“三年打赢蓝天保卫战行动”的具体

实施计划，随着各地计划的实施，加速淘汰黄标车及老旧车辆，将加快商用车市

场升级换代。取消“双证”解禁皮卡，4.5吨及以下车辆不必进行每年一次的资

格审查，个别省份可以不用继续缴纳挂靠费用，降低物流成本，解禁之后，皮卡

属于乘用车，会创造相应市场需求的增量。 

e、自 2020 年 7 月 1日起，所有销售和注册登记的轻型汽车排放标准应符合

中国第六阶段（6a）限值要求；自 2023年 7 月 1日起，所有销售和注册登记的

轻型汽车应符合本标准 6b限值要求。排放法规的升级，将为公司国六车用柴油

机产品带来市场机遇。 

f、2019年 5月底，工信部组织相关单位启动了轻型货车“大吨小标”专项

治理工作，该事件加速了商用车合规化、轻量化的发展趋势，公司产品线丰富，
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轻量化布局较早，且已率先抢占市场，面临的机遇大于挑战。 

g、2020年 1月底以来，因新冠肺炎疫情影响，全国经济受到巨大影响，中

央统筹推进新冠肺炎疫情防控和经济社会发展工作部署会议中指出要积极扩大

国内有效需求，加快在建和新开工项目建设进度，且以新基建为代表的基建投资

规模扩大，将拉动商用车市场需求。 

②工业级电子产品业务：公司工业级电子产品业务所处行业为软件和信息技

术服务业，公司的工业级电子产品业务位居行业前列，随着我国软件和信息技术

服务业规模进一步扩大，应用领域持续拓展，技术创新体系更加完备，软件和信

息技术服务行业内企业迎来发展。 

a、国内加油机行业，除加油机正常更新换代之外，公司正在将原有的电子

专利技术与人脸识别技术相结合，研究开发新产品用以配套中石油（化）新零售

智慧加油站。 

b、国外加油机行业，海外加油机市场 EMV的迁移是拓展铭特科技海外市场

的一个重大机遇。随着通过国际 PCI的认证及“带 PCI功能的工业级加油机 POS

设备”样机的完成，未来铭特科技将供应国外加油机企业，海外市场有望成为铭

特科技新的业绩增长点。 

c、国务院规划到 2020年，我国将新增集中式充换电站超过 1.2万座，分散

式充电桩超过 480万个。据前瞻产业研究院发布的《中国电动汽车充电桩行业发

展前景预测与投资战略规划分析报告》统计数据显示，截至 2019年底，全国充

电基础设施累计数量达 121.9万台，公司充电桩支付系统未来发展潜力巨大。 

d、金融自助设备领域随着我国金融业务实名制要求的强制落实，公司作为

目前唯一拥有身份证读卡设备生产资质的卡支付设备厂家，具有很大的市场机

遇；为了紧紧把握新零售行业快速发展的新机遇，铭特科技已于 2019年研发出 

“人脸识别支付系统”、“金融贵重物品存取机”和“自动微厨”以满足市场的新

需求。 

 

昆明云内动力股份有限公司 

                                               董  事  会 

二〇二〇年四月十三日 
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