
证券代码：300706      证券简称：阿石创     公告编号：2020-025 

 

福建阿石创新材料股份有限公司 

关于对深圳证券交易所年报问询函回复的公告 
 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确、完整，

不存在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

福建阿石创新材料股份有限公司（以下简称“公司”）于 2020

年 4 月 9 日收到深圳证券交易所下发的《关于对福建阿石创新材料股

份有限公司的年报问询函》（创业板年报问询函【2020】第 26号），

公司董事会对于问询函中所关注的事项进行了认真核查，相关中介机

构也对相关问题发表了意见，现就有关事项回复如下：  

1. 年报显示，报告期内你公司实现营业收入 31,662.79 万元，同

比上升 23.70%，实现净利润 1,464.37 万元，同比下降 47.20%。请你公

司就以下事项作出说明： 

（1）报告期内光学光通讯业务收入为 8,920.12 万元，同比下降

41.79%。请你公司结合市场环境、行业特征、具体业务情况补充说明

光学光通讯业务收入大幅下降的原因及对你公司持续盈利能力的影

响，重大合同、重要客户是否出现重大不利变化。 

公司回复： 

（一）结合市场环境、行业特征、具体业务情况补充说明光学光通讯业务

收入大幅下降的原因及对公司持续盈利能力的影响 



1、光学光通讯行业市场环境、行业特征 

公司光学光通讯行业的产品应用主要为各类光学元器件。光学光通讯行业常

规的应用产品包括智能手机、车载镜头、安防监控设备、数码相机、光碟机、投

影机等，高端的应用产品包括航空航天监测镜头、生物识别设备、生命科学中

DNA 测序等研究设备、医疗检查仪器镜头、半导体检测设备以及大视场投影镜头

（如 IMAX）、3D 打印机等仪器设备所需的光学元器件及光学镜头。 

随着科技的进步和制造工艺的提升，智能手机、数码相机等电子产品逐渐成

为居民重要的消费产品，其更新换代的加快、产品周期的缩短带动了光学光通讯

行业的稳步发展。近些年来安防监控设备、车载镜头、航天航空领域的快速发展

也对光学光通讯行业的增长起到了推动作用。 

2019 年，外部宏观环境动荡，国际贸易摩擦频繁，对行业造成了一定影响，

但是随着光学电子新技术的发展、全球供应链的变化，行业整体仍然呈现向好增

长趋势，没有对公司的持续盈利能力产生重大不利影响。 

2、业务情况 

2019 年，光学光通讯行业收入比 2018 年下降 41.79%，主要是应用于光学光

通讯行业的溅射靶材收入较上年同期减少 6,402.96 万元所致，具体原因如下：第

一，2019 年，受北京北方光电有限公司产品需求变化的影响，2018 年 11 月起，

其主要向公司采购铟锡合金靶材，逐渐停止向公司采购贵金属靶材金合金，由于

铟锡合金靶材单价显著低于金合金靶材，虽然其 2019 年采购量增加，但公司对

其实现的销售收入相较于 2018 年下降 2,576.06 万元。第二，湖北龙昌光学有限公

司对铌靶材的需求量减少，导致 2019 年公司对其销售额相较 2018 年减少 1,808.61

万元，但仍保持对其他产品的采购；第三，光洋化学应用材料科技（昆山）有限

公司主要从事贵金属材料的生产和销售，2018 年公司向销售的产品银靶材毛利率

较低，仅为 4.91%，2019 年，双方停止了该产品的交易，导致 2019 年公司向光洋

化学应用材料科技（昆山）有限公司相较于 2018 年减少 1,794.19 万元。 

综上，公司 2019 年光学光通讯行业收入下降主要是由于少量客户的需求变

化所致，但公司在光学光通讯行业的销量保持逐年增长的趋势，且公司不断对产

品进行更新迭代，以满足该行业客户的需求。因此，上述业务情况的变化不会对

公司未来的持续盈利能力产生重大不利影响。 



此外，自上市以来，公司积极对平板显示、节能玻璃行业进行布局，并在各

行业上获得了多家客户的认可。公司通过多行业的布局以及新产品的研发，保证

未来的持续盈利能力。 

（二）重大合同、重要客户是否出现重大不利变化 

公司与下游客户的交易主要以订单的形式进行，公司不存在重大合同出现重

大不利变化的情况。 

2019 年，公司光学光通讯行业的收入下降系公司主要客户北京北方光电有限

公司、湖北龙昌光学有限公司及光洋化学应用材料科技（昆山）有限公司采购量

下降的影响，具体原因详见本题之“（一）/2、业务情况”之回复。因此，公司

上述三家客户收入下降均具有合理商业背景。 

综上，公司重大合同、重要客户未出现重大不利变化。 

（2）报告期内节能玻璃业务、其他业务、贸易业务收入分别为

5,836.69 万元、5,988.59 万元、4,579.02 万元，同比分别增长 63.34%、

504.23%、100%。请你公司补充说明上述业务的具体内容，产品定价

原则及其公允性，销售模式及收入确认方式，是否存在年底突击销售

的情形，应收账款及期后回款情况，主要客户、供应商与你公司、控

股股东、实际控制人、董事、监事、高级管理人员及其关联方的关联

关系，相关客户是否为新增客户，是否为产品最终用户，如主要客户

或最终用户对应收入占相关业务收入比重较高的，请补充说明客户或

最终用户的具体情况。请审计机构发表明确意见。 

公司回复： 

（一）补充说明上述业务的具体内容 

公司报告期内向节能玻璃行业、其他行业销售收入及贸易业务收入情况如

下： 

1、节能玻璃行业 

2019 年，公司向节能玻璃行业销售的产品主要为银靶材，主要应用于高档建



筑幕墙玻璃、汽车玻璃镀膜。因银具有较好的反射性、隔热性，因此银靶材在节

能玻璃镀膜中被广泛使用。 

2019 年，溅射靶材的营业收入较 2018 年增长 63.35%，主要系节能玻璃客户

采购量增加，同时，平均销售单价较 2018 年亦略有提升。 

2、其他行业 

2019 年，公司其他行业收入主要来源于电子化学材料销售。电子化学材料产

品、具有优良的导电和抗氧化性能，具体可用于制备高纯硝酸银、焊接锡球添加

剂，以及电子元件和装饰电镀等，基于此，2019 年公司加大了对电子化学品和电

镀等行业的拓展。  

3、贸易业务 

2019 年 1 月，公司新设子公司福建顶创金属材料有责任公司从事白银贸易业

务，当期新增白银贸易收入 4,579.02 万元。 

公司作为一家专门从事各种 PVD 镀膜材料和电子化学材料的研发、生产和

销售的生产型企业，生产经营过程中需要大量的白银作为原材料。白银作为贵金

属，受国际、国内经济形势发展以及市场供求量的变化影响，其价格具有较大的

波动性。且其价格的较大波动对公司原材料的采购成本以及公司产品的库存价值

有很大的影响。公司开展白银贸易有助于公司与上游供应商建立长期战略合作关

系，及时反馈白银市场的变化趋势，为公司生产经营决策提供重要支持。 

（二）产品定价原则及其公允性，销售模式及收入确认方式 

1、销售模式 

向节能玻璃行业、其他行业销售模式如下：目前，公司产品以内销为主，外

销为辅。公司设有销售部，负责客户信息跟踪、销售合同评审、签订合同、订单

处理、执行销售政策和信用政策等工作。针对国内市场，公司销售主要采取直销

模式，产品直接销售给客户。由于 PVD 镀膜材料用途的专业性、技术性强，采

用直销模式能够减少中间环节，更贴近市场，有利于深入及时地了解客户的具体

需求，为客户进行技术服务，最终有利于与客户的长期合作，同时也有利于市场

风险控制。针对国外市场，公司主要通过贸易商负责产品在国外市场的销售。通

过与贸易商的合作，公司能够以较短的时间、较低的开发成本拓展海外市场。 

贸易业务销售模式如下：公司白银贸易主要是根据下游客户订单情况，向上



游供应商比价采购后实现销售，获取相应的流通利润。公司白银贸易遵循“现款

现货”的交易模式。 

2、产品定价原则及其公允性 

向节能玻璃行业、其他行业销售产品定价原则及其公允性：公司深耕 PVD

镀膜材料行业十余年，产品广泛应用在平板显示、光学光通讯、节能玻璃等行业

中，需要依据不同客户、不同应用领域的规格、技术性能等要求而差异化生产。

产品的定价主要基于不同原材料材质、技术及性能指标的产品的生产成本、市场

供求等因素，通过双方协商确定。此外，对于贵金属类产品，由于市场价格较为

透明，该部分产品的价格主要受原材料市场价格波动的影响。公司产品价格定价

公允。 

贸易业务定价原则及其公允性：公司白银贸易销售价格根据白银市场价格上

下浮动确定，定价公允。 

3、收入确认方式 

向节能玻璃行业、其他行业销售收入及贸易业务收入确认的具体方法如下：

产品内销收入在根据合同或订单将商品发出并经客户签收后确认相关销售商品

收入；产品外销收入在根据合同或订单将商品发出，办理完通关手续后确认相关

销售商品收入。 

（三）是否存在年底突击销售的情形 

报告期内，公司向节能玻璃行业、其他行业销售收入及贸易业务收入月度波

动如下表所示： 

单位：万元 

月  度 
节能玻璃行业 其他行业 贸易业务 

营业收入 占比 营业收入 占比 营业收入 占比 

1 333.33 5.71% 47.08 0.79%   

2 134.96 2.31% 8.76 0.15%   

3 199.17 3.41% 513.00 8.57% 241.19 5.27% 

4 607.95 10.42% 653.55 10.91% 605.38 13.22% 

5 334.40 5.73% 633.72 10.58 % 1,166.85 25.48% 

6 309.98 5.31% 711.59 11.88 % 1,007.90 22.01% 

7 384.81 6.59% 272.66 4.55% 424.25 9.27% 



8 382.05 6.55% 872.47 14.57 % 1087.14 23.74% 

9 1,269.55 21.75% 412.39 6.89% 46.31 1.01% 

10 876.23 15.01% 832.66 13.90 %   

11 740.51 12.69% 895.52 14.95%   

12 263.75 4.52% 135.19 2.26 %   

合计 5,836.69 100.00% 5,988.59 100.00% 4,579.02 100.00% 

由上表可见，公司业务收入是随下游市场需求以及自身生产和销售订单情

况、产品销售结构等多方面因素的影响而变，不存在年底突击销售的情形。 

（四）应收账款及期后回款情况 

贸易业务报告期期末无应收账款余额，2019 年末向节能玻璃行业和其他行业

销售中应收账款前五大客户余额及期后回款情况如下： 

单位：万元 

业务类别 2019 年年末前五大应收账款 
年末应收账款

余额 
期后回款金额 期后回款比例 

节能玻璃

行业 

第一名 448.84 425.13 94.72 % 

第二名 380.35 302.86 79.63% 

第三名 332.49 332.49 100.00% 

第四名 117.83 55.10 46.76% 

第五名 58.27   

小计 1,337.78 1,115.58 83.39 % 

其他行业 

第一名 204.83 30.00 14.65% 

第二名 25.92 25.92 100.00% 

第三名 16.23   

第四名 13.42 9.35 69.68% 

第五名 12.23 12.23 100.00% 

小计 272.63 77.50 28.43% 

 总计 1,610.41 1,193.08 74.09% 

注 1：上述前五大统计口径以公司向同一控制下的企业的销售收入合并计算。  

注 2：上表期后回款金额统计截止问询函披露前一日。 

经核查，向节能玻璃行业、其他行业销售的应收账款期后回款情况正常，回

款比例较高。 

（五）主要客户、供应商与你公司、控股股东、实际控制人、董事、监事、

高级管理人员及其关联方的关联关系 



1、报告期内，节能玻璃行业、其他行业、贸易业务收入前五大客户与公司、

控股股东、实际控制人、董事、监事、高级管理人员及其关联方不存在关联关系。 

经查询上述各业务前五大客户工商登记信息，询问公司控股股东、实际控制

人、董事、监事、高级管理人员、业务经办人员及对方业务经办人员，上述各业

务前五大客户与公司、控股股东、实际控制人、董事、监事、高级管理人员及其

关联方不存在关联关系。 

2、报告期内，前五大供应商与公司、控股股东、实际控制人、董事、监事、

高级管理人员及其关联方不存在关联关系。 

公司采购的原材料可作为于不同行业的产品原料，不同行业的产品原料统一

采购，供应商无法按产品行业划分，故以公司整体口径列示前五大的供应商信息。                                            

经查询公司前五大供应商工商登记信息，询问公司控股股东、实际控制人、董事、

监事、高级管理人员、业务经办人员及对方业务经办人员，公司前五大供应商与

公司、控股股东、实际控制人、董事、监事、高级管理人员及其关联方不存在关

联关系。 

（六）相关客户是否为新增客户，是否为产品最终用户，如主要客户或最

终用户对应收入占相关业务收入比重较高的，请补充说明客户或最终用户的具

体情况。 

2019 年，公司节能玻璃行业、其他行业及贸易业务的主要客户情况如下： 

 

业务 

类别 
序号 客户名称 收入占比 开始合作时间 

是否为新增

客户 

是否为最终

用户 

节能玻

璃行业 

1 第一名 47.13% 2012 年 否 是 

2 第二名 36.27% 2018 年 否 是 

3 第三名 10.15% 2018 年 否 是 

4 第四名 5.86% 2018 年 否 是 

5 第五名 0.42% 2012 年 否 是 

合计 99.83%    

其他 

行业 

1 第一名 35.96% 2019 年 是 是 

2 第二名 31.70% 2019 年 是 是 

3 第三名 16.43% 2019 年 是 否 

4 第四名 5.25% 2019 年 是 是 

5 第五名 1.58% 2019 年 是 是 



合计 90.92%    

贸易 

业务 

1 第一名 17.20% 2019 年 是 是 

2 第二名 15.30% 2019 年 是 是 

3 第三名 14.09% 2019 年 是 否 

4 第四名  6.88% 2019 年 是 否 

5 第五名 6.79% 2019 年 是 是 

合计 60.26%    

上表中其他行业和贸易业务的主要客户均为新增客户，主要系公司于 2019

年将业务拓展至电子化学品、电镀及贸易等行业所致。 

公司节能玻璃行业客户全部为最终用户，其采购公司产品作为高档建筑幕墙

玻璃、汽车玻璃等的镀膜原料。其他行业客户主要为最终用户，其采购公司产品

作为电子化学品和电镀等行业生产原料；部分为贸易商，其采购公司产品后对外

转售。贸易业务客户部分为最终客户，其采购白银用于工业生产或首饰加工等；

部分为贸易商，其根据白银市场波动低买高卖赚取流通利润。 

各类业务收入占比 10%以上客户具体情况或最终用户的具体情况： 

节能玻璃行业客户第一名：成立于 1984 年，1992 年在深圳证券交易所上市，

该公司采购溅射靶材作为原材料主要应用于工程玻璃业务领域，是国内最大的高

档工程及建筑玻璃供应商之一，拥有天津、东莞、咸宁、吴江、成都等五大建筑

节能玻璃加工基地，其产品涵盖了工程和建筑玻璃的全部种类。 

节能玻璃行业客户第二名：创建于 1988 年，2015 年 2 月在香港联交所主板

上市，是全球领先的综合玻璃制造商，采购公司产品作为所需原材料，其生产的

产品涵盖优质浮法玻璃、汽车玻璃、建筑节能玻璃及超薄电子玻璃产品等领域。 

节能玻璃行业客户第三名：成立于 1999 年，采购公司溅射靶材作为所需原

材料主要应用于节能玻璃领域，其主要产业有硅科技、至白浮法、电子玻璃、太

阳能光伏玻璃、建筑玻璃、特种玻璃、家居玻璃、电站营运等。产业遍布全国各

地，产品畅销海内外。  

其他行业客户第一名：创立于 1983 年，于 2011 年深圳证券交易所上市，其

主要产品包括电子化学品、化工原料和化学试剂等，其采购公司产品作为生产所

需原材料。 

其他行业客户第二名、贸易业务客户第二名：其成立于 2006 年主要从事有



色金属加工销售，其采购公司产品作为原材料加工成为具有优良的导电性能和抗

氧化性能的产品，应用于电镀工业用于光电子元件或工艺品的镀银膜。 

其他行业客户第三名：其主要从事金属材料、金属制品等贸易业务。 

其他行业客户第四名：其采购公司产品可用于生产 BGA 封装用焊接锡球。 

贸易业务客户第一名：其采购白银原料用于生产含银锡制品，包括含银锡条、

含银锡线、含银锡膏、其他锡银制品等。 

贸易业务客户第三名：其主要从事金属材料及制品、珠宝首饰、化工产品及

原料等贸易业务。 

（3）报告期内节能玻璃行业及其他行业销售毛利率分别为

28.72%、11.88%，同比分别增加 20.99 个百分点、9.16 个百分点。请你

公司补充说明上述业务毛利率大幅增加的原因，相关业务毛利率与同

行业公司的差异及合理性。请审计机构发表明确意见。 

公司回复： 

（一）补充说明上述业务毛利率大幅增加的原因 

公司报告期内向节能玻璃行业及其他行业销售的毛利情况如下： 

单位：万元 

行业类别 
2019 年度 2018 年度 毛利率比上

年同期增减 营业收入 营业成本 毛利率 营业收入 营业成本 毛利率 

节能玻璃 5,836.69 4,160.30 28.72% 3,573.31 3,297.07 7.73% 20.99% 

其他行业 5,988.59 5,276.88 11.88% 991.10 964.15 2.72% 9.16% 

1、节能玻璃行业毛利率分析 

报告期内，向节能玻璃行业销售的毛利率为 28.72%，较 2018 年度提升 20.99%，

向节能玻璃行业销售的产品主要为溅射靶材银靶材，及少量的蒸镀材料银环。 

2019 年节能玻璃行业毛利率较 2018 年增长 20.99%，主要系 2019 年银靶材毛

利较 2018 年提升 20.99%。 

2019 年银靶材毛利率上升主要系银靶材单位销售成本的涨幅低于销售价格

涨幅所致，具体原因如下：第一，公司生产的银靶材主要为金属单质靶材，市场

价格较为透明，随着原材料白银的市场价格的大幅上涨，银靶材的价格也随之提

升，而公司于白银价格上涨前及时对白银进行了储备，使银靶材的平均材料成本



涨幅低于销售价格涨幅。第二，在制造工艺方面，公司在满足下游客户需求的前

提下对产品制造工艺进行持续改进，2019 年，公司银靶材中合金类的靶材销售占

比高于 2018 年度，亦拉低银靶材的单位生产成本。 

2、其他行业毛利率分析 

报告期内，向其他行业销售的毛利率为 11.88%，较 2018 年度提升 9.16%，其

他行业为除光学光通讯、平板显示、节能玻璃外的其他行业，其各产品的毛利率

如下表所示： 

单位：万元 

项  目 
2019 年度       2018 年度 

收入 收入占比 毛利率 收入 收入占比 毛利率 

溅射靶材 465.57 7.77% 7.99% 723.17 72.97% -6.26% 

蒸镀材料 96.00 1.60% 25.40% 248.37 25.06% 25.21% 

电子化学材料 5,350.62 89.35% 10.83%    

其他 76.39 1.28% 92.79% 19.56 1.97% 49.16% 

合计 5,988.59 100.00% 11.88% 991.10 100.00% 2.72% 

报告期内，向其他行业销售的毛利率增长主要系：第一，电子化学材料收入

占比上升。2019 年度电子化学材料占其他行业收入比重为 89.35%，该产品的毛利

率为 10.83%，而 2018 年度其他行业收入无电子化学材料销售。第二，溅射靶材

毛利率上升。2018 年度溅射靶材毛利率为-6.26%，主要系 2018 年铟及其合金靶材

占其他行业收入比重较大，而其主要材料铟锭备货库存材料成本较高导致 2018

年度为负毛利。2019 年度铟及其合金靶材收入占比下降，因此毛利率回升。 

（二）与同行业可比公司比较 

前国内 A 股上市公司中，以 PVD 镀膜材料为主营业务的仅江丰电子一家，

有研新材和隆华科技则通过子公司涉足 PVD 镀膜材料业务。为此，公司选择江

丰电子、有研新材及隆华科技作为同行业公司进行对比。由于无法取得可比公司

按应用行业细分的毛利率数据，故将公司的主营业务综合毛利率与可比公司相关

业务毛利率进行比较。 

报告期内，公司与同行业公司毛利率对比数据如下表所示： 

公司名称 主要靶材品种 靶材主要应用行业 2019 年度 2018 年度 毛利率增减 

江丰电子
注 1 

钽靶、铝靶、钛靶 半导体 30.18% 29.60% 0.58% 



隆华科技
注 2 

钼及钼合金靶、铜靶、

钛靶、钨靶、ITO 靶、

IGZO 靶 

平板显示 25.54% 24.94% 0.60% 

有研新材
注 3 

铜、钴、镍、金、银、

铂等金属及合金靶材 
半导体 4.37% 7.70% -3.33% 

平均 20.03% 20.75% -0.72% 

公司 22.47% 21.88% 0.59% 

注1：江丰电子指宁波江丰电子材料股份有限公司，因其尚未公告2019年度报告，2019年度

的数据取半年报公司综合毛利率，2018年度的数据取公司综合毛利率； 

注2：隆华科技指隆华科技集团（洛阳）股份有限公司，因其非靶材收入占比较大、且尚未

公告2019年度报告，其2019年度的数据取半年报靶材及超高温特种功能材料毛利率，2018年

度取靶材及超高温特种功能材料毛利率做对比； 

注 3：有研新材指有研新材料股份有限公司，因其非靶材收入占比较大、且尚未公告 2019

年度报告，其 2019 年度的数据取半年报主营业务毛利率，2018 年度取高纯/超高纯金属材料

毛利率做对比。 

由于靶材产品品种不同，下游应用行业差异，可比公司毛利率存在较大差异。

2018 年度、2019 年度，公司毛利率均略高于可比公司平均水平。江丰电子主要

产品为大型靶材，其下游客户多为集成电路芯片厂商。隆华科技靶材产品主要为

钼靶材、ITO 靶材，并应用于平板显示行业。有研新材高纯/超高纯金属材料收入

中除靶材产品收入外，亦包含相应的的高纯/超高纯原材料收入。公司产品型号

较多，产品通用性较强，可应用于光学光通讯、平板显示、节能玻璃等多个行业。 

综上，公司的毛利率波动符合行业状况及其经营实际状况。 

2、年报显示，报告期内你公司按组合计提坏账准备的应收账款

中，1 年以内应收账款坏账准备计提比例为 1.79%。而 2018 年账龄 1

年以内应收账款坏账准备计提比例为 5%。请你公司结合会计准则、

与同行业公司对比及实际业务情况补充说明 1 年以内应收账款坏账

准备计提比例设置的合理性。请审计机构发表明确意见。 

公司回复： 

（一）补充说明 1 年以内应收账款坏账准备计提比例设置的合理性 



公司根据财政部2017年颁布的《企业会计准则第22号——金融工具确认和计

量（修订）》、《企业会计准则第23号——金融资产转移（修订）》、《企业会

计准则第24号——套期会计（修订）》及《企业会计准则第37号——金融工具列

报（修订）》（以下统称“新金融工具准则”）进行会计计量，新金融工具准则

以“预期信用损失法”替代了原金融工具准则规定的、根据实际已发生减值损失

确认减值准备的方法。对于应收账款，无论是否存在重大融资成分，公司始终按

照相当于整个存续期内预期信用损失的金额计量其损失准备。当单项金融资产无

法以合理成本评估预期信用损失的信息时，公司依据信用风险特征对应收账款划

分组合，在组合基础上计算预期信用损失。 

公司将应收账款划分为如下三个组合：应收海外企业客户、应收合并范围内

公司款项、应收其他客户。公司参考历史信用损失经验，结合当前状况以及对未

来经济状况的预测，编制应收账款账龄与整个存续期预期信用损失率对照表，计

算预期信用损失。新旧坏账计提方法计算的坏账差异如下： 

单位：万元 

项  目 1 年以内 1-2 年 2-3 年 3 年以上 合计 

按账龄组合划分的应收账款年末余额 7,733.07 2,979.87 54.49 87.89 10,855.32 

预期信用损失率 1.79% 16.76% 58.19% 100.00% 6.98% 

按照预期信用损失率计提坏账 138.42 499.43 31.71 87.89 757.44 

原坏账计提比例 5.00% 10.00% 20.00% 100.00% 7.22% 

按照原方法计提坏账 386.65 297.99 10.90 87.89 783.43 

新旧方法计提差异 -248.23 201.44 20.81      -25.98 

按照新金融工具准则计提的应收账款坏账准备比原方法减少25.98万元，1年

内的应收账款的预期信用损失率低于原账龄法下的5%计提比例，同时提高了1年

以上应收账款的预期信用损失率。主要是由于公司下游客户主要为国企、上市公

司及大型民企等优质客户，处于较为强势地位，并且均为公司多年合作的客户，

导致大量的应收账款是在1年以内。根据过往的回款情况，未出现大额的坏账损

失情形，故1年以内应收账款的历史损失率较低。 

在新金融工具准则下，公司在划分的应收账款组合的基础上，根据过去三年

的账龄计算应收账款的平均迁徙率、历史损失率及预期信用损失率，具体计算过

程如下： 



账  龄 
2016年至 2017

年迁徙率 

2017年至 2018

年迁徙率 

2018年至 2019

年迁徙率 

平均迁

徙率 

历史损

失率 
前瞻性调整 

预期信用

损失率 

1 年以内 1.45% 1.04% 26.64% 9.71% 1.63% 10.00% 1.79% 

1 年-2 年 29.90% 19.58% 36.92% 28.80% 16.76% 0.00% 16.76% 

2 年-3 年 81.22% 43.67% 96.12% 73.67% 58.19% 0.00% 58.19% 

3 年以上 92.00% 100.00% 44.95% 78.98% 78.98% 30.00% 100.00% 

注：（1）1年以内历史损失率等于1年以内的平均迁徙率乘1-2年的历史损失

率；1-2年以内历史损失率等于1-2年以内的平均迁徙率乘2-3年的历史损失率；2-3

年以内历史损失率等于2-3年以上的平均迁徙率乘3年以上的历史损失率；3年以上

历史损失率等于平均迁徙率。（2）前瞻性调整主要是根据历史数据和指标，对

估算的历史损失率做进一步调整。  

由上表可见，公司的应收账款历史损失率随着账龄增加而增加，由于公司大

量的应收账款集中在1年以内，并且1-2年的迁徙率不高，导致1年以内应收账款的

历史损失率较低。 

（二）与同行业可比公司比较 

单位：万元 

公司名称 应收账款余额 坏账准备 计提比例 

江丰电子 13,819.81 743.32 5.38% 

有研新材 19,891.40 1,156.12 5.81% 

隆华科技 106,663.77 18,401.56 17.25% 

公司 10,901.32 803.45 7.37% 

注：江丰电子、有研新材、隆华科技由于尚未公告2019年年报，故上表的中

三家公司的数据为2018年年末数。 

由上表可见，公司与同行业的江丰电子、有研新材的坏账计提比例较为接近。

隆华科技由于1年以上账龄的应收账款较多导致其坏账的计提比例也较高。 

 

 

福建阿石创新材料股份有限公司董事会 

 

2020年 4 月 16 日 
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