证券代码：002698                              证券简称：博实股份
哈尔滨博实自动化股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                         编号：2020-007
重要提示：此次电话会议由新时代证券组织，通过电话会议系统完成，参会人员名单由新时代证券提供。受电话会议形式限制，公司无法保证参会单位、人员的完整性、准确性，提示大家特别注意。
	投资者关系活动类别
	 eq \o\ac(□,√)特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观
           

 eq \o\ac(□,√)其他 （电话会议）

	参与单位名称及
人员姓名
	新时代证券
       郭  泰    曹瑞元
新华基金           周晓东

华富基金           邓  翔

犀牛投资           杜朝水

中信建投           叶天鸣

国信证券           吕  科

上海银叶投资       顾申尧

	时间
	2020年4月22日10：30至11：15

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事、董事会秘书陈博

	投资者关系活动主要
内容介绍
	2019年度，公司智能成套装备产品与环保工艺装备产品收入全面增长，公司整体营业收入及利润高速增长。在智能成套装备产品领域，粉粒料全自动包装码垛成套设备、合成橡胶后处理成套设备、战略新产品机器人及其它智能成套装备营业收入，均呈现大幅增长的良好态势；在节能减排环保领域，工业废酸、酸性气体治理与循环再利用项目开启产业回报期。各项主营业务协同并进，经营业绩创历史最好水平。
报告期内，公司营业收入14.60亿元，同比增长59.43%，归属于母公司所有者的净利润3.07亿元，同比增长68.67%，经营活动产生的现金净流量3.52亿元，同比增长57.50%，加权平均净资产收益率为14.17%，公司各项主要财务指标保持良好水平，盈利能力稳步提升。
交流主要内容：

1问：想了解2019年公司经营活动现金流好于净利润规模和2019Q4公司现金流很好的原因？
答：公司的现金流还是不错的，特别是2018年度、2019年度公司经营性现金比较充沛。2019年第四季的现金流情况没有明显的季节性或代表性，各季度现金流可能都会有高有低的情况，这个和各期间的客户付款情况，以及当期经营性现金流出情况相关，如果当期经营性现金流入多，流出少，当期的经营性现金流净额会高些。
2、公司2020Q1新签订单的情况如何？全年趋势如何？
答：2020年第一季度订单，一月份比较正常，二月份众所周之的原因没有订单，三月份订单情况转好，基本回补了二月份的情况，整体来看第一季度订单还是比较理想的。
3问：2020年公司机器人厂房建成后，对公司机器人业务的产能会有多大的提升？

答：机器人总装厂房投入使用后，会提高公司生产经营效率，提升公司的产能。机器人总装厂房将用于高温炉前作业机器人及其它智能成套装备的总装总调，产品所需的机械本体的机加制造，将由其它生产车间前道工序完成，具体总装总调生产任务的安排，将根据公司的生产计划组织生产，无法准确单独计量其增量利润的情形。
4问：从公司合并报表预收款和母公司预收款分析，2019H2工艺环保新签订单比较少吗？
答：环保工艺装备的项目需要长期跟踪，有的年度项目落地较多（大年），有的年度项目还在跟踪没有落地（小年），2019年新签合同情况是小年，今年已经公告了一个合同，目前跟踪的项目较多，今年的情况要好于去年。
5问：想了解高温机器人新产品研发及向其他领域扩展的情况？

答：硅铁冶炼作业机器人及自动化成套装备：完成了硅铁出炉机器人现场的初步调试，完成了硅铁圆盘浇注系统的现场初步实验，完成了硅铁捣炉机器人的系统方案设计。后续将进行硅铁出炉机器人、硅铁圆盘浇注机的现场实验与改进，以及硅铁捣炉机的研制。
硅锰作业机器人及自动化成套装备：完成首台硅锰出炉机器人设计和原理样机试制，并进入博实中试车间测试阶段。
工业硅炉作业机器人及自动化成套装备：完成首台原理样机现场出炉工艺各环节功能实验，后续将根据实验数据进行改进完善和工程样机的设计。
6问：智能货运移载设备（全自动装车机）研发和市场扩展情况如何？
答：目前，全自动装车机已形成针对不同用户需求的系列产品。报告期内，并联重载轨道式装车机型已在用户现场投入使用，智能化柔性装车机型已调试完成，具备使用条件。智能货运移载设备（全自动装车机）可有效地解决用户企业用工难、用工荒的问题，能够避免人员密集产生的一系列问题，提高用户企业的装车效率，各行业、领域客户需求反馈积极向好，项目经营势头持续看好。公司计划通过向目标客户展示已验收项目的现场效果，面向潜在的客户，加大推广力度。
7问：2019年公司研发投入大幅增长，未来是否还会持续？
答：通常研发费用占当期营业收入的3%至5%是比较正常的，各报告期会有波动。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年4月23日


