江苏神通电话会议
调研活动记录
电话会议地点：公司董事会办公室
电话会议时间：2020年4月24日下午15：00—16:00
电话会议主持：章其强
电话会议记录：陈鸣迪
会议出席人数:3名
一、会议开始
本次机构投资者电话调研会议由长城证券组织，公司副总裁兼董秘章其强先生、证券事务代表陈鸣迪女士应约参加电话会议，首先向参加此次电话会议的机构投资者表示欢迎，同时强调了关于遵守上市公司信息披露的有关规定。
二、沟通交流
问：2019年核电重启，核电重新进入一个发展的新阶段，能否介绍一下2019年核电订单情况？ 2020年核电新建可能会招标的项目有多少？公司2020年预期订单量？2021年是否也能看到比较好的规划？
答：公司核电主要业务来源是新建项目、核电站的维保备品备件、乏燃料处理。2019年度核电业务新增订单4亿元。随着投入运行的核电站增多，维保需求增大，未来几年核电板块是非常值得期待的。
若核电项目每年能保持批复开工建设4-6个机组的规模，预计每年将对应新增项目订单约3亿左右，加上现有存量运行机组越来越多，这些核电机组运行带来的备件、维修市场需求每年也能获得2-3亿的备件订单，公司核电阀门业务领域的订单需求将步实现稳中有升。
2020年预计招标的项目有示范快堆2号机组、田湾78、徐大堡34等项目；2021年会有出口巴基斯坦的C5项目、广核的苍南核电、国核项目以及后处理等等。

问：公司在核电阀门产品最早实现进口替代，产品也得到核电运营企业的认可，未来还有哪些核电阀门品类，继续做一些进口替代？市场空间有多大？
答：公司自2008年红沿河核电一期工程起实现了核级蝶阀、球阀的全面自主化，为我国核电建设做出了贡献。公司一直以来通过自主研发以及与用户合作研发相结合的策略，为用户解决卡脖子问题，近年来陆续实现了比如核级仪表阀、气动膜片、调节阀、重水堆阀门等产品的自主化，成功推向市场后每座百万千瓦机组核电站中所需的仪表阀、调节阀、重水堆阀门将带来新增订单约4000—5000万元。

问：在乏燃料处理这一块，此次疫情是否会对下半年交付产生影响？除了年报中披露的0.88亿订单外，公司在乏燃料后处理方面还有哪些进展？
答：从当前客户工程建设需求来看，疫情对公司乏燃料后处理有关产品的交付暂无影响，公司正积极协调生产和供应，力保按期交货。后续公司将继续跟踪落实的订单还有气动送样系统、部分核化工阀门等，工程供货正在进行商务谈判中。
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问：您怎样看待此次疫情对阀门行业的影响？
答：正面影响：①一季度以来，用户招投标在网上进行的比例扩大，企业经营规模、生产能力、品牌影响力、竞争实力等为主要评分标准，而公司作为上市公司和著名品牌受到了用户的广泛认可，因此一季度新增订单较去年同期增加；②国家重点投资的建设项目启动速度快，预期会迎来新订单；③国产替代进口，给公司带来新的机会；④小企业受疫情影响较为严重，逐渐退出市场，加快行业洗牌，为公司业绩增长创造了新的空间。
负面影响：公司于2月11日复工，比往常复工有所推迟，由于上下游以及配套件供应商复工进度影响，公司产品的生产和运输在复工初期出现一定程度的不利影响的情况。随着我国疫情得到有效控制，进入3月份以来，公司产品生产和货物发运已逐步恢复正常。

问：请您介绍下咱们的重大投资项目“乏燃料后处理关键设备研发及产业化项目”，咱们的技术团队成员情况？
答：公司在乏燃料处理领域的产品主要分为三类：①阀门产品包括蝶阀、球阀、止回阀等；②系统模块包括气动送取样、料液循环系统和空气提升等；③乏燃料贮存设备。
目前公司乏燃料后处理技术团队核心成员 20余名，专业覆盖机械设计、材料工程、自动化控制等。

问：2019年咱们能源行业毛利率为18.14%，较去年同期增加6.34%，请您介绍下咱们这边业务毛利率大幅提高的原因？
答：公司进入能源石化行业市场年限短，初期因业绩少、市场占有率低，所以采取相对低价获得市场份额。并且由于初期产量少，生产成本也相对较高。但随着业绩的不断增长，在工艺经验丰富、成本节约的同时，产品报价也逐渐提高，毛利率随之增长。随着石化行业大项目落地、LNG的国产化，市场订单会继续增长。

问：当前阀门行业比较分散，咱们整体的市场占有率也不高，您觉得造成这种局面的主要原因是什么？行业集中度提升会不会成为一种趋势？
答：在这方面，公司战略是以内涵发展为主，外延发展为辅。2018年底，国内规模阀门企业1700多家，比较分散。当时阀门全年销售收入2000多亿，市场容量很大，但是生产企业规模都比较小。随着国家供给侧改革方案的深入实施，对中小企业的影响较大，未来阀门市场需求预计将逐渐向品牌企业集中。

问：江苏神通主要产品市场占有率都很高，开发新品的话，主要存在哪些困难？一般而言，阀门新品从研发、测试到最终给用户供货，大概需要多久？
答：在国家发改委、能源局以及核电工程公司的支持下，经过近十多年的努力，我国核电关键阀门国产化取得了长足的进步，但目前仍有安全阀、调节阀等少数未能实现全部国产化，需要我们加大研发投入力度，早日解决“卡脖子”产品的自主化工作，为国家核电建设做贡献。
新产品研发主要为全新产品的研发和老产品的改进，核电核电技术参数和性能要求较高，一般情况下研发一般需要2年左右时间，冶金和化工阀门的研发和改进周期稍短一些，一般需要1年左右时间，老产品改进仅需3-6个月。

问：公司关于各个板块的定位情况，公司有没有侧重发展的板块?
答：冶金板块：该业务板块阀门分为通用阀门和特种专用阀门。公司专注于特种专用阀门，这部分产品的市场占有率约70%。目前国家重点关注冶金行业的节能环保，去年出台对冶金行业实现超低排放的规定。公司在高炉煤气的净化、转炉煤气的回收，焦炉烟气除尘和回收处理等方面具有领先优势，未来该板块的产品线将会不断扩充，市场占有率会继续扩大。
核电板块：原来公司产品的主要服务领域是核电站建设和维保阶段的阀门配套，近年来公司开拓了核化工领域，即乏燃料处理领域。现在我们国家投入运行的核电站越来越多，截止2019年底已有47个机组投入运行，每个机组每年会产生25+吨的乏燃料，乏燃料处理成为刚性需求。公司通过这几年的努力已经初步见到成效，去年乏燃料领域获得8800多万订单，今年预计斩获2-3个亿订单。另外，核电新建机组方面每年约4-6个机组审批并开工建设，增加了新的市场空间。
能源石化板块：公司在能源石化阀门市场是新兵，目前市场业绩和占有率已取得超预期效果。由于公司在中石化、恒力石化、浙江石化等重大项目中订单执行情况非常好，获得较高口碑，接下来随着民营企业投资加大，该板块的市场空间会继续扩大。
无锡法兰：主要为为国内核电站、石化工程和设备厂提供建设所用的核级法兰、锻件，也为神通提供锻件毛坯和法兰。
瑞帆节能：主要为钢铁冶金企业提供合同能源管理服务，取得较好的收益。
从公司业务规划来讲，公司几大板块业务都是齐头并进的，公司未来将继续拓宽应用领域，确保每一板块都能成为公司经营规模成长不可或缺的增长点。
二、调研结束
本次电话会议于下午16：00结束。
本次投资者调研不存在未公开重大信息泄露情况。
江苏神通阀门股份有限公司
2020年4月24日
