证券代码：300438                                         证券简称：鹏辉能源

广州鹏辉能源科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                                            编号：PH20200424
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


■其他 （投资者电话交流会）

	参与单位名称及人员姓名
	中信证券：宋韶灵、吴威辰

工银瑞信基金：闫思倩

华夏基金：钟  帅、郑  煜

华宝基金：陈  龙

建信基金：崔宇硕

碧云资本：吕品贤

沣沛投资：宋广豪

枫瑞资产：吴  蕊

天时开元：梁辰星

涌贝资产：谭  涛

华夏未来：王雁冰

晶上资产：廖安中

生命资产：沈  琪,

观富资产：王志琦、万定山

红土创新：石  炯

宁波拾贝：秦雪峰

河清资本：宋艳平

马可波罗：Hannes Kwong

东北证券：李金洪、胡  洋、温中朝、周金玉、周颖、刘  曼

交银施罗德基金：郭  斐

太平资产：徐纯波

富安达基金：路  旭

华商基金：梁勤之

大家保险：郭  琳

巽升资产：吴少飞

民生加银基金：田文涛

富舜资产：陈  洪

中邮基金：白  鹏

中庚基金：王啊涛

泰信基金：吴秉韬

永瑞财富资产：何鲜玉

光大保德信基金：王明旭

富全投资：王  朋

中再集团：张公铭

南方基金：孙鲁闽

	时间
	2020年4月24日下午

	地点
	广州鹏辉能源科技股份有限公司七楼会议室

	上市公司参与人员姓名
	董事：夏  杨

董事会秘书：鲁宏力

证券事务代表：刘小林

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司基本情况介绍

1、公司2019年度

营收增长情况：公司实现营业收33.08亿元，比上年同期增长28.80%，但由于年末计提大额坏账准备、资产减值准备的原因，报告期内归属母的净利润为1.68亿元，同比下降36.46%。如果以扣非净利润加坏账准备和资产减值准备的口径还原一下主营业务情况，还原后净利润同比增长22%，同时，公司经营性现金流大幅改善，应收账款周转率和存货周转率也有所上升，说明2019年主营业务还是比较健康的，净利润下降主要是受了往年不良应收款的拖累。
2、公司2020年第一季度
营收情况：公司实现营业收入4.45亿元，比上年同期下降24.94%；归属母净利润2,015.43万元，比上年同期下降55.57%。
业绩下滑原因：2020年一季度业绩与上年同期相比下降的主要原因是受新冠肺炎疫情影响，公司复工延迟，产线产能恢复延缓，耽误了生产，导致产品交货推迟，收入有一定的下降。另外，报告期内公司还要承担相当规模的固定费用，疫情发生以来，公司未裁员，未降薪，承担了应有的社会责任，同时也为公司的后续发展储备了力量。

亮点是应收账款有所减少，经营现金流同比大幅改善。
二、交流情况
1、公司2020年一季度TWS电池业务情况如何，是否会疫情影响？新客户拓展情况如何？近期产能规划如何？ 

答：公司今年一季度TWS耳机出货300万只左右，排除一个月假期影响，实际两个月出货，每月150万只左右，属于正常出货状态。目前来看，一季度疫情对这一块业务影响不大，未来，我们会密切关注疫情变化对市场带来的影响，并充分做好应对准备。公司对新客户的拓展情况比较乐观。产能方面，年初4000万只/年，随着市场需求的增长，公司已经开始TWS耳机扣式电池产线的升级和扩建设，预计年中会基本完成，产能将达到6000万只/年。
2、 TWS耳机电池目前售价是否有调整？
答：TWS耳机扣式电池产品目前售价没有大的调整。
3、二季度及全年看新能源汽车动力电池业务会如何发展？
答：新能源汽车行业一季度以来产销下降幅度较大，主要是因新冠疫情蔓延，全球汽车行业都受到了很大影响，公司河南动力电池生产线员工及技术人员受困不能及时复工，这导致公司一季度新能源汽车动力电池出货较少。近期，新能源汽车补贴新政出台，公司将根据新政策的变化及客户的需求及时做出相关产品市场策略的调整，在4月份至7月份的新政过渡期中公司会继续出货。
4、简要介绍一下公司最新开发的720km长续航产品及该产品的客户拓展情况如何？
答：公司去年开发了一款高能量密度电池产品，单体能量密度达到280Wh/kg，循环寿命1000次以上，该产品定位于乘用车市场，组装成电池包后，最高续航里程可达 720km以上，该电池具有优异的安全性能，可通过1C6.3V过充，热冲击150度30min、短路、电池荷电95% SOC时可通过针刺等国标安全测试。该产品是公司与广汽研究院共同研究开发的，客户拓展工作正在进行中。
5、公司资产减值有所增加的原因是什么？
答：主要是增加了部分对叮咚网络的长期股权投资减值准备，叮咚网络主要经营共享汽车、分时租赁业务，因新冠疫情影响，经营风险有加大趋势，根据综合评估，对其减值准备有所增加。具体可查阅公司披露的2019年度计提资产减值准备的公告。
6、公司今年动力电池技术路线是什么？目前市场主要走大电芯路线，公司有何计划？
答：公司今年计划生产的动力电池都是磷酸铁锂产品。公司紧贴市场及客户，目前规划的产品是大电芯产品，未来动力电池产品主要会朝高体积能量密度方向发展，一是电池形态会做大，一是电池材料体系继续优化，改善产品性能，提高能量密度。
7、公司去年进入中国铁塔供应商目录，去年给铁塔供货有多少？
答：公司2019年直接供中国铁塔的储能产品销售金额6000余万元。通过经销商等间接供应的更多。
8、公司可转债的进度如何？
答：公司可转债工作正在推进，受疫情影响，有关工作进度有所放缓。
9、公司未来百亿营目标需要多大资本开支匹配？
答：公司未来资本开支会视客户开发情况和市场情况进行科学规划。
10、今年消费业务主要是什么细分产品拉动？
答：公司今年一季度消费电池业务保持平稳增长，主要是电子烟电池和TWS耳机电池拉动，其他各细分产品销售正常。
11、公司今年是否还会有减值压力？
答：公司吸取了以往形成坏账风险的教训，优化客户结构，严控客户授信，加大催款力度，新客户回款情况良好。现金流量表也可反映出来，年报和一季报经营现金流同比均大幅改善。
12、公司成为上通五的战略客户主要竞争优势是哪些？
答：公司能成为上通五的重要战略合作伙伴主要是基于以下几点：一是双方经营理念高度匹配，能为市场和客户提供高性价比产品；二是公司多年深厚的研发积累能为客户提供多产品形态多材料体系的电池配套方案；三是能为客户提供从产品研发到售后全程的高效服务。
13、未来是否有在柳州新建电芯厂的规划？
答：公司为高度配合客户的产品及服务需求，去年在柳州建设了动力电池PACK工厂，这是综合各方面因素的最优方案，目前暂无在当地建设电芯厂的规划，未来会继续已客户需求为导向，提供最优质的产品。
14、公司主要消电池产品市场是否疫情影响情况？
答：公司一季度消费电池产品销售正常，其中电子烟电池销售有较大增长，目前看消费电池产品销售受疫情影响较小。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年4月24日


