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北京碧水源科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                                                     编号：2020-004
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研                (分析师会议
(媒体采访                    (业绩说明会
(新闻发布会                  (路演活动
(现场参观
■其他 

	参会人员
	安信证券、众志汇通资产、中智会通资产、长城证券、天朗资产、太平资产、润晖投资、人保财险、 君和九思资产、杭州玖龙资产管理有限公司、海通证券、国信证券、国开金融有限责任公司、富时投资基金、东兴基金、东吴基金、东北证券、大通资产管理有限公司、东方阿尔法、佛山乐从营业部、富恩德（北京）资产管理有限公司、华富基金、汇丰晋信基金、景顺长城基金管理有限公司、天治基金、威海营业部、西藏源乘投资管理有限公司、长城财富资产管理有限公司等36名机构投资者电话参会。

	时间
	2020年4月29日周一  20：00—21:00

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员
	公司领导

	投资者关系活动主要内容介绍

	Q：您好，一季报披露公司增速同比下降，请问为什么会发生这种状？

A：其实母公司的业务除了土建部分以外，设备销售部分的收入还是可以的，但是因为公司子公司良业环境第一季度业务开展收到疫情影响有所放缓，所以第一季度业绩受到了一定的影响。目前复工复产的进度也在推进，目前北京已经把疫情风险防控等级降为二级，出差就放开了，后续业务开展也会加速了。

Q：您好，我们关注到新增订单放缓，今年一季度增长了6个多亿，去年一季度应该是60多个亿，除疫情的影响，为什么订单量下降快？

A：其实您说的BOT的订单额是投资的意义，参考的价值较小，您想投钱还有投不出去的道理么？投资额减小主要原因是公司极大的加强了风险控制，有风险的、需要垫资的项目不做；第二方面公司在转型，EPC项目更多了，减少了PPP方面的订单。未来的订单的特点是利润更高，施工时间更短，回款更快。

Q：您好，公司一季度毛利率比较高，之前公司好像一般都是三四季度去做膜的销售比较多，请问一季度膜销售变化的原因是什么？是否可持续？

A：其实公司每个季度里面肯定都有一些膜销售。因为天气的影响，北方的土地还没有解冻，公司第一季土建工程开展的就相对其他季度本来就会慢一点。今年因为疫情的影响，第一季度土建工程也收到一定的影响了，但是设备继续在卖，换膜的需求还在，相对占比就上去了。
Q：您好，您讲到疫情影响了一季度，那对二季度存在有多大的影响？

A：这个目前我们也没法有一个准确的预测，但是总体来看目前国内防控防疫形势一片向好，今天下午北京也降低了防控等级，公司肯定也会加快复工复产脚步，尽量把之前落下的进度补回来。
Q：您好，请问公司目前和中交具体合作的进展如何？未来盈利水平变化？

A：公司去年的订单里面大概有两三个项目是跟中交系有关系的，因为去年六月份才签了战略合作协议，协同效应的发挥还需要一定的时间。碧水源跟中交合作里面，公司负责核心的设备和技术，这样更利于发挥我们优势和特长。如果后续公司能深化和中交的合作并一直持续保持轻资产路线，那么公司的毛利率水平应该会有所提高。
Q：您好， 请问中交对公司的定位是怎样的，对公司未来的有没有发展战略目标？

A：中交控股我们也是希望想拥有自己的金刚钻，公司以技术和设备生产为主，为国家级别的污水处理及污水资源化项目提供技术支持，专注于水环保业务，这就是中交对公司的定位。
Q：您好，我们关注到公司前阵子发了短融，利率稍微高一点，未来融资成本的趋势会有怎么样的变化？

A：最近确实有很多投资者关注这个问题，其实各位也不必总是关注利率的问题。从结果来看，我们这期短融比原计划融资金额超募了不少，这也侧面说明了市场对公司的发展及偿债能力是认可的。如果后续国资委审批通过了非公国开发行，中国城乡控股了公司，我们进入了中交的体系，那融资利率应该相比现在会下降有所下降。
Q：您好，公司净水器业务2019年和2018年相比，收入有一定的提升，请问后期会不会在大力发展这方面？

A：公司在净水器公司花了很多精力，公司专门成立了一个设计团队经营净水业务。小家电产品重要的是营销和口碑，目前公司净水器业务板块每年都是有一定的增长，这个板块的业务是特别需要长时间的培育的，公司未来也会继续大力发展家用净水板块的业务。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年4月29日



