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	投资者关系活动类别
	特定对象调研   分析师会议
媒体采访       业绩说明会
新闻发布会     路演活动
现场参观       其他  电话会议          

	参与单位名称
	华泰证券、国信证券、招商证券、海通证券等机构线上参会，名单详见附件清单

	时间及地点
	活动名称：机构投资者电话会议
时间：2020年4月28日-2020年4月29日
地点：线上交流

	上市公司接待人员姓名
	高新兴科技集团：
副总裁 董事会秘书 黄璨

	投资者关系活动主要内容
	1、 公司业绩和主航道业务发展情况介绍
公司2019年全年实现营业收入26.93亿元，分产品口径下，“物联网连接及终端应用”实现营业收入13.95亿元，占营业收入比重51.80%；“警务终端及警务信息化应用”实现营收1.82亿元，占营业收入比重6.75%；“软件系统及解决方案”实现营业收入11.16亿元，占营业收入比重41.45%。
近年来，高新兴资源配置优先布局物联网通用连接能力和物联网终端产品，战略和资源进一步聚焦于车联网和公安执法规范化两大垂直应用领域。根据2019年度报告数据显示，两大主航道业务成为公司收入的重要支柱，业务结构调整成果初显。
（1） 车联网领域
公司2019年度报告显示，物联网连接及终端应用业务实现营业收入13.95亿元，占营业收入比重达到51.80%，其中，集团整体车联网板块业务营业收入（包括基于5G-V2X技术路径及超高频RFID技术路径的产品与解决方案）占全集团收入比重超过25%，战略聚焦车联网成效与潜力凸显。
随着当前《车联网（智能网联汽车）产业发展行动计划》、11个国家部委联合出台《智能汽车创新发展战略》等国家相关车联网政策的进一步具体和深化，以及“新基建”政策深化对物联网相关数字基础设施建设的加快推进，车联网产业将获得重大发展机遇，新的风口为公司的发展带来了良好的契机和机会。
公司作为国内5G车联网主要厂商之一，大力发展新智能交通业务体系，加速智慧交通业务板块的综合解决方案、服务、产品的创新升级与应用落地，推动公司进入新的发展阶段。
公司目前已完成从路侧基础设施建设，整车厂、交通应用管理系统和平台的整体布局，形成“人-车-路-网-云”一体化产业配置，在原有产品和技术上拓展了5G和C-V2X业务，是业内首批重点投入5G-V2X研发厂商之一，车联网解决方案具有完备的“端+云”技术架构，总体架构全线覆盖“车载终端设备层、路侧设备层、平台层和应用层”，支持智慧交通的车路协同应用场景。
(1) 路侧设备层
5G和V2X技术方面：在路端，公司通过布局路端传感器、路侧单元RSU以及边缘计算设备MEC，融合激光雷达、毫米波雷达、红绿灯信号机、交通标识标牌等全系列感知设备形成车路协同一体化应用。公司携自研C-V2X模组和终端通过国内首次C-V2X“跨芯片模组、跨终端、跨整车、跨安全平台”的“四跨”测试，是国内为数不多能同时提供C-V2X芯片模组和终端的厂商之一，标志着公司V2X已经正式具备了商用条件。
在实践与应用上，公司于行业内首次提出“点-线-区”面向城市级及城际全场景的车联网城市级解决方案，并已在广州国际生物岛成功落地5G-V2X智能网联汽车示范区，打通自动驾驶与车路协同一体化应用，首次真正实现国内智能网联技术与单车智能的结合。未来，公司将全力支撑全国智能网联示范区落地，助推自动驾驶技术的实践应用，为智慧网联道路建设、城市交通管理、公众出行服务等领域持续创造价值。
超高频RFID技术方面：公司汽车电子标识系列（电子车牌）全套技术和产品，成功参与重庆、南京、厦门、银川、兰州、无锡、深圳、天津、武汉、上海、济南、宝鸡、北京、承德20余城市的汽车电子标识项目，提供从采集层到平台和应用层的整体智能交通管理解决方案，特别是在重庆拥有国内建设规模最大、系统最完善的电子车牌运营管理系统。
基于行内领先的V2X技术、超高频RFID技术、多年的智能交通项目建设经验等多重优势，公司路侧层技术、产品、解决方案具备极强的市场竞争力。
(2) 车载终端层
在车端，公司2019年初与吉利、高通达成战略合作，成为高通5G车载阿尔法客户，计划将与吉利联合首发5G网联车型。
公司原有面对汽车前后装市场的车载终端产品，已形成海外+国内市场优势壁垒。
在原UBI/Tracker/OBD/车载模组等车载终端产品的基础上，自研前装T-Box产品全面突破，为国内领先的汽车厂商提供高质量产品，目前前装车载终端产品已覆盖吉利、长安、比亚迪、广汽等国内大型整车厂商及延锋伟世通等Tier 1，针对商用车、乘用车的T-Box产品已经在客户数十款车型上适配或商用。
后装市场方面，公司为全球顶尖通信运营商、TSP、Tier 1如德国大陆、OCTO、AT&T、T-Mobile、MOJIO等厂商提供OBD等车载后装产品，实现全球14,000多种车型的自适应适配，满足国际市场的各项严苛要求。
公司海外后装市场一方面正在拓展更多海外客户，持续拓展欧洲及东南亚等地区运营商；另一方面，重心逐渐转向国内，由海外带动国内，后装带动前装，促使前装车载模组及终端产品能进入更多国内整车厂商，争取与更多国内外T1供应商达成合作，为国际一流车厂提供产品和服务，把握从4G到5G时代C-V2X带来的行业机遇。
（2） 公安执法规范化领域
2016年开始中央政治局多次会议强调法治中国，国家政策层面高度重视执法规范建设。随着近年来国家大力推行执法全过程记录制度和全面推行行政执法信息化建设，执法规范化和信息化进程越趋重要，公安执法规范化领域迎来巨大的市场空间。
公司在原有智慧城市、平安城市项目积累的大数据技术、视频技术、人工智能技术、公安客户资源及项目经验的基础上，布局公安执法规范化领域。目前已推出拥有完整的“云+端”解决方案的智慧执法体系，包括智能办案平台、智慧执法管理平台、智能办案中心解决方案、智能案管中心解决方案、物证管理政法一体化解决方案、远程视频会见一体化解决方案、移动执法视音频系统、AR实景大数据等产品及系统。
公司积极开拓以智慧执法体系为核心的执法规范化系列产品和解决方案，为执法办案全过程提供规范化指导，用信息化手段助力国家法治中国战略的落地。
目前公司公安执法规范化产品及方案具备较强的竞争力，已具有良好的销售规模和市场基础，执法办案平台已经覆盖山东、广东、上海、宁夏、青海、浙江、海南7个省份的省级平台，通过云端平台体系化的辐射，同步带通了其他线下产品的推广。成功拿下了部级平台建设项目、多个区域性办案区执法规范化项目，执法办案中心在湖北、广西、福建、辽宁、河北、江苏、内蒙古、陕西等多个省份成功建立了样板点，为2020年的市场拓展奠定了良好的基础。
面对此次疫情，公司也在原有公安优势产品的基础上，针对疫情防控和客户需求，重点升级和部署了多套产品和解决方案，包括远程律师会见、远程提讯系统、疫情大数据防控平台、涉疫区车辆管控平台等，这些产品和方案目前在全国多地投入使用，有效解决防疫需求难题，培育客户习惯，为未来市场推广打下基础。

2、 投资者提问
1. 公司2019年研发投入情况及2020年研发投入规划？
2019年，全集团研发投入达5.54亿元，占全年营收比重的20.56%，较上年同期增长36.48%，其中超过60%研发投入聚焦于物联网及车联网相关领域，体现出公司专注打造物联网领域产品和技术核心竞争力的坚定决心。
2020年公司仍高度重视研发，人员和资源会更加精准聚焦于主航道业务和发展前景更优的项目，投入总额上限控制在与2019年持平的水平。公司希望通过各项业务的开拓和落地带来营业收入的增长能使研发投入保持在总营收10%-15%的比重，维持比较健康和良性的状态。
2. 公司2020年车联网领域的发展规划？
2019年公司在车联网领域的技术研发和产品推进进度基本上符合预期。
5G和C-V2X相关车联网产品研发进展和推动进度都位于行业领先地位。2020年初11个国家部委联合发布《智能汽车创新发展战略》，5G以及道路信息化基础设施建设有望加速。基于2019年情况可看到全国多座城市都在积极推动车联网示范和先导区建设，国内智能网联示范区建设的步伐不断加快。
2020年公司在车联网领域一方面会更加注重推进参与国内各城市车联网示范区、先导区的建设和部署，参与更多国内车联网先导区、试验区项目的落地，把握路侧智慧交通建设机遇，推动智能网联与自动驾驶的结合，加速自动驾驶的产业化与规模化落地。
另一方面，目前海外市场通信运营商已经进入了从4G向5G切换的窗口期，4G后装产品的需求量会减少，公司也会相应调低相应4G后装车载产品的营收预期。公司会大力拓展国内外多元化客户，以实现规模增长，同时也会加快推进国内车厂的渗透，加快前装车载产品市场的部署，争取进入更多国内整车厂商，与更多海内外T1供应商达成合作，为国际一流车厂提供产品和服务，把握4G到5G时代C-V2X智能网联汽车市场机遇。
3. 请问公司如何看待电子车牌行业需求和发展空间？
可视为车辆的“二代身份证”的汽车电子标识系列产品，作为车辆唯一绑定的可信数字身份，具有一车一卡、一卡一密，安全自主可控、隐私保护严密，动态精准识读、不受环境影响，一卡多用、跨行业共享应用等技术优势，辅以电子标签防拆卸、防复制设计，可实现车辆身份信息精确识别，产品定位非常清晰，能实现交通信息动态采集、涉车资源平台化管理、交通数据深入挖掘等车辆、道路的立体化管理功能，实现对重点车辆动态通行非现场精准核查、假套牌等涉牌违法高效稽查布控，能够更好的满足当前公安部门涉车执法管控的需求。
从政策推进的角度看，随着2017年底汽车电子标识国家标准的出台和实施、机动车检验标志电子化推广应用、2020年初11个国家部委联合出台《智能汽车创新发展战略》中智能汽车标识管理办法对强化智能汽车的身份认证的要求强化，公安部门在推动电子车牌落地市场化的动作明显加快，基于汽车电子标识的涉车管理解决方案会迎来较好的发展机会。
另一方面，从社会化服务应用推进的角度出发，汽车电子标识的特性方便保险公司进行保险理赔信息核查，杜绝脱保、骗保等行为，同时可应用到门禁、停车收费等应用场景，为加油、维修等涉车消费商家提供无感支付服务，促进涉车消费服务及运营产业的发展。目前公司积极探索更多的社会化服务应用场景，看好电子车牌的发展前景。
4. 警务终端信息化业务方面，目前公司市场竞争策略是什么？
公司多年来服务于公安客户，拥有深厚行业积累与技术积淀，深刻把握客户痛点与需求，在执法规范化领域已打造了比较完整的体系产品与解决方案，参与公安部执法规范化建设标准制定，掌握业内执法办案和数据标准等核心技术话语权。
2019年公司内部进行组织架构调整，整合了公安营销网络，打造了面向公安行业的统一营销平台，实现销售平台资源共享。公司目前主要集中于十余个省份做客户直销，剩余省份与当地有较好客户资源的公司合作，公司提供产品和解决方案，由他们负责销售和实际落地。
5. 公司2019年软件系统与解决方案业务下滑的原因及之后的规划？
主要原因是公司对平安城市、智慧城市业务规模的主动收缩与业务结构调整。以平安城市、智慧城市为主的软件系统及解决方案业务在公司成长期起了重要贡献，为公司贡献了较好的收入规模，但对公司经营性现金流及应收账款都造成一定压力。所以公司对该类软件系统及解决方案的业务结构正在逐步调整，从PPP项目、BOT项目转向回款条件更好、项目建设周期更短的工程项目，虽然项目规模会相对偏小，但是有利于从源头上改善应收账款和现金流情况。
从中长期发展来看，公司未来仍将重点聚焦车联网和公安执法规范化两大主航道业务发展，随着产品类业务整体规模的提升，软件系统及解决方案业务规模占公司整体营收的比重会进一步下降。
6. 公司目前人员规模及后续费用管控情况？
集团目前整体人员规模在3500人左右，2020年人员规模和费用支出都会保持较为严格的控制，公司启动全面预算管理，做好项目优化、促进回款及严格控制期间费用，多项措施积极改善现金流问题。
7. 公司同文远知行的合作模式，以及未来的战略规划影响
公司目前正积极和拥有国内领先L4级自动驾驶技术企业文远知行在技术与产品等方面进一步加强合作，后续双方将从车端、路端以及网络端进行智能网联与自动驾驶的技术联调和场景验证，加速自动驾驶的产业化与规模化落地。


	附件清单（如有）
	请见附件《与会清单》



附件：《与会清单》
	公司名称
	公司名称

	China Galaxy
	上海天猊投资

	China Merchants Group
	上海希瓦资产管理

	Huatai Financial Holdings (Hong Kong) Limited
	深圳清水源投资

	Parantoux Capital
	深圳市博纳基金

	Spruce Light Asset Management
	深圳市凯丰投资

	北京乙慧投资
	生命保险资产

	创金合信
	泰信基金

	东吴基金
	天津信托

	东兴证券
	天治基金

	方正富邦基金
	万家基金

	歌易投资
	新华资产

	工银资管全球
	新疆前海联合基金

	广州市航长投资
	信迹投资

	国海证券
	兴业基金

	国信证券
	幸福人寿保险

	国元证券权益投资部
	旭日云峰

	國泰投信
	翊元投资

	海富通基金
	源乘投资

	海通证券
	长见投资

	杭州泉达投资
	知己投资

	恒生前海基金
	中国人保资产管理

	华泰证券
	中海基金

	金蟾蜍投资
	中科沃土基金

	鲸域资产
	中欧基金

	满坡栗资本
	中天证券

	前海人寿保险
	中信建投基金管理

	融亨资本
	中信证券

	上海国盛集团
	中银资管

	上海境坦资产
	朱雀基金

	上海人寿保险
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