证券代码：300376                       证券简称：易事特
2020年4月29日
易事特集团股份有限公司投资者关系
活动记录表
 编号：2020-001
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
■其他　（电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	Somerset Capital Management：Dave Heng、Chris White。

	时间
	2020年4月29日

	地点
	东莞市松山湖科技产业园区工业北路6号A栋一楼公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总裁&董事会秘书               赵久红
证券事务代表                    温  凯

	投资者关系活动主要内容介绍

	公司副总裁&董事会秘书赵久红先生、证券事务代表温凯先生在公司通过电话会议的方式向投资者介绍了公司的基本情况、最新业务进展及未来发展方向，并与投资者就公司相关情况展开了详细沟通与交流。

一、投资者交流情况主要内容如下：
1、公司业​​务在国内市场和出口市场之间，自有品牌和ODM(代工)之间的占比？公司增长主要聚焦的领域是出口还是国内，自有品牌或是ODM？
答：公司2019年海外业务占比13%，相较2018年9.65%的业务占比略有提升，国内市场以自有品牌、自有技术产品及服务为主，海外业务中自有品牌及ODM均有份额，公司自成立以来在海外业务当中积累了众多的客户群体和良好的口碑，公司重视该领域业务的发展，公司目前策略是保持海外业务ODM份额的同时，在分销商及客户中进行自有品牌产品推广，为公司谋求更大的业务份额，也提高与客户的合作机会，达到双赢的局面。
2、公司的自有品牌业务是否会与ODM业务竞争？如何解决利益冲突？
答：公司ODM业务涉及的主要是UPS类中小型电源产品，而公司的自有品牌主要为特殊领域，如轨道交通、数据中心、金融行业等定制化供电系统一体化解决方案，相较ODM原有客户群及客户需求不会产生冲突，且ODM占公司业务的比重相对已经很小，但基于进口商的资源和渠道优势，其又能提供优质的客户或者合作机会，公司在与其合作进行自有品牌业务的拓展时，处于互惠互利的局面，该种合作模式已经在实践中有较多成功案例。
3、UPS业务的主要增长动力有哪些？能展望行业往后可持续的增长率吗？
答： UPS产品作为公司成熟电源产品，在行业升级和应用场景的不断变化中，也相应迭代出了更高性能更具可靠性的新产品，并且在新的应用场景中公司除提供单一产品外更注重系统化解决方案的提供，从为客户提供产品到为客户解决问题演变，最终实现公司竞争力的提升。
就目前而言，新基建政策的推动，公司所属的5G供电、轨道交通、新能源汽车充电桩、数据中心等业务都将迎来又一轮高速发展的契机，公司在电力电子技术领域所积累的技术、人才、渠道，将在上述领域得到大发展的同时释放巨大的发展潜力，公司的产品技术同源，将在不同应用中焕发新的活力，在公司“用好电、管好电”的技术发展原则之下，市场发展空间十分广阔。
4、与同行竞争对手相比，你们的优势体现在哪些方面？
公司是国内电源行业研发创新综合技术实力较强的龙头企业之一，积累了丰富的电能质量转换及能源管理的技术与应用实践经验，在技术与研发、品牌知名度、营销服务体系、产出规模等方面拥有强大竞争优势。与中国移动、中国电信、中国联通、腾讯、百度等知名企业展开深入合作，成功参与建设了美国首条无人驾驶地铁、港珠澳大桥充电站项目、腾讯深圳光明数据中心项目、中国移动（天津）海泰枢纽数据中心项目等重大项目，巩固了公司的市场竞争优势。
5、公司未来有哪些业绩增长点？
公司曾作为世界500强施耐德控股子公司，现已发展成全球新能源500强和竞争力百强企业，行业首批国家火炬计划重点高新技术企业、国家技术创新示范企业、国家知识产权示范企业，拥有行业首个国家认定企业技术中心、院士专家工作站、博士后科研工作站等六大高端科研平台。公司将牢牢抓住”新基建”的投资机会，对七大领域所涉及产业链而言，都是巨大的机遇，易事特数据中心、5G供电、充电桩、轨道交通供电主营业务与新基建高度契合，在今年甚至未来三年都有广阔的市场增量空间，同时，新基建更加侧重技术创新，也将由市场端倒推公司研发端、供应链、营销管理体系等进一步优化和紧跟市场变化趋势，对于增强公司核心竞争力来说无疑是重要利好。目前，公司已推出适用于AAU侧的抱杆电源系统、适用于5G基站侧的混合供电系统，还推出适用于中心通信机房的供电系统，并在多站融合领域多有尝试，包括第三代半导体的应用，为破解5G供电难题提供新思路，公司将在前景广阔的5G基建市场加大加快推广力度。
未来，以5G建设、数据中心等为代表的“新基建”将迎来更好的产业政策时代，易事特将把握政策机遇，充分发挥自身的产业优势、技术优势和市场优势，以数据中心业务为抓手，全方位发力“新基建”，以多元产业齐头并进的新格局实现自身业绩的腾飞。
6、公司新能源光伏业务有较大下滑，能否就该业务发展情况及对行业未来发展的予以简要介绍？
答：公司新能源光伏业务包括两大块：光伏逆变器及集成业务，新能源发电业务。从2017年开始公司进行战略调整，调减了光伏产品集成业务的拓展；同时，国内整个光伏行业向“规范化和有序化”的方向迈进，光伏增速放缓。但随着2020年光伏随着各项光伏政策的逐步落地，平价上网项目、光伏扶贫项目、分布式光伏依然是国家推动光伏产业发展的重点，公司也将业务发展重心侧重在用电需求较大的优势地区开展分布式商用光伏项目及户用光伏项目的开发。公司已经并网运营的电站目前发电情况良好，项目收益稳定，为公司持续创造收益，2019年收入6.69亿元，占营收17%。光伏发电作为新兴能源的代表，在全球能源结构演变中具有重要地位，其优势明显，公司将根据自身及行业特点进行业务开展并持续看好其未来的发展。
7、公司对行业内电池应用的发展趋势怎么看，公司合资电池企业是出于什么考虑和计划？
答：从行业来看，铅酸电池是目前行业内普遍采用的储能配置方案。但从行业发展来看，通信和数据中心等多个领域“锂进铅退”成为发展的趋势，近期的移动、铁塔等运营商的招标也验证了这个判断。锂电池对比铅酸电池虽然在成本上暂时还不具备较大优势，但其密度高、体积小的优点将成为众多领域的储能配置“刚需”，为应对行业发展，增强电源产品备电业务的技术积累，公司积极准备，与宁德时代建立合作，强强联合，为客户提供更多样化的储能方案，提升公司系统解决能力，为5G供电、储能、轨道交通、充电桩、数据中心等业务发展提供新的动力。

二、活动结束
活动过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照《信息披露事务管理制度》等规定执行，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。本次活动受到了广大投资者的积极参与，公司后续将持续开展投资者交流活动，让投资者全面了解公司的实际经营情况，充分体现公司的核心价值。
各位投资者如欲了解公司最新动态可关注易事特微信公众号“EAST300376”，或可拨打易事特证券部投资者专线，电话：0769-22897777-8223。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年4月30日
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