证券代码：300232                                证券简称：洲明科技 
深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-003
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □利润说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
■其他（电话会议）  

	参与单位名称
	Wind 3C会议（参会人数98人）

	时间
	2020年5月19日 8:30-9:30

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	显示业务负责人武建涛、董事会秘书徐朋、证券事务代表陈偲

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次投资者关系活动以电话会议交流的方式进行。接待人员与投资者进行了沟通交流，主要内容如下：
一、公司经营情况的讨论分析
1、2019年及2020年第一季度经营情况回顾
2019年度，公司实现营业收入56亿元，同比增长约24%，实现归母净利润为5.30亿元，同比增长28.54%。分业务板块来看，显示板块收入43.32亿元，占比77%，照明板块收入12.5亿元。经营活动现金流净额达到4.68亿元，同比增长46.27%，占净利润比例达到87.05%，在业绩稳步增长的同时，经营水平经营质量持续提升。
2020年一季度，受新型冠状病毒疫情的影响，公司实现营业收入8.17亿元，同比下降26.92%，归母净利润6,832.33万元，同比下降17.10%。
2、公司与巴可电子合作进展情况
公司与巴可电子的合作正在有序进行，在专业显示领域，也就是国内常讲的小间距市场，国外还没有大规模应用，原因是小间距在专业显示，如控制、会议、数据中心、安防、指挥中心等领域的应用还没有完全展开，目前还是集中在企业级用户。所以，洲明和巴可的合作在海外专业显示市场潜力很大。另外，公司和巴可正在联合进行产品开发，洲明的优势是在LED显示、研发、可视化解决方案有一些优势，巴可是在视频图像处理上有优势，以及它在医疗、娱乐、企业三大板块的布局都有可能大规模应用显示设备。
此外，在影院显示解决方案方面，我们主要分两条路线进行，一是以洲明为主的解决方案，巴可提供服务，这个推进速度较快一些；二是以巴可为主，巴可做基础部分，这个推进速度稍慢一些。

二、投资者交流环节
1、目前洲明海外市场受疫情影响如何？
回复：一季度国内业务受疫情影响严重，海外基本没受影响。二季度国际疫情陆续影响，二季度国际疫情陆续影响，国外各个国家受影响程度不同，欧美目前已经开始复苏，其它国家也有目前疫情较严重的地区。海外市场80-90%的业务主要集中在北美、欧洲、亚太三个地区。疫情影响最严重时是在5月初，目前正在往好的方向发展。按照目前局势推演，5、6月会逐步恢复正常，全面恢复正常指日可待。
2、能否介绍一下LED显示影院市场空间如何？国内外能否分别测算一下？
回复：最早进入LED影院显示市场的主要是三星，它在LED影院显示上做了大规模的尝试，未来可预期的影院显示市场空间可达到万亿级别。现在新增的LED影院显示占20%，老的影院改造占10%。
未来影院显示的销售模式，可能会呈现多样化的局面。目前LED影院显示关注度高，DCI认证是LED进入影院的敲门砖，公司目前处于基础方案和认证的阶段。LED影院显示市场，启动需要时间和周期，全球最大的两个市场，中国和北美市场空间占比较大。全球有很多代理商都很关注影院市场，普遍认为LED影院解决方案会在影院市场上占据重要地位。
3、能否具体说下，巴可和我们自己的影院产品，形式和面向客户的不同？
回复：我们这么定义两条路线的影院解决方案：美国以好莱坞为主的产业链，以巴可为主，技术方案上会有所不同，洲明主要聚焦于中国和亚太市场。另外我们也会考虑未来的竞争，本身巴可和洲明是战略合作，是平等的关系，双方彼此竞争力和能力相互认可，经过了充分的考察和深入的讨论，以平等的姿态，布局两条产品线，一条以洲明为主，一条以巴可为主，这样我们未来可能更容易获取市场份额。
4、巴可在跟我们合作过程中，他们可以获得什么，为什么不是直接的采购合同，而需要以入股的形式？
[bookmark: _GoBack]回复：巴可在LED技术上也存在很多尝试，在中国做过制造、工厂，也和中国其它企业合作过，但这些方式和他们的战略要求有差距，它还是认为选择一家市场发展前景突出、规模较大、实力较强的公司合作是最佳选择。洲明有很好的技术储备，双方认为，贴牌生产不足以面对未来的市场，双方应该以更坦诚、平等、合作的姿态去面对和开拓市场。巴可对产业的研究很深，在LED市场有一定份额，从投资回报率的角度认为洲明是一家值得投资的公司。
5、国外和国内的专业显示市场是否有差异？如安全、控制、交通等方面，国外会存在安全性考虑，而不用国内的产品吗？
回复：无论是国内还是国际市场对在产品和解决方案的需求是相似的。在产品安全上，每个国家有自已的认证和要求，我们的显示屏进入国际市场上，没有遇到排斥。现在LED产业链90%集中在中国，中国是产业链不可替代的重要部分。

电话会议沟通过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年5月20日



