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证券代码：000776                                  证券简称：广发证券 

广发证券股份有限公司 

2020 年 5 月 26 日投资者关系活动记录表 

编号：2020052601 

 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            □其他 

参与单位名称及

人员姓名 

华泰证券香港分析师 李健 

华泰证券香港分析师 吕程 

时间 2020 年 5 月 26 日下午 14:30-15:30 

地点 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

公司董事会秘书 徐佑军先生 

董事会办公室 王强女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、关于公司如何看待创业板以及公开发行公司债券实

施注册制的影响？ 

答：首先，创业板注册制改革将给券商带来更大的市场

机会。一方面，创业板 IPO 注册制将直接带来券商投行业务

机会；另一方面，创业板现有上市公司的再融资和并购重组

有着相当大的市场规模，注册制下再融资和并购重组效率

会大幅提升，意味着投行业务的市场需求会更大。 

创业板注册制相对利好头部券商和具有突出投行实力

的中型投行，头部券商的优势在于更强的抗风险能力和项

目资源，因此在数量和规模上预计会领先行业；中小投行的

优势在于中小企业项目资源相对丰富，投行业务对整体业

绩弹性更大，且更容易集中公司资源以形成差异化竞争优

势。 
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其次，注册制对于券商债券业务是发展机遇。一方面，

由于债券发行要求及发行流程上均作了简化，债券注册制

有助于推动信用类债券发行提速，预计债券发行规模将进

一步扩充，成为实体经济融资的重要引擎；另一方面，实施

注册制后将进一步落实以信息披露为核心的发行上市审核

制度，申报即纳入监管，发行人和证券服务机构的责任将进

一步压严压实。 

长期来看，注册制将进一步增强券商服务实体经济的

质量和效率。 

 

2、公司目前财富管理业务的转型情况如何？ 

答：公司坚持以客户为中心，以客户资产保值增值为目

的，以产品配置为手段，推动财富管理业务稳步发展。 

公司主要从投顾队伍、产品、服务、平台以及体制机制

等多方面推进财富管理业务建设。投顾队伍方面，截至 2020

年一季度末，公司的投资顾问人数在全行业排名第一（母公

司口径）。目前，公司从讲师、课程、到培训组织已经形成

完整体系，为财富管理业务提供了丰富的人才储备；产品方

面，公司不断推进以客户为中心的财富管理业务模式，不断

为客户丰富各类产品品种，提高产品质量，将合适的产品配

置给合适的客户；服务方面，公司进行了细致的客户分层分

类，针对不同的客户有着不同的服务方式与产品配置体系；

平台方面，公司已构建了面向客户、面向员工以及后台管理

的前、中、后全流程平台体系，满足了一站式财富管理业务

需求；体制机制方面，公司已成立了私人银行部与金融产品

中心，致力于产品的全流程管理与高净值客户服务，打造一

流的财富管理机构。 

 

3、科创板跟投机制将对行业产生怎样的影响？  
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答：科创板跟投是科创板系列机制当中的其中一项重

要配套制度。这项机制将和其他机制一起为行业更好地起

到为科创板保驾护航的作用。 

科创板跟投机制会从两个方面对行业产生影响，一方

面，保荐机构将更倾向对具有投资价值的企业进行保荐；另

一方面，有效的促成上市公司定价更加合理。将会逐渐推进

行业格局进一步向价值判断力和销售能力强、资本实力充

足的证券公司集中。 

 

4、关于广发资管大集合类业务的规范进展如何？ 

答：2018 年 11 月 30 日，证监会下发了《证券公司大

集合资产管理业务适用<关于规范金融机构资产管理业务

的指导意见>操作指引》，明确了证券公司大集合资产管理

计划的整改规范。 

自 2019 年以来，广发资管不断完善运作机制，加强基

础设施建设，提升内控水平，持续提升主动管理能力、资产

配置能力、产品创设能力、渠道营销能力等核心能力，整体

上取得了良好的经营业绩。广发资管积极推动存量业务改

造和增量业务转型，同时积极开发新的业务增长点，培育更

加全面均衡的竞争力。截至 2020 年 3 月底，广发资管已完

成公募化改造的大集合资产管理计划 4只。 

未来，广发资管将不断开拓新业务、新产品，进一步完

善产品线布局。 

 

5、银行理财子公司的设立将对资管行业产生怎样的影

响？ 

答：证券行业在股票及衍生品投资研究、激励约束机制

等方面具备一定优势，对于券商资管行业而言，理财子公司

既是竞争对手，也是合作伙伴。竞争方面，首先，银行理财
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子公司基本获得与券商资管相同的法律地位，对于通道业

务需求进一步减弱，将对通道业务为主的资管机构有较大

冲击；其次，银行理财子公司依托控股股东银行强大的销售

支持，将对该渠道其他资管产品的销售造成一定的挤压；第

三，银行理财子公司将强化在固收类资产的投资优势，进一

步做强现金管理类产品，与其他资管机构同类产品形成竞

争。 

同时，公司将进一步加强与银行理财子公司的合作，提

升资产管理规模和市场份额。 

 

6、 关于公司国际化业务发展情况？ 

答：虽然经过多年的国际化发展和布局，但国内证券公

司的收入来源大多依赖于本土，收入变化与国内二级市场

的活跃程度高度相关，整体上，国内证券公司的国际化程度

仍较低。 

在国家战略和企业、居民资产全球化配置的背景下，国

际化是行业发展的内在要求和必然选择。国际化战略一直

是公司最重要的战略之一,公司未来将统筹、协调公司的境

内外资源，内涵式发展与外延扩张并举，稳健推进公司下一

阶段的国际化战略。并在做好风险管理的前提下，积极研

究、稳步推进重点包括新加坡、东南亚等“一带一路”区域

在内的国际化布局。 

 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交

流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信

息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2020 年 5 月 26 日 

 


