证券代码：000004                                证券简称：国农科技
深圳中国农大科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                       编号：2020-003
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	东方证券、交银施罗德基金、中泰证券、富安达基金、国投瑞银基金、中融基金、诺德基金、汇添富基金、嘉实基金、浙商资管、新华资管、国富基金、前海人寿、工银资管（全球）、中银基金等

	时间
	2020年5月27日20：00

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	黄冰夏  郭训平  阮旭里

	投资者关系活动主要内容介绍
	    会议主要介绍了公司基本情况及子公司北京智游网安科技有限公司的业务概况，并就调研投资者关心的问题进行了解答，主要内容如下：
1、公司基本情况介绍
    国农科技是深交所第一批上市的公司之一，上市以来公司经历了数次业务转型，前期的业务包括房地产、医药等。公司在去年以发行股份购买资产方式收购了智游网安，通过此次收购，公司在现有移动互联网游戏业务的基础上新增了移动应用安全服务业务，拥有覆盖整个移动应用安全生命周期的安全服务和业务能力。
2、公司下属爱加密业务概况
    爱加密一直专注于移动APP安全领域，经过多年发展，目前围绕移动互联网的安全，在各个领域和生态中均可提供相关的解决方案。目前，移动互联网安全仍是爱加密最主要的业务。
    爱加密在移动互联网生态中的服务主要体现在几个方面：一是参与起草相关行业标准；二是协助监管部门建立监管平台；三是对企业客户提供移动互联网的安全服务。
    从技术角度来讲，我们根据不同的业务产品提供不同的服务，以达到不同的安全级别要求。在这个过程中，我们主要帮助用户解决几个层面的问题，一个是从安全的维度提供事前、事中、事后的安全服务，在整个生命周期中解决技术上的问题，比如检测漏洞、分析源代码质量等；第二个是业务安全的问题，比如移动支付等业务层面的问题；还有一个是合规层面的问题。
    在业务模式方面，爱加密主要是销售服务，对服务的每个APP、每个平台每年收取服务费。交付模式分为本地部署和公有云部署两种模式，其中大部分是通过公有云，也就是我们提供一个账号密码，客户登录后可以在云平台使用购买的服务，也有一部分是通过私有云，比如一些大的客户或政府客户需要我们把服务部署到他们本地。
3、问：客户采购我们的服务主要是满足哪些功能，这些功能是否会有持续的扩张？
    爱加密以前主要做APP加固，现在已经从单一的技术和服务，演变到为用户提供覆盖APP全生命周期的完整解决方案。现在基本上像金融行业和银行业，移动APP的数量持续在增加，需求也在增加，比如说之前只需要加固，现在还需要个人信息安全的合规，另外还包括源码的安全，漏洞的检测，APP上线以后有没有被盗版、篡改、攻击，业务拓展中有没有风险等。除了金融行业之外，其他像运营商、大型央企、能源、教育等行业的需求也比较多。
4、问：移动互联网安全行业的壁垒如何？ 
    不同的阶段公司的核心壁垒和竞争力是不一样的。在初期，技术是壁垒，APP加固的核心技术就是加密，加密技术的门槛还是比较高的。到现在，技术已经比较成熟，公司在这个领域的综合能力是壁垒。首先，在技术上已经不是简单的加固，而是事前、事中、事后涉及到多方面技术的全生命周期解决方案。第二个壁垒是客户和行业上的壁垒。我们目前能做的是为移动互联网的生态赋能，这个生态里有监管部门、to B客户、渠道、最终客户，在这个生态里，很多工作是我们去做和先做的。还有一个很重要的壁垒是案例经验，在移动互联网安全这个细分领域里用户的案例、成功的经验、技术和服务成熟度、交付的成本等等都很重要，这也是我们的优势所在。
5、问：今年受疫情影响，公司目前的整体订单情况如何？
    疫情的影响体现在时间有延迟，订单的速度和进度还是受到一定影响的，但整体趋势稳定，很多监管要求落地之后对行业的带动力度还是比较大的。
6、问：工业互联网、物联网、车联网和移动互联网是否有比较强的相关性，未来两到三年是否会成为公司收入的重要组成部分？
   公司目前的策略还是围绕着现有的移动互联网领域做专、做深、做透。从移动互联网向工业互联网、物联网和车联网拓展，从团队基因和技术层面来讲，还是比较好转化的。比如物联网和车联网，从逻辑架构来讲，APP安全可以直接用现有的方案，技术层面的关联性还是比较大的。所以这几个方面都是我们比较看重的方面，未来也希望有比较大的突破。
7、问：现阶段下游行业金融、教育、医疗、运营商等行业增速是如何排序的？
    金融和运营商相对比较成熟，教育和医疗是近两年才起来的，所以从增速来讲，后面两个领域会比较快，但在金融和运营商里，绝对的数量还是比较大。需要澄清的是，数量的增速和收入的增速不完全一样。总的来说，金融和运营商比较稳健，要求的解决方案会越来越全，属于深挖需求的目标客户。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年5月27日




