证券代码：300820                                 证券简称：英杰电气

四川英杰电气股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2020-003
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研 □分析师会议
□媒体采访 □业绩说明会
□新闻发布会 □路演活动
□现场参观	
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国金证券股份有限公司新能源和电力设备行业分析师：邓伟  
中欧基金高级研究员：汤洁
交银投资高级研究员：孙婕衎  

	时间
	2020年5月28日（星期四）下午2点-4点
2020年5月29日（星期五）上午10点-11点

	地点
	2020年5月28日  公司展厅、车间、会议室
2020年5月29日  网络通讯方式

	上市公司接待人员姓名
	总经理：周英怀
董事会秘书、副总经理：刘世伟

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、5月28日调研（接待人 周英怀、刘世伟）
董事会秘书、副总经理刘世伟引领调研人员参观了公司展厅和车间现场，介绍了公司发展历程和主要产品情况，公司总经理周英怀与调研人员对以下问题进行了沟通：
1、如何看待后期光伏行业的发展？
答：光伏行业属于朝阳行业，是国家战略性新兴产业之一，经过这些年的发展，光伏产品生产成本持续下降，为光伏平价上网及大规模推广应用奠定了基础 ，在经过2018年531新政的短期影响后，在2019年下半年，光伏产业复苏迹象明显，公司在光伏行业的订单也明显增加，各大龙头企业都有已经实施和正在实施的扩产计划，但今年突如其来的疫情影响又增添了一些变数，各大龙头企业的项目投资有所减缓，但总体上判断光伏发展的向好趋势应该不会改变。
2、公司在光伏行业的占比情况如何？
答：公司的工业电源产品应用范围很广，并非只用于光伏产业，只是最近这十多年公司的电源产品为光伏行业配套较多，同时这些产品也是通过进口替代的方式抢占了国内市场，这些年来，虽然有新的竞争对手出现，但到目前为止，公司在光伏行业的多晶硅和单晶硅生产设备配套电源的市场占比总体上仍保持着优势。
3、公司在半导体领域的拓展有什么样的规划？
答： 公司介入半导体行业是通过为中微半导体生产的mocvd设备上配套可变编程直流电源开始的，延续的仍然是公司多年来国产替代的发展思路，应该说公司现在才刚刚进入这个领域，目前半导体材料制造的众多设备上用的电源几乎全部都是国外产品，国产替代的市场空间很大，公司也在这一类电源的研发上加大投入，组建了专门的研发团队，在一些电源上，我们的技术已经接近国外厂商的产品，初步具备了替代的可能性，我们争取更早的实现更多电源产品的国产替代。
二、5月29日调研（接待人 刘世伟 ）
1、公司工业电源产品的技术优势体现在哪里？
答：公司在这个领域已经做了二十年，形成了很强的技术平台优势，公司绝大多数产品都属于工业电加热领域，功效就是实现精准控温，温度的精准保障对于最终成型产品的品质至关重要，同时对于电源的质量稳定性也提出了很高的要求，要求电源在长时间连续运行的状态下保持稳定，不能出现故障，否则整炉产品将报废，给客户造成很大的损失。公司电源产品具有高稳定性、高功率因数、高精确度等特点，多年来已经得到了客户的充分信任。
2、公司市场竞争的对手有哪些？
答：公司产品为工业电源产品，涉及行业比较多，竞争对手多为单一行业对手，全面竞争的对手并不多，在光伏的多晶硅行业竞争对手有江苏大全等，单晶硅行业有动力源等，半导体等材料行业的配套电源，公司实现了进口替代，竞争对手主要来自于国外，比如TDK，索伦森等。公司在最开始选择工业电源产品研发方向的时候其实已经有选择，规避国内制作技术已经成熟的电源，而是选择目前国内没有或者技术水平相对偏弱的产品进行突破。
3、半导体材料行业的运用除了中微半导体的mocvd设备以外，还有哪些？
答：除了中微半导体的mocvd设备以外，公司电源还有用于电子级多晶硅 、电子铝箔、电解铜箔、光纤等行业。最关键的是现在在这一领域已经实现了技术突破，未来也会作为公司重点的研发方向，而且从目前国内采购的国外电源情况看，市场份额也是比较可观的，逐步实现进口替代后就能在其中占有市场份额，公司也看好未来在这一领域的发展。期待能在这一领域实现更多突破，从而带来更好的业绩表现。
4、半导体行业毛利率的情况如何？
答：公司现在的整体毛利率水平超过40%，半导体行业的电源产品由于是进口替代，国产替代后价格肯定大幅度下降，同时由于进口替代的技术壁垒，也会给产品带来较高的技术附加值，毛利率水平比较高，会较大幅度高于现在公司产品的平均毛利率水平。
5、未来公司的成长空间主要表现哪里？
[bookmark: _GoBack]答：从公司自身的产能看，上市之前已经达到饱和，需要进行生产扩能，所以我们做了相应的募投，公司上市后已经开始进行对应的建设准备工作，这个是解决我们产能瓶颈的问题，另一方面，要消化新增的产能，就需要更多的订单，订单的来源我们是通过稳定成熟产品订单，同时新开发包括半导体材料行业领域在内的新能源、新材料以及其他新兴行业的电源应用领域去解决，按照建设规划，这些产能在未来都会逐步形成并释放，所以对于未来的发展我们是有充分信心的，未来2-3年，如果目前的公司战略规划设想都能顺利实现的话，公司销售规模和盈利水平都会大幅增长，公司的成长性也势必能展现出来。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年5月28日、2020年5月29日




