证券代码：002801                        证券简称：微光股份
杭州微光电子股份有限公司

投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020004
	投资者关系活动类别

	□ 特定对象调研       □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
  
√ 其他  电话会议     

	参与单位名称及人员姓名
	东方证券股份有限公司：王天一、刘荫泽

上投摩根基金管理有限公司：任梦歌

华宝基金管理有限公司：贺喆

广发基金管理有限公司：华通

兴证全球基金管理有限公司：孟灿

上海中域投资有限公司：袁鹏涛

安徽海螺创业投资有限责任公司：刘建义

烟台东凯新企业管理有限公司：薛德强

中国人保资产管理有限公司：蔡春根

	时间
	2020年6月2日

	地点
	公司行政楼五楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	何平、胡雅琴、王楠、沈萍萍

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、请介绍一下疫情对公司国内外订单的影响？

答：截至目前，我们把疫情影响分为三个阶段：

第一阶段，国内疫情爆发，公司不能如期开工，产能受到影响。公司是杭州市第一批复工的企业之一，2月10日开工，2月底产能逐步恢复到原有水平，该阶段公司国内外订单充足，产能不足，影响了销售收入。

第二阶段，3月份，订单饱满，产能恢复，公司各部门加班加点，努力把疫情耽误的时间抢回来，公司3月份销售创历史新高。第一季度，公司经营虽然受疫情影响，但是销售收入仍保持增长，利润实现高增长。

第三阶段，从4月份开始，国内疫情逐步得到控制，国外疫情蔓延，公司国外订单有所下降，国内订单有所上升，整体略有下降。目前，国外订单正在恢复中，公司千方百计抢订单，努力交出投资者满意的半年报。

2、公司如何看待国内冷链行业发展？

答：公司产品冷柜电机、外转子风机、ECM电机是冷链设备的主要零部件之一，冷柜电机主要应用于冷柜，外转子风机主要应用于冷风机、冷库等。我们认为目前有利于冷链行业发展的因素主要有：（1）政策因素，国家重视冷链行业发展，已上升至国家战略层面，如脱贫项目，针对农村水果蔬菜等农产品，有些省以乡村为单位建立冷库，冷链设备需求量比较大。（2）人们对生活水准要求的提高，对冷鲜食品有要求，对食品保鲜的要求在提高，这一块市场扩大也会利好冷链行业。公司看好冷链行业发展，产品还会有较大的发展空间。

3、公司国内市场份额如何？公司海外市场是挤掉别人的市场份额吗？
答：所有的产品都存在市场竞争。公司主要产品冷柜电机、外转子风机、ECM电机在国内细分市场处于领先地位，公司在市场竞争中有优势，2019年，公司依托主营产品制冷电机及风机被评为“工信部制造业单项冠军示范企业”。在国际市场中，一方面，公司不断开发产品新的应用领域，另一方面，公司不断学习国际行业标杆企业先进经验，练好内功，提高自身竞争力，扩大市场份额。
4、企业发展的影响因素有哪些？企业在发展的过程中出现波动，如何看待这种现象？

答：企业发展，环境和自身构成外因和内因。企业应该借助外力发展自己，面对环境的变化，做好自我调整，在危机中育新机，在变局中开新局，关键是要提升企业自身竞争力。企业发展中的波动很正常，只要健康就行。外部形势不好的时候，苦练内功，形势好的时候加快发展。

5、ECM电机的优劣点是什么？以及下游的接受度情况如何？

答：ECM电机是冷柜电机及外转子风机的升级产品，完全能够替代传统产品使用，ECM电机由于节能、可实现智能控制，更受客户欢迎。相对而言，ECM电机成本较高，售价较高，这是目前影响市场产品替换的主要原因。

2019年度，ECM电机销售额8,737.95万元，较上年同期增长45.20%。ECM电机发展良好，呈波动增长趋势。产品更新换代需要过程，对ECM电机市场的拓展，跟客户在技术、工艺、性能等方面的磨合也需要过程，但是长远看，ECM电机终将替代传统电机产品。公司要做的就是将ECM电机质量做得更好，成本做得更低，不断提高产品性价比。

6、预期年度增速如何？目前是否调整目标？电机产品的壁垒在哪里？公司特色和优势是什么？
答：公司进行了年度预算，披露了年度经营目标（经营目标不作为业绩承诺），受疫情影响，实现预期目标有难度，但公司生产经营正常，我们对未来发展充满信心，将做好“变”的文章，坚定年度盈利目标不动摇。

电机风机行业是有技术、工艺、认证、规模等方面的壁垒。公司长期专注主业，在技术创新、产品质量、客户资源、成本管控、管理等各方面都有良性积累。行稳致远，公司将保持自身优势，学习国际优秀企业经验，发展更好，走得更远。



	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年6月2日


