证券代码：002138                           证券简称：顺络电子

深圳顺络电子股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2020-005
	

投资者关系活动类别

	√特定对象调研       □分析师会议
□媒体采访           □业绩说明会
□新闻发布会         □路演活动
□现场参观	
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	2020年6月2日： 华西证券张大印，招商基金周宗舟，万联证券徐益彬，时代伯乐蒋玉勋，瀚信资产邓澄江，蒋国龙
2020年6月3日：上海混沌投资肖滨，西部证券林承瑜，浦银国际沈岱，安信证券薛辉荣，任君资本赵永华，东吴证券王少南，国联安高诗，中金资管冯达，中金基金范海涛、田朋、薛一品，磐厚动量胡建芳，长见投资刘志敏，泓澄投资徐哲桐，弘尚资本杨成，浙商基金王斌，华夏久盈凌亚亮，恒天中岩李凤红，仁桥资产张鸿运，中信证券郑泽科，施罗德郑冲、敬祎、Jack，Point72白杨，韩国投资王文文，招银资产梁爽，长盛基金张磊，泓德基金蔡丞丰，惠正投资李平，重阳投资吴伟荣，鼎萨投资张王品，源乘投资曾尚，银河自营刘兰程，星河资本李浩，同犇投资林烈雄，诚盛投资吴若宗，成泉资本孙宇，斯米克投资路斯如，南京天奥投资贺志军、巩来华，民生银行丁志良，凌重投资周莹，稷定资产马骁翔，华夏未来资本丁鑫，沣洋资产海军，衍航投资庞宇超，中融汇信朱岩，中银香港Nick zhu，聆泽投资张济鹏，瑞华投资 章礼英，禾其投资彭荣安，民生证券胡独巍，金元顺安基金张博，金鹰基金陈磊，上银基金徐帆，银河基金余科苗

	时间
	2020年6月2日15:00-16:30
2020年6月3日15:00-16:30

	地点
	公司D栋六楼会议室、采用welink视频会议方式

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：徐祖华
证券事务专员：于萌萌

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 介绍与会投资者知悉并提示视同接受《调研承诺书》约定。
二、公司董秘介绍公司业绩及业务发展情况
虽然今年受疫情影响，全球经济增速放缓，消费需要明显下降，公司复工较早，一季度业绩依然保持了两位数增长，产能得到了充分的释放，在业务发展方面，通讯业务以及基站等方面了得明显的增长。目前在新产品应用以及大客户开拓上进展比较顺利。
在电感细分领域内，公司在中国市场以及国际市场上均占有较高的市场占有率，高端产品市场份额持续提升，技术和规模处于领先地位，部分精密电感产品的产能水平达到全球前列；同时新型电感产品持续推向市场，始终保持在全球电感行业前沿，知名度及核心优势进一步聚焦。通过持续创新，不断开发满足大客户需求的新产品。
三、公司董秘回答投资者提问：
1、本次非公开发行预案对公司长远发展的情况介绍以及贡献？
答：本次非公开发行引入战略投资者，其中先进制造产业基金二期是国投招商管理，在电子元器件行业及先进制造业拥有较强的战略资源；小米长江产业投资基金，依托小米集团资源，小米长江将积极推进公司与产业链中客户的进一步深入合作，扩大公司在精密高端电子元器件行业的影响力；汽车电子领域与北汽集团旗下的深圳安鹏资本创新有限公司合作，可以扩大上下游合作，协同开发；与深圳市荔园新导创业投资合伙企业开展合作可以为公司提供良好的核心技术研发支持。
本次非公开发行预案投资项目包括片式电感扩产项目、微波器件扩产项目、汽车电子产业化项目、精细陶瓷扩产项目，随着募集资金投资项目的逐步实施，预期目标逐步实现，公司的营业收入、利润总额等盈利指标将稳步增长。
2、公司目前订单情况及后期订单情况如何？
答：公司目前产能释放比较充足，各项目在积极的开展，公司的产品为电子基础元器产品，核心竞争力较强，市场需求相对比较稳定，目前订单情况还不错，未来预计随着疫情的好转，下半年持续扩产，设备投入将加速，预计总体下半年比上半年的情况好。
[bookmark: _GoBack]3、公司产能利用率的变化，大量投产对费用率影响？
答：公司核心产品产能利用率维持在较高水准，相对饱和且稳定，近年期间费用情况比较稳定。公司研发费用增加，主要用于各类新产品研发投入，包括5G、汽车电子、微波器件、传感器、高端精密电感等领域，积累了大量的研究成果，为公司可持续发展打下了良好的技术基础。
4、汽车电子市场容量及发展状况？
答：公司布局汽车电子市场领域很早，公司产品经过多年大客户及市场应用认证,目前已通过国际顶尖级汽车电子大客户的供应商资格认证。汽车电子的特点是客户准入门槛高,要求严格，认证周期较长，客户需对公司的产品、设备、产能、体系及工艺管理等各环节进行审核。目前公司汽车电子产品线相对单一，公司未来将在汽车电子产品上根据大客户的技术及市场要求，不断研发和推出新产品，产品可广泛应用在汽车电池管理系统、自动驾驶系统、车载充电系统、车联网、大灯控制系统、电机管理系统等。受疫情影响,汽车电子短期销售也受到了一定程度的影响，全球汽车产业整体短期下滑,但公司相信，汽车电子产业长期布局不变。汽车电子业务将为公司长期持续稳定增长奠定坚实基础。未来市场空间巨大。
5、预计今年在手机端的大客户上面进展情况及提升空间？
答: 通讯领域是公司重要业务领域,通讯行业内手机第一梯队大客户市场集中程度进一步快速提升,手机份额持续提升, 公司拥有优质的头部大客户群体，在大客户当中的份额呈逐年上升趋势,新产品也在持续导入, 未来随着5G应用的推动用量递增,发展前景可期。
6、公司的高精密电感，包括叠层精密电感0201和01005电感产能情况及市场开拓近况?
答：0201高精密电感产品占据目前高精密电感市场较大部分的市场份额, 0201高精密电感产品其出货量占公司叠层产品出货量比重较大。 01005电感产品属于纳米级小型化、高精度电感,目前客户开拓进展顺利,逐步在实现批量化供应。2020年小型化的高精密电感产品将会根据市场需求继续扩充产能,后续01005产品伴随应用端配套产品技术水平的提升以及5G市场的发展需求,将为公司电感产品打开更大的市场空间。
7、LTCC微波器件产品推动进展，未来市场应用的空间有哪些？
答：公司目前五大重点产品发展方向为：磁性器件、微波器件、传感器、模块组件、精密陶瓷产品五大产品系列。其中公司介入LTCC产品的生产、研发时间较早，近十几年来经过三次增发，每次都作为重点研发投入产品项目，经过多年持续投入LTCC产品研发及市场应用推动,具有深厚的底层技术和自主知识产权品牌的专利技术产品，电子元器件国产化替代进程及5G应用需求不断提速，为国内LTCC产品的发展提供了良好的市场契机。 
8、LTCC能替代MLCC吗？
答：LTCC与MLCC是两个不同概念。MLCC是片式多层陶瓷电容器。LTCC系属于低温共烧陶瓷平台工艺,产品包括滤波器、天线等，天线和滤波器多属于定制化的小型模块产品,产品技术门槛要求高,2019年已实现批量供应，本年度订单不断释放，预计随着5G商业应用加速，,将会有更多产值化机会,市场空间可期。
9、电感产品价格目前是否有稳定以及未来变化趋势如何？
答：公司产品属于电子元器件,公司拥有一流的产品以及综合服务能力,与客户建立的是长期合作关系,公司产品价格目前比较稳定。
10、陶瓷业务在2020年的增长及新产品情况？
答：精细陶瓷类产品作为新材料能够广泛的应用在通讯、消费、工业等各个应用领域,本年度重点销售产品在智能穿戴产品、结构件，同时积极拓展手机背板业务。公司精密陶瓷产品在智能穿戴产品应用得到了市场的大力认可，提高了陶瓷产品的消费者应用体验。随着可穿戴式电子终端对精密陶瓷产品的强劲需求，带动陶瓷结构业务增长。公司注重陶瓷研发平台的建立,可根据市场应用的需求,不断整合资源,实现快速研发并产值化。
11、一体成型电感的发展情况？
答：一体成型电感主要采用模压工艺,目前已实现正式批量化供货,目前已列为公司级重点新产品项目，客户推动及产品研发正在进行中。
12、中美贸易战对公司有什么影响以及相应举措？
答：中美贸易摩擦,促使国内大客户对元器件国产化进度加快进行，对于国内涉及到相关供应链的大多数厂家会有很多发展的机遇，国产化进程会加速，为国内电子元器件企业提供更大的发展空间，客户那里会有更多的新物料导入及市场份额提升的机会。

	附件清单（如有）
	不适用

	日期
	2020年6月2日、2020年6月3日
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