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北京中石伟业科技股份有限公司 

关于对深圳证券交易所年报问询函回复的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记

载、误导性陈述或重大遗漏。 

 

北京中石伟业科技股份有限公司（以下简称“公司”或“中石科技”）于 2020

年 5 月 31 日收到深圳证券交易所创业板公司管理部下发的《关于对北京中石伟

业科技股份有限公司的年报问询函》（创业板年报问询函【2020】第 398 号）（以

下简称“年报问询函”）。公司对此高度重视，对年报问询函所提及的有关事项

进行了认真核查，现对年报问询函所涉问题回复如下： 

问题 1.报告期内，你公司实现营业收入 77,574.86 万元，同比增长 1.65%。

报告期末，你公司应收账款账面余额 25,903.79 万元，较期初增长 65.68%。（1）

请你公司结合业务模式、结算模式、信用政策等说明报告期末应收账款大幅增

长的原因，以及其增幅远高于营业收入增幅的原因及合理性。（2）请你公司说

明报告期的销售政策是否发生变化，并说明对主要客户的信用政策。（3）请你

公司说明报告期末应收账款的期后回款情况。 

请保荐机构及年审机构核查并发表明确意见。 

公司回复： 

一、请你公司结合业务模式、结算模式、信用政策等说明报告期末应收账

款大幅增长的原因，以及其增幅远高于营业收入增幅的原因及合理性。 



公司 2017-2019 年各季度销售收入和季度末应收账款情况如下表所示： 

 

 

由上表可以看出，2017 第四季度、2018 年第三季度、2019 年第四季度分别

为当年收入最高的季度，并且收入与应收账款变动情况基本一致，营业收入和应

收账款都表现为明显的季节性波动。 

结合公司销售合同的相关条款和销售管理相关制度，公司对主要客户的应收

账款账期一般为 60-120 天，双方按约定的账期结算，由于 2018 年销售高峰值在

第三季度，应收账款的高峰值也在第三季度，第四季度随着收入的降低，2018

年末应收账款余额相对较低；而 2019 年第四季度为收入高峰期，年末大量应收

账款尚未到账期，应收账款也在高峰值，导致 2019 年末应收账款余额较期初增

长 65.68%，同时也导致 2019 年末应收账款余额增幅远高于 2019 年营业收入增

幅。 

 

二、请你公司说明报告期的销售政策是否发生变化，并说明对主要客户的

信用政策。 

报告期公司销售政策未发生变化，结合主要客户的信用政策说明如下。 

2019 年度，公司对前十大客户的信用政策： 

序号 前十大客户 信用政策/合同约定结算周期 

1 客户一 票到 75 天付清 
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营业收入 2,827  8,769  16,741 28,707 10,490 16,949 29,329 19,548 10,106 15,164 25,126 27,179 

应收账款 4,308  9,541  17,373 25,921 10,737 14,576 24,276 15,285 10,016 17,169 26,600 25,326 
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各季度收入和应收账款变动情况（单位：万元） 

营业收入 应收账款 



序号 前十大客户 信用政策/合同约定结算周期 

2 客户二 票到 90 天付清 

3 客户三 票到 60 天付清 

4 客户四 票到 90 天付清 

5 客户五 票到 60 天付清 

6 客户六 票到 60 天付清 

7 客户七 票到 90 天付清 

8 客户八 票到 75 天付清 

9 客户九 票到 90 天付清 

10 客户十 票到 60 天付清 

 

报告期内，公司的结算政策以赊销为主，对零星客户采用预收款结算。公司

信用政策为：根据客户资质、所处行业、信誉度，与客户合作关系、稳定的销售

订单状况和客户下达的长周期采购预测等进行信用等级划分，分别给予不同等级

的信用额度和账期。销售及财务部门对客户实行信用管理。公司给予一般客户的

账期在 60 天左右，对部分合作关系稳定、信誉良好及采购量大的主要客户给予

60-120 天的账期。 

报告期内，公司信用政策和结算政策未发生变化。 

 

三、请你公司说明报告期末应收账款的期后回款情况。 

1．报告期末应收账款回款情况 

2019 年末应收账款期后回款情况良好。截至 2020 年 5 月 31 日，2019 年末

应收账款的回款率为 96.46%。2019 年末金额最大的前 80%以上的应收账款，除

达丰（重庆）电脑有限公司以外，其他客户均已回款。达丰（重庆）电脑有限公

司受新冠疫情影响回款较晚，并已于 2020 年 5 月付汇，因银行解付流程未完结，

故截至 2020 年 5 月 31 日汇款尚未转入公司账户。 

2．公司应收账款的回收风险较小 

（1）公司对主要客户的应收账款账期一般为 60-120 天，公司应收账款基本

均可在半年内收回。公司客户主要为经济实力较强且在国际市场信用等级很高的



知名企业，违约风险低，发生坏账的可能性小，应收款项的回收有保障。 

（2）公司有严格应收账款管控制度。首先，发货前对客户进行调查了解和

风险评估，设立授信额度，在 ERP 系统中建立客户档案，在信用额度范围内发货；

对于超过信用额度的发货，系统将自动冻结，发货须公司更高决策层审批；每月

召开应收款管理会议，由销售部门、财务风控部门等共同参加，分析应收款的数

据，提示逾期应收款的风险；根据应收款超期情况对客户采用提醒、催收、警示、

停止发货等风控措施。 

 

问题 2.报告期末，你公司存货账面余额 7,234.15 万元，较期初减少 35.30%。

请你公司结合存货构成、存货管理、业务发展等说明报告期营业收入基本持平

但存货账面余额较期初大幅减少的原因及合理性。 

请保荐机构及年审机构核查并发表明确意见。 

公司回复： 

报告期末较期初各类存货账面余额变动情况如下表所示： 

                                                           单位：万元 

项目 2019 年 12 月 31 日 2018年 12月31日 变动金额 变动幅度 

原材料 1,779.26  2,044.16 -264.90 -12.96% 

在制品 742.71 269.74 472.97 175.34% 

自制半成品 543.05 1,269.72 -726.67 -57.23% 

库存商品 3,777.05  7,444.66 -3,667.61 -49.26% 

低值易耗品 4.80 9.64 -4.84 -50.21% 

包装物 11.44  10.29 1.15 11.18% 

发出商品 375.84   132.71 243.13 183.20% 

存货合计 7,234.15 11,180.92 -3,946.77 -35.30% 

公司 2019 年末存货账面余额为 7,234.15 万元，较期初减少 35.30%，其中：

存货减少较大的项目主要为库存商品、自制半成品，期末较期初分别减少

3,667.61 万元、726.67 万元，同比分别下降 49.26%、57.23%。 

2019 年公司营业收入基本持平但存货账面余额较期初大幅减少的主要原因

如下： 



（1）2018 年度，公司主要通过保税区内子公司无锡中石伟业功能材料有限

公司（以下简称“功能材料”）进口原材料 PI 膜，分切后形成自制半成品，再

交由保税区外子公司中石伟业科技无锡有限公司（以下简称“无锡中石”）深加

工后返回功能材料公司并对外销售，由于报关、货物周转环节较多，周期较长，

会结存形成一定数量的自制半成品、产成品。自 2019 年起，随着客户减少了保

税区的业务，公司同步减少了保税加工业务，周转环节的存货相应减少，存货余

额减少。 

（2）公司第三、四季度为销售旺季，产能利用率趋近 100%，2019 年出货高

峰期在第四季度，第四季度出货较快，且出货量集中，季度末库存商品减少，因

此 2019 年末较 2018 年末存货结存较少。 

 

问题 3. 年报显示，报告期你公司第一至第四季度营业收入分别为

10,105.76 万元、15,163.84 万元、25,125.78 万元、27,179.48，归属于上市公

司股东的净利润（以下简称“净利润”）分别为 1,245.79 万元、1,540.89 万元、

4,852.61 万元、4,647.15 万元。请你公司结合经营情况、行业季节特点、成本

费用归集、毛利率变化等说明第三季度、第四季度营业收入、净利润率远高于

第一季度、第二季度的原因及合理性。 

请保荐机构及年审机构核查并发表明确意见。 

公司回复： 

2019 年各季度公司主要经营情况 

项目 第一季度 第二季度 第三季度 第四季度 

营业收入（万元） 10,105.76 15,163.84 25,125.78 27,179.48 

归属于上市公司股

东的净利润（万元） 
1,245.79 1,540.89 4,852.61 4,647.15 

净利率 12.33% 10.16% 19.31% 17.10% 

 

报告期内，公司单季归属于母公司股东的净利润分别占单季营业收入比重为

12.33%、10.16%、19.31%和 17.10%，第三季度、第四季度营业收入、净利润率

均远高于第一季度、第二季度，主要原因及合理性如下： 



（1）公司营业收入具有季节性特点，2019 年第三、四季度公司销售增长主

要是由于合成石墨材料的销售增长较大导致，具体原因主要是北美大客户项目在

公司对终端客户销量中占主导地位，在产品出货前，北美大客户会要求组件和材

料供应商提早交货到组装厂以便组装厂生产整机，同时由于圣诞节、春节等节假

日期间消费电子产品销量相对较大，因此，北美大客户的出货量多集中在四季度

和次年一季度，由于供应链的传导作用，作为其上游供应商，产品销售高峰通常

出现在三季度和四季度。 

（2）公司第一季度、第二季度净利润率较低的主要原因是：一季度、二季

度为公司出货淡季，出货淡季开工不足，导致人工、折旧等固定成本摊销增加；

同时，2019 年上半年公司开始批量供货于国内消费电子类客户，平均毛利有所

下降，综上，公司上半年净利润率相对较低；三、四季度为公司出货旺季，海外

客户订单大幅增加，产能利用充足，形成规模效应，因此净利润率相对较高。 

 

问题 4.报告期内，你公司实现净利润 12,286.45 万元。年报显示，你公司

IPO 募集资金投资项目高分子复合屏蔽导热材料研发及生产基地（以下简称“募

集资金投资项目”）报告期实现的效益为 10,916.71 万元、累计实现的效益为

22,835.95 万元。（1）请你公司说明募集资金投资项目报告期实现效益、累计实

现效益的核算过程、方法及程序。（2）请你公司结合母子公司等经营主体产能

分布、经营质量、业务范围等说明报告期你公司利润主要来源于募集资金投资

项目的原因及合理性。 

请保荐机构及年审机构核查并发表明确意见。 

公司回复： 

一、请你公司说明募集资金投资项目报告期实现效益、累计实现效益的核

算过程、方法及程序。 

根据有关法规和规范性文件的要求，公司制定了《募集资金管理制度》，对

募集资金进行了专户存放和专项使用。公司各经营主体按照企业会计准则和公司

统一的会计政策、估计和财务核算制度的规定设立会计科目和核算项目。对募投

项目的产品销售收入、营业成本等主要指标进行独立核算，对成本费用中公共费

用采用收入或其他合理方法分摊，确保了募投项目经济效益的准确核算。 



1）募投项目收入、成本的核算 

公司使用 SAP 软件进行财务核算，公司对募投项目的产品销售收入、营业成

本等主要指标进行独立核算，并且在明细账中对募投产品根据类别进行了独立核

算，分类列示募投项目的收入、成本。 

同时财务上对成本费用的核算是按生产线设置明细科目，公司募投项目为建

新的生产线进行生产，将各生产线所发生的成本费用（包括固定资产折旧）按募

投项目产品类别分别进行归集分配。因此不同类别的产品成本是明确清晰的。 

2）募投项目期间费用的归集核算 

已发生的期间费用可以区分是否属于募投项目的，如银行借款产生的利息支

出不属于募投项目的予以剔除。若是用于募投项目的期间费用支出则直接计入募

投项目的当期损益。若无法核算区分募投项目与非募投项目的费用，采用收入或

其他合理方法分摊，确保了募投项目经济效益的准确核算。 

 

二、请你公司结合母子公司等经营主体产能分布、经营质量、业务范围等

说明报告期你公司利润主要来源于募集资金投资项目的原因及合理性。 

公司 2019 年度合并报表中，募投项目实现的收入占比为 89.11%，实现的净

利润占比为 88.50%，公司募集资金投资项目实现效益占公司总效益比例较高的

主要原因及合理性如下：  

1）募投项目是公司业务扩展到消费电子领域成功的实施 

公司首次公开发行并上市前，通信行业已开始进入 4G 和 5G 过渡期，迎来业

务低潮，与此同时，面对国际核心客户的智能手机设计升级，合成石墨等导热材

料使用数量大幅增加，公司迅速调整市场策略，推动业务扩展，将现有技术和产

品向智能手机和消费电子市场渗透扩展，作为上述业务拓展的具体实施，公司适

时提出建设前次募投项目之“高分子复合屏蔽导热材料研发及生产基地项目”，

由全资子公司无锡中石负责实施，平稳的完成了产能扩张，保证了消费电子类终

端客户的持续交付要求。2017 年消费电子类终端客户（主要是智能手机）相关

产品营业收入为 4.86 亿元，比 2016 年的 0.88 亿元增加 3.98 亿元；2018 年公

司延续良好的发展态势，稳住在高导热石墨膜市场的领先地位。因此，公司发展

战略及经营重心向募投项目生产产品的转移，导致募投项目产生效益金额及其占



比较高。 

2）募投项目处于逐步投入，部分达产的状态 

为抓住智能手机和消费电子蓬勃发展的市场机遇，增强公司综合服务能力及

持续盈利能力，公司于募集资金到位前以自有资金先行投入，进行募投项目建设，

募集资金到位后进行置换。自 2017 年起，募投项目虽未达到预定满产使用状态，

但公司主要产品的产能已达到较大规模，一直处于逐步投入并释放产能的过程，

持续为公司带来较为可观的效益。 

 

问题 5.2019 年 6 月，你公司以 1,224 万元收购胡循亮、何阳及唐黎持有的

无锡中石库洛杰科技有限公司（以下简称“中石库洛杰”）51%股权，胡循亮、

何阳及唐黎承诺中石库洛杰 2019 年度、2020 年度经审计的净利润分别不低于

300 万元、450 万元。请你公司补充披露 2019 年度中石库洛杰主要财务数据，

说明中石库洛杰是否完成承诺业绩以及胡循亮、何阳及唐黎是否需要向你公司

进行补偿。 

请保荐机构及年审机构核查并发表明确意见。 

公司回复： 

根据天职国际会计师事务所（特殊普通合伙）于 2020 年 4 月 23 日出具的《无

锡中石库洛杰科技有限公司审计报告》（天职业字[2020]19762 号），中石库洛杰

2019 年度净利润为 218.00 万元。同时公司与胡循亮、何阳及唐黎签署的《股权

转让协议》中关于业绩承诺明确了“在计算净利润时，考虑到新购置资产的影响，

双方均同意可以扣除新购置资产的折旧以及新建厂房装修费用的摊销”。综上经

计算，确认可以扣除新购置资产的折旧 21.68 万元以及新建厂房装修费用的摊销

72.32 万元对净利润的影响后，中石库洛杰按业绩承诺口径计算实现的 2019 年

度净利润为 302.60 万元，超过了 2019 年度承诺的 300 万元净利润目标。中石库

洛杰已完成 2019 年度业绩承诺，胡循亮、何阳及唐黎不需要向公司进行补偿，

中石库洛杰目前经营情况正常。 

公司已发布临时公告《关于无锡中石库洛杰科技有限公司 2019 年度业绩承

诺完成情况的专项审核报告》，补充披露了 2019 年度中石库洛杰主要财务数据，

并说明中石库洛杰已完成承诺业绩以及胡循亮、何阳及唐黎不需要向公司进行补



偿的情况。 

 

特此公告。 

 

 

北京中石伟业科技股份有限公司 

2020 年 06 月 04 日 


