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证券代码：300180        证券简称：华峰超纤        公告编号：2020-043 

 

上海华峰超纤科技股份有限公司 

关于对深圳证券交易所关于年报问询函有关事项的补充说明 

 

 

 

上海华峰超纤科技股份有限公司（以下简称“公司”）于 2020 年 6 月 1 日收到

深圳证券交易所创业板公司管理部发来的创业板年报问询函【2020】第 402 号《关

于对上海华峰超纤科技股份有限公司的年报问询函》，公司董事会高度重视，积极组

织回复，对《问询函》所述问题逐项予以回复，有关情况回复详见公司于 2020 年 6

月 5 日在中国证监会指定创业板信息披露网站（www.cninfo.com.cn）披露的《关于

对深圳证券交易所关于年报问询函回复的公告》（公告编号：2020-040），现对有关

事项补充说明如下： 

 

一、关于业绩补偿的相关事项 

（一）尤光兴未签署《股份无偿划转承诺函》？   

答：尤光兴因股份已经全部质押，股份无法无偿划转，故全部通过现金的方式

予以补偿，尤光兴已于 2019 年 8 月 5 日向上市公司支付了现金补偿款。 

 

（二）哪次董事会确定初步确定补偿方式为：以人民币 1 元总价回购并注销补

偿义务人方当期应补偿的股份数量。 

答：2019 年 4 月审议 2018 年年报时，因威富通相关减值测试还未开始，董事

会正式讨论赔偿方案的前提条件还不具备，故根据其他上市公司业绩赔偿的一般处

理惯例，经董事会沟通初步确定以人民币 1 元总价回购注销股份的方式予以处理，

其中公司部分内部董事会成员签字确认。 

 

二、关于商誉减值事项 

（一）请补充营销推广和其他支付增值服务具体业务模式和应用场景 

答：基于威富通与银行之间的良好关系、威富通自身所掌握的数据清分系统和

大量的终端商户资源，威富通成立了金融事业部，主要为金融机构等客户提供“支

付带来的叠加价值”，包括信用、理财、保险、信贷、营销等多种服务。具体包括以

    本公司及董事会全体成员保证信息披露内容的真实、准确和完整，没有虚假记

载、误导性陈述或重大遗漏。 
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下几类： 

（1）花呗分期业务 

威富通与支付宝合作，在消费者使用支付宝花呗消费支付时，向消费者积极推

广支付宝分期业务。 

威富通根据消费者实际使用花呗分期交易金额的一定比例向支付宝收取服务费。 

截止 2019年 12月，花呗分期业务大约能够为威富通贡献约 300 万元的月收益。 

威富通目前在积极拓展微信、京东白条等其他的移动支付分期业务，希望未来

能够为公司带来更多的收益。 

 

（2）信贷数据资信服务 

威富通与网商银行等银行签约，为网商银行等银行提供信贷数据资信服务，帮

助网商银行等银行遴选信贷客户。 

威富通为网商银行等银行搭建信息系统，网商银行签约的核心品牌商开放下游

经销商数据给网商银行，威富通通过信息系统进行数据分析并提供核心品牌商下游

经销商的销售流水信息，帮助网商银行等银行及时掌握核心品牌商的下游经销商销

售情况，从而帮助网商银行等银行甄选有实力的经销商。网商银行等银行根据经销

商的交易量向经销商发放贷款，威富通因向网商银行等银行提供经销商的信贷资信

服务，按照银行向经销商贷款额收取服务费。 

该业务模式下，威富通已经和网商银行签约，数十家知名企业和网商银行已经

签约或正在洽谈过程中。 

公司管理层提示投资者注意：虽然网商银行等银行机构对该业务非常重视且预

计未来该市场的信贷规模将快速增长，但该类业务刚刚起步，目前尚为业务开拓期，

未来该业务的发展存一定不确定性。公司对该类业务的预测不构成业绩承诺。  

 

（3）营销推广业务 

由于威富通在支付业务过程中积累了大量的终端商户资源，威富通利用自身大

量终端商户资源的优势为银行和保险公司提供营销推广服务，帮助银行进行客户开

卡、保持客户的活跃度的营销推广或帮助保险公司进行保险营销服务。  

例如：A 银行发布营销需求，消费者使用 A 银行的银行卡进行消费，消费满一

定金额给与优惠。根据 A 银行的需求，威富通推出相应的营销方案并通过专业的营

销公司向消费者进行营销，消费者将 A 银行的银行卡绑定支付宝或微信并进行消费

就可以享受到优惠。消费者享受商家优惠以后，A 银行与威富通进行结算，威富通

赚取中间的差价。 

（二）请说明威富通原预测通过与银联合作未达到预期的具体原因 
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答：威富通原预测通过与银联合作，共同进行云闪付的推广、同时借助于银联

的通道能够实现支付分润业务收入的快速恢复和增长，但是在运营过程中，实际推

广落地速度慢于原预测进展，原因一是银联高层发生了变动，造成了流程审批延迟，

另一个原因是银联下属事业部和各省分公司较多，在落实推进中又增加了沟通时间

和沟通成本。 

公司管理层提示投资者注意：截止目前，威富通与银联的业务合作尚未能全面

落地，未来发展存在一定不确定性。 

 

（三）请补充支付增值服务的预测依据 

答：增值服务业务是威富通基于客户的需求，为客户提供“支付带来的叠加价

值”服务，包括信用、保险、信贷、营销等多种服务，其中预测未来增长速度最快

的是金融服务业务。 

金融服务业务的未来预测情况如下： 

                     单位：万元 

项目 2020 年 2021 年 2022 年 2023 年 2024 年 

花呗分期业务 3,167.70 2,875.40 3,042.88 3,499.31 3,744.26 

信贷数据资信服

务 

695.90 2,527.30 4,747.82 6,233.29 6,669.62 

保险营销 1,565.51 4,293.57 4,980.54 5,727.62 6,128.55 

银行营销 1,988.60 4,269.56 4,952.69 5,695.59 6,094.28 

1、花呗分期业务 

对于花呗分期业务分为 2020 年和 2020 年以后年度两个阶段进行预测； 

（1）花呗分期业务 2020 年业务收入 

花呗分期业务在 2019 年取得了较快发展，但由于新型冠状病毒感染的肺炎疫情

(以下简称 “新冠疫情”)于 2020 年 1 月爆发，新冠疫情及相应的防控措施对威富

通业务开展产生了一定的不利影响，威富通的营业收入出现了较大幅度的下降。2020

年 2 月份花呗分期业务收入下降到约 111 万元，随着全面复产复工的有序恢复，威

富通 2020 年 4 月份花呗分期业务收入恢复到约 221 万元，约为 2019 年 12 月份花呗

分期业务收入的 70%。 

公司根据交易数据的恢复情况并结合行业发展预期进行预测，预期整体交易量

将在 2020 年 6-7 月恢复到正常水平，并在 2020 年 8-12 月保持稳定增长趋势，花呗

分期交易数据在 2020 年 9 月份恢复到 2019 年年底业务水平。 

基于上述情况公司，公司预测 5 月份起月度复合增长率维持在 1%。 
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公司管理层提示投资者注意：上述预测仅为管理层依据目前的经营状况对未来

做出的预测，未来疫情影响和业务发展仍存不确定性。公司对该类业务的预测不构

成业绩承诺。 

 

（2）花呗分期业务 2020 年以后年度业务收入预测思路和依据 

2020 年以后年度业务收入预测主要根据行业发展趋势进行预测。花呗官方预计

在未来 3 年内会加大市场推广力度，将参与花呗分期的交易商家数量提高一倍，即

花呗分期率将在目前 10%的基础上进一步提高至 15%-25%，即花呗分期整体业务复

合增长率将维持在 14.5%-36%之间。 

随着在企业与花呗官方进一步的推广和消费习惯的形成，威富通花呗分期业务

将赢得持续发展，企业管理层预计的 2021 年-2023 年的三年增长率分别为 16%、16%

和 15%，为整体业务复合增长率区间的较低值。 

公司管理层提示投资者注意：虽然威富通花呗分期业务前期增长较快，但是，

该业务目前全部来源于支付宝，对单一客户存在较大依赖，若未来支付宝花呗分期

佣金政策发生不利调整，将对威富通未来花呗分期业务造成较大不利影响，未来发

展存在一定不确定性。公司对该类业务的预测不构成业绩承诺。  

 

2、信贷数据资信服务 

该类业务属于网商银行大力推广的方向，根据网商银行有关人员提供的信息预

计未来 2-3 年，网商银行在该市场的信贷规模会破千亿。 

2020 年度以及后续年度的收入预测依据：公司根据已经签约的商家、预计签约

日期以及商家的交易流水为基数结合手续费率预测未来年度收入。  

公司管理层提示投资者注意：该类业务刚刚起步，目前尚为业务开拓期，未来

该业务的发展存一定不确定性。公司对该类业务的预测不构成业绩承诺。 

 

3、营销推广服务收入 

（1）保险推广业务 

威富通通过自身建立起来的多渠道、多元化的服务平台，并通过平台的宣传及

引导，为保险公司吸引大量的目标客户。平台服务具体包括：技术支持服务（为保

险公司的引流提供技术咨询）、市场推广宣传服务（配合保险公司进行产品宣传、市

场活动、营销活动）。该业务中，威富通可以获取约 2%-3%的差价。 

威富通已经和某知名保险公司签约，涉及的险种为车险，四家知名保险公司正

在洽谈中。 

2020 年度收入预测依据：公司根据已经签约的保险公司、预计签约日期以及保
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险公司的交易流水为基数结合手续费率预测 2020 年度营业收入。 

2021 年及以后年度预测情况依据：基于保险行业市场规模较为庞大，公司的保

险推广业务具体持续增长的能力，且 2020 年预计 7 家保险企业分公司的交易量，未

来年度预计保持 15%-20%的增量业务，即年增约 1 家新客户，具备一定的合理性。 

 

（2）银行营销 

2020 年度收入预测依据：根据已经签约的银行、预计签约日期以及营销方案的

具体金额为基数结合手续费率预测 2020 年度收入。 

2021 年及以后年度预测情况依据： 

银行的支付营销作为新的营销模式，其天然的高频次、低成本的推广模式吸引

大量银行加大支付营销力度，目前的银行支付营销占银行总体营销成本的比例极低。

随着支付营销的日益成熟，行业规模将得到极大提高。  

基于公司推广银行营销主要是在 2020 年，故 2021 年收益主要根据 2020 年下半

年平均收益情况进行年华的基础上考虑一定的增长，增长率维持在 15%-20%。 

公司管理层提示投资者注意：公司预测保险和银行营销推广服务业务目前仍在

开拓期，未来发展存在一定不确定性。公司对该类业务的预测不构成业绩承诺。 

 

 

 

    特此公告。 

 

 

上海华峰超纤科技股份有限公司  

董事会           

2020 年 6 月 9 日 

 


