证券代码：300633            证券简称：开立医疗            编号：2020-014
深圳开立生物医疗科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

	投资者关系活动类别


	☑ 特定对象调研

□ 媒体采访

□ 新闻发布会

□ 现场参观

☑ 电话会议 
	□ 分析师会议
□ 业绩说明会
□  路演活动
□ 一对一沟通

□ 其他 

	参与单位名称
	现场调研：睿远基金、国海证券、深圳市裕晋投资、深圳华德投资、华安证券

电话会议：泰康资产、东方证券

	时间
	2020年6月10-11日

	地点
	深圳软件园12栋2楼会议室

	上市公司

接待人员
	董事长陈志强、董事会秘书李浩、证券事务代表吴坚志

	投资者关系活动主要内容介绍


	互动提问：
问：公司如何看待超声、内镜领域的进口替代？
答：公司认为医疗器械的进口替代是一个持续进行的过程，本质上是看国产品牌产品在质量和性能上能否上升到与进口产品同一档次，只有当产品差距比较小的时候，才能实现进口替代。国内超声产品做了十几二十年，也是在最近几年推出高端彩超后，才开始加快进口替代的速度，国产彩超真正进入国内三级医院市场。内镜方面，从产品角度看，公司目前推出的高清内镜已可以与部分日系产品一较高下，产品竞争力较强，预计进口替代的进程会比超声快。为实现高端医疗器械的自主可控，国家政策上也会予以一定支持，如现阶段在科技部、发改委层面上，会帮助企业立项，在早期研发方面进行资金扶持。在产量起来后，会在销售政策和采购政策上进行扶持，国家政策也是循序渐进的。
问：公司内镜产品原材料的采购是否受到中美贸易战等情况的影响？
答：公司产品目前从国外采购的原材料主要是IC类的电子元器件等，属于通用类的电子元器件，在基础民生的各个领域广泛使用，目前判断不存在被限制采购的情况。其他的关键结构件大都是由公司自行设计、选材，委托供应商进行加工，完全自主可控。
问：公司内镜产品的销售方式？
答：高端医疗器械的销售一般都是采用学术推广的方式，行业专家在学术论坛上使用公司产品进行现场指导手术，并通过在线直播的方式进行线上教学，公司产品的知名度和使用性能在论坛交流过程中得以传播。内镜方面，公司建立了以三级医院为窗口，重点辐射二级及以下医院的销售策略，目前已在一百余家三级医院建立示范窗口，但主要的销售集中在二级及以下医院。

问：消化内镜的使用更新周期？

答：内镜设备使用时间期限较长，可以长期使用，镜体在使用率高下，更新周期在3~4年左右。因此日系内镜厂家每年一般按照镜体销售数量来体现销售情况，在模式上跟其余医疗设备还是有所差别，内镜产品是半高耗材产品模式。公司一整套系统在定价系统中，两条镜体占的金额高于系统。这样是为了在系统铺货达到一定数量后，当镜体三年需要更换时，作为高端耗材能带来较大的销售额。

问：政府加大对ICU的建设，对公司产品销售有没有促进？
答：公司有关注到近期各地政府出台的加强医疗体系投入的相关政策，如苏州拟新增十几家三级医院、云南建设疾控中心、增加ICU病床数量等等，从宏观上来讲，这些政策有利于未来设备采购需求的增加，但微观层面要看各地项目落地的进度，这也与地方财政是否宽裕相关。


	日期
	2020.06.11


