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关于对深圳证券交易所出具的中小板 

问询函【2020】第 127 号函所述事项的专项说明 

大信备字[2020]第 5-00025号 

深圳证券交易所： 

我们接受委托，审计了美盈森集团股份有限公司（以下简称“公司”）2019年 12月 31日

的合并及母公司资产负债表，2019 年度的合并及母公司利润表、合并及母公司现金流量表、

合并及母公司股东权益变动表，以及财务报表附注，并于 2020 年 3 月 26 日出具了大信审字

[2020]第 5-00039号标准无保留意见审计报告。 

根据贵所对美盈森集团股份有限公司出具的中小板问询函【2020】第 127 号所述事项，

现作如下说明： 

一、问询函中第 2点所述内容 

2、请你公司补充说明第三方采购业务的前五大客户及供应商的基本情况，是否与你公司

存在关联关系，该业务的前五大客户与你公司包装业务前五大客户是否重合；结合所处行业

特点及同行业公司类似业务开展情况，进一步说明第三方采购的业务模式及其毛利率水平的

合理性。请年审会计师说明对公司第三方采购业务真实性执行的审计程序和获取的审计证据，

并对上述事项发表核查意见。 

回复： 

1、公司第三方采购业务前五大客户销售情况 

单位：万元 

客户名称 
与公司是否存在关联

关系 

与公司包装业务前五大客户是

否重合 
销售额 

客户一 否 是 7,018.29 

客户二 否 是 6,380.81 

客户三 否 否 3,577.64 

客户四 否 否 2,312.56 

客户五 否 否 1,502.75 

合计 20,792.04 

注：因为不同客户所需包装产品具体构成、物理结构、通过自制还是第三方采购更经济均存在较大差异，所以不同客
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户包装产品是否涉及第三方采购、是否涉及自制以及需要第三方采购的部分与自制部分的比例均可能存在较大差异。因此，

就可能出现比如公司某客户虽然是前五大客户，但该客户包装产品所需的第三方采购金额较小，则该客户涉及的第三方采

购业务金额排不到前五名。反之，某客户虽然不是前五大客户，但该客户包装产品所需的第三方采购金额较大，则该客户

涉及的第三方采购业务金额可能排到前五名。也就是说，公司第三方采购业务金额前五名与公司前五大客户并无必然的对

应关系。 

2、公司第三方采购业务的前五大供应商采购情况 

单位：万元 

供应商名称 与公司是否存在关联关系 采购额 

供应商一 否 7,640.03 

供应商二 否 7,191.30 

供应商三 否 1,759.17 

供应商四 否 1,343.92 

供应商五 否 1,371.59 

合计  19,306.01 

3、第三方采购业务模式的合理性 

（1）第三方采购业务符合公司大客户采购管理的实际需要，有利于提高客户满意度 

公司以服务世界级知名品牌企业或国内外细分行业龙头企业为主。对于这类高价值客户

而言，由于包装产品单位价格较低，所以在其采购成本中包装采购金额占比相对较低。同时，

包装产品及辅助材料品类众多。这种情况下，为提升采购管理效率，减少对接供应商数量，

增强包装产品及辅助材料的匹配性，确保及时响应，客户更希望包材供应商为其提供涵盖包

装产品设计、第三方采购服务在内的一体化服务。 

（2）公司具备从事第三方采购业务的能力 

公司具备较强的包装设计和产品研发能力：第三方采购主要是包装供应商按照包装设计

方案从第三方采购包装产品辅料（例如一套包装里面除了纸箱外，可能还有 PE 袋、EPE 等辅

助包装材料）以及部分零星包装产品（比如小批量的纸箱）供应给客户。可以说，第三方采

购业务部分订单是来源于包装设计方案。因此，包装产品及包装方案设计能力对于高附加值

的第三方采购业务非常重要。 

多年来，公司高度重视技术创新和新产品开发，在深圳、东莞等地设立了专门的研发中

心，形成了较为突出的包装设计和产品研发能力。截至 2019年年报披露日，公司及下属子公
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司共拥有国家专利 379 项，其中包括 77项发明专利、291项实用新型专利和 11 项外观专利，

是32项国家/行业包装标准的主要起草或参与起草单位。 

公司拥有丰富的供应链配合资源：经过多年的发展，公司建立了专业的第三方采购服务

网络，积累了丰富的配套供应链资源。公司第三方采购业务供应商涵盖了纸箱、EPE、说明书、

PE 袋、纸卡、纸护角、木卡板、彩箱、标签、胶袋、吸塑、铝合金等包装产品，基本覆盖客

户全部包装需求。 

（3）第三方采购业务能为客户及公司带来价值增值 

零星采购规模化带来的价值增值：公司将客户部分原个性化、多频次、少批量、低用量

的零星包装产品和辅助材料的采购通过公司的第三方采购可实现采购的规模化、保证产品的

适配性并提高产品的供应效率。 

第三方采购业务作为公司产能的有效补充：针对客户的部分个性化订单，公司直接进行

生产存在不经济的情况。针对该部分订单，公司使用第三方采购交付，一方面能够保证公司

及时交付，另一方面能够保证订单的经济性。 

（4）第三方采购业务符合行业惯例 

根据同行业上市公司裕同科技招股说明书，裕同科技其他收入包括为客户提供的第三方

采购服务。裕同科技 2017年-2019年其他收入分别为 3.32亿元、6.83亿元及 9.28亿元。 

公司第三方采购业务系公司包装一体化服务的重要组成部分，系从提升公司服务客户的

能力及客户供应链管理需求的角度出发，凭借公司在包装研发设计、第三方采购供应商网络

资源等方面的优势，形成的业务服务模式，具有必要性及可行性。同行业上市公司裕同科技

也为客户提供包括第三方采购在内的一体化深度服务。公司和裕同科技作为行业领先企业，

同时开展第三方采购业务既能一定程度反映该业务模式的必要性，也体现了两家公司具备开

展该项业务的综合能力。 

4、第三方采购毛利率分析 

公司第三方采购业务并不是简单的贸易业务，而是覆盖了包装产品设计、包装产品物流

配送、供应商库存管理及辅助包装等综合服务的具有较高附加值的业务。较高附加值产生相

应的较高毛利，具有商业合理性。 

裕同科技的该项业务毛利率与公司相当，具体详见下表： 
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单位：万元 

公司名称 
2017 年度 2018 年度 2019 年度 

营业收入 毛利率 营业收入 毛利率 营业收入 毛利率 

美盈森 53,060.04 23.84% 69,567.45 22.48% 85,249.48 22.62% 

裕同科技 33,232.83 24.85% 68,345.97 21.68% 92,811.32 23.86% 

注：1、上表营业收入指的是第三方采购相关业务的收入；2、上表数据摘自公司及裕同科技 2017-2019 年度报告。 

5、审计程序： 

（1）取得第三方采购业务客户和供应商名单、交易金额等资料，查阅主要客户和供应商

的工商资料，核查主要客户和供应商是否与公司存在关联关系。 

（2）结合交易合同、出入库单、签收单、发票、银行回单等，检查交易业务的真实性。 

（3）函证核查交易的真实性和往来账款情况。 

（4） 结合期后收、付款检查，核实交易的真实性。 

6、获取的审计证据 

公司第三方采购业务客户和供应商名单及交易金额等资料、工商查询资料、交易合同（或

订单）、相关原始单据（出入库单、签收单、发票、银行回单等）、询证函等。 

7、核查结论 

经核查，我们认为：报告期内，公司与第三方采购业务的客户、供应商的交易具有真实的

商业背景，公司与第三方采购业务的主要客户、供应商之间不存在关联方关系，该业务的前

五大客户与公司包装业务前五大客户部分存在重合。公司第三方采购业务模式及其毛利率水

平具有行业合理性。 

二、问询函中第 3点所述内容 

3、近年来，你公司存货水平持续上升，且你公司 2019 年度存货周转率为 3.3，大幅低

于同行业可比上市公司水平。据年报问询函回复披露，你公司存货主要由原材料及库存商品

构成，其中原材料主要为瓦楞原纸、第三方采购物料，库存商品主要为纸箱、精品盒等，主

要采用以销定产的模式。请你公司结合主要原材料及库存商品的市场供需、价格走势、仓储

要求等因素，补充说明你公司原材料及库存商品持续增长的合理性，是否符合行业惯例及以

销定产的经营模式，并与同行业上市公司进行对比分析。请年审会计师说明对公司存货真实

性执行的审计程序和获取的审计证据，并对上述事项发表核查意见。 
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回复： 

1、存货增长原因 

（1）近年来，公司主要原材料瓦楞原纸价格处于相对高位，公司采取积极的备货策略 

公司主要原材料瓦楞原纸自 2016年四季度价格飞速上涨后，价格一直处于相对高位，且

波动较大，具体如下图： 

单位：元/吨 

 

（以上数据来源于 Wind） 

鉴于2016年11-12月公司主要原材料瓦楞原纸价格出现暴涨甚至缺货等情况，短期给公

司造成较大的负面影响，公司产品成本上升，导致公司 2016年度第四季度业绩低于预期。 

上述事件发生后，为确保向客户及时供货，并保持公司盈利水平稳定，结合公司较为充

裕的仓储条件，公司制定了积极的原材料备货策略。 

尽管近年来瓦楞原纸的价格快速攀升后有所回落，但依然处于相对高位，且波动较大，

出于谨慎性考虑，公司维持了瓦楞原纸的备货规模。且原材料账面余额上升与原纸单价上涨

有较大关系，并非完全是原材料库存数量增加导致。 

2016年末至 2019年末公司原材料情况具体详见下表： 

单位：万元 

项目 2016 年末/2016 年度 2017 年末/2017 年度 2018 年末/2018 年度 2019 年末/2019 年度 

原材料账面余额 22,002.44  37,518.49      36,170.11  38,345.84  

营业收入 221,927.64  285,741.93     324,894.55  339,213.26  

原材料账面余额占

比营业收入 
9.91% 13.13% 11.13% 11.30% 

2,300  

2,800  

3,300  

3,800  

4,300  

4,800  

5,300  

5,800  

6,300  

2016-01-10 2017-01-10 2018-01-10 2019-01-10 2020-01-10 

高强瓦楞纸市场价格 
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（2）公司营业收入增长，库存商品及发出商品（以下简称“产成品”）有所增加 

公司生产按照“以销定产”为主，“预期备产（根据 forcase 订单备货）”相结合的模式

执行。 

为满足大客户对供货及时性、稳定性的要求，公司既要按照业务订单进行生产，同时还

需考虑客户 forcase 订单需求，积极对产成品进行备货。 

近年来，公司营业收入稳健增长，产成品也相应有所增加，且公司产成品账面余额占营

业收入的比重保持相对稳定，具体情况如下： 

单位：万元 

项目 2016 年末/2016 年度 2017 年末/2017 年度 2018 年末/2018 年度 2019 年末/2019 年度 

产成品账面余额     15,087.07      24,578.19      26,595.08      27,841.52  

营业收入    221,927.64     285,741.93     324,894.55     339,213.26  

产成品账面余额占

比营业收入 
6.80% 8.60% 8.19% 8.21% 

公司主要制造基地建设了较为充裕的仓库，同时还根据客户的需要，贴近大型客户租赁

了备货仓库 14座。公司仓库容量及仓库环境能够满足公司原材料、产成品的储存要求。 

综上，公司原材料备货策略符合瓦楞原纸市场价格走势，产成品备货策略符合公司“以

销定产”为主，“预期备产”相结合的业务模式及大客户服务策略，且与公司营业收入增长趋

势相匹配，具有合理性。 

2、公司及同行业上市公司产品类别、客户类型及产品结构差异情况 

（1）公司与同行业上市公司主要客户、产品类别及占比情况存在较大差异，具体详见下

表： 

单位：亿元 

公司名称 主要客户 产品类别 
2019 年营

业收入 

占营业收

入比重 

美盈森 

富士康、纬创、仁宝、华为、小米、联想、京东方、

Emerson、Bose、Harman、Sonos、Qisda、海康威视、

广达、泸州老窖、洋河、剑南春、习酒、华润怡宝、

旺旺、Amway、IKEA、HomeDepot、A.O.Smith、McQuay、

美的集团、青岛海尔、京东、福耀玻璃、博世等 

轻型包装产品

（轻型瓦楞纸

箱、精品盒、

彩箱等） 

22.88 67.46% 

重型包装产品

（重型瓦楞纸

箱、木箱） 

1.47 4.32% 

第三方采购 8.52 25.13% 

其他业务收入 1.05 3.09% 

小计 33.92 100.00% 

裕同科技 
华为、联想、三星、索尼、仁宝、富士康、捷普、纬

创资通、和硕、广达、任天堂、索尼、戴尔、惠普、

精品盒 70.51 71.62% 

说明书 7.16 7.27% 
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公司名称 主要客户 产品类别 
2019 年营

业收入 

占营业收

入比重 

联想、红塔集团、泸州老窖、古井贡、玫琳凯、雀巢

等 

纸箱 9.4 9.55% 

不干胶 2.1 2.14% 

其他 9.28 9.43% 

小计 98.45 100.00% 

大胜达 
华润啤酒、农夫山泉、娃哈哈、老板电器、苏泊尔、

顺丰速运、海康威视、松下电器、三星电子、博世等 

纸箱 11.57 91.34% 

纸板 0.74 5.84% 

其他业务收入 0.36 2.82% 

小计 12.66 100.00% 

合兴包装 

海尔、美的、格力、海信、宝洁、蓝月亮、立白、HP、

富士康、戴尔、冠捷、联想、小米、飞利浦、伊利、

蒙牛、雀巢银鹭、康师傅、达利、旺旺、百威英博、

青啤、华润、京东商城、当当网、唯品会、顺丰、菜

鸟物流等 

纸箱 68.77 61.98% 

纸板 21.73 19.58% 

缓冲包材 2.5 2.26% 

原材料 14.43 13.00% 

其他 3.53 3.18% 

小计 110.97 100.00% 

注：以上资料及数据来源于各公司年度报告或招股说明书 

（2）公司与同行业上市公司因产品结构不同，在成本结构上存在较大差异 

从行业惯例来看，瓦楞纸箱与精品盒产品成本构成中直接材料、人工及制造费用构成存

在较大的差异。 

①裕同科技主要产品为精品盒，其主要原材料为铜版纸。精品盒直接材料占营业成本比

重约为 60%。公司主要产品为瓦楞纸箱、精品盒等，主要原材料为瓦楞原纸、铜版纸，瓦楞纸

箱直接材料占营业成本比重约为 80%。公司与裕同科技因主要产品直接材料投入比例差异较大，

可比性较小。 

②大胜达主要产品为瓦楞纸箱、纸板，其主要原材料为瓦楞原纸。瓦楞纸箱主要生产过

程包括：瓦楞原纸加工成瓦楞纸板，瓦楞纸板再加工成瓦楞纸箱。同等条件下，瓦楞纸板相

比瓦楞纸箱的工序较少，周转速度较快。大胜达在原材料方面与公司瓦楞纸箱业务存在一定

的共性，但大胜达还有周转较快的瓦楞纸板业务，而公司除瓦楞纸箱业务外，还存在精品盒

等业务，公司与大胜达产品结构存在一定的差异，可比性较小。 

同行业上市公司 2019年度营业成本构成情况详见下表： 

公司名称 主要产品 主要原材料 直接材料 直接人工 制造费用 

美盈森 瓦楞纸箱、精品盒等 瓦楞原纸、铜版纸 76.42% 13.16% 10.42% 

裕同科技 精品盒、说明书和纸箱等 铜版纸 57.61% 15.47% 25.00% 

大胜达 瓦楞纸箱、瓦楞纸板 瓦楞原纸 76.79% 5.91% 17.30% 
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注：合兴包装营业成本构成披露口径与上述三家公司不同，相关信息不可比 

3、公司与同行业上市公司存货周转情况 

单位：次 

公司名称 主要产品 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

美盈森 瓦楞纸箱、精品盒等 3.30 3.32 3.60 

裕同科技 精品盒、说明书和纸箱等 7.05 7.42 8.35 

大胜达 瓦楞纸箱、瓦楞纸板 5.83 5.93 6.84 

合兴包装 瓦楞纸箱、纸板及缓冲包装材料 8.47 8.80 6.52 

注：以上数据来源于各公司年度报告或招股说明书 

综上所述，由于公司与同行业上市公司在产品类别及结构、主要客户、原材料结构等均

存在差异，且各公司对主要原材料价格及供应判断、客户服务策略及备货策略等可能存在差

异，导致公司与同行业上市公司存货水平存在较大差异，公司与同行业上市公司存货周转率

可比性较小。 

4、审计程序 

（1）对公司采购与付款循环、生产与仓储内部控制循环实施控制测试，评价控制的设计

有效性，并执行测试程序，确定相关控制是否得到有效执行。 

（2）分析公司期末存货余额变动和存货构成。 

（3）结合采购合同、入库单、送货单、发票、付款回单等，检查交易业务的真实性。 

（4）获取重要产品单位成本计算表，对重要产品的单位成本计算表进行复核。 

（5）了解存货仓库管理情况，对公司期末存货执行监盘程序； 

（6）对公司各项存货入库及出库执行截止性测试，选取样本，对各项存货的发出进行计

价测试； 

5、获取的审计证据 

公司采购、生产、存货相关的内部控制制度、采购合同（或订单）、相关原始单据（入库

单、送货单、发票、付款回单等）、产品单位成本计算表、存货盘点相关资料、出入库台账等。 

6、核查结论 

经核查，我们认为：公司已经建立完善的存货相关内部控制制度，公司采购业务具有真

实的商业背景，原材料及库存商品持续增长，与公司生产经营需求相匹配，存货真实且合理

存在。 

三、问询函中第 4点所述内容 

4、近年来，你公司应收账款余额持续上升。请你公司补充说明按欠款方归集的应收账款

期末余额前五名的欠款方基本信息，并自查是否与你公司存在关联关系；补充说明你公司应

收账款规模逐年增长的原因，与你公司主业经营特点是否相符，以及截至回函日的期后收回
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情况。请年审会计师详细说明针对公司应收账款及营业收入真实性、应收账款可收回性、坏

账准备计提的充分性所执行的审计程序及结论。 

回复： 

1、公司按欠款方归集的应收账款期末余额前五名情况 

单位：万元 

客户名称 与公司是否存在关联关系 应收账款期末余额 
占应收账款期末余

额合计数的比例 
截至回函日回款金额 

客户 1 否 8,800.10 7.55% 8,800.10 

客户 2 否 5,419.58 4.65% 5,419.58 

客户 3 否 4,931.60 4.23% 4,931.60 

客户 4 否 3,497.79 3.00% 3,436.53 

客户 5 否 3,293.86 2.83% 3,293.86 

合计 25,942.93 22.26% 25,881.67 

2、公司应收账款逐年增长原因及 2019年末应收账款回款情况 

2017 年末、2018 年末、2019 年末公司应收账款账面价值分别为 8.63 亿元、9.98 亿元、

10.89亿元，应收账款增加原因系随着公司销售规模逐年增长所致。 

2017 年末、2018 年末、2019 年末公司应收账款账面价值占总资产比例分别为 14.55%、

15.67%、14.98%，近三年末应收账款账面余额占营业收入比例分别为 32.22%、33.09%、34.35%；

近三年公司应收账款水平较为平稳。 

2019年第四季度公司营业收入 10.11 亿元，公司客户账期主要为 30 天、60天、90 天、

120天，公司年末应收账款账面余额与营业收入相匹配。 

截至回复日，公司 2019年末应收账款回款比例为 96.04%，回收情况良好。 

3、审计程序 

（1）对公司销售与收款内部控制循环实施控制测试，评价控制的设计有效性，并执行测

试程序，确定相关控制是否得到有效执行； 

（2）了解公司的财务核算制度的设计和执行情况，复核收入确认政策，检查公司报告期

内财务核算政策、收入确认政策的一贯性； 

（3）选择主要客户对报告期销售额及应收账款余额实施独立函证程序，并结合期后回款

等分析发生额和余额真实性； 

（4）采用抽样测试方式抽取检查样本，依据抽样总体、实际执行的重要性水平、保证系

数等测算抽样规模，抽样检查产品的出库单、运输单、客户签收单、报关单、发票等内外部

证据，对营业收入的真实性执行细节测试。 

（5）检查公司的信用政策及应收账款的账龄等情况，评价坏账准备计提的适当性。 
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4、获取的审计证据 

公司销售相关的内部控制制度、主要销售合同（或订单）、相关原始单据（出库单、运

输单、客户签收单、报关单、发票、银行回单等）、交易询证函、信用政策情况、坏账准备

计算表等。 

5、核查结论 

经核查，我们认为：报告期内，公司销售业务具有真实的商业背景，应收账款余额与销售

业务及相应信用政策相匹配，公司管理控制情况良好，销售回款能力较强，账龄结构合理，

坏账准备计提充分。 

四、其他说明事项 

本专项说明是根据证券监管机构的要求出具，不得用作其他用途。由于使用不当所造成

的后果，与执行本业务的注册会计师及其所在的会计师事务所无关。 

 

 

 

大信会计师事务所（特殊普通合伙）中国注册会计师： 

 

 

中国· 北京中国注册会计师： 

二○二○年六月二十四日 
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