证券代码：300417                                   证券简称：南华仪器
佛山市南华仪器股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                    编号：NH/IR2020-01 
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	深圳前海美银互联基金高德良、邵钊伦、罗勇

	时间
	2020年6月28日15：00－16：00

	地点
	南华仪器一楼会议室 

	上市公司接待人员姓名
	董事长杨耀光
董事会秘书伍颂颖
证券事务代表彭丽杉

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司认为所在行业未来的发展趋势是怎么样？行业的天花板在哪里？行业有没有整合，然后出现巨头的机会？
答：近两年机动车销售量虽有所放缓，但汽车保有量仍处于持续增长态势，机动车检测市场仍在稳步扩大，机动车检测需求是长期存在的，因此该行业整体是具有发展前景的。但是汽车检测行业相对于其他行业而言，市场容量小，其中目前市场占有率较大的企业包括南华仪器、安车检测、石家庄华燕等，还有较多其他小规模的从业企业，在这种情况下，长远来看机动车检测行业很可能出现整合的趋势，行业集中度会越来越高，小企业可能存在因技术升级、研发实力较弱等原因逐步退出市场的情形。
2、随着新能源车的发展，检测行业是否还有存在的必要？
答：燃油汽车在相当长的时间内会持续发展，近两年燃油车的销售量虽有所放缓，但燃油车的保有量却持续增长，而新能源汽车近年虽得到了快速发展但市场占有率仍不大，短期来看新能源车仍是无法取代燃油车的。同时，新能源汽车也需要进行检测，目前我国燃油车检测项目包括安检、环检、综检三个方面，而新能源汽车检测项目是在做安检、综检的常规检测的同时，取消了环检增加了电汽性能检测。因此随着新能源汽车的发展，针对新能源汽车的检测设备及系统需要使用新的方法去适应新能源车的检测要求和功能，但并不意味着机动车检测行业会退出市场。
3、整个行业的增长点在什么地方？
答：机动车检测行业增长点主要有两个方面：汽车保有量的增长和技术进步。
4、公司现在经营遇到的最大困难是什么？类似2019年业绩暴增现象是否还会出现？客户对机动车检测设备的采购多久要更换一次？ 
答：经营上的主要困难是我国机动车检测行业市场化不够充分。公司2019年业绩增长主要是由于汽车排放新国标的实施为汽车排放气体检测仪及汽车排放检测系统产品带来大量需求，目前大部分检测站已更换完毕。行业内的国家标准通常3-5年会更新一次，相关检测设备的更新换代的集中需求有时间间隔，同时需要公司有足够的研发储备及生产实力以应对。
5、中国的检测政策与制度是怎样的？
答：机动车检测主要分为新车出厂检验及在用车检测，其中在用车检测是指已经出厂的车辆，通常非营运车辆购车后前六年免检，六年后需每年做一次检测，车龄超15年后每半年需检测一次。我国汽车平均车龄持续增长，带动了检测需求。政府近年允许民营资本进入下游检测站，仅需要办理营业许可认证即可经营检测站，政策红利也促进了机动车检测市场规模增长，利好公司业务发展。
6、公司检测业务面向地区？主要的销售模式是怎样的？是否有产生坏账？价格是否存在恶性竞争？
答：公司建立了覆盖全国的销售网络，在全国范围均有业务布局，并有少量产品出口。公司主要销售模式为直销，主要客户为机动车检测站，系统类需安装产品通常采用分期付款方式，发货前预付款，安装完工收款，质保金。上述支付方式不排除会有少量坏账，但金额很少可以忽略不计。当前的销售价格是综合实力市场竞争的结果，是客户通过价格、质量、售后服务等各个方面综合比较后的结果。
7、未来的发展战略是什么？
答：公司逐步开始实施战略转型，利用自身技术储备向环境监测检测领域发展，相对市场空间大。目前公司产品主要应用于工业领域的污染源排放物检测，客户对象为汽修厂、塑料厂、印刷厂、家具厂等产生挥发气体等企业。公司产品在2019年已经初步投放市场并实现营业收入，为公司进入环境监测领域迈出第一步。公司将不断加强环保检测方面产品的研发投入，加大环保产品的市场开拓，培育新的利润增长点。
8、公司与华测检测的区别？
答：我司与华测检测的业务方向不一样，不具有可比性。华测检测主要是提供检测服务，而我司是检测设备及系统的供应商。
9、随着注册制的颁发实施，南华仪器公司作为国内环境监测仪器细分行业企业,对于市值管理有什么计划？
答：公司把企业经营管理、经济效益稳步提高作为市值管理的核心，公司不排除通过并购等外延式扩张实现发展，结合公司的战略规划综合考虑相关计划。
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