证券代码：002282                        证券简称：博深股份
博深股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：20200702
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


√其他 （约调研网上投资者交流会）

	参与单位名称及人员姓名
	华创证券研究所  鲁佩

银杏资本  洪滨卿

深圳市恒健远志投资合伙企业（有限合伙） 周洁

上海尚近投资管理合伙企业（有限合伙） 赵俊

深圳中和阳光股权投资基金管理有限公司  李敬民

平安证券综合研究所  吴文成

上海天猊投资管理有限公司  曹国军

深圳市前海中民投投资控股有限公司  袁妮妮

广州金控中欧井购基金管理有限公司  方璐

成都远盛投资集团  王佳

东吴证券研究所  严佳

华西证券股份有限公司  李启明

上海季子投资管理有限公司  李志伟

湖南博荣资本管理有限公司  段永

东北证券研究所  吴若飞

沣沅弘（北京）控股集团有限公司  朱佳欢

上海晅瀚资产管理中心（有限合伙） 魏晓红

上海璞智投资管理有限公司  温灵军

上海星景股权投资管理有限公司  彭翌骏

格巨创投  丁勇吉

贾海姗

深圳金手指国际投资管理有限公司  瞿祥华

上海众灏资产管理有限公司  田骏

深圳德谷资产管理有限公司  林子霖

	时间
	2020年7月2日上午10:00

	地点
	网络

	上市公司接待人员姓名
	庞博、井成铭、张贤哲

	投资者关系活动主要内容介绍

	与会投资者与公司相关人员就关心的具体问题进行了交流，情况如下：

1、向投资者介绍公司基本业务情况

2、向投资者介绍公司近年来经营及财务状况

3、向投资者介绍公司发展战略

4、向投资者介绍公司的并购项目情况
（以上具体内容详见附件）

5、投资者提问环节

（1）问：境外子公司的资源整合协调度？今年以来各子公司尤其是泰国生产基地的经营情况？
答：公司的境外子公司比较多，北美有4家；泰国制造基地也是我们比较重要的一项投资。子公司资源的整合是通过总部来直接协同实现的，目前我们整体的管理还是在尝试用打造公司中台的这种方式来协同公司的整体资源。目前看起来，随着我们中台建设的推进越来越深入，包括财务中台、人力资源中台、战略中台和信息化中台，以及我们每一个项目推进的加速，子公司资源的整体协调度在不断地改善，并且取得了一定的成效。
目前泰国生产的产品主要还是在供北美的市场，尤其是以美国市场为主；随着聚焦客户策略的实施，美国公司发展了一些规模较大的跨国公司客户成为公司客户，泰国公司的产能利用率得到比较大的提升，产能也比较饱满，整体生产运营状况也非常良好。从1到5月份的经营数据来看，同比有较大幅度的增长。虽然今年受到了一些疫情的影响，尤其是疫情在全球的这种冲击下，泰国的经营表现还是比较好的。
（2）问：轨交装备板块未来的市场开拓计划？海纬机车目前产品的生产销售量和有没有受到疫情的影响？
答：在轨交装备零部件板块，目前公司可销售的产品就是高铁刹车片，但目前产品还是比较单一，型号比较少，目前只有CRH380B/BL/CL，3C和250的CRH5A/5E/5J产品可以销售； CRH2C-2、CRH380A（统）/AL（统）/AM/AN/AJ、CRH5G系列动车组粉末冶金闸片、标动CR300AF/CR300BF、标动CR400AF/CR400BF系列动车组粉末冶金闸片，公司已经向CRCC提起了认证申请，获得正式产品认证后方可销售。
从海纬机车1到5月份经营情况看，受疫情影响接近2月下旬才能够复工，除此之外，经营上受影响不是太大，从现在在手订单情况来看，还是比较乐观的，总体来说受疫情的影响比较有限，对于实现今年的承诺业绩还是非常有信心的。

（3）问：闸片研发进展？以及新品上市后的预期利润贡献？
答：新品研发及认证情况前面介绍了，就不再重复了。对于利润的贡献取决于产品的认证的进度，按照正常情况下，在前面提到的已经提交的新产品认证申请，需要产品测试等程序，获得试用证后，还有一个装车运用考核的流程（需要1年时间及30万公里的考核周期），然后获得正式的产品认证后，才能销售。另外，在销售方式上，除了招标之外和各个路局也可以在翻修市场上进行对接，这块我们也在积极地接洽。但是能够确定下一步能够拿到多少订单，现在还没有准确的预期。
（4）问：金牛研磨海外市场的拓展规划以及市场定位与市场空间的预期？
答：金牛研磨目前的产品90%左右在内贸市场进行销售，境外市场中目前越南是主要的市场，其他的市场还存在很大的空白的市场潜力。此外，有部分国内客户是做成品的出口生意。金牛研磨的产品性价比高、性能好、质量稳定，也有一部分产品通过贴牌方式覆盖到中高端市场。尤其是从去年开始，金牛研磨的陶瓷磨料产品规模逐步扩大，产品性能可以与3M和圣戈班的产品比肩，已经有了卓有成效的进展。涂附磨具市场空间比较大，仅欧美市场预计就有500亿人民币左右的市场容量。金牛下一步对于国际市场的拓展应该第一是在亚洲的市场，尤其是东南亚再加上印度，第二是在欧洲的市场，尤其是3M和圣戈班的主力市场我们都会寻求一些突破性的尝试。
（5）问：现在产能利用情况，未来公司在成本管控上的着力点？
答：从整体上来说，目前我们作为一个制造型企业产能的利用情况，不是100%的充分，因为确实我们要承认受到国际整体的疫情包括国内疫情的影响，我们今年的预算和我们今年对于市场的目标也受到这些客观情况的影响，做了一些调整，但从目前看，好于疫情刚发生时的预期。随着目前欧美市场逐渐放开、东南亚市场的放开和国内市场的恢复，我们的产能也正在恢复，目前看起来我们的整体的经营和整体的产能利用率还是比较理想的，潜力还在不断地释放。
（6）问：涂附磨具原材料与上游供应商的战略合作模式是怎样的？今年金牛研磨毛利水平如何？
答：金牛研磨的原材料供应商一直是非常稳定的，主要原材料原纸、坯布、磨料、胶等等在国内都有非常稳定的供货渠道；原来部分高端的原纸从欧洲采购，随着国内产品质量的提升，也有一部分转由国内供应商提供，性能很好，成本更低。我们和上游供应商无论是供采合作还是技术合作上都是比较深入的，比如从去年开始我们开始逐渐在市场上开始投放的陶瓷磨料的产品就是和上游的磨料供应商一起开发的，我们不排除未来进行更深度的战略合作的可能性。从1到5月份的数据来看，金牛研磨的毛利还是比较稳定的，由于陶瓷磨料等高端品种规模的扩大，整体毛利有进一步提升的空间。
（7）问：想了解一下公司目前在智能产线、信息化标准化建设上的情况。
答：从总体上讲，我们会跟随制造业发展的大趋势，逐渐改进我们的整体制造的先进程度，从智能化、大数据、自动化这些方面持续的投入和改进生产组织方式和作业效率。在刹车闸片生产的智能产线的投资前期就做出了比较有前瞻性的预判，这条智能产线的闸片制造的智能化、自动化水品是领先于行业的。我们逐渐的要把在闸片的智能产线的经验逐渐延伸到我们金刚石工具产品的制造上。和金刚石工具板块不同，金牛子公司目前装备的自动化程度比较高。我们在整体信息中台的建设上，要把各个制造中心的ERP主数据、大数据以及底层BOM的打通，向一个大数据中心、一个信息中台来进行集显，随着我们信息化步伐的推动，我们在信息化和智能制造以及工业互联网的这种推进的进度将会越来越快，我们的目标是未来在三个业务板块的制造上，智能化程度、自动化程度、信息化程度应该在同行业做到不落后，甚至在某些方面要做到领先。
（8）问：请问一列高铁动车组上制动盘的价值量多大？
答：按照目前海纬机车的产品系列来看，一列车的制动盘出货价值按标准列来算大约在60万左右，当然品种不同价格会有差异。
（9）问：制动盘的更新周期多久呢
答：按产品标准，制动盘的产品周期是240万公里，但实际使用有差异，轴盘的更换周期要长些（5年左右，根据车型、线路等有差异），轮盘的更换周期要短些（约2.5年，根据车型、线路等有差异）。据了解，2017年首批投放市场的“复兴号”列车，今年已有轮盘更换订单。
接待活动过程中，公司相关人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情况。

	附件清单（如有）
	投资者交流会材料（PDF）

	日期
	2020年7月2日


