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关于对山东瑞丰高分子材料股份有限公司 

增资公告问询函中有关问题的回复 

 

淄诚业函字(2020)第 1 号 

 

深圳证券交易所创业板公司管理部： 

 

由山东瑞丰高分子材料股份有限公司转来的《关于对山东瑞丰高分子材料股份

有限公司的问询函》（创业板问询函〔2020〕第 151 号，以下简称“问询函”）已收悉，

我们对问询函所提及的山东瑞丰高分子材料股份有限公司《关于增资控股苏州珀力

玛高分子材料有限公司暨签署投资合作协议的公告》需要补充说明的有关事项进行

了审慎核查，现将问询函所涉评估问题说明如下： 

 

问题：《增资公告》和资产评估报告显示，目标公司 2018 年、2019 年、2020 年

1-3 月经审计的净利润分别为-64.74 万元、59.36 万元、-24.97 万元，宣英男、张强作

为目标公司的实际经营管理者，承诺目标公司在 2020 年 7 月 1 日至 2021 年 6 月 30

日、2021 年 7 月 1 日至 2022 年 6 月 30 日、2022 年 7 月 1 日至 2023 年 6 月 30 日期

间内（以下简称“业绩承诺期”）实现的扣除非经常性损益的净利润分别不低于 500

万元、1,000 万元、2,100 万元，期间三年累计不低于 3,600 万元。若目标公司在业绩

承诺期内累计实现的扣除非经常性损益净利润低于承诺金额的 90%，宣英男、张强

以现金形式对你公司进行补偿。 

（1）请补充披露目标公司 2018 年、2019 年、2020 年 1-3 月扣除非经常性损益

的净利润，并结合近年业绩实现情况、所处行业的发展趋势、在手订单情况、收益

法评估中预测期内各年度营业收入和营业成本的测算依据及合理性等说明目标公司

承诺业绩较近年业绩增幅较大的原因及合理性、业绩承诺的可实现性，是否存在无

法完成的风险。请评估机构发表明确意见。(问询函之问题 2) 

 

回复： 
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（一）目标公司 2018 年、2019 年、2020 年 1-3 月实现的扣除非经常性损益的净

利润分别为-80.12 万元、-5.10 万元、-25.09 万元。 

（二）业绩承诺的说明 

1、通过目标公司近年业绩实现情况看，2017 年至 2019 年，目标公司各年实现

的营业收入分别为 117.99 万元、219.94 万元和 420.76 万元，营业收入增长较快。随

着营业收入的提高，单位营业成本呈下降趋势，毛利率逐年提高。2017 年至 2019 年，

目标公司各年综合毛利率分别为 9%、27%和 44%。近年来的收入、毛利率均呈现快

速提高的趋势，这是目标公司从研发阶段开始转化到生产销售阶段的结果，证明其

产品和技术已经得到市场的检验和认可。 

2、从目标公司所处行业的发展趋势看，受益于国家法规推动的防火玻璃领域特

别是纳米无机硅防火材料的市场需求大增。近年来，随着国家对建筑特别是对高层

建筑及大型公共场所的消防安全的重视，陆续出台或修订了若干国家政策，比如《建

筑设计防火规范》（2018 年修订版），其中规定了建筑物超过 54 米必须设避难间，超

过 100 米必须设避难层，避难间和避难层的门窗、隔断必须为符合标准的防火玻璃。

另外，对于高层建筑、公共场所等建筑的防火隔断、防火门窗等也有了更加详细严

格的规定。这催生了市场对防火玻璃的旺盛需求，也给目标公司未来的扩张带来了

契机。 

A 类复合防火玻璃的关键与核心在于防火材料，当前防火材料主要有有机防火

材料和无机防火材料。有机防火材料的主要成分是丙烯酰胺，该材料有毒性，而且

耐候性不好，易出现发黄、漏液和气泡现象，因当前国内无机防火材料还未大量生

产应用，有机材料虽然仍在大量使用但逐步被市场淘汰是大势所趋。国际高端品牌

防火玻璃所使用的防火材料为无机防火材料，无机防火材料其主要成分是纳米无机

硅，珀力玛目前的工艺技术已经达到国际先进水平。在无机防火材料逐步替代有机

防火材料的趋势下，珀力玛的销售收入将会有大幅提升。 

珀力玛目前正在迁址扩建，扩产项目固定资产投入较小，且建设周期较短，为

满足市场需求奠定基础；市场建设方面，珀力玛正在补充销售人员，完善销售激励

机制，加大市场宣传推广力度，提高市场占有率；研发方面，珀力玛将加大研发力
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度，不断提高产品品质，保证产品技术的先进性。 

3、从在手订单来看，自 2020 年 4 月份以来，随着疫情的好转以及下游企业的

复工复产，以及珀力玛产品知名度的提升，销售量和订单呈逐步增多趋势，从 4 月

至今，珀力玛防火材料销售量为 34.525 吨，目前在手订单为 15.755 吨。与去年同期

相比明显增加。 

4、从营业收入和营业成本的测算看 

销售数量预测，系考虑目前合作伙伴的未来需求，以及国家强制推行新型防火

标准要求带来的市场需求进行的。通过对历史数据的分析，结合现阶段珀力玛的营

销计划及未来的发展规划，考虑到相关市场的变化趋势，对珀力玛的收入进行预测。 

珀力玛的产品分为无机防火材料、温控遮阳变色材料、光致变色材料三大类。 

（1）无机防火材料营业收入和营业成本的预测 

无机防火材料，作为防火玻璃夹层中的添加材料，具有环保、耐候、稳定、发

泡隔热、易制作等优点，适用于防火玻璃的生产加工，由无机防火材料生产的玻璃

可以满足室外幕墙、室内隔断、门窗的应用，该类防火玻璃烧蚀性能稳定，隔热性

好，将是替代目前市场上有机丙烯酰胺防火材料的最佳产品，目前国内防火材料的

市场容量在 43500 吨左右，大部分为丙烯酰胺类产品，该产品毒性大，防火能力不

稳定，耐候性差，随着国家消防法规的严厉，该类产品将会被市场淘汰。 

目前，我国市场已使用无机防火材料的企业有广东银建、中山中佳、广东特纳等，

这些客户有的正在扩建扩产，有的正在小规模试产，还有些客户正在新上生产线从

有机防火材料玻璃逐步转产无机防火材料玻璃，根据目前防火玻璃行业的发展情况，

结合竞品分析，预计目标公司主要目标客户的市场销售情况及占比如下： 

客户名称 
2020 年

用量 

预计本公司

产品占比 

2021 年

用量 

预计本公司

产品占比 

2022 年用

量 

预计本公司

产品占比 

广东银建 180 吨 50% 300 吨 80% 500 吨 80% 

广东恒宝 200 吨 20% 400 吨 60% 500 吨 80% 

鹤山博安 100 吨 30% 150 吨 80% 250 吨 100% 

广东特纳 80 吨 100% 100 吨 100% 150 吨 100% 

中山中佳 50 吨 100% 80 吨 100% 150 吨 100% 
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客户名称 
2020 年

用量 

预计本公司

产品占比 

2021 年

用量 

预计本公司

产品占比 

2022 年用

量 

预计本公司

产品占比 

重庆文正 50 吨 0 60 吨 50% 80 吨 50% 

钰翔防火 50 吨 0 60 吨 50% 80 吨 50% 

河南金溢 100 吨 30% 150 吨 50% 200 吨 80% 

海阳顺达 50 吨 50% 100 吨 50% 100 吨 80% 

福坤玻璃 60 吨 80% 100 吨 80% 150 吨 80% 

浙江德毅隆 50 吨 100% 150 吨 100% 300 吨 100% 

河北晶正 50 吨 30% 60 吨 50% 80 吨 50% 

通过以上无机防火材料市场销售预测分析，2020 年、2021 年、2022 年的销售预

计分别可实现 500 吨、1300 吨、2000 吨的销售量。为力保实现预期销售目标，目标

公司在积极开拓客户销售产品的同时还利用自己掌握的先进生产技术为客户提供技

术支持，指导客户改进生产，为其提供生产线设计方案并培训技术人才，帮助下游

合作企业提高生产效率，完善产品质量，以达到迅速占领市场、填补市场空白、提

高销售量的目的。由于采用无机防火材料制作防火玻璃的工艺各不相同，采购珀力

玛的产品就必须采用珀力玛的生产工艺要求，珀力玛的产品具有稳定性好、制作效

率高等优点，对提高老客户的忠诚度起到了保护作用。 

销售单价的预测，2020 年采用目标公司目前的主要销售价格，2021 年及以后年

度的单价系根据目前的销售价格结合目标公司未来的销售策略制定的，为更快的占

领市场做了适当的让利。无机防火材料的营业收入预测结果如下： 

年度/项目 
预测年度 

2020 年 4-12 月 2021 年 2022 年 

市场容量(吨)注 43,500 54,375 67,969 

本单位市场份额(%) 1.15% 2.39% 2.94% 

本单位生产能力(吨) 3,000 6,000 6,000 

本单位销售量(吨) 500 1,300 2,000 

销售单价(元/吨) 27,434 26,549 25,221 

销售收入(元) 13,717,000 34,513,700 50,444,000 

注：市场容量预测口径为有机防火材料和无机防火材料总的市场容量。 

营业成本的预测，是在分析现有成本的基础上，以目前合理的单位变动成本为

主乘以未来销售数量，再加上其他各项固定成本等进行的。考虑了未来人员的增加
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以及人工费的逐年上涨，已经签订的房屋租赁合同价格等因素。随着产量的提高，

单位成本会有所下降。无机防火材料的营业成本预测结果如下： 

金额单位：元 

项目 
预测年度 

2020 年 4-12 月 2021 年 2022 年 

直接材料 5,250,000.00 13,000,000.00 19,000,000.00 

直接人工—职工薪酬 386,605.97 625,371.21 902,974.31 

制造费用—租赁费 544,813.71 1,089,627.43 1,144,108.80 

制造费用—折旧 283,451.45 471,347.26 471,347.26 

制造费用—水电费 66,371.68 172,566.37 265,486.73 

制造费用—包装费 100,000.00 260,000.00 400,000.00 

成本合计 6,631,242.81 15,618,912.27 22,183,917.10 

销售数量（吨） 500.00 1,300.00 2,000.00 

单位成本 13,262.49 12,014.55 11,091.96 

 

（2）温控遮阳变色材料营业收入和营业成本的预测 

温控遮阳变色材料是制作温控遮阳变色玻璃的材料，该产品制作成的玻璃主要

应用于建筑节能门窗玻璃，起到被动遮阳节能的作用，随着我国建筑节能的要求不

断提高，被动节能是自然、环保、低碳的最佳方式，温控遮阳变色玻璃具备这些优

势，未来市场发展潜力较大。 

目标公司的温变材料属全球首创产品，因前期目标公司人员少实力有限，该产

品未得以较好推广，今年开始，目标公司将加大力度推广该产品，目前已经与数家

客户洽谈合作事宜。温控遮阳变色材料的销售，计划通过开发区域代理工厂展开，

由工厂制作成成品温控遮阳玻璃，进行本区域销售。2020 年度计划开发 6 家代理工

厂，每家工厂按 1000 平方产出计算（一吨材料可以制作 1000 平方），共实现销售 6

吨，考虑到每家工厂的上马进度因素，按 70%的完成度计算，2020 年销售 4.2 吨；

2021 年计划开发十家代理工厂，每家按 2000 平方/年计算，原有工厂按 3000 平米/

月计算，全年销售可实现 38 吨，考虑到每家工厂的市场推广能力不一，按 60%的完

成度计算，2021 年度销售可达到 22.8 吨；2022 年计划开发十家代理工厂，每家按
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2000 平方/年计算，原有十六家按 3000 平方/年计算，全年销售可达到 68 吨，考虑到

每家工厂的市场推广能力不一，按 60%的完成度计算，全年销售可实现 40.8 吨。基

于谨慎原则评估中对销售数量也略作下调。 

销售单价的预测，2020 年采用目标公司目前正常的销售价格，2021 年及以后年

度的预测单价根据目前销售价格结合目标公司未来的销售策略确定，为提高销售量

做了适当的让利，温控遮阳变色材料的营业收入预测情况如下： 

年度/项目 
预测年度 

2020 年 4-12 月 2021 年 2022 年 

市场容量(吨) 200 250 313 

本单位市场份额(%) 2.0% 8.0% 12.8% 

本单位生产能力(吨) 100 100 100 

本单位销售量（吨） 4 20 40 

销售单价(元/吨) 119,469 110,509 102,221 

销售收入(元) 477,876 2,210,180 4,088,840 

 

营业成本的预测，同样是在分析现有成本的基础上，充分考虑了新产品开发前

期生产材料消耗较大，研发耗费较多的特点，以合理的单位变动成本乘以未来销售

数量，再加上其他各项成本等进行的，也考虑了未来人工费用逐年上涨等因素。随

着产量的提高，单位成本会有所下降。因为该产品的产量占比很低，房租、折旧等

制造费用已有高产量的产品承担，此处不再进行分配，温控遮阳变色材料的营业成

本预测结果如下： 

金额单位：元 

项目 
预测年度 

2020 年 4-12 月 2021 年 2022 年 

直接材料 59,734.50 276,272.50 511,105.00 

直接人工—职工薪酬 13,468.67 40,047.37 92,343.43 

制造费用—水电费 530.97 2,654.87 5,309.73 

成本合计 73,734.14 318,974.74 608,758.16 

销售数量（吨） 4.00 20.00 40.00 

单位成本 18,433.54 15,948.74 15,218.95 

（3）光致变色材料营业收入和营业成本的预测 
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光致变色材料相关技术和产品主要应用于薄膜、日用产品、服装、纺织等行业。 

光致变色材料是珀力玛开发的高耐候性产品，是国内外光致变色产品中户外使

用寿命最长的功能添加剂。其核心技术是通过结构设计合成出具有耐紫外线能力强

的光致变色粉，并通过甄选其他多种保护剂和树脂体系，进一步增强其耐候性能。

其技术优势是大幅度提高了光致变色材料的使用耐候度，延长了其变色时效，具有

非常广泛的应用空间。 

目标公司计划展开光变材料在薄膜、电子、玻璃及服装上的应用，销售计划如

下： 

产品应用 2020 年 2021 年 2022 年 

薄膜 50kg 100kg 100kg 

电子 50kg 100kg 200kg 

玻璃 100kg 300kg 500kg 

服装   100kg 

 

光致变色材料 2017 年销售收入 308,547.00 元，2019 年实现销售收入 1,478,584.13

元，年复合增长率为 118%。考虑到 2020 年新冠疫情对消费类市场的暂时影响，光

致变色材料 2020 年的预测销售收入没有超过 2019 年的销售额，2022 年的预测销售

收入为 3,937,389 元，与 2019 年相比，年复合增长率为 84%，也低于历史实际增长

率。光致变色材料的营业收入预测情况如下： 

年度/项目 
预测年度 

2020 年 4-12 月 2021 年 2022 年 

市场容量(吨) 10 12.5 15.6 

本单位市场份额(%) 2.0% 4.0% 5.1% 

本单位生产能力(吨) 2 5 10 

本单位销售量（吨） 0.20 0.50 0.80 

销售单价(元/吨) 5,752,212 5,320,796 4,921,737 

销售收入(元) 1,150,442 2,660,398 3,937,389 

 

营业成本的预测，同样是在分析现有成本的基础上，考虑了各种原材料近期市

场价格，以合理的单位变动成本乘以未来销售数量，再加上其他各项成本等进行的，
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也考虑了未来人工费用逐年上涨等因素。随着产量的提高，单位成本会有所下降。

因为该产品的产量占比很低，房租、折旧等制造费用已有高产量的产品承担，此处

不再进行分配，光致变色材料的营业成本预测结果如下： 

金额单位：元 

项目 
预测年度 

2020 年 4-12 月 2021 年 2022 年 

直接材料 575,221.00 1,330,199.00 1,968,694.50 

直接人工—职工薪酬 32,424.56 48,205.10 70,481.35 

制造费用—水电费 26.55 66.37 106.19 

成本合计 607,672.11 1,378,470.47 2,039,282.04 

销售数量（吨） 0.20 0.50 0.80 

单位成本 3,038,360.56 2,756,940.94 2,549,102.55 

 

目标公司近几年的整体预测情况见下表： 

收益法测算表 

评估基准日：2020/3/31 

   

苏州珀力玛高分子材料有限公司   金额单位：万元 

序号 项目/年度 2020 年 4-12 月 2021 年 2022 年 

1 一、营业收入 1,534.53  3,938.43  5,847.02  

2 其中：主营业务收入 1,534.53  3,938.43  5,847.02  

3       其他业务收入 0.00  0.00  0.00  

4 二、营业成本 731.26  1,731.64  2,483.20  

5 其中：主营业务成本 731.26  1,731.64  2,483.20  

6       其他业务成本 0.00  0.00  0.00  

7   税金及附加 4.96  37.03  55.88  

8   销售费用 267.06  513.51  689.30  

9   管理费用 101.21  161.55  178.84  

10   研发费用 44.85  93.86  107.81  

11   财务费用 0.00  0.00  0.00  

14 加：其他收益 0.00  0.00  0.00  

15     投资收益 0.00  0.00  0.00  

16     净敞口套期收益 0.00  0.00  0.00  

17     公允价值变动收益 0.00  0.00  0.00  

      信用减值损失 0.00  0.00  0.00  

      资产减值损失 0.00  0.00  0.00  

18     资产处置收益 0.00  0.00  0.00  
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收益法测算表 

评估基准日：2020/3/31 

   

苏州珀力玛高分子材料有限公司   金额单位：万元 

序号 项目/年度 2020 年 4-12 月 2021 年 2022 年 

19 三、营业利润 385.19  1,400.85  2,332.00  

20    加：营业外收入 0.00  0.00  0.00  

21    减：营业外支出 0.00  0.00  0.00  

22 四、利润总额 385.19  1,400.85  2,332.00  

23    减：所得税费用 0.00  170.91  340.85  

24 五、净利润 385.19  1,229.94  1,991.15  

 

综上分析，评估机构认为目标公司承诺业绩虽然较往年业绩增幅较大，但具有

其合理性及可实现性。 

5、虽然目标公司产品和技术具有先进性，市场需求将不断增长，业绩承诺的实

现具有合理性。但毕竟目标公司为初创企业，产品研发成功并投放市场的时间较短，

未来可能受市场环境、技术更新、政策调整、市场竞争等诸多不确定性因素影响，

进而对盈利能力产生不利影响。评估机构认为目标公司存在无法完成业绩承诺的风

险。 

 

 

 

 

 淄博诚久资产评估事务所 

 

  二〇二〇年七月四日 


