江西同和药业股份有限公司投资者关系活动记录表
   证券简称:同和药业          证券代码:300636          编号:2020004
	投资者关系活动类型
	
√特定对象调研      □分析师会议
□媒体采访          □业绩说明会
□新闻发布会        □路演活动
√现场参观          □其他( ) 


	参与单位名称及人员姓名
	1、上海玖歌投资管理有限公司 程岽（副总经理）
2、富舜资产管理有限公司 陈洪（副董事长）
3、中信保诚基金管理有限公司 张伟（基金经理）

	时间
	 2020年7月9日

	地点
	江西同和药业股份有限公司会议室

	公司接待人员姓名
	庞正伟（董事长、总经理）、周志承（副总经理、董事会秘书）、张波(证券事务代表）

	投资者关系互动／主要内容介绍
	
1、问：公司产能拓展情况？
答：目前一厂区有11个原料药车间在生产，还有一个车间在改建，即将投入生产。公司第二届董事会第十一次会议审议通过，公司计划使用自有资金投资不超过9500万元在一厂区实施技改项目，拟新建溶剂灌区2、新建公用工程楼3及改造原合成六车间。2020年5月30日，公司召开第二届董事会第十五次会议，审议通过了《关于调整原<一厂区溶剂罐区、公用工程及部分车间技术改造项目>项目名称及部分项目内容的议案》，根据公司目前经营情况，需要在一厂区对部分老产品产能进行调整，并将部分已完成中试的新产品投入规模化生产，因此，同意对部分项目内容进行调整，项目名称变更为《一厂区溶剂罐区、公用工程及部分车间新、改、扩项目》，项目投资额和实施时间不变。一厂区满负荷生产预计可形成7-8亿的销售收入。二厂区设计有15个合成车间及2个制剂车间，分三期建设。一期4个合成车间计划在2021年安装完毕进行调试，二期建设7个合成车间，三期建设4个合成车间、两个制剂车间。二厂区的产能会在未来几年逐步形成。

2、问：公司未来布局及产品管线？ 
答：公司在前期选择产品以客户导向为主，随着公司产品增多，也开始进行产品系列的布局。我们综合考虑了公司未来发展需要、客户需求和公司的能力、特长等诸多因素对新产品的研发进行了战略的布局。除了在原有的五大类品种即消化系统类药物、神经系统用药（抗癫痫类药物）、解热镇痛类药物、治疗精神障碍药（抗抑郁药）、循环系统用药（抗高血压药）增加了一些新品种外，还适当拓宽了门类,在抗凝血、抗痛风、抗糖尿病、皮炎治疗、贫血治疗等类药物有多个新品种在研发中。目前公司有8个CMO项目，规模不大，主要是受产能制约，公司规划在二厂区发展更多CMO项目，但占比控制在30%以内，未来发展规划还是以公司自主研发的原料药品种为主。此外，公司在二厂区的建设中有制剂项目，目前二厂区正在建设中。

3、问：公司客户情况？国内以及海外市场？ 
答：公司是外向型医药企业，主要目标为全球高端市场，包括欧美日韩等。公司长期重点推动欧盟、北美、日本及韩国等国外规范市场的拓展，2017年至2019年，公司每年出口收入占主营业务收入的比例在85%以上，其中来自日本、欧盟、北美及韩国等主要规范市场的销售收入占主营业务收入的60%以上。这些市场具有药事法规健全、法规注册期限合理、需求量和价格较稳定的特征，对公司长远发展有利。与此同时，公司积极开拓如南美、非洲以及亚欧其他市场，与众多新兴市场客户保持密切的互访与多种渠道联系。
随着近年国内制剂文号持有人制度和药品一致性评价制度的出台，以及对原料药GMP管理规范要求的不断升级，非常有利于公司这类符合国际高端市场GMP管理标准的原料药制造企业。近几年，公司积极着手于开发国内市场，并已经与国内多家大中型医药企业关联申报多个制剂项目，待产品陆续获批上市后，将形成国内国外市场同步销售的良好格局。

4、问：公司研发及技术能力？
答：公司原料药产品种类较多，储备充足，目前在产有8个品种，另有18个品种大部分已完成中试、报批，少部分为试验室品种。这26个品种涵盖了多个全球畅销产品，能够充分满足不同国家和地区的要求。
[bookmark: _GoBack]公司保持持续高比例研发投入，早年的研发投入占销售额的比例在6%左右，近二年的比例分别为9.49%、8.80%。公司已申请国内外发明专利26项，已获得授权18项（其中一项为欧洲专利）。
公司产品较早进入的规范市场是日本市场，全球范围内日本客户对产品纯度、杂质的要求最高，经多年发展公司在高纯度产品的研发与生产上有独到经验。公司经多年的发展，逐渐在细分类别的产品上形成了一定的规模优势，在产品的全球竞争中有了一定的地位。


	附件清单（如有）
	无
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