证券代码：300138                                    证券简称：晨光生物
晨光生物科技集团股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                    编号：2020-008
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研         □分析师会议
□媒体采访             □业绩说明会
□新闻发布会           □路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
√其他 （电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券 朱梦天、工银瑞信 陈涵、华安基金 卢维捷、东方基金 徐奥千、鹏华基金 程卿云、建信基金 吕怡等21位投资者

	时间
	2020年7月13日

	地点
	河北省邯郸市曲周县城晨光路1号会议室

其他各电话会议方处不同地点

	上市公司接待人员
	董办主任周顺燕

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、介绍公司经营情况

二、投资者提问及回答
1、近期多地发生暴雨和洪灾，公司原材料基地有没有受灾，暴雨和洪灾对公司原材料成本有什么影响？
公司国内原材料基地主要位于新疆和云南，近期云南地区降雨量较多，当地原材料基地未受到明显影响，后续情况仍有待观察。公司已与种植基地签订锁价采购协议，强降雨对公司原材料成本影响不大。公司今年在新疆发展万寿菊种植基地约20万亩，可保障公司叶黄素原料供应稳定。
2、近期中印关系以及印度疫情对公司印度子公司经营有什么影响？
近期中印关系引发部分印度民众抵制中国产品在印销售。公司印度子公司的经营模式为在当地收购辣椒、万寿菊等农作物，初加工后运回国内进行精加工。公司向当地农民收购原材料，增加了当地农民的收入，有利于当地政府保障民生，目前生产经营未受重大影响。公司会持续密切关注当地情况。
印度受疫情影响，自3月25日起在全国范围内实施封闭措施，此后多次延长封闭期限。辣椒精的生产企业主要在印度，在此期间辣椒收购和辣椒精生产未能正常开展，导致全球辣椒精供应紧张，晨光充分利用库存优势保障新老客户的需求，替代了部分印度同行的出口份额。5月起，印度逐渐复产复工，公司印度子公司已恢复正常运营，印度疫情未对公司造成重大影响。同时，公司将充分发挥全球化资源布局优势，保障辣椒精供应。
3、公司海外营收占比约25%，中美贸易战对公司有何影响？ 
公司海外销售以欧洲、东南亚、南亚等地区为主，过去三年对美国销售金额占公司收入总额比例均在3%以下，中美贸易战对公司影响较小。
4、公司海外投资项目进展及收益如何？
晨光对外投资风格稳健，重视风险控制。印度子公司是公司第一家海外子公司，已生产经营多年，产生了良好的效益；赞比亚子公司已开展农场签约和土地购买，目前已经试种植了三年，逐年扩大种植面积，公司将根据规划稳步推进赞比亚种植基地，为公司未来10-20年保持行业领先增加筹码；美国子公司投建项目正在按计划进行。
5、公司三大主力产品的成长性如何，公司如何打破天花板？
公司三大主力品种：辣椒红、辣椒精、叶黄素，主要应用在食品饮料、调味品、保健品等领域，下游行业的增速约为10-15%，对植物提取物的需求也相应增长。另外，公司作为龙头企业，三大主力品种的市占率持续提高，增速高于行业平均水平。
根据Markets and Markets分析，植物提取物市场预计到2025年将达到594亿美元。植物提取物种类众多，进入工业化提取物种类超过300种。公司具备持续打造大单品的能力，目前已凭借技术、规模化生产、原材料控制等综合优势打造出多个规模化品种，形成了良好的产品梯队，包括番茄红素、甜菊糖、菊粉、姜黄素、葡萄籽提取物等，未来力争尽早培育出十个左右世界第一或前列的植提品种。此外，公司也在重点培育工业大麻、替抗饲料添加剂等市场空间百亿甚至千亿级别的大单品，公司的天花板将逐步打开。
6、公司在中药提取方面有什么优势？
公司作为植物提取行业的龙头企业，优势在于先进的植物提取技术及装备，规模化、低成本加工能力，多种类提取物综合利用。对于中药提取物中的大单品，公司的技术、装备及生产优势有助于提升中药提取的效率，降低产品综合成本。
7、公司保健品业务进展如何？

公司的叶黄素、番茄红素等产品已经与国内外知名保健品公司达成长期稳定合作，未来将继续加强市场开拓及新品种推广。此外，公司已经开发出多款自有品牌终端保健品，目前还在市场培育阶段。
8、公司产品成本低于同行的原因？
公司主力品种的成本低于同行5-10%，主要源于原材料把控、技术研发、规模化生产、综合利用提取等方面：（1）公司在新疆、云南、印度、缅甸、赞比亚、美国等地建设原料基地或加工厂，加强了对优质原材料的把控。（2）多年持续研发投入，使得公司在新产品研发、提取工艺、装备制造、产品品质等方面积累了明显的优势，获得了两个国家科技进步二等奖，数十个省部级科技奖，被发改委、科技部等部门认定为国家企业技术中心，打造了坚实的技术壁垒。（3）多品种、规模化生产形成明显的规模效应，实现边际成本递减。辣椒红色素综合产能占行业2/3，番茄红素产能全球第二。并通过自动化、智能化生产，推行“黑灯工厂”，降低了人工、制造成本。（4）把“吃干榨净”理念用于产品开发及生产，实现多种类提取物综合利用。如从番茄皮籽中提取番茄红素，从甜叶菊中提取甜菊糖及替抗产品di-CQA，通过多种类综合提取有效降低产品成本。
9、公司开发新品时主要考虑哪些因素？
公司选择新品种时，优先考虑符合公司发展战略、市场空间大、毛利率较高的品种。
10、公司存货规模较大，储备大量存货的原因是什么，是否有存货积压？
植物提取的原材料为农作物，每年三四季度是大多数农产品成熟的季节，因此三四季度集中采购、全年均匀销售是植物提取行业的特点。此外，公司处于快速发展阶段，存货的增长须与公司业务的发展相匹配，以保障次年的生产经营，因此公司存货规模较大。
公司采购原材料后，会在较短时间内加工成半成品或成品，通常半成品、产成品装入包装罐后，抽空罐内空气，再充入氮气后封闭保存，36个月之内不会变质。从存货的结构来看，公司的存货主要是原材料和半成品，库龄在一年以内的存货超过95%，这与公司的业务逻辑是匹配的。95%以上的存货在一年内完成销售，不存在存货积压的情况。
11、公司毛利率低于同行，未来是否有提升空间？
公司业务可分为植物提取类与棉籽类，其中棉籽类业务规模大，毛利率较低。近年来公司主动优化业务结构，专注植物提取主业，控制棉籽业务规模。2019年，公司整体毛利率提高3.51%，植物提取类业务毛利率提高3.79%，结构调整成果初步显现。未来公司争取稳步提升现有品种的毛利率，优先研发并进入高毛利品种，逐步改善公司毛利率水平。
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