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投资者关系活动记录表
	投资者关系
活动类别

	√特定对象调研  □分析师会议
□媒体采访      □业绩说明会
□新闻发布会    □路演活动
□现场参观	□其他

	参与单位名称及人员姓名
	大家资产（李超）、Fidelity International（Lynda Zhou）、中信证券股份有限公司资产管理部（程伟庆）、前海汇融丰资产管理有限公司（周一凡）、新华基金管理股份有限公司（彭欣）、弘收投资管理（上海）有限公司（匡正）、中信保诚基金管理有限公司（高信）、POWER CORPORATION OF CANADA（伍铭德）、MITSUBISHI UFJ SECURITIES CO., LTD.（冯礼召）、国信证券 (黄道立)

	时间
	2020年7月16日

	地点
	国信证券中期策略会电话会议

	上市公司接待人员姓名
	公司总经理彭晓伟、董事会秘书杨燕芳

	投资者关系
活动主要内容介绍

	一、基本情况介绍
各位投资者大家好！很高兴今天有机会和大家沟通公司的情况，下面我和大家简单介绍一下公司的基本情况。
公司目前包括在建工程共有6个生产基地，广东、广西、河南、江西、海南、云南均有生产基地，其中广东基地、广西基地、江西基地、河南基地投入运营；海南基地正处于试产中，预计2020年三、四季度陆续投产，云南基地尚在建设中，预计2021年下半年陆续投产。
2020年2、3月公司受疫情影响比较大，二季度开始生产经营逐步恢复稳定，综合来看，公司上半年整体经营情况比较平稳。
公司未来战略规划重点将放在产能发展、渠道拓展和产品开发三个方面。产能发展上，截至2019年末公司产能36万吨，目前塑料管道行业集中度持续提升，为满足集中化趋势，满足全国客户的采购需求，全国性的产能布局是必然趋势；渠道拓展上，目前公司业务主要以经销为主，未来公司会增加直销业务的占比，保障公司业绩的稳步发展；产品开发上，公司未来将在材料改性、产品结构方面持续改良，有效的提高产品的性能，降低产品的成本。
二、互动环节
问1：今年洪涝灾害比较严重，请问从历史上来看，如果国家进一步推进水利建设，对于塑料管行业会不会有一定的发展机遇？主要集中在哪些子领域？
答：洪涝灾害受灾地区主要是城市和乡镇，如果是城市内涝，属于雨水、污水排放问题，现在很多城市在进行雨污管网改造工程，以解决城市内涝问题，这方面改造工程量非常大，但全面实施会涉及城市的整体规划布局及多部门的协调，需要国家层面制定一些相关配套政策。而与城镇洪涝灾害的治理措施相关的建设工程主要有两个：一个是黑臭水处理，另一个是水环境处理，这两项工程主要是针对原来城市、县城、乡镇河流的整治，比如河流的排放量、淤泥清理等，这些城市雨污旧管网改造工程对于塑料管行业发展是有一定积极影响的。如公司生产的HDPE缠绕管作为排水管道，主要应用于雨污管网工程。

问2：雄塑科技和业内其他企业现阶段的销售模式上有什么差异？
答：从主营业务收入来看雄塑是塑料管道供应商，和业内建材综合供应服务商的企业不同，更加专注于做塑料管道的研发、生产和销售。从销售情况来看，公司与其他对标企业在销售方面各自采用了不同销售渠道和运营模式，有的企业主要采取经销商模式，但经销商主要通过大流通渠道实行分销、到一级批发商、二级批发商、由市到县到乡到村。有的企业主要以B端集采模式为主。雄塑是介于两种模式之间，以经销收入为主，直销为辅的销售模式，雄塑的经销商主要做小B端集采工程。在民用建材管材方面各对标企业因为都是统一的生产标准，难以做到质量以外的差异化。

问3：公司与行业内头部企业相比，竞争优势和劣势分别是什么？
答：塑料管道产品销售半径的限制会使得生产企业因产能布局产生规模优势、劣势的区别。目前来看，塑料管道行业集中度加速的趋势在逐步显现出来，目前塑料管道行业有1600万吨的总量，前10的头部企业产能合计约400万吨，近几年行业内一些中小企业受到政策影响或是品牌影响力不够等因素影响陆续退出市场，行业集中度在不断提升，公司目前有36万吨的产能，近几年也在不断加大产能的建设投入，同时公司品牌影响力也在不断提高；公司最大的优势是财务杠杆还有空间，全国布局还未完成，借着管道行业集中度提高的趋势，未来不断扩大公司的产能布局，抢占小企业市场份额，拓展空白区域的覆盖面，将客户增量做起来。从这个角度讲，雄塑的成长机会是比较大的。

问4：公司地产商直采比例、增速、未来的规划如何？
答：地产商直采是塑料管道行业这几年比较重要的一种采购方式，公司目前全国性的布局还不够成熟，全国战略配送能力还需要进一步的提升，全国地产战略集采方面的业务权重相较略低一些。未来几年随着公司河南基地、江西基地、海南基地、云南基地的产能释放，公司会在战略集采方面增加客户，这是一个循序渐进的过程，我们会继续加大战略集采业务方面的工作。

问5：公司未来三到五年的发展规划是什么？
答：未来两年是公司发展的重要转折点，我们计划利用三年左右的时间对主营产品结构、业务布局根据市场发展趋势进行适度调整，将基建类市政管道产品权重提升，采取有效的产品差异化策略，实现稳健快速的发展。

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2020年7月16日



