
 

 

 

 

 

吉林化纤股份有限公司 

及华金证券股份有限公司 

 
关于 

 

《关于请做好吉林化纤非公开发行股

票发审委会议准备工作的函》的回复 

 

 
 

 
保荐机构（主承销商） 

 

二零二零年八月 



1 

中国证券监督管理委员会： 

 

根据贵会下发的《关于请做好吉林化纤非公开发行股票发审委会议准备工作

的函》（以下简称“告知函”）的要求，吉林化纤股份有限公司（以下简称“吉

林化纤”、“发行人”、或“公司”），已会同公司本次发行的保荐人（主承销

商）华金证券股份有限公司（以下简称“华金证券”、“保荐机构”或“保荐人”）、

发行人律师北京市铭达律师事务所（以下简称“发行人律师”）、发行人会计师

中准会计师事务所(特殊普通合伙)（以下简称“发行人会计师”），对告知函进行

了认真讨论研究，对告知函提出的问题进行了逐项核查落实，现对相关问题答复

如下，请予审核。 

本回复中简称与《华金证券股份有限公司关于吉林化纤股份有限公司2020

年度非公开发行股票之尽职调查报告》（以下简称“尽职调查报告”）中的简称

具有相同含义。
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一、关于募投项目。申请人本次募投项目之一为收购吉林艾卡粘胶纤维有限

公司30%股权。申请人持有吉林艾卡70%股权。2016年12月，

ENKAGmbh&Co.KG与吉林拓普签订股权转让协议约定将其持有的30%股权转

让给吉林拓普，由于吉林艾卡连续多年持续亏损、已经严重资不抵债，此次股

权转让价格为1美元。2017年吉林艾卡经停产升级改造扭亏为盈，且对申请人利

润贡献较大。请申请人说明：（1）2016年ENKAGmbh&Co.KG转让30%股权时

申请人未行使优先受让权低价收购上述股权的原因；（2）吉林拓普的注册资本、

经营范围、主要业务、股东背景、经营效益等基本情况，吉林拓普成为吉林艾

卡股东后对吉林艾卡的投入或财务业务支持等情况，申请人本次收购是否存在

损害上市公司股东利益的情形。请保荐机构、申请人会计师、律师核查并发表

意见。 

（一）2016年ENKAGmbh&Co.KG转让30%股权时申请人未行使优先受让

权低价收购上述股权的原因 

答复：21世纪初，ENKAGmbh&Co.KG是国际长丝连续纺较为领先的生产厂

家，此时公司尚不掌握成熟连续纺生产技术，公司决定与ENKAGmbh&Co.KG合

资设立吉林艾卡，使用连续纺技术生产粘胶长丝。2006年5月30日，公司与

ENKAGmbH & Co.KG合资设立吉林艾卡粘胶纤维有限公司。设立时，吉林艾卡

股权结构如下： 

公司与ENKA GmbH & Co.KG合作后，由于双方经营理念、产业磨合、发展

方向等方面观念存在一定不同，使得吉林艾卡设立后经营方向、产品结构、生产

效率一直不稳定，持续亏损。随着亏损的持续，公司与ENKA GmbH & Co.KG的

分歧逐渐扩大，至2015年吉林艾卡已连续亏损9年，资不抵债。2015年、2016年，

为了化解吉林艾卡持续亏损的局面，公司、ENKA GmbH & Co.KG、化纤集团进

行了多轮谈判，ENKA GmbH & Co.KG同意按照2015年经审计的净资产退出。

2015年吉林艾卡净资产为-550.86万元，因此ENKA GmbH & Co.KG同意以1美元

价格转让。公司经过多次讨论最终放弃了以1美元受让吉林艾卡30%股权，主要

股东名称 出资额（万美元） 股权比例（%） 

吉林化纤 1,400 70.00 

ENKA GmbH & Co.KG 600 30.00 

合计 2,000 100.00 
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是由于： 

1、2016年之前，公司经历了持续多年的经营亏损，2014年、2015年扣除非

经常性损益归属于母公司股东净利润分别为-18,167.51万元、-2,548.71万元，2016

年公司通过新建项目投产刚刚走出经营亏损局面，盈利较少（扣除非经常性损益

归属于母公司净利润为2,884.25万元），抗风险能力较弱，不足以再次承担新增

的对公司持续经营能力不利的影响； 

2、吉林艾卡持续亏损，2015年、2016年净利润分别为-728.41万元、-3,018.78

万元，亏损逐年扩大，公司全资控股后能否按照预想改善经营业绩还具有较大不

确定性，一旦不能改善将拖累公司业绩； 

3、由于吉林艾卡2015年经审计的净资产为-550.86万元，30%股权对应的净

资产为-165.26万元，而ENKA GmbH & Co.KG坚持1美元转让30%股权，公司作

为上市公司如果接受这样的条件将会损害股东利益。 

当时公司综合考虑刚刚走出经营性亏损的不利局面，且盈利较少、抗风险能

力较弱，而吉林艾卡亏损持续扩大，改造是否能达到预期还不确定，受让吉林艾

卡30%股权可能会对公司经营业绩产生严重不利影响。同时，公司1美元受让负

的净资产也会对股东利益产生不利影响。因此，公司最后决定不受让ENKA 

GmbH & Co.KG持有的吉林艾卡30%股权。但是，为了解决吉林艾卡的僵持局面，

经公司请求，控股股东化纤集团指定其全资子公司吉林拓普按1美元受让吉林艾

卡30%股权，既解决吉林艾卡经营的僵持局面，又有利于保护上市公司利益。 

（二）吉林拓普的注册资本、经营范围、主要业务、股东背景、经营效益等

基本情况，吉林拓普成为吉林艾卡股东后对吉林艾卡的投入或财务业务支持等

情况，申请人本次收购是否存在损害上市公司股东利益的情形 

答复： 

1、吉林拓普的基本情况 

（1）概况 

公司名称：吉林市拓普纺织产业开发有限公司 

公司类型：有限责任公司 

注册资本：7500万元 

法定代表人：岳福升 
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统一社会信用代码：91220294782613396Y 

成立日期：2005年12月01日 

注册地：吉林省吉林市吉林经济技术开发区昆仑街250号 

经营范围：腈纶纱、粘胶纱制造；自有资产经营；纺织品、针织品及原料（不

含危险化学品）、服装、机械设备的经销及进出口；仓储（不含危险化学品）。 

（依法须经批准的项目，经相关部门批准后方可开展经营活动） 

根据信用中国网站（http://www.creditchina.gov.cn/）、全国企业信用信息公

示系统（http://www.gsxt.gov.cn/index.html）、中国执行信息公开网

（http://zxgk.court.gov.cn/）以及国家发改委和财政部网站等途径查询，吉林拓普

未被列入失信被执行人。 

（2）股权及控制关系 

截至本回复签署日，吉林拓普的股权结构如下： 

股东名称 出资额（万元） 股权比例（%） 

化纤集团 7,500 100.00 

合计 7,500 100.00 

（3）最近两年主要财务数据 

截至2018年12月31日，吉林拓普资产总额为261,500,609.92元、资产净额

11,934,829.82元，2018年度营业收入133,932,768.74元、净利润-1,927,828.93元。 

截至2019年12月31日，吉林拓普资产总额为252,956,909.36元、资产净额

18,136,296.43元，2019年度营业收入101,491,382.70元、净利润6,201,466.61元。 

2、化纤集团、吉林拓普对吉林艾卡在内公司整体的支持 

吉林拓普为公司控股股东化纤集团全资子公司。2016年经公司请求，化纤集

团指定吉林拓普受让ENKA GmbH & Co.KG持有的吉林艾卡30%股权。吉林拓普

没有直接对吉林艾卡提供资本投入和财务资助，而是体现为公司控股股东化纤集

团自2017年以来向包括吉林艾卡在内公司整体提供的无偿担保、免息流动资金等

方面，具体情况如下： 

（1）化纤集团向公司提供的无偿担保 

年度 担保方 被担保方 担保金额（元） 期限 担保方式 

2017年度 化纤集团 吉林化纤 617,000,000.00 短期 保证 

2018年度 化纤集团 吉林化纤 566,900,000.00 短期 保证 

2019年度 化纤集团 吉林化纤 566,000,000.00 短期 保证 
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化纤集团 吉林化纤 350,900,000.00 长期 保证 

2020年1-6月 

化纤集团 吉林化纤 586,000,000.00 短期 保证 

化纤集团 吉林化纤 60,300,000.00 长期 保证 

化纤集团 吉林艾卡 50,000,000.00 长期 保证 

（2）化纤集团向公司提供的免息流动资金 

单位：万元 

年度 关联方 本期借入 本期偿还 尚未偿还金额 

2017年度 化纤集团 9,405.00 1,478.94 8,007.77 

2018年度 化纤集团 5,922.72 11,916.41 2,014.09 

2019年度 化纤集团 11,552.68 13,091.51 475.26 

2020年1-6月 化纤集团 1,500.00 21.39 1,953.87 

除前述对发行人无偿担保和整体资金的支持外，吉林拓普自成为吉林艾卡股

东后，积极配合经营发展，持续支持发行人提出对吉林艾卡的战略方针、经营理

念和方向。 

3、本次收购不存在损害上市公司股东利益的情形 

2016年底，公司控股股东化纤集团从保护上市公司利益角度出发，应公司请

求，指定全资子公司吉林拓普受让吉林艾卡30%的股权。吉林艾卡摆脱股东分歧，

统一公司经营策略，并进行产品升级与调整后，经营业绩获得了明显提升。化纤

集团对包括吉林艾卡在内的公司整体提供的财务支持，对吉林艾卡的盈利能力的

提升起到了积极作用。2018年、2019年吉林艾卡净利润分别为2,662.02万元、

3,430.58万元，分别占公司当年合并报表净利润的18.91%、34.32%，已经是公司

重要稳定的利润来源。因此，本次收购有利于公司经营业绩的提升、粘胶长丝产

品结构进一步优化。 

本次收购是以具有证券评估资质的北京中科华资产评估有限公司出具的评

估报告确定的评估值为定价依据，交易定价公允。本次交易及价格已经公司第九

届董事会第八次会议、2019年年度股东大会审议通过，关联董事、股东进行了回

避表决，并及时履行了信息披露义务。同时，公司独立董事对本次收购发表了明

确意见，认为“本次收购吉林艾卡30%股权的定价合理，符合公司和全体股东的

利益，没有侵害中小股东利益的行为和情况，符合中国证监会和交易所的规定。” 

我们认为本次收购不存在损害上市公司股东利益的情形。 
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（三）保荐机构意见 

保荐机构查阅了吉林艾卡的历年工商变更文件，查阅了历次股权变更涉及转

让协议和审计、评估报告，访谈了公司经营管理层，了解转让时的各方情况，分

析复核了吉林艾卡、吉林拓普的审计报告以及发行人各年年报。经核查，2016

年底，公司控股股东化纤集团从保护上市公司利益角度出发，应公司请求，指定

全资子公司吉林拓普受让吉林艾卡30%的股权。吉林艾卡摆脱股东分歧，统一公

司经营策略，并进行产品升级与调整后，经营业绩获得了明显提升。化纤集团对

包括吉林艾卡在内的公司整体提供的财务支持，对吉林艾卡的盈利能力的提升起

到了积极作用。2018年、2019年吉林艾卡净利润分别为2,662.02万元、3,430.58

万元，分别占公司当年合并报表净利润的18.91%、34.32%，已经是公司重要稳

定的利润来源。因此，本次收购有利于公司经营业绩的提升、粘胶长丝产品结构

进一步优化。同时，本次交易价格以具有证券评估资质的评估机构出具的评估报

告确定的评估值为定价依据，交易定价公允，并履行了相应的决策程序和信息披

露义务。保荐机构认为：本次交易不存在损害上市公司股东利益的情形。 

二、关于应收账款。报告期内，申请人应收账款占当期营业收入的比例分别

为37.83%，40.10%，41.26%，41.93%。请申请人：（1）说明并披露报告期内

内销、外销形成的应收账款变化情况，分析应收账款逐年增长与境外业务大幅

增长的关系；（2）结合业务模式、信用政策说明应收账款逐年增长的原因和合

理性；（3）应收账款期后回款情况，对比同行业公司说明坏账准备计提的充分

性；（4）结合新冠疫情影响说明应收账款增长的趋势是否还将持续，是否将对

申请人未来经营产生重大不利影响。请保荐机构、申请人会计师核查并发表意

见。 

（一）说明并披露报告期内内销、外销形成的应收账款变化情况，分析应收

账款逐年增长与境外业务大幅增长的关系 

回复： 

报告期内，公司内销、外销形成的应收账款变化情况： 

单位：万元，% 

项目 
2017 年 2018 年 2019 年 2020 年 1-6 月 

金额 比例 金额 比例 金额 比例 金额 比例 

国内 2,780.05 18.37 7,653.37 27.60 9,986.10 25.29 12,794.60 37.98 
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国外 12,354.12 81.63 20,078.25 72.40 29,499.96 74.71 33,685.54 62.02 

合计 15,134.17 100.00 27,731.62 100.00 39,486.06 100.00 46,480.14 100.00 

报告期内，公司内销、外销主营业务收入为： 

单位：万元,% 

项目 
2017年 2018年 2019年 2020年1-6月 

金额 比例 金额 比例 金额 比例 金额 比例 

国内 109,164.64 62.17 131,311.23 59.90 140,607.52 58.74 54,933.49 58.07 

国外 66,433.48 37.83 87,896.51 40.10 98,778.18 41.26 39,661.62 41.93 

合计 175,598.12 100.00 219,207.74 100.00 239,385.70 100.00 94,595.11 100.00 

2017年-2019年，公司应收账款随着公司收入规模的增长而增长，由于内销

和外销的结算方式不同，应收账款的增加主要来自于外销。2020年1-6月，受疫

情短期冲击影响，公司销售收入下滑，同时受境外防疫政策的影响，部分客户回

款周期增长。随着疫情的逐步缓解，公司下游客户的回款将逐渐加快，应收账款

水平将逐步恢复正常。 

（二）结合业务模式、信用政策说明应收账款逐年增长的原因和合理性 

回复： 

1、业务模式 

公司主要从事再生纤维素纤维的研发、生产和销售，主要产品为粘胶长丝。

粘胶长丝也叫人造丝、冰丝，其原料为棉浆粕或溶解浆，具有手感柔软、吸湿透

气性强、染色鲜艳、滑爽、悬垂性好、抗静电等优点。作为蚕丝的替代品，优质

粘胶长丝是高端丝织品、针织品、家纺产品、饰品的重要材料，除了国内，该产

品在欧美、中东、东南亚等多地受消费者青睐。 

公司为全球少数可以生产高品质粘胶长丝的供应商。随着全球粘胶长丝产能

向国内的集中，公司的产品出口比例逐年上升属于合理情形。 

2、信用政策 

公司主要产品报告期内执行的信用政策为： 

客户 结算方式 

国内客户 款到发货+部分老客户1个月账期 

境外客户 主要采用LC、DA、DP模式，远期LC和DP主要都是90-120天；同时

船期也要往后影响结算时间，日韩的船期约7-14天，意大利、印度、
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土耳其、巴基斯坦等船期在28-45天。 

从信用政策角度来看，由于公司为国内主要的粘胶长丝生产企业，信用政策

主要为“款到发货+部分老客户1个月账期”结算，所以国内的销售产品的应收账

款规模相对于收入规模较小。而境外客户，由于存在信用证的回款周期和船期的

影响，各报告期末会形成一定规模的应收账款余额。 

综上，从公司业务模式和信用政策角度来看，随着境外收入规模的上升，公

司应收账款规模逐年增长有合理性。 

（三）应收账款期后回款情况，对比同行业公司说明坏账准备计提的充分性 

1、应收账款期后回款情况 

财务指标 2019年度 2018年度 2017年度 

一年以上应收账款余额（万元） 939.64 1,323.55 1,547.12 

营业收入（万元） 269,056.55 256,240.17 219,782.27 

占比 0.35% 0.52% 0.70% 

2017-2019年，公司1年以上应收账款逐年下降，公司总体回款率较高，未发

生坏账核销情况。 

2020年1-6月份，公司应收账款的变动情况如下： 

单位：万元 

项目 期初余额 本期增加 本期减少 期末余额 

应收款项 39,486.06 101,652.16 94,658.08 46,480.14 

从上表可以看出，公司应收账款2020年期初余额低于本期减少金额说明期后

回款良好。 

2、同行业公司对比 

公司与同为粘胶长丝主要生产企业的新乡化纤应收账款坏账准备计提总体

情况如下： 

单位：万元 

证券简称 

2019年度 2018年度 2017年度 

应收账款

余额 

坏账准备

计提比例 

应收账款

余额 

坏账准备

计提比例 

应收账款

余额 

坏账准备

计提比例 

新乡化纤 73,136.42 7.74% 59,698.40 7.65% 40,712.20 8.80% 

吉林化纤 39,486.06 6.46% 27,731.62 8.27% 15,134.17 10.94% 
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差异  -1.28%  0.62%  2.14% 

根据上述对比，公司应收账款坏账准备计提情况与新乡化纤没有重大差异，

公司坏账准备计提充分。 

（四）结合新冠疫情影响说明应收账款增长的趋势是否还将持续，是否将对

申请人未来经营产生重大不利影响 

2017年-2019年，公司应收账款随着公司收入规模的增长而增长。2020年1-6

月，受疫情短期冲击影响，公司销售收入下滑，同时受境外防疫政策的影响，部

分客户回款周期增长。从目前来看，随着疫情的逐步缓解，公司下游客户的回款

将逐渐加快，应收账款水平将逐步恢复正常，不会对公司未来生产经营产生重大

不利影响。同时，公司将充分发挥国有控股上市公司在经济内循环中的重要作用，

加强与国内客户合作，增加国内市场销售份额，增强公司抗风险能力，使公司核

心竞争优势得到充分发挥。 

（五）保荐机构意见 

保荐机构查阅了公司报告期内应收账款的变化数据，分析性复核公司测算比

例，并核查了公司报告期内信用政策执行情况以及新冠疫情影响情况，同时对同

行业上市公司的相关信用政策和坏账准备计提情况进行了核查。 

经核查，保荐机构认为公司报告期内应收账款比例的增长来源于公司的境外

业务的增长，从公司报告期内业务模式和信用政策来看公司应收账款增长是合理

的，同时从同行业上市公司对比来看，公司坏账准备计提充分。随着新冠疫情逐

步缓解，公司应收账款水平将逐步恢复正常，不会对公司未来生产经营产生重大

不利影响。 

三、关于境外客户。2019年申请人境外收入为9.88亿元，占营业收入的36.71%；

应收账款前四名客户均为境外客户，合计为2.22亿元，占申请人应收帐款总额的

56.32%。请申请人：（1）说明境外客户的名称、所在地区、销售产品、合作的

历史及相关的合同销售及付款主要条款；（2）结合同行业可比公司境外收入的

取得方式、信用政策、应收账款占销售收入的比，说明申请人与同行业可比公

司上述事项是否存在重大差异，如存在重大差异，说明具体原因和合理性；（3）

说明本次新冠疫情对申请人境外销售及回款的影响，申请人境外客户经营和回

款是否正常。请保荐机构和申请人会计师核查并发表核查意见。 
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（一）说明境外客户的名称、所在地区、销售产品、合作的历史及相关的合

同销售及付款主要条款 

答复： 

2019年的主要境外客户具体情况如下： 

名称 地区 主要销售产品 合作历史 主要合同条款 

AR 

CORPORATION 
印度 

40D、50D、60D

和120D为主 

客户的主要合伙人之

一从2014年就开始和

发行人合作，该主体

为新设主体，自2018

年开始交易 

签订年度框架合同，约定年

度大概数量，价格随行就

市；采用D/P或120天D/A付

款；卖方承担保险 

XINYU 

HONGKONG 

INTERNATIONAL 

CO., LIMITED 

香港 以120D为主 

客户从2017年开始与

发行人合作，主要将

人造丝贸易到其他地

区 

签订年度框架合同，约定年

度大概数量；采用T/T或即

期D/P付款；买方承担保险 

FILOFIBRA SA 意大利 
以75D、100D和

120D为主 

客户自1993年就开始

与发行人合作，采购

额较为稳定，一直为

发行人的主要客户 

签订年度框架合同，约定年

度大概数量，价格随行就

市；采用即期L/C付款；卖

方承担保险 

BHS HASIL VE 

TEKSTIL 
土耳其 

以75D和120D

为主 

客户自2008年开始与

发行人合作，采购额

逐步上升 

签订年度框架合同，约定年

度大概数量，价格随行就

市；采用即期L/C付款；卖

方承担保险 

（二）结合同行业可比公司境外收入的取得方式、信用政策、应收账款占销

售收入的比，说明申请人与同行业可比公司上述事项是否存在重大差异，如存

在重大差异，说明具体原因和合理性 

答复： 

公司主要同行业可比公司为新乡化纤，双方在粘胶长丝方面境外收入的取得

均是与国外主要的粘胶长丝使用地的大型贸易商合作，根据新乡化纤年报曾披露

前五大客户主要是来自印度、巴基斯坦、土耳其，与发行人相似。 

新乡化纤在信用政策上与发行人有所区别： 

公司名称 信用政策 

新乡化纤 

根据不同客户的信用情况来确认对应客户的应收账期，针对重点客户一般

要求在发货后30-90天内循环结算货款；外销一般以L/C、TT以及TT+DP

模式结算。 
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吉林化纤 

国内主要采取预付款，部分老客户有1个月账期；外销主要采用LC、DA、

DP模式，远期LC和DP主要都是90-120天；同时船期也要往后影响结算时

间，日韩的船期约7-14天，意大利、印度、土耳其、巴基斯坦等船期在28-45

天。 

新乡化纤与发行人在信用政策不同主要是新乡化纤有一半收入来自氨纶（氨

纶主要在国内销售），故在国内的信用政策方面差异较大，而国外的差异不大。 

从应收账款占销售收入比重来看： 

单位：元 

2019年末/度 新乡化纤 吉林化纤 

应收账款 674,726,290.74 369,345,002.79 

营业收入 4,804,152,548.30 2,690,565,539.92 

占比 14.04% 13.73% 

新乡化纤应收账款占营业收入比重相较于吉林化纤更高一些，主要是与其信

用政策差异相关。 

（三）说明本次新冠疫情对申请人境外销售及回款的影响，申请人境外客户

经营和回款是否正常 

答复： 

2020年1-6月，随着境外疫情的蔓延，公司出口受到了较大影响，境外复工延

缓、运输延迟、海关物流交割受阻，使得订单、发货延后；另外，国内纺织企业，

较多制成品也是出口境外，使得下游纺织企业开车不足，导致公司内销订单下滑。

2020年1-6月，公司营业收入为101,327.08万元，较上年同期下滑23.08%，其中主

要产品粘胶长丝销售收入较上年同期下滑33.31%。 

2020年1-6月份，公司海外客户的应收账款的变动情况如下： 

单位：万元 

项目 期初余额 本期增加 本期减少 期末余额 

应收款项 29,222.85 41,729.72 37,312.51 33,640.07 

从上表可以看出，公司海外客户2020年期初余额低于本期减少金额说明期后

回款良好。 

2020年至今，受新冠疫情影响，公司主要境外客户的生产经营均受到不同程

度的影响：2020年3月，意大利疫情爆发，意大利客户受到一定的不利影响，但

后续已经调整，上半年发行人对意大利客户销售金额与往年同期相比无较大差异；
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2020年第二季度，巴基斯坦、印度等国家开始全员禁足，生产经营稍微有所停滞，

但至6月已经开始复工，与发行人恢复正常经营往来；日韩客户的疫情爆发阶段

与我国相差不多，5月已经逐步恢复正常经营。 

2020年至今，受新冠疫情影响，公司应收账款期后部分国外客户回款比例有

所下降。第二季度，巴基斯坦、印度等国家开始全员禁足，无法外出办理汇款手

续，国内客户及其他国外地区客户回款相对较好，如新加坡、日本和韩国客户影

响偏小，回款正常，如2019年末应收账款第四名客户SINGAPORE HELMASTER 

HOLDING PTE.LTD，截至6月末已经基本回款完毕。 

除疫情较为严重的地区仍在实施严格管控外，印度大部分地区已进入解除封

锁的第二阶段。印度自7月初进一步放开了国内航班、铁路以及其他商业活动的

限制。根据客户反馈，印度客户从6月份开始复工，目前的应收账款陆续回款，

第一大客户AR.CORPORATION在禁足令结束后6月份回款1,641.82万元。预计10

月份之前能够基本回收完毕，同时相应的销售额会持续上升。因此公司预计下半

年境外客户的生产经营情况以及款项回收均会比上半年好转。 

（四）保荐机构意见 

保荐机构查阅了公司报告期内财务报表，查阅了主要客户的合同及收入确认，

查阅了同行业上市公司的公开信息，对相关财务数据进行复核，对主要客户进行

了访谈，并追踪访谈了相关人员。通过上述核查，保荐机构认为发行人主要的境

外客户均与发行人有多年友好合作历史，不存在纠纷，预期可以持续稳定合作，

主要商业条款无违背商业习惯的情况，符合市场情况；公司境外收入的获得与同

行业不存在较大差异，信用政策、应收账款占营业收入比重与同行业不存在较大

差异，有所不同主要是源自收入中品种的差异；虽然发行人做好了应对措施，新

冠疫情仍然对发行人出口带来较大不利影响，导致了发行人的收入下滑，但是海

外回款整体较为良好。  
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（本页无正文，为《关于<关于请做好吉林化纤非公开发行股票发审委会议准备

工作的函>的回复》之发行人签署页） 

 

 

 

 

 

 

 

法定代表人：                 

宋德武           

 

 

 

 

 

 

 

 

吉林化纤股份有限公司 

 

2020年8月14日 
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（本页无正文，为《关于<关于请做好吉林化纤非公开发行股票发审委会议准备

工作的函>的回复》之保荐机构签署页） 

 

 

 

 

 

 

 

 

保荐代表人：                                 

胡占军            黄立凡 

 

 

 

 

 

 

 

 

华金证券股份有限公司 

 

2020年8月14日 
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保荐机构（主承销商）总经理声明 

本人已认真阅读《关于请做好吉林化纤非公开发行股票发审委会议准备工作

的函》的回复的全部内容，了解报告涉及问题的核查过程、本公司的内核和风险

控制流程，确认本公司按照勤勉尽责原则履行核査程序，告知函回复报告不存在

虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并对上述文件的真实性、准确性、完整性、

及时性承担相应的法律责仼。 

 

 

 

保荐机构（主承销商）总经理：          

 

 

华金证券股份有限公司 

 

2020年8月14日 


