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投资者关系活动记录表

                                                        编号：2020-019

	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


☑其他 电话会议  

	参与单位名称及人员姓名
	东兴证券王**、刘*、同泰基金卞**、邢**、麦**、王*、沈*共7名投资者

	时间
	2020年8月27日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书陈翩、投资者关系总监袁烈

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、公司半年报解读及下半年重点工作
1、半年报解读
公司2020年上半年实现营收约1.26亿元，整体亏损约4300万元，其中，一季度亏损约3,900万元，但二季度亏损已收窄至360万元左右。随着二季度客户的招投标工作陆续恢复，公司实现营业收入约8,277.09万元，环比增长近一倍。

新型冠状病毒疫情给公司一季度的业务带来较大的影响。公司无法到达现场实施新项目，且已完工项目无法正常进行验收，款项结算进度放缓。

同时，公司营业收入存在各季度分布不均衡、前低后高的特点，公司的经营业绩有明显的季节性波动，营业收入和利润主要集中于下半年实现，2019年下半年净利润占比全年超过90%。公司Q1确认收入同比下降，但固定成本刚性支出，导致Q1的营收和净利润下滑幅度较大。Q2疫情的影响逐步消除，公司相关业务已基本恢复正常，相关收入、效益逐步体现。

随着二季度相关工作逐步恢复，公司业绩下滑明显收窄，且订单量充足，截至2020年6月30日，公司在手订单约4.05亿元，在手货币资金约3.10亿元，为公司推进在手订单的实施及拓展新业务提供坚实的资金支持。

2、下半年重点工作
公司聚焦工业互联网多年，掌握了低代码、大数据、人工智能、边缘计算、区块链等高新技术，通过3年多深入研究，在去年12月份推出了“低代码智慧物联网数据平台”的全新平台产品；今年年初，公司以UWB为核心打造的“监管人员司法电子身份认证平台”正式通过含司法部专家在内的专家组成员认证，将作为大湾区的智慧司法经验向全省与全国推广；此外，公司将新平台产品与UWB高精准定位感知终端相结合，打造了“低代码智慧物联网数据平台+UWB”的联合产品。全新产品为公司的业务开拓打开了新局面。
上半年公司重点推广上述拳头产品，尽管受到疫情影响，但仍然取得了不错的成绩，公司新平台产品已经在8家银行客户落地应用，联合解决方案也在多个金融客户落地应用。

目前疫情影响逐渐消褪，公司的推广力度持续加大。下半年，公司主要工作在于推动新产品在原业务领域及新业务领域的推广应用，并且已初显成效。
（1）发力UWB产品在智慧城市建设中的应用。8月下旬，公司UWB产品成功进入深圳市多功能智能杆配套产品库，成为相关配套产品中UWB产品的独家入库单位。据官方信息，2022年深圳全市将建成2.4万根多功能智能杆，2025年将建成4.7万根多功能智能杆，这也成为公司重点发力业务。
（2）在全国范围内推广银行金库综合解决方案。公司“低代码智慧物联网数据平台+UWB”的联合产品应用在金库的人员、钞箱等贵重物品的位置管理，以推动银行金库内的作业的数字化、合规化。目前，该解决方案已在多个金融客户应用，下半年公司将进行全国范围内的推广工作。

（3）推动UWB产品在军队领域的应用。8月中旬，广东省深圳国防科技工业协会会长莅临公司调研，并对UWB技术在军用领域应用的发展前景给予肯定，表示相关产品在军事领域具有极大的应用价值。

（4）布局UWB消费级应用。2019年，苹果在其发布的iPhone 11系列手机中首次搭载了UWB技术，该项技术因此引发行业关注。8月初，三星在其新款手机中亦搭载了该项技术。小米、OPPO等手机终端厂商也在研究UWB技术，业内普遍认为这将大大加快UWB技术普及和落地的速度，同时打开手机、移动支付、汽车电子、智慧家居等数个千亿级的消费级应用市场。

公司已提前关注到UWB技术在消费级领域的应用价值，今年3月加入由HID　Global、恩智浦、三星、博世、索尼和电信技术协会（TTA）等组建的UWB国际组织FiRa联盟，6月公司投资入股国产UWB上游芯片企业，正式切入UWB上游芯片领域。基本完成UWB技术“芯片-模组-产品-平台-应用”全产业链模式布局，下半年，公司将为UWB技术下游应用场景做准备，打造模组及对应场景、解决方案。
此外，公司持续收到物业、化工、仓管、物流等其他新业务领域客户提出的智慧物联解决方案需求，希望通过UWB的精准位置与具备“全面物联+业务管理”功能的低代码智慧物联网数据平台提升自身的管理效率，解决目前运营程序复杂、运营成本高的问题。公司正与新业务领域客户洽谈，为其打造专属的解决方案。

二、问答环节

1、公司近期投资UWB芯片公司，主要是出于什么目的？
答：公司投资UWB芯片公司，一是在目前包括芯片在内的高精尖领域都在进行国产化的背景下，我们也希望通过投资UWB芯片公司，与芯片公司共同成长，在应用场景及业务推广上给他们提供支持，以助力打造UWB国产芯片；二是出于对UWB行业前景的看好，并希望通过此举完善“芯片+模组+产品+解决方案”的UWB全产业链布局闭环，从整体上提升在UWB方面的核心竞争力，为公司将来在全行业深耕拓展打下坚实的基础。未来UWB芯片爆发之际，公司因提前部署将有机会抢占行业先机。
2、获得智慧杆产品入库是什么时候的事情？深圳的智慧杆的建设规模多大？

答：公司控股子公司润安科技是在前不久成为深圳市多功能智能杆配套产品入库单位的，并且是其中UWB产品的独家入库单位。据官方信息，深圳2020年将新建4526根多功能智能杆，到2022年将新建2.4万根。

3、慧杆产应用UWB技术可以实现哪些功能呢？
答：UWB技术具有高精准定位、低功耗等功能及特性；目前，UWB以智能移动终端、智慧手环、基站等产品形态展现，通过各设备间的通信实现高精准定位、信息传输的目的，进而实现精准实时定位、轨迹跟踪、点对点信息传输等功能。

搭载了UWB技术的智能杆即相当于矗立在城市当中的UWB基站，随着智能杆在全市范围的布设，意味着UWB基站将遍布全城；在家庭生活方面，可实现精准寻人等目的。可为老人、小孩、宠物等特殊群体佩戴低成本的UWB手环或标签，当其在城市中走失的情况下，公安部门或家属可通过订阅道路交通部门UWB位置大数据系统提供的精准位置查询及移动轨迹服务进行查询；同时还可在手环中加入一键报警功能，如遇突发事件，在接到报警后干警可根据实时定位迅速抵达进行应急处理。在商业应用方面，面向C端市场的各类商家可借UWB技术实现精准营销，UWB的厘米级定位功能还可助力实现车路协同、自动驾驶等。

4、在低代码平台方面我们会不会与BAT、华为有竞争？

答：不会有直接竞争，更多的是一种合作互补的关系。BAT、华为也会做数据平台，他们对数据有非常强大的处理能力，但是对于数据的应用价值，如何实现具体应用功能，他们是不做的；具体到数据应用价值其实需要深耕对应行业、客户及场景，长期与客户对接才能知道他们的需求在哪，如何通过数据实现他们的需求，BAT、华为目前主要提供通用型的平台，并不直接对接具体行业及客户；而浩云是深耕各个行业的，对于客户需求的理解非常深刻，并且十分清楚如何建立客户需求与数据之间的逻辑关系，并进行应用功能模块化，因此我们的平台是可以交付给到客户直接使用的。
5、您提到的平台具备的“全面物联+业务管理”功能如何理解，单一物联会存在什么问题？
答：单一物联有可能导致服务碎片化的问题，提供的产品及服务只能解决客户某一个单一的问题，而不能实现各种问题通过一套系统得到全面解决。主要在于两个层面，我们讲智慧物联实际上要实现物联管理+业务管理，而目前很多其他平台的系统都是烟囱系统，一方面大多数平台是只提供物联管理的，而且这些物联管理的系统都是孤立、碎片的，比如门禁、人脸、指纹、监控、车库管理等都相互独立，数据并不互融互通，这样的物联的并没有最大限度的挖掘数据价值实现数据效率；此外，大部分平台是没有打通物联管理与业务管理系统的，物联系统与业务系统中的诸如员工人事、考勤、OA、离职…等方面都没有建立联系，无法实现双向管理，我们现在是帮他们打通物联+业务，是可以实现全面物联管理+业务管理的。

6、低代码平台目前主要是在金融领域应用，其他领域有推广使用吗？
答：低代码平台目前在金融领域有较多个落地的案例，我们的平台是一个典型的物联网平台，除了传统安防以外还有很多的物联、业务管理功能，比如软件机器人，还有很多包括像押钞间管理，都是要用很多我们新的物联技术来做的。金融领域之外的其他行业，我们也在地产、物业管理、智慧码头、仓储物流、公安内保等行业开始做一些应用。
7、公司UWB技术的优势在哪？

答：核心技术优势主要在于产品的精准定位能力及超长续航能力。产品采用的超宽带UWB精准定位技术是美国限制出口的技术之一，我们花了五年时间，技术处于国内领先地位，在室内精准定位方面，优势在于可以在楼层分清楚，又可以穿墙计算减少基站数量，可穿透2-3墙（除钢筋混凝土的墙外），平均精度在10cm左右；同时还实现了腕表省电，可以实现1年以上超长续航。而且，今年3月公司加入了由HID　Global、恩智浦、三星、博世、索尼和电信技术协会（TTA）等组建的UWB国际组织FiRa联盟，公司有望掌握技术发展趋势的先机；6月公司投资入股国产UWB上游芯片企业，正式切入UWB上游芯片领域，基本完成UWB技术“芯片-模组-产品-平台-应用”全产业链模式布局，为客户提供更为贴合的产品。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2020年8月27日
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