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北京宇信科技集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2020-005
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研  □分析师会议  □媒体采访            业绩说明会          □新闻发布会       □路演活动
□现场参观	□其他

	参与单位名称及人员姓名
		万夏资本
	苏子

	东兴证券
	陈晓博

	
	刘颖

	泰康基金
	刘越

	中信证券
	刘雯蜀

	
	李旭

	
	王健辉

	中泰证券
	刘昱含

	时石资本
	陈峻

	平安证券
	陈苏

	开源证券
	刘逍遥

	嘉实基金
	谢泽林

	
	赵雨

	
	陈涛

	中信产业基金
	翁林开

	金浦投资
	居妮娜

	北京爱康嘉华投资
	王明哲

	华创证券
	邓怡

	
	张章

	万联证券
	曾超巩

	中金公司
	黄婧怡

	国金证券
	林宇姗

	国泰君安
	李博伦

	天风证券
	王倩雯

	景顺长城基金
	江磊

	登程资产
	于俊晨

	国泰君安证券
	刘慧慧

	美阳投资
	庞立让

	华菁资本
	李昂

	东北证券
	汤婧

	CLSA证券
	Michel Ji

	瀚亚投资
	于超

	中银证券
	孙业亮

	广发证券
	王元昊

	长城证券
	李雪薇

	广州证券
	周睿

	华泰保兴基金
	黄俊心

	西部证券
	刘浩

	
	吕超然

	中海基金
	李东祥

	
	左剑

	华安基金
	袁祥

	平安银行
	刘飞

	冠丰资产
	王磊

	鸿熙资产
	张婉诗

	上海汇利资产
	余芃

	途灵资产
	赵子峰

	上海中汇金投资
	张小嘎

	中信保诚基金
	郭梁良

	安信证券
	陈冠晨

	宏盛资产管理
	李涵海

	云门投资
	于中华

	歌斐资产
	朱彦霖

	富达国际
	周文群

	川财证券
	周紫瑞

	申万宏源证券
	李承霖

	国海证券
	刘航

	君犀投资
	刘龙

	东吴证券
	薛翔

	华西证券
	孔文彬

	禹合资产
	陈昶骏

	德邦证券
	陆阳

	浙商证券
	胥辛

	台湾国泰基金
	张邝勋

	国泰投信
	郑中杰

	宏利基金
	李文林

	信诚基金
	席行懿

	建信养老金
	陶静

	淡水泉投资
	任宇

	银河基金
	沈怡

	美阳资管
	肖建军

	新活力资本
	杨雨寒

	源乘投资
	彭晴

	国投瑞银基金
	袁野

	金元惠理基金
	黄洋

	加银基金
	张亮

	北京和聚投资
	衡畅

	人保资产管理有限公司
	郁奇

	新华资产管理股份有限公司
	朱战宇

	上海汐泰投资管理公司
	陈梦笔

	上海黑瞳信息技术有限公司
	翁艾洁

	青岛海佑私募基金
	柴刚

	华安财保资管
	孙楠

	上海东方证券资管
	张开元




	时间
	2020年8月27日16:30-18:00

	地点
	北京电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事、财务总监兼董事会秘书：戴士平先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	北京宇信科技集团股份有限公司（以下简称“公司”或“宇信科技”）2020年半年度报告全文及摘要已于2020年8月27日披露，为便于广大投资者更深入、全面地了解公司发展战略、生产经营等情况，公司于2020年8月27日（星期四）16:30—18:00召开2020年半年度业绩交流电话会（以下简称“业绩说明会”），会议具体交流内容如下：
一、戴士平先生介绍公司情况：
今年年初暴发的新冠肺炎疫情，对我国经济和全球经济造成巨大挑战。目前国内疫情虽已得到有效控制，但海外疫情形势依然在发展蔓延。面对如此不利的宏观经济环境，公司凝心聚力，沉着应战，借助金融科技市场大环境与公司竞争力“双优”的共同驱动，持续改进管理体系，实现精益运营，较好地完成了年初制定的经营目标。
报告期内，受益于国家“信创”发展战略的推动，以及大型商业银行、股份制银行、中小银行以及非银行金融机构积极推动金融和科技的深度融合，尤其是央行及国有大型商业银行等纷纷成立金融科技子公司，探索科技赋能金融之路，软件开发市场需求大幅增加。
上半年，公司实现营业收入10.77亿元，较上年同期增长0.98%，其中软件开发及服务收入较上年同期增加0.40亿元，增幅5.18%；创新运营业务收入较上年同期增加0.26亿元，增幅164.63%；系统集成销售及服务业务因股份制银行等受疫情因素影响采购需求延缓，收入较去年同期减少0.68亿元。
本报告期，综合毛利率为36.48%，较上年同期提高4.60个百分点，主要原因为毛利率较低的系统集成销售及服务业务收入占比大幅降低，同时毛利率较高的公司创新运营服务业务保持快速增长、收入占比提高。创新运营业务毛利率达78.31%，较上年同期提高16.43个百分点，主要原因为公司运营平台服务收入规模扩大、日常软件开发维护和运营人员复用率高等使得毛利率提高，这也充分验证了公司通过创新运营业务进行公司转型的效果；而软件开发及服务毛利率为40.00%，较上年同期提高1.87个百分点，主要原因为公司过去几年持续加大研发投入，提升公司产品的标准化程度、改进定制化实施工艺，同时加强项目跟踪和管理，逐步形成产品化经营思路，减少重复性的项目基础开发等使得毛利率有所提高。
上半年，公司实现归属于上市公司股东的净利润为1.29亿元，较上年同期增加59.77%，主要原因为2019年毛利率较高的软件开发及服务业务和创新运营业务收入增加，经营管理效率提高，受疫情因素影响公司相应的销售费用、管理费用和研发费用较上年同期略有减少，使得公司与经营相关的利润增加；扣除非经常性损益后归属于上市公司的净利润为1.21亿元，较上年同期增长62.30%，增幅略高于归属于上市公司净利润的增幅。
作为一家业内产品和解决方案最齐全、客户分布最均衡，业务规模和盈利能力最强的银行IT龙头企业，公司未来仍将在“软件业务+创新运营业务+海外业务”（即“一体两翼”）继续发力，公司也有信心、有决心保持公司业务和业绩高于行业平均水平的持续、稳定的增长。
二、本次业绩说明会问答环节：
（一）财务数据方面：
1、目前公司利润率达到历史最高水平，3-5年规模效应体现后，毛利率、净利率又将达到什么水平？
回复：公司希望在未来3-5年内重构业务和利润构成，目前主要是传统软件开发业务，去年创新业务有了突破。疫情期间创新业务对公司贡献明显，未来会继续发力推广网贷平台。预计未来在稳定状态下，在收入方面，传统业务占比约为50%，创新业务占比20-30%，海外业务占比20-30%，可持续增长速度预计不低于行业平均水平。谢谢提问！

2、新收入准则对公司财报的影响如何？在存货方面的影响如何？
回复：公司从上市以来都是终验法，和最新的准则基本一致，差异较小，所以上半年准则对软件业务影响很小。
存货可能有硬件设备存货，对公司而言，主要还是软件开发递延成本，是投入开发项，所以部分成本会进入存货。谢谢提问！

3、上半年信贷业务爆发增长，主要是哪些方面？
回复：产品线上半年拓展比较好的是三个方面：1、数据相关的产品线，数据中台、数据应用精准营销等。2、信贷相关完整产品线，有整体规划贷中、后。3、监管报表相关业务明显热点，通过这个过程和银保监会加深合作，巩固监管数据类产品优势。谢谢提问！

4、下半年创新业务中银行网贷预计什么时候可以确认？
回复：一般会在季度末计算日均余额和分成比例。没有波动时点，按季度确认非常稳健。谢谢提问！

5、公司员工整体薪酬下降，是职能部门人数缩减？
回复：今年上半年，公司职能部门编制没有增加，尤其疫情期间公司对于编制管理控制非常严格，这也是公司每年三费费率稳定下降的原因。谢谢提问！

6、公司履约业务8.92亿今年确认收入，包括存货，是前瞻性指标吗？
回复：履约业务8.92亿是第一次要求上市公司披露的信息，可靠性有待进一步完善，参考存货可能会更加直接。Pipeline只包括了已签的合同，不包括未签的合同，可能会低估。存货数据更精准，是近期能确认的收入。谢谢提问！

[bookmark: _GoBack]（二）软件业务方面：
1、公司在数据网贷、监管报送有好的趋势，这个趋势是来自传统客户吗？
回复：监管报送方面最大的几个合同来自股份制银行，国有大行本身比较成熟，中小银行需求也有，规模相对小一些。谢谢提问！

（三）创新业务方面：
1、美股的中国IT做创新业务能给到15-20倍PS，未来创新业务会有哪些种类，收入体量水平如何？
回复：创新业务有两个方向：一个是希望以网贷运营平台作为抓手，深入零售转型过程，网贷业务本身涉及环节较多，和第四家签约的城商行在讨论横向拓展，比如支付运营，同时每家银行都有零售、小微客户，有成熟商户管理平台。另外一个是银行有非常多的应用场景，相对于比较独立的运营平台，如果可以跟上述提到的网贷生态结合起来，预计未来创新运营会产生贡献。谢谢提问！

2、公司对金融云怎么定位？
回复：公司目前有两个定位，一个是创新业务，如果没有金融云能力就没办法开展，从网银saas开始，整体能力非常好，虽然收入贡献小，但创新业务有发展壮大的可能。另一个是对金融云有更高的要求，可能不完全靠公司做孵化，业务团队是最接近银行的，希望他们和客户对接过程中自己创新，做出创新业务。谢谢提问！

3、人员规划情况，金融云和创新部门多少人？
回复：两者加起来200多人，这仅仅是基于现有的运营业务模式。未来孵化更多业务的话，团队人数会继续增加。在业务层面，公司招聘力度比较大。谢谢提问！

4、网贷业务的商业模式是怎么样的？获客和风控方面是独立完成还是对接其他平台？
回复：公司网贷业务有多个业务环节，不仅仅是获客和风控，实际上每个业务环节都非常重要。经过不断改进和完善，在多个环节都有可能收取独立费用。获客、风控、升级改造、运营、支付都是非常重要环节。过去几年，公司在各环节不断培养发展能力，开放整合第三方能力共同推进相关业务发展。风控方面公司较为领先，公司从业务层面而非IT角度不断完善。谢谢提问！

5、获客是帮银行对接客户吗？
回复：宇信科技比较灵活，针对每个客户提供不同对的产品和服务，我们采用的是产品型、参数化的模式。谢谢提问！

6、目前网贷平台业界竞争对手有哪些？
回复：业界很多友商都想做。网贷盈利能力远超过软件开发，经过过去3年，我们认为做这个业务对全面能力要求比较高。谢谢提问！

7、为什么公司创新运营这一块突破比较好，领先于竞争对手在哪里？
回复：简单地说，零售转型业务最后靠的还是业务能力，IT系统建设和维护是基本必备能力，但是更重要的是团队本身对业务各个环节的了解熟悉程度，因此业务能力是差异化因素。公司经过二十多年的发展，各方面的能力发展比较均衡，同时也在培养创新能力，在行业内有一定的积累。谢谢提问！

（四）建信金科合作方面：
1、建信金科在对外输出过程中，与银行IT在合作中的各自分工如何？对于银行IT的格局有何影响？
回复：建信金科定位是金融科技创新赋能角色，主要在以下三个领域：1、建行科技建设，以更加市场化方式为建行服务，也是非常好的保障。2、将建行20年积累的科技能力通过产品对外输出，核心产品向国开行、进出口行输出，长期来看是产品公司，产品+咨询，在交付的时候让合作伙伴承担职责，一开始合作伙伴和建信金科一起做，之后希望得到整合，独立在市场推广。3、赋能中小银行，业务上的实践整合成产品，以服务形式输出到中小银行。公司在以上三个方面和建信金科都有着非常深入的合作，而未来银行IT市场可能会多一个玩家。这对行业影响比较大，对公司也将是业务上的促进，互补性很强。谢谢提问！

2、与建信金科合作，它想做产品型，公司做实施，它的输出产品和公司产品有什么差异和竞争？ 
回复：对银行来说最重要的是核心系统，公司在核心系统上的投入主要在IBM平台，但是在开放平台上的布局相对弱些，而建信金科有核心系统输出诉求，刚好和公司吻合。公司和建信金科合作，输出的产品会更加全面。谢谢提问！

（五）发展趋势：
1、零售转型大背景下对银行IT需求有没有转变趋势？营销类数据类卡位是否占优？
回复：不管是股份制银行还是城商行，零售转型诉求都很强烈。尤其受疫情影响，中小银行面临比较大的挑战，城商行和农信在博弈过程中。公司客户群广，城商行表现更好，农信稍弱一些，股份制稳定，所以和零售相关的数据平台确实需求比较大。零售转型范畴比较广，没有标准的方案，我们能力和产品都很全面，所以卡位有优势。谢谢提问！

2、商户运营是近期刚刚发现的商机吗？能否展开介绍，收费来源会从银行到商户吗？会采取预付费形式吗？
回复：公司在行业里的抓手主要在银行客户，通常和银行一起探索合作。商户管理业务不是刚刚开始，做了一年多，把银行的商户小微企业管理好也是揽储的手段。刚开始的时候银行会给商户付费，成熟后公司会和商户发生很多联系对接，有很多可能性。谢谢提问！

3、请问数字货币对公司有无实际影响？
回复：人民银行、四大行都在研究探索，公司目前还在探索中，对于收入贡献有限。基于现有信息，我们预计在场景层面，作为支付手段的可能性会更大。对于我们来说，场景端的机会也更多。谢谢提问！


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年8月27日
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