
证券代码： 002508                    证券简称：老板电器
杭州老板电器股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-003
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券：李奕臻
西部利得基金：杜朋哲
睿扬投资：安育廷
宝新资产：林海峰
广发证券：王朝宁
国信自营：章耀
交银康联：王耀永
上银基金：王可心
德邦基金：陶雨涛
浙商基金：邓怡
广发电新：张秀俊
紫金保险：桑亚东
开源自营：董莹
国寿安保：熊靓
华安自营：叶群
善渊投资：蔡骏男

	时间
	2020年8月28日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	姜宇、陶一荻

	投资者关系活动主要内容介绍

	
1、 公司上半年各渠道增长情况以及疫情对公司发展影响如何？
公司二季度收入与利润实现同步正增长，工程渠道增长快速，电商渠道增长稳定，零售渠道需求复苏，公司发展持续向好，疫情不改变公司长期发展趋势。

2、 公司在工程市场份额持续保持领先，面对竞争对手有何种优势？
[bookmark: _GoBack]公司自2009年起布局工程渠道，独家发明致力于解决整栋住宅油烟抽排问题的中央吸油烟机品类。随着地产精装修率不断提升，地产公司集采需求增多，公司依靠自身品牌、产品及服务优势，与头部地产商企业不断深入合作，率先收获行业红利。现如今工程渠道竞争格局稳定，工程市场份额主要由高端定位的品牌占据。

3、 公司在品类拓展方向上规划如何？
公司品类规划重点布局于厨房领域，将产品划分为三个品类群。第一品类是指以烟机为代表的烟灶消产品群。第二品类指以蒸箱为代表的电气化烹饪产品群。第三品类指以洗碗机为代表的水厨电产品群。公司目标扩大第一品类优势、领先第二品类、稳步推进第三品类。

4、 公司上半年现金流情况如何？
随着疫情得到有效控制，公司各渠道业务表现良好，二季度现金流情况大幅好转。

5、 今年以来公司洗碗机品类表现出色，原因为何？
公司洗碗机生产线于去年建设完成，公司计划进一步提高研发投入，丰富产品梯队及技术储备。受疫情影响，消费者对洗碗机认知度提升明显。公司推出的中式洗碗机型号深受消费者认可，洗碗机业务表现亮眼。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2020年8月28日



