证券代码： 002362                          证券简称：汉王科技

汉王科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-009
	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
其他（请文字说明其他活动内容） 

	参与单位名称及人员姓名
	博时基金 尹哲

	时间
	2020年9月3日 10:30—12:00

	地点
	汉王大厦第三会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书、董事、副总经理  朱德永
证券事务专员 陈力华

	投资者关系活动主要内容介绍

	2020年9月3日上午，博时基金尹哲先生对公司进行了调研。本次调研活动以会谈形式进行，主要会谈内容如下：

1.汉王刚开始上市时，我对公司关注过，今天去展厅看了公司的产品，感觉跟上市时的认知有较大的变化，请朱总谈下？
朱德永：其实汉王从成立开始就专注在人工智能领域，一直做视觉识别，从手写识别到文字识别到人脸识别，这些是感知智能的领域，我们现在又在之前感知智能的技术积累和数据积累基础上，开始向认知智能领域深入。
汉王科技这次重新赢得市场的注意，在我们看来，是之前技术的积累找到了变现的渠道，技术积累和业务积累的正常释放，带动业绩增长。目前看到，我们逐步找到了资本与业务协同的方法，我们有技术，只需要找到客户与应用场景，打通销售的堰塞湖，进行疏导，就可以释放能量。公司的其他业务也是一样，只不过TO B业务并不像TO C业务弹性大，但是TO B 业务客户粘性非常高，而且我们大多解决的是客户的刚性需求，比如公司文本智能大数据在智慧医疗、智慧司法、智慧档案、智慧金融、智慧教育的应用，从提供基础服务到系统服务，这块儿业务变化在业绩上后续也会逐步体现，需要时间。
2.上半年笔智能交互业务增长很快，这块业务增长的持续性如何？
朱德永：这也是很多投资者关心的问题，关于这块增长我们认为更多的是行业变化趋势的原因引起的。行业变化主要体现在两个方面，一个变化是数字绘画产品升级，上半年我们加大了绘画屏的投入和推广并取得了成效；第二个是人们的购物方式发生了较为明显的变化，由线下购买转移到了线上购买。我们通过跨境电商平台进行销售，抓住了人们购物方式转变的需求。另外，除了以上两个具体行业的变化外，还有一个对所有行业来讲更为普遍的变化，就是中国制造、中国品牌越来越受到国际认可和接受。以上行业变化对于我们来讲意味着更多的市场机会。
在笔智能交互业务方面，我们有核心技术，这也奠定了我们进行市场竞争、解决市场需求的基础，主要有两项，一个是公司是全球仅有的两家拥有无线无源电磁触控技术的企业之一，这项技术除了数字绘画以外，无纸化签批也是一个重要应用场景，我们在这块儿的市场切入较早，很有竞争力，您去营业厅办理业务就会看到我们的签批设备；另外一个是主动电容笔技术，公司是主动电容笔国际标准组织USI的创始会员，全程参与相关技术标准的制定，这项技术目前主要用于手机、pad等智能终端配套交互使用，微软、索尼、传音等大厂都是我们的客户。
[bookmark: _GoBack]综合以上行业变化、市场需求的变化因素、我们的技术基础以及我们在行业内长时间的经验积累，未来我们希望会有更大的业绩释放。
3.公司的人脸业务是从什么时候开始的，目前主要做哪块领域，未来的市场空间有多大？
朱德永：公司2008年就推出了全球第一款嵌入式人脸识别智能终端，之后不断进行技术积累，2014年成立专门的子公司进行人脸识别技术及产品的研发，近五年连续盈利，我们的技术和产品得到了市场的认可，全国很多重要会议使用的都是我们的产品，如去年70周年国庆大典天安门所有的出入口、G20峰会、金砖峰会、一带一路会议、两会会议等都是使用的我们的技术和设备。在最近几年激烈的市场竞争环境下，应该可以说是非常不错的。
作为一家技术型公司，我们更擅长的是从技术到产品，以及软硬结合的能力。目前我们主要应用在门禁、考勤领域及通用平台软件，在智慧楼宇、智慧校园、智慧园区、智慧社区等都有广泛应用，并将提标准化的产品推向更多的泛安防场景。同时，我们的视频结构化技术商用成熟度很高，目前已有成熟的落地项目。
在这次疫情催化下，很多产业都在迭代。体现在人脸业务这块儿，从之前的接触式的指纹、刷卡，到现在越来越多的单位会接受人脸考勤，这对于我们来说就是市场机会，而我们也及时捕捉到了市场需求的一些变化，上半年基本完成人脸产品从红外光向可见光的升级换代，可见光产品上半年销售额同比增长超过200%。
人工智能时代，需要一个个应用场景落地，我们软硬结合的标准化产品及通用平台软件在各种应用场景下会有很大的市场空间。

4.请朱总谈下公司的大数据业务的盈利模式？
朱德永：目前我们主要是以OCR技术及自然语言理解技术为基础，提供技术服务以及软件系统，以法院为例，我们主要围绕电子卷宗提供服务，包括纸质案宗的数字化、结构化，以及之后的数据检索、抽取、挖掘、知识图谱化，真正的盘活数据，也不断的获取应用场景和数据，进一步提高智能化程度和自动化程度，然后提供围绕案宗的增值服务，一步一步扎扎实实的走到更广阔的层面去。

本次接待过程中，公司与投资者进行了交流与沟通，严格依照信息披露相关管理制度及规定执行，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平，未出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求，安排调研人员签署了《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年9月3日



