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证券代码：002831                               证券简称：裕同科技
深圳市裕同包装科技股份有限公司投资者关系活动记录表
[bookmark: _GoBack]                                                   编号：20200903
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他

	参与单位名称及人员姓名
	1． 招商证券  李宏鹏
2． 中信建投  罗乾生
3． 中银证券  刘凯娜
4． 天风证券  刘佳昆
5． 长江证券  肖旭方
6． 山石基金  林嘉雯
7． 东盈投资  皮熙龙、吴浩基
8． 民森投资  丁凡伦
9． 汇丰银行  薛丹彬
10． 博量资产  杜威 
11． 恒悦资管  黄烁
12． 泽泰投资  袁彩琳
13． 长流汇资管  邱志德
14． 民晟资管  郭奕航

	时间
	2020年9月03日

	地点
	深圳市裕同包装科技股份有限公司会议室  

	上市公司接待人员姓名
	副总裁、董事会秘书：张恩芳
证券事务代表：蒋涛
证券事务助理：胡芷毓

	投资者关系活动主要内容介绍
	由公司董秘张恩芳先生主持会议，投资者以提问的方式进行互动交流，以下为互动交流的主要内容：
1、纸塑的市场空间以及和聚乳酸、塑料的差异性在哪里？公司参与美团青山计划大概的情况？
①关于降解材料，原材料很多种，主要分为生物基和石油基，裕同比较成熟的产品是生物基，将甘蔗浆、竹浆等通过热压或湿压压铸成型，可在自然条件下降解。
石油基降解材料，是通过改性拥有降解功能，但降解性能没有那么好，通常要通过专业堆肥才能降解。
同时，公司在研发聚乳酸，聚乳酸属于生物基，主要通过玉米淀粉等聚合制成，做出来的产品效果很好。但价格比较贵，市场可接受程度不是很高。
纸塑是非常好的发展方向，优点在于原材料成长周期快、降解性好、无公害、价格相对合适，市场可接受程度好。
②公司跟进美团业务已有一年多时间。2019年，美团在上海逐渐实现使用可降解外卖塑料袋，现在美团社会责任部门通过对企业的考察调研，选择可降解比较好的企业在未来共同进行一些符合产品要求和国家标准的可降解产品的开发。公司作为美团的合作伙伴，我们认为与美团未来有很好合作空间。

2、海南工厂产能或产值大概多少？公司整个环保产品等达到多少产值？
海南整体市场规模大概30-40亿，公司规划海南工厂全部达产能达到6-7亿。公司投资海南一是示范试点配合政府，二是希望能在海南取得比较大的市场份额。
公司目前整个环保产品全部达产能做到20多个亿。

3、消费电子的变革对公司的影响？
消费电子受益于5G\AR\VR等技术的突破变更，我们认为未来两三年是非常好的机会，无论是从客户技术储备、产品储备以及消费者对新产品的需求来看，这都是一个很好的时期。
消费电子领域对公司贡献达七八成，该行业有比较好的发展，公司的整个基础也就非常稳，基本上不会出现问题。今年上半年虽然受疫情影响，但公司业绩实现了稳定增长。

4、小米生态链对公司未来消费电子板块业务的促进作用？
小米生态链在这几年都处于一个快速成长，占公司整个收入10%左右，小米生态链已经成为我们非常重要的客户群。从实际情况来看，小米生态链这一块近几年的收入都是逐步增长的。

5、2016-2019年大客户在包装单价上是否存在压价行为？未来在消费电子板块，下游用户还会不会存在这种潜在的压价风险，对公司业务发展有比较大的影响？
整体来看，是会存在一些压力，近两三年来都会有一些调整。但目前来看，基本上比较平稳。
长期来看，公司智能工厂的建成逐渐投产，承压和竞争力会进一步提升，领先竞争对手，这样综合成本领先优势带来的市场机会会比较明显。 

6、怎么看酒包和烟标？公司有什么调整？明年发展如何？
从规划或布局的客户群体来看，是一个比较好的机会，公司有能力成为酒包的龙头。今年受疫情影响，酒包和烟标发展不太好，一季度下降较多，二季度回暖，全年来看，还是有机会实现增长，目前没有太大的调整。明年的发展除非有大环境的影响，发展应该是比较好的。

7、云创业务进展怎么样？
云创业务结构变得非常好，前期把握了一些大客户项目，如阿里支付宝产品带来一个比较好的成长，但是终端客户产品的推广策略等变化，目前市场增长较慢。
但云创今年切入更多广宣品模块，成长非常不错。在广宣品和文创产品有着很大的发展机会和潜力。

8、白板纸原材料这块会受到影响吗？
目前还好，白板纸原材料的价格变动不是太大。另外，无论怎么整合，市场还有更多的产品可以提供和选择；而从整个经济环境包装用纸需求来看，很难存在需求旺盛推高市场价格的可能性。所以我们预计波动应该不会很大。

9、明后年，能拉动公司整体业务是哪一块，它的增速还会比其他板块快吗？增长的主要驱动是？在这块上盈利会受影响吗？
①消费类电子。大环境带来的机会以及我们拥有一批优质的消费类电子客户群体，预计短期内增速比其他板块会快一些。
②主要驱动：一个是老客户，老客户自身市场的快速增长；二是，我们份额的增加；三是新客户，公司仍然在持续深挖及拓展新的知名品牌客户，如今年开始交易供货的戴森等。
③盈利正常，我们预计现在回归到了一个相对比较正常的盈利空间，通过我们的信息化及智能工厂等变革，确保实现正常盈利。

10、上半年海外收入占比下滑较多的原因？
主要是公司统计口径变更，转厂出口、出口到国内保税区等都统计为内销。

11、从未来两三年展望的角度来说酒包、烟包、日化、食品等业务的权重？
未来五年左右，3C可能会下降到50%，烟包酒包比例会上来，其他的，如化妆品、健康快消品以及新业务等业务会占有一定的份额，从5%的起点到15%的占比去发展。

12、上半年毛利率下降的原因？原材料成本应对方式？
①主要是会计准则的调整，运装费由原来的营销费用调整到成本，大概影响一个多点，成本端自身波动不大。
②原材料成本策略，首先，加强公司与供应商协同的能力；另外，更多提高议价能力、扩展多渠道采购等。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年9月03日
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