证券代码：002135                               证券简称：东南网架

浙江东南网架股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2020-9-3
	投资者关系活动类别


	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
          
□其他 （电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	仙湖投资：刘弘捷；睿银投资：许磊；中大投资：曲芳；山证资产：章海默

	时间
	2020年9月3日

	地点
	东南网架会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长郭明明、董事会秘书蒋建华、财务总监徐佳玮、财务经理胡古松、证券事务代表张燕、证券事务专员吴梦婷

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、请谈谈公司未来的发展战略？
公司着力实施“1号工程+装配式EPC”双引擎驱动。公司继续坚定不移地抓好装配式绿色建筑的EPC项目，向设计、采购、施工、管理为一体的总承包发展。同时，公司继续坚定不移地承接国家省市重大工程和地方标志性项目，即各子公司在战略区域内承担“一号工程”的建设，进一步“调结构、换模式、腾空间、上台阶”，提升公司可持续发展能力。
资质是企业参与市场竞争的“通行证”。2020年7月住房和城乡建设部发布了《建设工程企业资质标准框架（征求意见稿）》对建筑企业资质改革提出新的要求，竞争格局将产生新的变化。传统的钢结构加工资质和专业细分资质的效用在逐渐减弱，有产业基础、产业工业、创新能力以及统筹管理能力的总承包企业在“大建筑业”的形成和发展中更具竞争优势。

同时，公司积极从生产施工型企业向投资、建设、运营三位一体企业转型，促进先进制造业和现代服务业的深度融合。在亚运三馆、磐安人民医院项目、华东师范大学附属台州学校项目中，进一步实现公司商业模式的创新和盈利模式的重大突破。

    2、请谈谈装配式钢结构的行业发展？
（1）建筑工业化和绿色建筑是行业发展的趋势。国家大力推动装配式钢结构建筑的发展，国务院和住建部相继发布《关于大力发展装配式建筑的指导意见》、《“十三五”装配式建筑行动方案》提高装配式建筑占新建建筑的比例到30%。装配式建筑主要分为PC结构和钢结构，相较于PC结构，装配式钢结构具有“标准化设计、工厂化生产、装配化施工、一体化装修、信息化管理”和绿色环保、抗震能力强，得房率高的综合优势，更加符合行业发展要求。

（2）装配式钢结构建筑的综合成本下降。近年来，混凝土价格和用工成本在不断上涨，建筑工人出现了“断层”现象，地方建材（砂、石）开采受限，而钢材价格则在区间内呈现波动下降的趋势。

（3）顶层制度设计扫清了装配式钢结构建筑发展障碍，加速推动其推广与应用。

3、公司的营业收入受季节性因素的影响吗？如果有影响，请说说具体的影响？
公司钢结构业务收入按照各工程的履约进度确认，当期收入受工程在建数量和完工进度影响，受季节性因素影响相对较小。

4、2020年上半年度，公司工程订单增速较快，请问订单的地域分布情况，是否主要集中在生产基地的省市地区？公司的工程订单的结构分布？

公司在浙江、天津、广州、成都设有六大生产制造基地，同时在全国5大区域33个主要城市设有办事处，形成了以制造基地为依托，营销网络辐射全国的布局。

公司业务领域涵盖：国家重大科学装置、体育场馆、机场航站楼、高铁站房、文化会展、工业建筑、钢结构桥梁、高层建筑、装配式建筑等多个类别产品。其中，2020年上半年度，总承包订单占公司新签订单的72%。按照业务领域划分，装配式钢结构医院、学校占26%，机场航站楼及火车站房占13%。
5、近五年，公司的ROE和ROA呈现上升趋势，请问在总承包模式下，如果未来短贷利率上升，公司的ROE和ROA还能继续上升吗？
公司钢结构板块有息负债率较低，目前的融资方式主要是银行信贷，资金成本均不高于基准利率。

公司从钢结构专业分包向总包转型，结算方式由“业主—总包—分包”转变为直接向业主方结算，结算周期缩短，同时减少了对公司资金的占用。
公司目前承接的总承包项目大都集中在经济发达、财政良好的区域，且有5%左右的预付款，项目现金流量测试均为正。
综上，在其他变量不变的假设下，假定利率变动50个基准点，不会对本公司的利润总额和股东权益产生重大的影响。
6、公司未来是否会继续扩张产能？目前的产能是否能够满足工程订单快速增长的需求？

     公司在浙江、四川、天津、广州等地区设有六大生产基地，目前的钢结构产能在50万吨左右，但随着年产20万吨新型装配式钢结构数字化工厂的建成投入，产能可以提升40%。在建筑工业化的发展趋势下，能实现快速响应客户订单、高效协同、快速交付高质量产品的目标，进一步满足公司钢结构业务发展的需要。此外，公司会在项目周边地区将简单、易加工的钢构件外协，复杂、异形的钢构件仍由生产基地加工生产，实现有效配置生产资源，降低成本的目的。

7、公司在总承包领域的竞争优势？

公司和央企国企等大型总包单位，既是竞争也是合作的关系。在机场等大型公建项目中，公司和大型总包单位进行战略合作，在装配式钢结构学校、医院领域采取错位竞争的策略。公司在医院、学校EPC项目建设领域经验丰富，同时公司充分借鉴大股东在萧山医院的建设和运营方面的成功经验，逐步形成了在大健康领域项目承建的独特优势。在临安区人民医院及妇幼保健院总承包项目中，公司作为联合体牵头人，和中建五局、中南设计院等单位强强联合，也是公司由跟着走变成领着跑战略转型的突破性改变。

和传统的土建总承包相比，装配式钢结构具有“标准化设计、工厂化生产、装配化施工、一体化装修”的特点，工期更短且绿色环保。从半年报数据看，公司总承包项目的毛利率为13.63%，高于土建总承包单位。


	附件清单（如有）
	

	日期
	2020年9月3日


