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                                              编号：2020-01
	投资者关系活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国信证券：朱松
华创资管：孙元
华商基金：金曦
华西证券：孔文彬，罗天啸

	时间
	2020年9月14日上午

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	天阳宏业科技股份有限公司董事长             欧阳建平
天阳宏业科技股份有限公司董秘兼财务总监       张庆勋
天阳宏业科技股份有限公司证券事务代表         谢金英

	投资者关系活动主要内容介绍

	1.银行IT行业分散的原因是什么，未来公司的发展路径？
答：根据IDC报告，2019年中国银行业IT解决方案整体市场排名第一的市场占有率为5.8%，天阳科技以3.0%的市场占有率排第五，市场比较分散。
市场分散主要有两方面的原因：1）银行IT领域里面有很多的细分领域，跨细分领域对供应商在该细分领域的技术和专业性要求比较高难度比较大；2）ToB的业务有一定的黏性，领域之间相互关联，替换性低。公司未来的发展路径：1.做好既有业务线和既有的业务模式，服务好既有的客户，这一块还有很大的挖掘空间；2.在未来不排除挑选合适的时机找到合适的标的，通过结构性并购来增强公司既有的业务线。

2.公司技术服务中，主要包括测试服务和运维服务，在国产化浪潮下的如何看待第三方运维的发展机会？
答：公司目前的运维服务主要是指针对自己项目和产品的运维，公司单纯做第三方运维服务的收入占比很少。在去IOE及国产化的大背景下公司不会主力发展第三方运维的业务（非公司主营业务方向）。

3.目前公司的主要客户有哪些？国有大型商业银行（中农工建交）、股份制银行以及中小银行的业务占比大概是多少？
答：公司经过多年的业务积累，客户结构也在不断优化。目前，业务涵盖了包括政策性银行、国有商业银行、股份制银行、城市商业银行和农村信用社在内的层次完整的银行客户体系，是公司的一大优势之一。大型银行客户的收入占总收入的平均比例接近50%。。

4.新的会计准则对公司的影响？
答：执行新收入准则不会对公司收入确认产生重大影响，详细分析可参考招股说明书。

5.软件增值税退税的数额大概有多少？
答：公司的收入主要来自于解决方案及服务，纯软件产品销售增值税即征即退金额比较少。

6.公司对于银行上云的看法？
答：大的银行采用公用云的可能性不大，他们有能力投资，同时还对自主可控有要求，采用公有云可能主要集中在两个市场：1）村镇银行，小的农商行和城商行会有把应用部署到公有云的需求；2）对大型的银行来说，对于一些不是很关键的业务会逐步迁移到公有云上去。
目前来看，银行主要还是以私有云的部署为主，有可能未来随着银行业的竞争继续加剧，他们会采用公有云的方式来实现降本增效。

7.公司的竞争优势？
答：
①公司管理层团队稳定，有理想、有信心；
②公司有很多成功的项目实施案例，拥有一批行业专家；
③公司所处于的银行金融IT行业，繁荣发展，是一个朝阳的行业；
④公司上市之后会借助资本的平台，持续专注主业、做大公司的业务。

8.公司细分业务在行业内部的排名和地位？
答：赛迪顾问及IDC报告均指出，2019年中国银行业IT解决方案市场继续保持稳健的增长态势，并呈现出生态系统越来越丰富的局面，核心系统、信贷管理、商业智能等子市场竞争较为激烈。赛迪报告显示，天阳科技信用卡、风险管理、交易银行解决方案专项排名行业第一，信贷、商业智能、线上网贷、客户关系管理专项排名第三。在两份权威报告中，天阳科技行业综合排名较2018年均得到进一步提升，继续以优异的成就和卓越的实力稳居行业前列。
其中：公司这两年信用卡业务发展迅速，新研发的信用卡核心系统整体解决方案已在大行得到应用，性能及吞吐量较老一代得到极大提升，综合性价比高。公司今年又陆续中标交通银行和招商银行信用卡核心系统项目。

9.公司咨询业务未来的发展动力？
答：公司的高端咨询业务在行业处于领先地位，业务主要分为两个部分，一个是IT架构规划，另一个是PMO（大型的项目管理）。公司并购卡洛其后，融合效应已显现，咨询业务在发展自身业务的同时也能把公司既有的解决方案业务及产品线线带入到咨询项目中，这也反过来加强公司在咨询业务上的影响力。同时天阳科技签署的大项目会越来越多，也需要引入卡洛其PMO协助参与管理

10.公司的人员数量增长情况？
答：2020年在疫情的情况下，公司业绩整体稳步增长，目前公司人数较年初增长约近千人。

11.分布式为公司带来的发展机遇？
答：分布式架构在未来几年是大的趋势。中美科技的脱钩会加速分布式架构的发展，之前国外厂商的产品性能是很强的，目前国产的自主系统产品性能不够，所以通过分布式的方式来进行弥补和替换。分布式的发展机遇对公司来说是个很好的机遇。

12.介绍一下信创业务市场情况？
答：2020年是金融信创业务的元年，大概有20多个客户进行信创试点。一个银行在转型的过程中，跟应用厂商是脱离不了关系的，公司在业务领域内有非常好的客户覆盖，有较大的市场影响力，信创业务能够在未来给公司带来新的增长点。

13.公司在数字货币方面的进展？
答：目前人民银行在做数字货币的试点工作，并且在有条不紊的推进，但业务从试点—落地—推广，要有一个过程。到目前为止公司在这个领域里面没有特别明确的市场布局，对于公司来说是跟着国家的指挥更好的服务好银行，关注与跟踪数字货币相关的技术与应用发展，做好数字货币技术层面的研究和积累，相信随着市场的发展，未来数字货币业务推广到一定程度的时候，公司会顺势而为进入到这个市场里面。

14.公司未来有没有国际化的考虑？
答：公司认为中国的金融科技公司是可以走国际化道路的，公司也在汲取国内优秀企业的经验。相比于东南亚市场的本土公司，公司的技术其实是走在它们的前面的，具有竞争力，尤其是公司的信用卡和风险管理业务具有普遍性，是适合走国际化道路的。

15.公司研发有关情况？
答：公司一直非常重视研发工作，近几年（报告期）研发费占收入均在10%以上。公司会持续加大研发投入，用好募集资金到募投项目上，持续提升公司的核心竞争能力。公司现已形成了“研究院和专业事业部”两级研发体系，研究院承担公司基础技术平台产品和工具研发，专业事业部承担金融行业中的业务领域应用产品和解决方案的研发，确保了公司的技术支撑能力、业务创新能力的可持续性。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年9月14日



3

