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浙江东南网架股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2020-9-15
	投资者关系活动类别


	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
          
□其他 （电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券：苏多永、董文静

	时间
	2020年9月15日

	地点
	东南网架会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书蒋建华、证券事务代表张燕、证券事务专员吴梦婷

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、请谈谈装配式钢结构和PC结构的区别和对比？

与预制混凝土结构（PC结构）相比，装配式钢结构主要有以下优势：

1）自重轻、承载力高、抗震性能优越

相较于PC结构，装配式钢结构节点连接可靠，结构整体性好、刚度大，耗能能力强，抗震性能优异；装配式钢结构建筑由于其自重轻（与PC结构相比，可减轻建筑物的重量约30%）、惯性力小，有效减小地震对结构的破坏作用，且可以大大简化地基处理，有效降低基础的造价。

2）工业化程度高、建造周期短、工程质量高

装配式钢结构建筑物的主要部分，除其基础，大都采用工业化生产，大部分钢结构构件在工厂生产，运往现场通过焊接或螺栓进行整体组装， 无现场现浇节点，安装速度快，施工质量更易保，且无需现场及前期工厂养护时间（大跨度、大体积PC构件需要达到100%强度才能吊装，前期养护时间长），大大缩短建造周期和资金占用时间。

3）空间布置灵活、利用率高，应用范围广，装配率高

相比于PC结构，装配式钢结构建筑开间尺寸更大，墙体多为非承重墙，平面与空间布置灵活，用户可根据需求进行二次分割和布置而不影响结构的可靠性；由于钢结构所需构件的截面小，在相同建筑面积下的建筑空间利用率更高； 装配式钢结构则可应用于高层、超高层建筑、大跨度建筑及高烈度地区，应用范围更广；装配式钢结构建筑装配率可达90%以上，满足国家标准《装配式建筑评价标准》（GB/T 51129-2017）的3A级要求。

4）绿色、节能、节地、环保性能好

装配式钢结构得房率可提高5%~8%，节地效果明显，在生产、建造过程中不会产生大量的废料污染环境，取而代之的是工厂加工、现场装配，降低能耗的同时，减少了现场工作量与施工噪声；此外，装配式钢结构改建和拆迁容易，材料的回收和再生利用率高达70%，可实现建筑异地再生。钢结构回收的环保效益和资源再生利用效益是PC结构不可比拟的，如PC结构因主要建材原料仍为水泥、沙石等不可回收利用的建材，其拆除依旧会产生大量难以降解的建筑垃圾，增加环境对垃圾的处理压力。

2、在新冠肺炎疫情冲击下，住建部等国家政策导向大力发展钢结构装配式建筑，钢结构企业订单和收入增速显著，请谈谈行业未来的发展？

在钢结构行业洗牌及集中度提升的过程中，具有品牌竞争力、核心技术、业绩优势的企业才能夯实竞争壁垒。并且随着钢结构总承包项目规模、技术难度提升，龙头公司的市场竞争力将进一步提升。公司是空间钢结构的龙头企业，拥有先进的十大核心技术和具有完全自主知识产权的装配式钢结构建筑体系，具有高端研发平台和创新团队以及钢结构数字化工厂，未来着力实施“1号工程+装配式EPC”双引擎战略，促进先进制造业和现代服务业融合发展，进一步扩大竞争优势。
公司业务领域涵盖创新基础设施、传统基础设施（机场、高铁）、装配式钢结构医院、学校、住宅、体育场馆、文化会展中心、超高层商业建筑等。从以下几个方面分析，市场空间广阔：

公共卫生体系亟待完善，疫情发生后多地规划医院建设；
我国机场密度和铁路密度仍处于较低水平，国家加大对基础建设的投入；
长三角一体化的不断推进和大湾区的建设发展提振文化会展中心及场馆的建设需求；
装配式钢结构住宅试点的推行以及综合成本下降。
3、上游钢厂延长生产加工链或通过并购进入产业链下游是否会对公司业绩产生影响？ 
钢厂通过延伸加工或纵向并购进入产业链下游，一定程度上可以形成协同效应和规模效应，比如在钢结构加工生产环节具有成本优势。但相较于传统的加工制造企业，建筑总承包企业的核心竞争力在于企业品牌、业绩、技术、资源和管理的综合实力上，潜在竞争者难以简单复制和模仿，在项目投标、施工管理等环节仍存在壁垒。雷神山、火神山医院的快速交付不仅体现了装配式钢结构建筑的优势，更体现了建设单位在各环节的统筹管理能力。
公司始终坚持“高、精、尖、难”的市场定位和“精品立企 高端制胜”的技术发展战略，承建了众多国家重大科学装置以及省市重大标志性建筑项目，如中国天眼、江门中微子探测器以及运用了世界首创的旋转开合屋盖技术的亚运场馆“小莲花”，成功打造了东南特色品牌。公司着力实施“1号工程+装配式EPC”双引擎驱动，在装配式钢结构医院、学校、会展等优势领域上实行差异化竞争策略，旨在打造装配式钢结构医院、学校的第一品牌。

4、公司在总承包领域的竞争优势？

公司和央企国企等大型总包单位，既是竞争也是合作的关系。在机场等大型公建项目中，公司和大型总包单位进行战略合作，在装配式钢结构学校、医院领域采取错位竞争的策略。公司在医院、学校EPC项目建设领域经验丰富，同时公司充分借鉴大股东在萧山医院的建设和运营方面的成功经验，逐步形成了在大健康领域项目承建的独特优势。在临安区人民医院及妇幼保健院总承包项目中，公司作为联合体牵头人，和中建五局、中南设计院等单位强强联合，也是公司由跟着走变成领着跑战略转型的突破性改变。

和传统的土建总承包相比，装配式钢结构具有“标准化设计、工厂化生产、装配化施工、一体化装修”的特点，工期更短且绿色环保。从半年报数据看，公司总承包项目的毛利率为13.63%，高于土建总承包单位的平均毛利率。

5、公司投资建设的数字化工厂与传统的钢结构制造有何区别？

基于建筑的传统信息技术，公司融合了BIM、云计算、移动互联网等前沿信息技术，实现全新的数字化管理及数字化建造。项目引进国内外先进的生产设备和智能化升级方案，并与浙江大学建工学院计划联合共建数字钢结构建筑国际创新研究院，从而实现钢结构建筑产品从设计、加工制作、现场装配、运维的全生命周期的信息化管理与智能化建造。公司将创建国际先进的装配式钢结构数字化工厂，打造钢结构智能制造的样板。项目达产后，将新增20万吨装配式钢结构及装配式三板体系产能。
公司回购进展情况？
截至2020年8月31日，公司回购股份数量为6,304,900股，成交总金额为5,797.95万元（不含交易费用）。回购股份的实施期限自公司董事会审议通过本次回购方案之日起 12个月内，即明年3月9日到期。后续公司将根据市场情况继续在回购期限内实施回购。

公司非公开发行的进展情况？

目前公司的承销商尚在尽职调查及补充半年报资料。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年9月15日


