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潍柴动力股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：20200921
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	个人投资者  匡千国、秦为民、徐建华、徐少军、李世全、史小寅

	时间
	2020年9月21日14:00-16:00

	地点
	公司科技大楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	崔效广、李伟

	投资者关系活动主要内容介绍
	来访者首先参观了公司展馆，随后在公司会议室就关注问题与公司进行了交流。交流主要内容包括：
1．公司动力总成业务经营情况
报告期内，公司坚持创新驱动，加快产品结构迈向高端。打造“N+H+M”新一代高端平台，WP3N、WP8、WP10H等新产品迅速上量；全系列道路国六、非道路国四完成升级开发，在新一轮排放标准升级中牢牢占据领先优势，实现传统产品与新兴战略产品协同并进；依托全球协同研发平台，强化核心技术攻关，不断优化发动机、零部件性能，降成本、降油耗、轻量化等成效显著，产品竞争力显著提升。坚持客户导向，精准聚焦发力细分市场。能源电力、工业装备、挖机等战略市场全面突破，重卡、客车、工程机械等优势市场持续发力，行业竞争优势不断增强。坚持资源协同，加速产业链一体化。以发动机为主轴，加快突破商用车、工程机械、农业装备三大动力总成核心技术，充分发挥系统匹配优势，形成差异化竞争能力。二代AMT动力总成产品完成批量市场验证；“WP6H+林德液压”动力总成成为国内首个挖掘机自主动力总成解决方案。
2020年上半年，公司动力总成再创历史新高，销售发动机47.0万台，同比增长19.2%；销售变速箱60.5万台，同比增长4.0%；销售车桥53.4万根，同比增长16.5%。同时在多个细分领域取得突破性增长，高端H平台发动机销售7.9万台，同比大增92%；轻卡发动机市占率达到行业第二。
2．大缸径高速发动机业务发展情况
大缸径发动机全球市场容量约15万/年，毛利率高且具有垄断性，长期以来全球份额被外资垄断。目前，公司已建成了万台大缸径高速发动机高端智能制造基地，同时开始建设海外工厂，打造“引进吸收-国产化-再输出”模式。
2020年上半年，公司大缸径发动机业务实现营业收入4.2亿元，同比增长30%，其中海外市场收入占比61%。M33、M55等高附加值产品批量投放全球市场，凭借高可靠性、动力性、经济性成为数据中心等专属动力。同时全面切入全球高端市场，在海外疫情蔓延背景下，M系列产品出口销量同比增长60%。
3．林德液压国产化进展情况
中国高压液压产品需求广泛，约有200-250亿元的市场容量，其中高端高压液压产品目前仍几乎全部依赖进口。未来3-5年高端高压液压的国产化替代将为公司提供重要的发展机遇，林德液压的高端高压液压产品将逐步成为公司新的增长点。
2020年上半年，林德液压国产化业务拓展顺利，在疫情影响下仍实现营业收入2.3亿元，同比增长30%。打造“WP6H发动机+林德液压”国内首个挖掘机自主动力总成解决方案；在挖掘机、摊铺机、压路机、起重机、农机等领域销售大福增长，其中挖掘机等高端液压取得突破，收入同比增长1.9倍。
4．重卡整车业务发展情况
2020年上半年，公司围绕整车整机带动战略，加速创新引领和产业链结构升级，综合竞争力进一步增强。控股子公司陕西重型汽车有限公司从生产组织、市场突破、产品研发等方面发力，实现稳健增长，累计销售重型卡车8.8万辆，同比增长2.1%。
精准研判行业需求，抢占市场空间。在牵引车经济市场、港口牵引市场、砂石料运输市场保持行业第一；有效克服海外疫情影响，合作出口销量同比增长，中南美、亚太等高端市场突破速度加快。
创新链、产业链有效融合，打造领先优势。加快探索卡车全生命周期客户需求管理与互联网有效融合，不断创新头部客户、平台客户合作模式，积极培育新的经营业态；完成M3000S车型开发、M5000车型技术储备，整车平顺性、制动性能进一步升级；全新一代产品核心性能指标行业领先。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2020年9月21日
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