
证券代码： 002508                    证券简称：老板电器
杭州老板电器股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-005
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	淡马锡：常宇亮、李辰侃
宝盈基金：葛俊杰、张戈、李健伟、郭党钰、吕功绩
广发证券：曾婵

	时间
	2020年9月24日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	任富佳、王刚、姜宇、陶一荻

	投资者关系活动主要内容介绍

	
1、 公司在产品、品牌、渠道三方面是如何平衡的？哪一点是公司最看重的？
企业经营很难通过某一面单独取胜，我们认为企业经营的基础是产品必须有差异，产品力是关键，再者是对渠道把握有敏感度，公司多年来坚持高端品牌定位，维护了行业良好的竞争格局。

2、 工程渠道毛利率今年提升的原因是什么？
[bookmark: _GoBack]工程渠道毛利率提升主要由于客户结构调整所致，高毛利客户占比在不断提升。

3、 公司洗碗机品类今年表现亮眼，原因是什么？
公司内部重视洗碗机生产线的建设、洗碗机品类的研发与配套销售，加之疫情带动消费者对洗碗机品类认知度的提升明显，公司推出的中式洗碗机型号得以受到消费者广泛认可。公司未来将进一步加大洗碗机品类的研发投入，逐步提高市场份额。

4、 创新渠道的发展前景如何？
创新渠道目前正与国内知名橱柜及家装公司合作，增长确定性较强，疫情后渠道复苏趋势明显。这一渠道的消费者对厨电产品有选择权，公司预判该渠道新品类的配套率有望进一步提升。

5、 公司对未来分红有什么计划？
公司在努力实现企业规模与经济效益稳步增长的同时，根据盈利情况和生产经营发展需要，结合对投资者的合理回报等情况，制定了长期和相对稳定的利润分配办法及切实合理的分红方案。今后公司将继续维持较高的分红比例，回报广大投资者。 


	附件清单（如有）
	

	日期
	2020年9月24日



