证券代码：300787                                    证券简称：海能实业 
安福县海能实业股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                        编号：2020-006
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	9月22日：

摩根士丹利华鑫基金：雷志勇、李子扬
中泰证券：张欣

海富通基金：杨宁嘉

华宝基金：高小强

国金证券：王晓星、彭寒梅、樊志远
上投摩根基金：赵隆隆、黄进

上海彤源投资：陈晓蕾
兴证全球基金：沈安妮
9月24日：

华商基金：吴林谦、陈杰、李双全、童立、彭欣杨、高兵、艾定飞、范一帆
华龙证券：文育高、牟治阳

国金证券：王艺汀、樊志远、陈露

中合控股：张威

	时间
	2020年9月22日、9月24日

	地点
	深圳市宝安区沙井街道丽城科技工业园G栋2楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理：周洪亮

董事会秘书：韩双
证券部助理：吴斯琼

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司董事长周洪亮先生简要介绍了公司基本情况，并与机构调研人员进行了沟通交流，主要内容如下：
一、公司基本情况介绍
海能实业是一家专业化的消费电子产品制造商，专注于以电子信号传输适配产品为主的产品设计生产,依托持续进步的技术实力和快速的研发响应能力,为下游各类消费电子客户提供定制化产品。公司主要从事消费电子产品，包括线束、信号适配器、电源适配器和电声类产品的设计与生产，其中线束类产品包括USB Type-C类型、DVI类型、DP类型、HDMI类型等；信号适配器产品包括信号转换器、信号切换器、信号分配器、信号延长器等；电源适配器产品包括移动电源、车载充电器、旅行充电器、无线充电等设备；电声类产品包括TWS耳机等。公司的产品主要应用于智能移动通讯设备、家庭和商业影音设备、个人计算机及其它电子终端产品领域。
二、交流环节主要内容
1、公司二季度业绩增速明显，主要是哪类产品拉动的，是充电器产品或者电源类产品吗？

答：公司各类产品的营收增长比较均衡。公司对各个产品线都有很大的投入，希望所有产品线都有比较好的收入，没有特别主推某个产品。公司的电源适配器产品收入大幅增加是近年来一直努力的结果，公司电源适配器有多年研发投入和技术积累，广泛应用了智能充电技术和快速充电技术以适配各类型设备，公司系列化研发出的电源类产品包括车充、旅充、移动电源、多口充电站、无线充电等系列产品。
2、公司PC电源产品有多大功率的？

答：公司的PC电源功率一般在500W-1500W之间，大功率电源能够满足用户制图、游戏等需求。
3、公司能够把市场做大，什么因素会比较重要？

答：影响因素还是很多的。我们获取客户需要用我们的技术和产品来吸引客户，但仅仅这样是不够的，制造业也不能忽视制造工艺的作用。电子信号适配器产品种类多样，信息传输质量要求高，如果公司想在激烈的市场竞争中脱颖而出，就需要不断巩固和增强公司技术储备、制造工艺和生产规模方面的比较优势。一直以来公司坚持实施工艺创新，通过对生产制造系统的优化生产工艺的改进以及对自动化设备和辅助自动化设备的结合，实现快速换线，做到同一工艺产能弹性化，提高生产线效率。
4、公司声学方面的产品做得怎么样？

答：公司目前声学产品体量较小，只推出了几款型号的TWS耳机，其营收占比仍然较低，公司会积极布局电声产品线，当前TWS耳机的机会点在主动降噪技术，目前仍在开发阶段。 
5、公司成本压力大吗？

答：公司在成本方面压力不是很大，因为我们有供应链整合与弹性生产优势。比如我们有互联、电源和声学三个产品线，从抽线、模具、注塑、SMT、冲压、电感等工序或主材公司都能自己实现，从而在产品的研发速度、产品成本和量产交付等方面具备一定优势。
6、公司客户有没有对公司形成强大的客户粘性？

答：公司与客户联系、建立信任关系到长期的合作伙伴关系是需要不少时间的，一旦双方建立长期信任关系其实也不容易打破。目前公司产品主要以ODM形式生产并供应给海外零售市场客户及消费电子系统厂商客户，公司与主要客户关系良好，且公司不存在依赖主要客户的情况。
7、公司有没有开展员工股权激励计划的打算？ 
答：公司在上市之前以持股平台的形式对当时的核心员工和技术骨干进行了激励，有60多名员工在持股平台中持有公司股份。目前公司暂未推出股权激励计划，会考虑再次进行股权激励，具体方案和时间还没有确定。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年9月24日


