证券代码：300417                                   证券简称：南华仪器
佛山市南华仪器股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                    编号：NH/IR2020-05
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中信证券研究部汽车组研究员王诗宸
招商资产管理（香港）有限公司李烜任

	时间
	2020年9月28日15：00－17：00

	地点
	[bookmark: _GoBack]南华仪器一楼会议室 

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书伍颂颖
证券事务代表彭丽杉

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、	行业未来的发展空间如何？技术壁垒在哪？目前的竞争格局如何？主要竞争对手市场份额是多少？
答：近两年机动车销售量虽有所放缓，但汽车保有量仍处于持续增长态势，机动车检测市场仍在稳步扩大，机动车检测需求是长期存在的，机动车检测行业整体是具有发展前景的。目前市场占有率较大的企业包括南华仪器、安车检测、石家庄华燕等，竞争对手的市场份额没有第三方的统计数据。技术的壁垒是公司能批量自主生产核心的元器件，不需要依赖国外进口。
2、公司对未来2-5年行业发展怎么看？
答：现行国家政策有利于机动车检测行业持续发展，政府允许民营资本进入下游检测站、“三检合一”政策及放开检测价格管制等，加快了机动车检测行业的良性竞争，市场稳步扩大，对公司有积极影响。
同时“国六”排放标准 、新国标检测标准的提高，都反映我国对于环境保护的要求不断提升，机动车检测设备行业发展趋势向好，集中性需求过后在原有基础上进入一个新台阶。 
 3、公司目前各项业务市场占有率多少？未来有望达到多少？
答：公司主要业务为机动车检测设备及系统、环境监测设备及系统两个部分，目前机动车检测设备及系统对公司收入贡献较大，占比90%以上，在汽车检测后市场所占份额较大。
4、产品的渗透率目前是多少？未来有望达到多少？
答：公司的产品渗透率没有统计数据，使用汽车检测产品的目标用户的总数量未作统计。
5、公司的经营模式？竞争优势？
答：公司主要采取自主生产模式，产品主要的软硬件均由公司自主设计研发及生产的，可以为客户提供定制化产品方案。生产完成后，公司安排专业技术人员进行现场的安装、技术指导以及后续的运营维护等提供服务支持。公司采用“订单为主、计划为辅”的模式进行采购。公司的销售模式主要是直销和经销相结合。
公司在掌握产品核心技术方面具备竞争优势，公司掌握生产关键部件的核心技术，代替了进口采购，具有成本优势。同时相对于购买关键部件进行组装生产的竞争对手而言，能够在最短时间内向客户提供更好的标准化、专业化的售后技术支持和服务。
6、定价模式？
答：公司产品属于成本加成的定价模式，因客户需求差异较大，公司须根据客户的具体要求提供定制化产品方案最终定价。
7、公司竞争对手的具体情况？
答：公司主要的竞争对手为安车检测、石家庄华燕等，我们对自己的成本和技术比较了解，我们不了解竞争对手的具体情况。
8、公司未来的业务的布局方向？
答：公司坚持在汽车检测领域做专做强的基础上，利用自身技术储备向环境监测检测领域发展，市场空间广阔。目前公司产品主要应用于工业领域的污染源排放物检测，公司根据市场不同客户的需求，开发出不同的环境监测仪器及系统设备，做好不同行业的市场的拓展工作。公司密切关注各省市地区环保部门的政策。
9、公司目前产能布局如何？项目的进展情况？
答：公司主要根据经营计划和市场需求合理安排产能投放及布局。
10、公司未来末段时间内的排产计划如何？
答：公司目前生产运营情况正常，生产线正常排产。
11、公司未来资本开支情况？具体投哪些项目？
答：短期内公司无大额资本开支计划，主要为日常性资本开支，主要包括各类产品线的设备扩充、新产品研发投入、数据中心系统投入等。对于未来规划和资本性开支，公司将根据自身发展情况、发展战略综合考虑，适时作出有利于公司发展的相关决策。
12、公司的KPI考核哪些指标？ 
答：公司对一线员工根据不同部门、不同岗位全部实行绩效考核制度，月度工资与绩效考评挂钩，年终进行绩效考核。对于公司高管团队及核心管理层、技术骨干团队实行指标考核，制定了相应的薪酬激励及考核制度，年度薪酬与当年实现的利润挂钩，充分调动公司员工的积极性。
13、疫情对公司的影响？
答：今年上半年，到国内新型冠状病毒传染疫情等因素的影响，公司及其他子公司在确保员工安全、健康的前提下，稳步有序恢复公司各项经营活动，由于复工延期与交通管控，造成部分销售订单拓展受到限制，公司产品现场安装工作无法全面开展的情况，同时对项目正常验收和回款也造成一定影响，导致公司上半年主营业务收入减少，随着国家开展了一系列的调控和保障工作，疫情影响将逐步缓解。
14、 南华仪器2020年中报显示的职工工资相比19年大幅增长近300% 但经营收入无对应增长想知道薪酬变动或者调整的原因是什么？
答：2019年上半年，公司为充分调动主要经营管理技术骨干人员的积极性，董事会通过了《关于修改公司薪酬制度的议案》。薪酬制度改革后，上述人员的薪酬与年度新增利润挂钩，由基本岗位薪酬+年度基本奖金+年度效益增长奖金组成，当年度的效益增长奖金按一定比例分多年发放。2019年度未发放部分作为留存奖金确认为长期应付职工薪酬科目，因此出现2020年中报的应付职工薪酬与长期应付职工薪酬合计大于2019年中报。
15、南华仪器下半年的销售展望及如果疫情下市场需求持续疲弱 公司管理层的应对方案
答：今年上半年，到国内新型冠状病毒传染疫情等因素的影响，公司及其他子公司由于复工延期与交通管控，造成部分销售订单拓展受到限制，公司产品现场安装工作无法全面开展的情况，同时对项目正常验收和回款也造成一定影响，导致公司上半年主营业务收入减少，随着国家开展了一系列的调控和保障工作，疫情影响将逐步缓解。公司管理层会充分分析自身情况，保证产品质量的前提下，持续推行精细化管理，加强全面预算管理和成本管控，降低各项运营费用。
16、新政策利好出尽后，你们营收增速下降了，但市场需求是否是一时压抑，还是整体都减弱了？
答：公司行业受国家相关政策影响较大，2019年国家标准GB3847-2018《柴油车污染物排放限值及测量方法(自由加速法及加载减速法)》以及GB18285-2018《汽油车污染物排放限值及测量方法(双怠速法及简易工况法)》（以下合并简称“新国标”）于2019年5月1日正式实施，带来相关产品的集中性需求，2019年销售业绩大幅增长。目前新国标已全面落实，绝大部分检测站相关设备已按新国标要求更新及配置完毕，市场上相关检测设备的集中性需求减少。
17、16-20年，只扩了一次股本，但不知道以后是不是都有不停扩股的想法？
答：公司不排除未来在适当时机增资扩股，需结合公司的经营计划和战略规划综合考虑。
18、公司毛利率从2019年相比2018年大幅提升，但是在今年上半年毛利率又相比2019年下降，原因是什么？未来的毛利率水平怎么变化？
答：由于2019年新国标的实施导致排放类检测产品的需求增幅较大，而对应排放类检测产品为年度的新产品，产品供不应求，因此产品的毛利率较高。但新产品成熟之后，其他厂家类似的产品进入市场后，对于产品价格也做相应的调整。未来产品的毛利率是视市场情况来调整。
19、公司账上现金及其等价物这么多，公司的未来的业务规划或者有没有收购的意愿？
答：公司把企业经营管理、经济效益稳步提高作为公司的核心目标，公司不排除通过并购等外延式扩张实现发展，结合公司的战略规划综合考虑相关计划。
20、 汽车检测设备的核心竞争力主要是哪些？
答：我司主要的核心竞争力是技术和成本优势。公司掌握了所有产品的主要核心技术，尤其是掌握了生产关键部件（如：不透光度计检测平台和气体分析光学平台）的核心技术，代替了进口采购，具有成本优势。同时相对于购买关键部件进行组装生产的竞争对手而言，能够在最短时间内向客户提供更好的标准化、专业化的售后技术支持和服务。
21、公司目前的订单情况和往年相比是怎样的？
答：目前新国标已全面落实，绝大部分检测站相关设备已按新国标要求更新及配置完毕，相关检测设备的集中性需求减少，公司订单与2019年相比有所下滑。
22、公司存货相比往年提升了很多，具体原因是什么？
答：2019年由于新国标的实施，市场需求旺盛，公司存货备货量较多，同时公司某些元器件需要进口采购，因受中美关系影响，公司作较多备货以保证生产的稳定以及供应链安全。
23、 公司下游客户是哪些？有没有具体占比？在谈的客户有哪些？
答：对于机动车检测产品，下游客户包括机动车检测站、发动机厂、汽车维修厂、4S店、科研院校等，其中机动车检测站使用的安全及排放检测设备及系统贡献的收入比较大，占90%以上。对于环境监测产品，有固定污染源排放的企业都是我们的下游的客户，这个范围比较广。
24、 目前的市场格局情况如何？公司对未来市场格局如何看待？公司怎么保持自己的核心竞争力？
答：目前机动车检测产品的市场占有率较大的企业包括南华仪器、安车检测、石家庄华燕等，还有较多其他小规模的从业企业。随着国家技术标准的不断提高，小企业可能存在因技术升级、研发实力较弱等原因逐步退出市场的情形。未来对于机动车检测产品，我们将以服务促销售，不断挖掘新用户和维护现有客户的改造升级业务。对于环境监测类的产品，由于市场容量比较大，公司将不断延伸自己的核心技术到不同的行业和领域。公司未来的初心不改，致力将自主研发和掌握核心技术作为企业核心发展战略，自有技术和专利技术并驾齐驱，努力在环保行业做大做强。



