证券代码：300015                                    证券简称：爱尔眼科

爱尔眼科医院集团股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2020-004
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	广发证券 孙辰阳、刘依文
中银基金 曹娜、李健、李丽洋、钱亚风云、严菲、李文广、王伟然

	时间
	2020年10月29日下午

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事兼董事会秘书：吴士君

董事会办公室工作人员

	投资者关系活动主要内容介绍

	1.
公司三季度业绩再创新高，原因是什么？四季度有什么具体安排？
答：公司三季度业绩创新高主要有三个原因：1、眼科需求作为刚需，在后疫情时期持续释放；2、市场需求逐步向头部品牌医院集中，医院保持良好内生增长，进一步推高了公司业绩；同时三季度并表了三十家医院，提供了部分外延增长；3、长期看，疫情加速推动了全社会线上化进程的发展，更高频率的电子设备使用，从宏观上进一步提升了眼科行业整体需求，整体加宽了眼科赛道。
四季度，公司将继续以战略规划为指引，进一步夯实管理基础，持续创新发展模式，继续加快医疗网络布局，推进数字化建设，赋能医院的转型升级，加大人才体系建设，加强学科建设，不断提升科技创新能力，确保公司长期可持续健康发展。
2.
当前国内疫情得到了有效控制，国外疫情仍在持续，请问爱尔眼科的海外市场占比？在后疫情恢复时期海外业务有何应对措施？

答：海外业务占公司整体收入12%左右，公司的重心毫无疑问在国内市场，中国既是增长最快，也是潜力最大的市场。布局海外市场的主要目的在于，通过国际化“洋为中用”，推动国内眼科市场发展，加快发展高端服务，形成多层次的医疗供给体系。

目前，全球疫情还未结束，国内疫情也时有反复，不可掉以轻心，医院将积极做好疫情防护工作和业务恢复工作。

3.
公司未来有无计划逐步收购体外培育的医院，以及是否有明确的时间表公司在多长时间内开多少家医院？

答：眼科市场需求快速释放，公司竞争力日益增强，公司的长远目标是保持持续快速增长，品牌影响力稳步上升。
发展规划方面，公司将通过上市公司和并购基金的双轮驱动，不断地向各地级市和县进行下沉，亦会同步发展同城分级网络，包括一城多院以及视光诊所的布局。
并购基金储备了越来越多的优质成长性项目，公司会根据发展的目标以及整合的需要，将并购基金旗下医院分批次的装入上市公司。收购方式包括现金收购、发行股票或两者组合等方式。
4.
三家眼科集团准备上市，爱尔眼科对此有何看法？
答：陈邦董事长获悉3家眼科集团递交招股说明书后曾说：“乐见其成”。2009年爱尔眼科率先登陆资本市场，开辟了医疗行业与资本市场对接的天河，为眼科行业探索出新的资本道路。爱尔眼科在上市之前，曾尝试通过各种方式融资支持发展，但大部分为债券型融资是需要偿还的，这跟眼科医疗的慢热性相矛盾，所以上市是一条较好的可解决医院发展资金短缺的途径。目前，注册制让上市变得更容易，但无论是信息披露还是医疗服务等的规范性都要求更高了。 

“一花独放不是春，百花齐放春满园”。光正集团也尝试上市眼科，江河集团都有眼科业务，欧普康视旗下也有眼科，香港已经上市的希玛眼科、德视佳，未来3家同行如能顺利上市，对整个行业都会是件好事。从行业上看，非公眼科行业的整体力量将得到提升；从资本市场上看，将壮大非公医疗行业板块。爱尔眼科上市11年，作为先行者，深深体会到眼科行业的基本发展规律和内核：要牢牢守住医疗伦理，不断扩大医疗体系，汇聚培育更多人才，持续提供高质量服务。 

未来，有更多同行上市，大家进行良性竞争和合作，既有利于壮大整体眼科行业，又惠及全国各地的老百姓。在此，祝愿各同行陆续登陆资本市场，善莫大焉。
5.
请问在公司营业收入里，医保用费和个人自费大概占的比例各是多少？在目前严格控制医保费用的情况下，对公司营业收入有多大的影响？

答：公司已经基本形成了多亚专科协同发展、非医保与医保项目协调发展的局面，以2019年为例，医保收入约占总收入的四分之一左右。

所谓“医保控费”，其最终目的是通过控制不合理药费支出，优化医保支出的结构，把好钢用在刀刃上，使之能够造福更多患者。短期来说，少数地区的医保控费影响了白内障筛查活动，对白内障手术产生阶段性影响，但通过控制药品的支出，将有更多的医保资金用于诊断和手术上。同时，必须看到：医保总额每年在持续增长！眼科行业以诊疗与手术为主，长期必然受益。中国的每百万人白内障手术率只有欧美日等发达国家的四分之一到五分之一，而中国人口则超过欧美日人口的总和，未来空间巨大。随着中国逐步进入老龄化社会，人均寿命越来越长（2020年、2030年人均预期寿命分别达到77.3岁和79岁），对视觉质量和生活质量的要求越来越高。针对当前这种情况，公司稳中求进、进中求精，一方面升级服务品质，以良好的口碑吸引更多的患者，同时提高转化成功率；另一方面，通过持续科普宣传，并着力打造“焕晶”优质技术服务品牌，提高先进手术的占比。这将既能提高市场占有率，也能提高服务的增加值。因此白内障量、价齐升将是长期必然趋势。
当前，卫生部门进一步加强对医院医保运行和医疗质量的监管，这对于净化医疗环境、规范医保资金运用、提高非公医院的社会形象大有好处，为有品牌、有实力、重规范的大型医院发展创造了良好的外部环境。

	日期
	2020年10月29日


