证券代码：300470                             证券简称：中密控股
中密控股股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                  编号：2020-010
	投资者关系活动类别
	· 特定对象调研       □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华泰资管 谢龙；景元天成 邓志锋；盘京投资 王国信；元沣资产 符健；申万宏源 李新渠；鼎睿资管 徐伟；平安证券 廖凡；君和资管 郭宣宏；国泰租赁 孙泽鑫；中信理财 忻子焕；正奇金融 王雪蓉、王梦丽；临云资本 刘科；国泰君安 吴怡培；润弘资管 林路夕；鼎睿一号 黄瑞卿。

	时 间
	2020年10月30日

	地 点
	公司四楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事、副总经理、董事会秘书兼财务总监  陈虹

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司第三季度的收入结构和在手订单中的增量业务大幅增长，具体原因是什么？这是否将持续很长时间？
答：公司三季度收入中增量业务占比约55%，较上季度增长13%左右。增量业务增长较快主要是因为公司在大型重点项目中取得的订单较多，且这些大型项目建设推进较快，交付比较集中。由于增量业务的增长与固定资产投资力度高度相关，公司难以判断后续增量业务是否会长期保持目前的增速。
2、在国外竞争对手市场占有率这么高的情况下，公司准备用怎样的方式去获取海外业务？公司未来对发展海外业务的具体规划？
答：与国际竞争对手相比，公司最大的优势是服务能力与服务水平。公司始终秉持“以技术占领市场，以服务留住客户”的经营理念，不断为客户提供优质服务，通过四十多年的实践积累，公司的服务能力与水平得到了用户的高度认可。技术方面，公司由专业密封研究所发展而来，技术水平与国外竞争对手相当，只在极端工况下存在一定的技术差距。但极端工况出现的情况较少，市场非常小，因此对公司的竞争力影响较小。
公司长期布局国际市场，重点布局中亚、东南亚等发展中国家，积极参与上述地区的大型石化项目，在恒逸文莱项目、北阿项目、孟加拉化肥、纳米比亚项目等项目中取得了自身备件订单，在马油项目、乌兹别克斯坦管道公司项目、越南化肥及阿尔及利亚炼油等项目中取得了进口密封改造订单；同时紧随我国“一带一路”战略，与国内相关工程公司以及主机设备厂紧密合作，为主机厂配套，获取增量订单，为后续取得存量订单铺设道路。
公司经过多年努力，已逐步进入国际大型主机设备企业的供应商名录，如西门子、埃利奥特等企业，来自这些企业的订单稳步增长。
在国际知名终端客户方面，公司也在积极争取进入其合格供应商名单，如巴斯夫、埃克森美孚、壳牌等有意在中国投建炼化项目的国际大公司都在与公司进行接洽，公司已成功进入巴斯夫的地区供应商名单。
海外主机配套业务的突破，大大提升了公司在国际市场上的品牌影响力，为公司进入国际知名终端客户市场提供了强力支持，同时也将促进公司的质量管理水平向国际靠拢。未来数年公司的国际业务将有望保持较快增长。
短期内，新冠肺炎疫情还在全球蔓延，对公司的国际业务的开展带来了一定影响，公司目前更多地是通过线上沟通等方式保持与客户的接触。但疫情的影响必将是阶段性的，公司进军国际市场的决心和信心不会动摇，相信在疫情过后，公司的海外业务将会迅速恢复快速增长态势。
3、新地佩尔所在的阀门市场主要门槛是在哪里？
答：阀门作为各行各业不可缺少的机械设备，在工业企业生产中发挥着巨大的潜在作用，阀门质量决定着生产安全、产品质量和生产效率等各方面，因此客户非常重视阀门的产品质量和阀门厂家的技术水平。国内阀门企业大多还处于阀门行业的低端市场，在没有过硬产品质量、专业技术和一定品牌知名度时，是无法获得客户认可和在项目中取得准入资格并参与竞争的。要拥有一定应用业绩后，才可以应对激烈的市场竞争。
新地佩尔的专业技术突出，产品属于阀门领域长期被国外垄断的中高端产品，通过自身的研发与市场拓展，新地佩尔的产品市场占有率较高，目前国内企业鲜有其竞争对手。待公司整合对其并购整合后，将对其进行战略管控，通过市场、技术、供应链等资源共享、科学管理和团队激励等方式，力争将其打造为阀门行业的龙头企业。
4、公司预收的货款大约有多少，在什么情况下会进行预收货款的操作？
答；截至2020年9月30日，公司预收的货款约为2,600万元。公司主要客户为国有大型龙头企业及下属骨干企业，如中石油、中石化等，该类客户主要为信誉良好的大型知名企业，坏账风险小，因此公司只针对部分非常重要或体量较大的增量项目，或和一些新客户签订合同的时候才要求对方预付货款。
5、今年各行业均受疫情影响，公司是否能够完成2019年制定的2020年经营目标？
答：公司目前处于满负荷生产状态，在手订单充足。为保障公司全年经营目标的实现，公司在下半年对各大项目进行跟踪，尽量加快了项目的执行和订单的交付，尽量达成制定的经营目标。
公司无法控制宏观形势的变化，但公司将坚持脚踏实地做好主营业务，夯实经营管理，及时调整对各项风险的应对策略，保持研发投入，加速人才的培养，保持行业领先优势，完成再融资计划，保持公司业绩持续稳定增长。
6、公司目前是否有产能扩建的计划？
答：公司目前生产饱满，产能利用率已达到满负荷，公司拟在子公司桑尼启动新一期扩产计划，修建新厂房及试验台，解决公司生产瓶颈工序。该扩产计划有望于明年达产。

	附件清单（如有）
	无

	日 期
	2020年11月2日



