证券代码：002166                                  证券简称：莱茵生物

桂林莱茵生物科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2020-003
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中泰证券股份有限公司   研究所董事总经理、食品饮料首席分析师  范劲松

	时间
	2020年11月2日 11：00

	地点
	公司总部五楼董秘办公室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理兼董事会秘书罗华阳先生
证券事务代表王庆蓉女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次调研由公司副总经理兼董事会秘书罗华阳先生以及证券事务代表王庆蓉女士负责接待。首先公司副总经理兼董事会秘书罗华阳先生与中泰证券范劲松参观了公司展厅、植物科学创新中心、生产厂区和种苗繁育基地，随后在公司董秘办公室进行座谈和交流。以下为此次活动的主要内容介绍：
一、公司董事会秘书罗华阳先生对公司发展做简要介绍。
莱茵生物是国内植物提取行业第一家上市公司，二十多年来一直从事天然植物提取物的研发、生产及销售，公司曾连续五年入选美国《福布斯》杂志“中国最具潜力100强中小企业”榜单，是中国植物提取领域唯一上榜企业。公司主要产品是罗汉果提取物、甜叶菊提取物等天然植物提取物产品以及天然中草药提取物产品，产品广泛应用于食品饮料、营养补充剂、化妆品、食品添加剂等领域。
目前公司已建立第四代植物提取工厂，该工厂占地300亩，拥有先进的生产设备和符合GMP标准的自动化智能提取生产线，年处理原材料能力可达6万吨以上。2019年9月，公司工厂成功获评“国家级绿色工厂”，国家绿色工厂的获批，标志着公司具备了用地集约化、生产洁净化、废物资源化、能源低碳化等特点，成为了制造业绿色转型升级的示范标杆。
公司作为国内植物提取行业的领军企业，在技术研发、设备、工艺、管理体系等方面积累了丰富的经验和优势。在研发及技术方面，公司组建了英国诺丁汉大学归国博士领衔的植物科学创新中心，致力于开展优质高产罗汉果、甜叶菊种苗的研发及培育；同时公司在上海设立了健康产品研发中心，开展植物提取物在终端消费品的配方应用研发工作，为公司客户的产品创新、配方开发等方面提供整体解决方案。公司目前与中科院天津生物工业研究所、上海药物研究所、广西植物研究所、湖南农业大学等众多高校和研究所建立了长期合作关系，依托其技术和人才优势，加快公司产品和工艺研发进程及建立技术储备和积累。
同时公司具有完整的产业链，上游建有原料种植基地，下游开展了食品、饮料、特色农产品等终端消费产品业务，逐步建立和完善全产业链体系。
在销售方面，公司建立了桂林、上海、美国及意大利四大营销中心，辐射美国、欧洲、韩国、日本等全球60多个国家和地区。近年来植物提取业务的整体发展态势良好，获得了超越行业的增长，产业链和质量体系的完整性以及规模优势逐步显现。
二、问题交流
（一） 未来公司业务是如何布局的？
植物提取业务对中国来说已经越做越大，从莱茵的整个定位来说，未来还是会大力发展B端产业，天然无糖甜味剂系列、工业大麻、抗氧化系列、绿茶系列产品是未来公司发展的主要方向。
（二）公司与芬美意是一个怎样的合作关系？
公司与芬美意不止只是一个业务合作关系，更是战略合作伙伴，芬美意作为全球著名的食品香精香料公司，在配方领域具有强大的技术实力和非常丰富的市场经验以及庞大的客户群，并有意在天然甜味剂领域作出战略布局。自合作以来，芬美意对天然甜味剂的市场推进力度非常大，订单量持续增加，双方合作符合预期。芬美意非常看好天然无糖甜味剂市场未来的发展，并将天然甜味剂列为公司重要的发展战略，未来公司将携手芬美意共同推动天然无糖甜味剂市场的发展。 
（三）公司核心产品价格波动大吗？
价格变动不大，基本保持稳定。
（四）目前在代糖的销售上，如果客户拒绝的话主要原因是什么？
从罗汉果的角度来讲还是成本，甜叶菊的话就是你的应用解决方案是什么，也就是口感，消费者的习惯是很难改变的，你能提供什么好的复配方案，如何能够使其推出更好、更受欢迎的产品，满足消费者的需求，公司上海配方应用研发中心就是根据客户需求，提供最优质的产品解决方案，也是莱茵创新战略的重要支柱。
（五）甜叶菊跟罗汉果提取物哪个产品成长更快呢？两个产品有什么优缺点？上游价格稳定吗？
甜叶菊提取物跟罗汉果提取物是公司的两个战略大单品，他们是一个共生的关系，我们也不愿意去割裂，说大力发展哪一个产品，因为两个产品有其各自的特性，像甜叶菊提取物虽然价格便宜但在口感上他是有后苦味的，罗汉果提取物是目前口感上最接近蔗糖的，且其具有清肺止咳、利咽、生津止渴的功效，但是价格较甜叶菊较贵，目前我们是可以把两个产品进行复配，改善甜叶菊提取物的后苦味。上游价格的话，公司有自己的种植基地，价格相对比较稳定，变动不会太大。
（六）公司目前有多少基地？
[bookmark: _GoBack]莱茵通过建立“公司+农业合作社+农户+标准化”的模式，从源头对原料进行管控，目前建立了约40,000多亩的基地，主要分布在内蒙、安徽、甘肃及江苏等地。
（七）公司本次非公开是如何规划的？
本次非公开发行主要是用于甜叶菊提取工厂的建设，目前国内天然无糖甜味剂的兴起及国人对大健康越来越注重对公司来说是一个非常好的发展机遇，公司长期与国外知名消费品合作，产品质量得到了客户的广泛认可，对于开拓国内市场，公司也是非常有信心。本次非公开发行，公司是希望能做把甜叶菊做成全球做大，而公司控股股东全额认购本次发行股份，也体现其对公司业务的发展充满信心。
（八）您认为公司的核心竞争力在哪里？
公司在植物提取发展这么多年以来，已经形成了一套完整的产业体系，无论是前端、中端、末端或是对整个产业链的把控，公司体系都是非常健全的。前端原料基地的建设，保障了公司产品质量的安全可靠、中端顶尖的研发团队为公司业务创新发展提供强有力的技术支撑，末端的品牌及营销优势，给公司持续发展提供了保障。这些都是国内公司的核心竞争力，也是公司综合竞争优势构成与实现的重要保因素。
（九）元气森林使用的赤藓糖醇与公司产品有什么区别？
公司无糖甜味剂产品属于纯天然植物来源，通过萃取的方式获得其天然甜味成分，而赤藓糖醇是由小麦、玉米等淀粉经安全、适当酶解发酵后得到的产品，且在口感上可以带走口腔热量，让人有清凉的感觉。我认为这个产品与公司不存在什么竞争的关系，我们是可以在一些产品应用上去做一些复配的，我们都是希望能够给人们带来更健康且口感更好的产品。
以元气森林为代表的国内新兴国潮品牌的兴起，带动了国内终端消费品市场对于无糖甜味剂产品认知，国内终端消费品市场对于无糖甜味剂产品的应用掀起了一股热潮，零卡零糖零脂甜味剂原料的产品获得了大量年轻消费者的喜爱，天然无糖甜味剂进入高速发展的时代。公司近年来抓住历史发展机遇，集中优势资源和精力主攻天然无糖甜味剂市场，争取为消费者提供更多高端优质的天然甜味剂产品。
（十）公司罗汉果产品目前有哪些竞争对手？
罗汉果原料种植具有一定的区域局限性，目前罗汉果只有桂林及周边几个地区可以种植，所以在国内做罗汉果提取的企业较少，只有桂林、湖南有几家做罗汉果提取的企业，目前莱茵是做的最大的。我们并不认为大家是一个竞争关系，我们更希望大家能够共同发展，是一个竞合关系甚至是合作关系，共同推动植物提取行业的良性健康发展。 
（十一）公司是如何降本增效的？
一是技术改造，工厂从投产到现在一直不停的在做技术改造，每年技术改造的费用投入也是非常大的，也是取得了非常好的成效，现在工厂的产能及提取的收率都在提升；二是在前端建立原料基地，从源头实施质量控制，选育优质种苗，提高原料的质量和产量，同时降低采购成本。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2020年11月2日
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