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关于思创医惠科技股份有限公司 

创业板公开发行可转债申请文件的反馈意见中 

有关财务事项的说明 

天健函〔2020〕1644 号  

 

深圳证券交易所： 

由中信证券股份有限公司转来的中国证券监督管理委员会的《关于思创医惠科技股

份有限公司创业板公开发行可转债申请文件的反馈意见》(200622 号)（以下简称反馈意

见）奉悉。我们已对反馈意见所提及的思创医惠科技股份有限公司（以下简称思创医惠

公司或公司）财务事项进行了审慎核查，现汇报如下。 

 

一、报告期内申请人应收账款增幅超过了营业收入增幅，最近一期应收账款

101,107.52 万元。根据申请文件，2018 年申请人减少了智慧医疗部分项目的首付款比

例或付款节点。请补充说明：(1) 智慧医疗项目付款条件调整标准、原因及合理性，对

申请人财务的具体影响，结合回款情况说明是否存在较大的回收风险；(2) 结合同行业

对比说明坏账计提标准是否合理，计提金额是否充分。请保荐机构及会计师发表核查意

见。（反馈意见问题 12） 

(一) 智慧医疗部分项目付款条件调整标准、原因及合理性，对申请人财务的具体

影响，结合回款情况说明是否存在较大的回收风险 

1. 智慧医疗部分项目付款条件调整标准、原因及合理性分析 

公司智慧医疗项目是通过提供软件产品或根据客户需求定制部分服务的形式实现

销售业务。合同金额根据服务内容、项目周期、行业惯例、客户规模、客户需求及沟通

谈判等综合确定。公司智慧医疗项目通常的付款条件为签订合同时支付 20%-30%，上线

之后支付 30%-40%，验收之后支付 30%左右，剩余 10%左右视作质保金，质保期 1-3 年。
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从外部发展趋势看，近两年智慧医疗行业蓬勃发展，单体项目内容明显增加，预算金额

不断提高，大项目和公开招投标的项目，付款条件较为严格。从公司发展趋势看，智慧

医疗业务仍处于快速发展阶段。近年来，公司积极参与各大项目招投标，承接的单体项

目规模快速上升，公司项目付款条件变化符合行业变化趋势。 

近两年，部分业务合同付款条件变化包括首付款比例减少、中期付款比例减少、增

加付款条件等，上述客户基本为三甲医院或政府投资主体，涉及地域包括新疆、湖南、

山东、北京、浙江等省市。近几年首付款比例不超过 10%及后续付款周期较长的金额在

1,000 万元以上的合同总额为 19,191.32 万元，截至 2019 年末应收账款余额 7,435.12

万元。 

2. 付款条件的变化对公司财务的影响及款项回收风险分析 

由于付款条件的变化，导致公司应收账款增加，对公司短期经营活动现金流产生了

影响。公司智慧医疗业务客户对象主要为各级医院，公立医院、政府卫生部门等客户应

收账款占公司智慧医疗业务应收账款比例约 80%，该等客户具有较高的还款能力，公司

对于客户通过合同约定的付款条件有较大的把握，因此公司款项的收回不存在重大风险。 

2020 年 1-9 月，公司智慧医疗业务整体回款金额为 23,262.91 万元，其中，公司

2019 年末应收账款期后回款情况如下： 

类 别 
截至2019年12月末应收

账款余额(万元) 

2020年1-9月回

款金额(万元) 
回款占比(%) 

首付款比例不超过 10%及后

续付款周期较长的金额在

1,000 万元以上的合同 

7,435.12 474.00 6.38 

其他智慧医疗业务 91,954.38 17,103.81 18.60 

合 计 99,389.50 17,577.81 17.69 

目前，随着新冠疫情逐步得到控制，公司医院类客户的日常工作得以逐步恢复，医

院类客户的付款进度逐步恢复正常，同时，为了加强应收账款催收力度，公司专门成立

应收账款催收小组，实时跟进收款进度，并将收款进度同步至项目相关人员及营销负责

人中，落实具体的收款责任，确保尽快收回应收账款。 

(二) 结合同行业对比说明坏账计提标准是否合理，计提金额是否充分 

1. 公司智慧医疗业务与同行业可比上市公司应收账款坏账准备计提政策比较分析： 

账  龄 
公司-智慧医

疗业务 

卫 宁 健 康

（300253） 

和 仁 科 技

（300550） 

创 业 慧 康

（300451） 

麦 迪 科 技

（603990） 
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1 年以内（含 1 年，

以下同） 
5 5 3 5 5 

1-2 年 10 10 10 20 10 

2-3 年 30 30 20 30 30 

3-4 年 50 50 50 50 50 

4-5 年 80 80 80 80 80 

5 年以上 100 100 100 100 100 

对比同行业上市公司情况，公司计提坏账准备比例在同行业处于平均水平，坏账准

备的计提政策比较稳健。 

2. 同行业可比上市公司应收账款坏账计提准备计提情况分析 

2019 年末公司智慧医疗业务与同行业可比上市公司应收账款坏账计提准备计提情

况分析： 

行 业 
应收账款账面余额（万

元） 

应收账款坏账准备

（万元） 
比例 

公司-智慧医疗业务 99,389.50 15,428.31 15.52% 

卫宁健康（300253） 180,411.13 32,090.46 17.79% 

和仁科技（300550） 38,667.68 7,904.33 20.44% 

创业慧康（300451） 101,212.54 14,151.22 13.98% 

麦迪科技（603990） 32,365.60 4,804.24 14.84% 

2020 年 6 月末智慧医疗业务与同行业可比上市公司应收账款坏账计提准备计提情

况分析： 

行 业 
应收账款/合同资产账

面余额（万元） 

应收账款坏账准备/合

同资产减值准备（万元） 
比例 

公司-智慧医疗业务 119,012.65 16,447.65 13.82% 

卫宁健康（300253） 208,604.05 37,706.44 18.08% 

和仁科技（300550） 45,953.17 8,642.52 18.81% 

创业慧康（300451） 126,364.81 17,510.25 13.86% 

麦迪科技（603990） 31,720.43 5,177.96 16.32% 

注：2020 年 6 月末数据未经审计，同行业上市公司未在三季报中披露坏账准备计提

情况，因此未比较三季度数据 

对比同行业上市公司，公司期末坏账准备占应收账款的比例与同行业相比差异不大，
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公司的客户主要为公立医院，应收账款预计难以收回的可能性较小。 

公司 2018 年末、2019 年末和 2020 年 9 月末智慧医疗业务应收账款余额明细见下： 

账 龄 
2020 年 9 月 30 日

（万元） 

2019 年 12 月 31 日

（万元） 

2018 年 12 月 31 日

（万元） 

1 年以内    64,817.26 57,545.11 40,533.94 

1-2 年    35,833.82 22,716.68 15,460.82 

2-3 年    10,044.65 8,393.67 6,242.52 

3-4 年     4,863.50 5,100.60 2,999.02 

4-5 年     1,925.10 2,112.28 2,405.59 

5 年以上     3,636.35 3,521.16 1,699.84 

小  计   121,120.68 99,389.50 69,341.73 

注：2020 年 9 月末数据未经审计 

由上表可见，公司智慧医疗业务部分应收账款虽然账龄较长，但各个账龄的应收账

款每年在逐步收回，截至 2020 年 9 月 30 日，公司智慧医疗业务应收账款 5年以上余额    

3,636.35 万元，金额并不大，且公司期末计提的应收账款坏账准备金额 17,445.82 万元

已经远高于 3年以上的应收账款，应收账款坏账准备的计提金额是充分的。 

(三) 我们实施的核查程序和结论 

1. 获取了智慧医疗业务的主要项目合同，检查付款条件的变化情况； 

2. 对主要客户的销售回款进行检查，向管理层了解部分应收账款回款较慢的原因、

客户的经营情况，通过公开渠道查询与客户及其行业发展状况有关的信息，判断应收账

款的可收回性； 

3. 对期末大额应收账款进行函证； 

4. 获取同行业可比上市公司应收账款坏账准备计提标准和计提比例，并进行对比

分析； 

5. 对应收账款账龄进行检查，检查各账龄应收账款的回收情况，结合以往应收款

项的收回及坏账发生情况，评价应收账款坏账准备计提的充分性。 

经核查，我们认为，公司的部分智慧医疗业务项目付款条件有所变化，造成了公司

应收账款回收周期变长，但应收账款不存在较大的回收风险；结合与同行业的对比分析

来看，公司智慧医疗业务的坏账准备计提标准合理，计提金额是充分的。 
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二、报告期内申请人存货金额较大，商业智能板块存货占比较高。请补充结合商业

智能存货的明细构成，并结合业务模式、产销情况等说明该板块存货金额及占比较高的

原因及合理性，是否存在积压滞销，结合同行对比说明跌价准备计提是否充分合理。请

保荐机构及会计师发表核查意见。（反馈意见问题 13） 

(一) 报告期内申请人存货金额较大，商业智能板块存货占比较高的原因分析 

2017-2020 年 9 月末公司商业智能业务和智慧医疗业务存货金额和占比情况如下： 

行 业 2020 年 9 月 30 日 
2019年12月31

日 

2018年12月31

日 

2017年12月31

日 

商业智能业务(万元) 16,931.92 19,946.79 21,674.82 21,816.54 

智慧医疗业务(万元) 8,571.61 4,992.58 3,404.16 6,237.00 

存货余额 25,503.53 24,939.37 25,078.98 28,053.54 

商业智能业务占比(%) 66.39 79.98 86.43 77.77 

智慧医疗业务占比(%) 33.61 20.02 13.57 22.23 

注：2020 年 9 月末数据未经审计 

2017 年末、2018 年末、2019 年末和 2020 年 9 月末商业智能业务存货占存货余额的

比例分别为 77.77%、86.43%、79.98%和 66.39%，占比较高。商业智能业务产品主要为

RFID、硬标签和软标签等，面向海外市场和国内市场销售，海外销售以 ODM、OEM 为主，

部分区域为直营模式，客户主要为从事服装、零售等行业的应用系统集成商；国内销售

主要为自主品牌销售，以“一站式零售解决方案提供商”为定位，采用直营加代理的模

式，主要客户包括大型商超、服装连锁企业、3C 卖场、生鲜店、珠宝、物流、市政以及

资产管理等客户，商业智能业务年末需要留一定量的备货，因而期末存货占比较高。智

慧医疗业务产品以软件产品为主，主要客户为国内及港澳地区的大中型医院及其他医疗

养老机构，一般根据医院具体需求开发相应的软件和采购少量的硬件，硬件占比较低，

因而期末存货占比较低。2020 年 9 月末智慧医疗业务存货增加主要系被服设备的增加。 

1. 结合商业智能存货的明细构成、产销情况对商业智能板块存货占比较高的原因

及合理性分析 

2017 年末、2018 年末、2019 年末和 2020 年 9 月末，公司商业智能业务存货主要由

原材料、库存商品构成，总计占存货余额的比例分别为91.54%、88.41%、87.07%和93.33%，

报告期的各类存货占比较为稳定，各类存货具体构成情况如下： 

项 目 2020 年 9 月 30 日 2019 年 12 月 31 日 2018 年 12 月 31 日 2017 年 12 月 31 日 
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账面余额

(万元) 

占比

（%） 

账面余额

(万元) 

占比 

（%） 

账面余额

(万元) 

占比 

（%） 

账面余额

(万元) 

占比 

（%） 

原材料 5,750.16 33.96 5,264.75 26.39 6,830.56 31.51 7,859.04 36.02 

在产品 665.65 3.93 1,866.67 9.36 1,114.78 5.14 961.16 4.41 

库存商品 10,053.15 59.37 12,102.87 60.68 12,333.23 56.90 12,111.83 55.52 

委托加工物资 462.96 2.74 712.50 3.57 1,396.25 6.45 884.51 4.05 

合 计 16,931.92 100.00 19,946.79 100.00 21,674.82 100.00 21,816.54 100.00 

注：2020 年 9 月末数据未经审计 

2.原材料情况分析 

2017年末、2018年末、2019年末和 2020年 9月末，公司原材料余额分别为 7,859.04

万元、6,830.56 万元、5,264.75 万元和 5,750.16 万元，占各期末存货余额的比例分别

为 36.02%、31.51%、26.39%和 33.96%。公司原材料主要包括芯片、天线（RFID 产品）

和塑料原件、金属线圈（硬软标签）等，2017 年度、2018 年度、2019 年度和 2020 年

1-9 月营业成本构成情况如下： 

项 目 

2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

金额(万

元) 

占营业成

本比重 

金额(万

元) 

占营业成

本比重 

金额(万

元) 

占营业成

本比重 

金额(万

元) 

占营业成

本比重 

直接材料 27,518.01 80.48 46,923.18 78.33 38,750.26 77.12 34,349.98 74.82 

直接人工 1,886.59 5.52 4,626.55 7.72 4,446.41 8.85 4,708.49 10.26 

制造费用 4,789.78 14.00 8,357.07 13.95 7,051.00 14.03 6,853.25 14.92 

合 计 34,194.38  100.00 59,906.80 100.00 50,247.67 100.00 45,911.72 100.00 

注：2020 年 1-9 月数据未经审计 

报告期内，随着生产、销售规模扩大，公司原材料投入均保持增长，占比较稳定，

2017 年度、2018 年度、2019 年度和 2020 年 1-9 月原材料投入金额分别为 34,349.98

万元、38,750.26 万元、46,923.18 万元和 27,518.01 万元。营业成本中材料金额与期

末原材料金额对比如下： 

项 目 
2020 年 9 月 30 日

/2020年 1-9月[注1] 

2019 年 12月 31

日/2019 年度 

2018 年 12月 31

日/2018 年度 

2017年 12月 31

日/2017 年度 

原材料(万元) 5,750.16 5,264.75 6,830.56 7,859.04 

营业成本-材料(万元) 27,518.01 46,923.18 38,750.26 34,349.98 

营业成本-材料/原材料 6.38[注 2] 8.91 5.67 4.37 
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[注 1]2020 年 1-9 月和 2020 年 9 月末数据未经审计 

[注 2]已年化处理 

从上表数据知，公司原材料周转速度较快，原材料余额处于合理范围。2018 年末和

2019 年末公司期末原材料金额呈下降趋势，原材料不存在积压情况。 

3. 库存商品情况分析 

2017 年末、2018 年末、2019 年末和 2020 年 9 月末，公司库存商品余额分别为

12,111.83 万元、12,333.23 万元、12,102.87 万元和 10,053.15 万元，占各期末存货余

额的比例分别为 55.52%、56.90%、60.68%和 59.37%，占比较稳定，公司期末库存商品

明细分类如下： 

库存商品 

2020 年 9 月 30 日 2019 年 12 月 31 日 2018 年 12 月 31 日 2017 年 12 月 31 日 

金额(万元) 
占比

(%) 

金额(万

元) 

占比

(%) 

金额(万

元) 

占比

(%) 

金额(万

元) 

占比

(%) 

硬软标签 5,788.64 57.58 6,681.39 55.21 5,327.50 43.20 7,164.29 59.15  

RFID产品 2,956.26 29.41 3,885.00 32.10 5,051.04 40.95 3,433.14 28.35  

天线解码 747.56 7.44 1,040.29 8.60 1,252.43 10.16 912.57 7.53  

其他 560.69 5.57 496.19 4.09 702.26 5.69 601.83 4.97  

合  计 10,053.15 100.00 12,102.87 
100.0

0 
12,333.23 

100.0

0 
12,111.83 

100.0

0 

注：2020 年 9 月末数据未经审计 

报告期内，公司商业智能业务产量、销量和库存量情况如下： 

项 目 
2020 年 1-9

月(万只) 
2019 年度(万只) 

增幅

（%） 
2018 年度(万只) 

增幅

（%） 
2017 年度(万只) 

销售量 231,671.88 308,548.00 8.51 284,345.00 2.22 278,167.00 

生产量 234,624.17 308,530.00 9.86 280,846.00 0.58 279,221.00 

库存量 44,601.29 41,631.00 -0.04 41,649.00 -7.75 45,148.00 

2018 年度，公司销售量上升幅度大于生产量增幅，因而期末库存量下降；2019 年

度，公司销售量和生产量增幅基本一致，期末库存基本与 2018 年末持平；2020 年 1-9

月，生产量大于销售量，因而 2020 年 9 月末库存量较 2019 年末略有上升。报告期末，

公司库存量基本与销售量、生产量相匹配。期末存货主要是合理的备货。 

公司的硬软标签主要用于服装、鞋帽、高档化妆品、箱包、电脑等商品的防盗、以

及用于书本、食品、日用品等商品的防盗，应用范围较高，且公司硬软标签主要针对零
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售市场，期末存货备货较多。 

(二)公司跌价准备计提情况，及与同行业可比上市公司对比情况 

公 司 

2020年 6月

末存货余额

(万元) 

2020年6月

末存货跌价

金额(万元) 

存货周转率（次/年） 

2020 年 1-6 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

远望谷 22,290.39 2,476.98 1.10 1.35 0.82 0.99 

公司-商业智能业务 20,257.15 409.92 2.38 2.88 2.31 2.33 

注：2020 年 1-6 月和 2020 年 6 月末数据未经审计，2020 年 1-6 月存货周转率按照

营业成本乘以 2后计算；同行业上市公司未在三季报中披露存货跌价金额情况，因此未

比较三季度数据 

截至 2019 年末，公司商业智能业务的存货库龄 1年以内的比例约为 85%，1-2 年比

例约为 9%。公司商业智能业务存货库龄整体较短，2 年以上的存货主要是硬标签产品、

天线解码以及部分 RFID 产品，公司已对 2 年以上的部分销售较差的天线解码以及 RFID

产品计提了存货跌价准备。2020 年 9 月末公司存货跌价准备金额与 2019 年末一致。 

公司与远望谷相比存货跌价的比例较低，主要原因如下： 

(1) 公司与远望谷对比，公司商业智能业务存货周转率较高，并且较为稳定，公司

近两年的商业智能存货远低于远望谷，具体对比情况如下： 

  单位:人民币万元 

公 司 

主营业务收入 存货余额 

2020 年 1-9

月 
2019 年度 2018 年度 2017 年度 

2020年 9月

末 
2019 年末 2018 年末 2017 年末 

远望谷 31,006.11 60,783.67  41,905.13  48,353.10  20,249.61 21,080.36 33,072.57 36,219.73 

公司-商业

智能业务 
42,660.36 78,260.37 70,476.62 65,159.72 16,931.92 19,946.79 21,674.82 21,816.54 

注：2020 年 1-9 月和 2020 年 9 月末数据未经审计 

由上表可以看出，同样的销售规模下，公司的存货规模远低于远望谷，公司存货的

周转速度较快。 

(2) 公司与远望谷相比，存货结构并不完全相同，远望谷主要以 RFID 标签为主，

公司主要以硬软标签和 RFID 产品为主，并且硬软标签的占比较高。硬标签产品材料构

成主要是塑料粒子及五金件，属于耐用品，一般不会因存放时间影响使用性能。 

(3) 公司与远望谷相比，产品在细分市场的应用领域、产品的更新换代存在差异。

远望谷聚焦铁路、 图书、零售三大业务，同时大力发展纺织洗涤、智慧文旅、烟酒管
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理及其他新兴行业 RFID 物联网垂直应用领域。公司以 RFID 标签的研发生产为基础，物

联网应用开放平台为生态体系，提供智慧门店、服装供应链、智慧城市的物联网解决方

案。远望谷主营的电子产品市场需求变化日新月异，其相关产品的更新换代越来越快，

而公司的产品特别是硬软标签产品较为稳定，产品的更新换代较慢。 

(三) 我们实施的核查程序和结论 

1. 查阅了公司相关采购制度，了解了公司采购模式、备货政策，分析存货变动原

因； 

2. 获取了公司存货明细表，对存货结构及存货周转率进行了分析； 

3. 对公司存货实施监盘程序，检查存货的数量、状况及产品有效期，及是否存在

积压情况； 

4. 对期末存货的库龄进行了分析，了解库龄较长存货形成的原因，检查期后使用

情况； 

5. 复核公司存货跌价准备计提过程，检查测试资料，并与同行业可比上市公司存

货跌价准备计提情况进行对比分析； 

经核查，我们认为商业智能板块存货占比较高主要是商业智能板块的业务性质造成

的，公司商业智能板块的存货周转率较高，不存在存货积压滞销情况，存货跌价准备的

计提是充分合理的。 

 

三、报告期内申请人商誉账面价值金额较大，最近一期商誉金额 69,607.60 万元，

其中 2015 年并入医惠科技产生商誉 64,990.07 万元，2016-2018 年均未发生减值。请

补充说明 2019 年商誉减值测试过程、结论及谨慎合理性。请保荐机构及会计师发表意

见。（反馈意见问题 14） 

(一) 2019 年末和 2020 年 9 月末公司商誉账面原值及减值准备情况 

1. 杭州琅玕科技有限公司商誉减少系该公司自 2019 年 12 月不再纳入合并范围内，

因而相应转出商誉金额。除杭州琅玕科技有限公司对应商誉外，公司 2019 年末、2020

年 9 月末未发生变化，公司商誉明细情况如下： 

                                                       单位：人民币万元 

被投资单位名称或形成商

誉的事项 
期初数 

本期企业合并

形成 
本期减少 期末数 

医惠科技有限公司（以下 64,990.07   64,990.07 
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简称医惠科技公司） 

Comercial GL Group S.A.

（以下简称 GL 公司） 
7,472.00   7,472.00 

杭州思创超讯科技发展

有限公司（以下简称思创

超讯公司） 

432.83   432.83 

杭州华洁医疗科技有限

公司（以下简称华洁科技

公司） 

782.78   782.78 

EWELL HONGKONG LIMITED 791.13   791.13 

  合  计 74,468.81   74,468.81 

2.商誉减值准备情况 

单位：人民币万元 

被投资单位名称或形成商

誉的事项 
期初数 

本期增加 本期减少 
期末数 

计提 处置 

GL 公司 6,525.64       6,525.64  

  小  计 6,525.64       6,525.64  

(二) 各公司 2019 年商誉减值测试过程、结论及谨慎合理性 

1. 医惠科技公司 

医惠科技公司商誉系公司 2015 年受让上海医惠实业有限公司等公司及章笠中等自

然人持有的医惠科技公司 100%的股权形成的。医惠科技公司主要从事智慧医疗业务，坚

持以“简约智慧医疗”为理念，以“病人安全、医疗质量、临床效率和费用控制”为目

标，依托物联网、大数据、人工智能等核心技术，为各级医院提供信息化整体解决方案，

全面构建面向医院业务、基层卫生、居民养老和健康管理的智慧医疗健康服务体系，为

大众和医疗机构提供全人全程可及连贯的医疗信息服务。目前医惠科技公司产品主要涉

及智慧医院、智慧医共体、智慧养老等板块，专注于打造创新型智慧医疗服务生态体系，

助力医疗改革、提高医疗效益、服务全民健康。医惠科技公司 2019 年度营业收入

66,410.95 万元，净利润 14,548.46 万元；2020 年 1-9 月营业收入 49,067.98 万元，净

利润 9,384.26 万元(未经审计)，2019 年 1-9 月营业收入 46,811.65 万元，净利润 

11,627.24 万元(未经审计)，2020 年 1-9 月净利润有所下降主要系本期成本及研发费用

的增加。医惠科技公司收入主要分为智能开放平台、业务系统、物联网基础架构、医疗

健康信息耗材和技术服务。 
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(1) 智能开放平台：作为国内医疗信息集成平台市场占有率第一的公司，医惠科技

公司是国家卫计委医院信息互联互通标准制定的核心参与单位，通过了 CMMI5 认证，平

台产品首家获得卫计委互联互通 3A 认证，在智能开放平台业务领域具有较强竞争力。

医惠科技公司 2019 年底，已签订尚未执行完毕的智能开放平台合同金额约为 27,437.31

万元，预计 2020 年医惠科技公司在订单获取上仍会有较大增幅。 

(2) 业务系统：主要是指医惠科技公司自主开发的业务流程类应用系统和闭环管理

类业务系统。目前大型医院的信息化建设已经从传统的业务系统建设步入整合升级阶段，

更多的需求是在智能开放平台类产品方面，但对于信息化建设相对落后的中小型医院，

尚需继续建设完善传统的业务系统。医惠科技公司成立初期收入的快速增长主要来自于

业务系统的销售，今后面对众多的中小型医院，业务系统产品尚有较大的市场空间。 

(3) 物联网基础架构和医疗健康信息耗材：目前医惠科技公司已经率先打造了四网

合一的物联网基础架构共性平台，它能够解决医院有线网、物联网、无线网和内外网之

间的通讯和数据融合应用，实现了将 Wi-Fi 与 RFID 的数据传输、分发在一个平台上实

行统一的控制。借助这个基础架构以及相关的医疗健康信息耗材，基于 RFID 和互联网

的各种应用可以在复杂的数据通讯环境中，实现多维的细粒度数据的智能收集和传输，

为医疗大数据采集和开发利用奠定基础，帮助未来医院打造“无边界医院”，更好地为

患者服务。 

(4) 医惠科技公司在提供物联网架构、业务系统、智能开放平台等各产品的同时，

还为客户提供后续技术支持服务，主要包括维护服务和再开发服务。技术服务业务主要

受益于智能开放平台的广泛应用，预计随着智能开放平台收入的上升，技术服务收入也

将有所增长，预测时结合智能开放平台收入的增长趋势进行预测。 

考虑上述因素后，公司根据医惠科技公司各项收入、成本、费用对商誉减值测算的

参数设定情况如下： 

项目 参考比率 商誉减值测试的参数 合理性 

收入增长率 

26.34%（最近公司

智慧医疗两年平均

增长率） 

12.45%、9.60%、7.71%、

4.83%、2.90%，永续期

0.00% 

公司选择递减的收入增长率作为测

算的依据。参数选择低于公司最近

两年主营业务平均增长率，参数选

择谨慎。 

毛利率 

57.34%（最近两年

公司智慧医疗业务

毛利率平均） 

54.27%-56.80% 
公司根据现有毛利率为基础进行测

算，参数选择谨慎合理。 
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销售费用率 

8.47%（最近两年公

司销售费用率平

均） 

8.35%-8.58% 

该参数根据各项明细费用增长情况

综合测算。与公司综合费用率差异

较小，参数选择合理。 

管理费用率 

8.42%（最近两年公

司管理费用率平

均） 

6.77%-7.78% 

该参数根据各项明细费用增长情况

综合测算。与公司综合费用率差异

较小，参数选择合理。 

研发费用率 

12.13%(最近两年

公司研发费用率平

均） 

13.70%-14.41% 

该参数根据各项明细费用增长情况

综合测算。与公司综合费用率差异

较小，参数选择合理。 

折现系数 - 13.033% 

资本资产加权平均资本成本(WACC)

确定，根据医惠科技公司融资结构、

同行业市场的股本收益率和债务收

益率的基础计算。 

公司预测资产组 2020 年度、2021 年度、2022 年度、2023 年度、2024 年度营业收

入分别为 74,669.31 万元、81,834.57 万元、88,139.98 万元、92,396.14 万元、95,077.52

万元，考虑成本、费用及折旧等因素后，预测 2020 年度、2021 年度、2022 年度、2023

年度、2024 年度现金流量分别为 17,413.61 万元、18,933.83 万元、18,808.60 万元、

23,668.61 万元、24,936.19 万元，2024 年以后不再考虑增长因素。 

考虑到企业收益主要来自于资产组的收益额，按照收益与折现率口径一致的原则，

折现率选取税前加权平均资本成本(WACCBT)。 

WACCBT= Ke×[E/(D+E)]/(1-T)+ Kd×[D/(D+E)] 

式中： Ke——权益资本成本； 

Kd——债务资本成本； 

T——企业所得税税率； 

E/(D+E) ——股权占总资本比例 

D/(D+E) ——债务占总资本比例 

其中： 

Ke=Rf+β×MRP+Rc 

Rf——无风险报酬率 

β——企业风险系数 

MRP——市场风险溢价 

Rc——特定风险调整系数 

根据上述公式，考虑资产组所属行业、资本结构等因素后计算得出的税前折现率为

13.03%。 
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按照资产组未来现金流量现值及折现率计算出的预计可收回金额为 188,952.44 万

元，资产组的账面价值（包括商誉、合并形成的无形资产、固定资产）为 176,712.31

万元。经减值测试，医惠科技有限公司商誉未发生减值。 

2. GL 公司 

GL 公司商誉系 2014 年公司受让 LTM Fondo de Inversion Privado S.A.、Comercial 

Invue  Limitada 和 Sociedad de Inversiones Mara Limitada 持有的 GL 公司 51%股权

形成的。GL 公司长期致力于零售业安防和智能管理的技术支持、解决方案服务，主要从

事 EAS、RFID、CCTV 等产品的销售，并直接向终端零售业客户提供一体化的系统解决方

案和集成服务。GL 公司 2019 年度营业收入 5,100.54 万元，净利润 270.87 万元；2020

年 1-9 月营业收入 3,579.23 万元，净利润 320.04 万元(未经审计)。GL 公司 2019 年度

出库量比 2018 年度有所增加但经营业绩未达到预期主要系 2019 年 10 月起智利连续出

现内乱，反政府游行示威，部分零售门店被破坏，销售受到影响以及比索兑美元汇率贬

值 20%等因素引起的。GL 公司未来会继续加大智利及其他南美市场的开拓，扩大 RFID

的市场占有率。 

根据 GL 公司未来的发展规划，公司对资产组 2020 年度、2021 年度、2022 年度、

2023 年度、2024 年度的营业收入和现金流量进行了预测，2024 年以后不再考虑增长因

素，考虑 GL 公司所属行业、地区及资本结构因素后的税前折现率为 15%，按照 GL 公司

未来现金流量现值计算出的预计可收回金额为 4,246.71 万元，资产组账面价值（含商

誉）为 4,066.04 万元。经减值测试，GL 公司商誉未进一步发生减值。 

3. 思创超讯公司 

思创超讯公司商誉系公司 2014 年受让成都盛长泰投资公司和刘云等自然人持有的

思创超讯公司 51%股权形成的。思创超讯公司致力于 EAS 系统和图书馆自动化流通管理

系统研发、生产、销售，其主要产品 EAS 声磁系统凭借着全球领先的产品技术和稳定的

产品性能，以及先进的防盗版防拷贝系统赢得了市场的广泛使用和经销商、客户的高度

认可。2019 年思创超讯公司营业收入 3,002.77 万元，净利润 108.06 万元；2020 年 1-9

月营业收入 1,013.59 万元，净利润-130.13 万元(未经审计)。思创超讯公司 2019 年度

经营业绩未达到预期主要系 2019 年度计提存货跌价准备 48.16 万元以及无形资产摊销

127.81 万元，2019 年度无形资产已基本摊销完毕；2020 年 1-9 月销售收入和净利润下

降主要系上半年受新冠疫情影响，最终客户订单减少所致，随着新冠疫情得到进一步控
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制，预计思创超讯公司经营情况将会有所改善。 

根据思创超讯公司未来的发展规划，公司对资产组 2020 年度、2021 年度、2022 年

度、2023 年度、2024 年度的营业收入和现金流量进行了预测，2024 年以后不再考虑增

长因素，考虑思创超讯公司所属行业、地区及资本结构因素后的税前折现率为 12.49%，

按照思创超讯公司未来现金流量现值计算出的预计可收回金额为 1,873.96 万元，资产

组账面价值（包括商誉）为 1,702.30 万元。经减值测试，思创超讯公司商誉未发生减

值。 

4. 华洁科技公司 

华洁科技公司商誉系公司 2017 年新增对杭州华洁医疗科技有限公司 75%股权投资

时形成的。华洁科技公司主要从事医疗纺织品的洗涤业务，并具有十余年医疗织物洗涤

行业经营管理经验。华洁科技公司目前正在加大自动化洗涤设备线的投入。2019 年华洁

科技公司营业收入2,693.07万元，净利润254.34万元；2020年1-9月营业收入2,429.22

万元，净利润 304.44 万元(未经审计)。2019 年开始华洁科技公司预计在杭州的医疗洗

涤市场将占有更高的市场份额，并逐步将新的洗涤模式推广到整个浙江市场，未来配合

公司智能化医疗管理的发展，华洁科技公司将进一步拓展医院后勤服务的智能化管理业

务。 

根据华洁科技公司未来经营情况，公司对资产组 2020 年度、2021 年度、2022 年度、

2023 年度、2024 年度的营业收入和现金流量进行了预测，2024 年以后不再考虑增长因

素，考虑华洁科技公司所属行业、地区及资本结构因素后的税前折现率为 13.62%，按照

华洁科技公司未来现金流量现值计算出的预计可收回金额为 3,446.53 万元，资产组账

面价值（包括商誉、合并形成的无形资产）为 3,163.15 万元。经执行减值测试，华洁

科技公司商誉未发生减值。 

5. EWELL HONGKONG LIMITED  

EWELL HONGKONG LIMITED 商誉系公司 2017 年受让廖东华持有的 EWELL HONGKONG 

LIMITED30%股权，及股权转让后，以港币 1,400.00 万元认购 EWELL HONGKONG LIMITED300

万股新发行股份，合并成本与合并取得的可辨认净资产公允价值份额的差额。 

EWELL HONGKONG LIMITED 是一家专业提供医疗整体解决方案的集成商，主要在香

港、澳门及东南亚市场提供一站式医疗解决方案，服务包括医疗软件、物联网和无线网

络架构建设，是公司智慧医疗业务在香港、澳门及东南亚地区的合作伙伴，其专业团队
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具有多年医疗机构信息化建设整体解决方案实施经验。2019 年 EWELL HONGKONG LIMITED

营业收入 3,419.66 万元，净利润 355.32 万元；2020 年 1-9 月营业收入 1,106.73 万元，

净利润 43.05 万元(未经审计)。EWELL HONGKONG LIMITED 未来将逐步开展医院信息系統、

老人住户管理系統、药物补充管理系统、被服系统以及中医智慧医院等项目，目前 EWELL 

HONGKONG LIMITED 正积极与多家医院沟通开展上述项目。 

根据 EWELL HONGKONG LIMITED 未来经营情况，公司对资产组 2020 年度、2021 年度、

2022 年度、2023 年度、2024 年度的营业收入和现金流量进行了预测，2024 年以后不再

考虑增长因素，考虑 EWELL HONGKONG LIMITED 所属行业、地区及资本结构因素后的税

前折现率为 13.55%，按照 EWELL HONGKONG LIMITED 未来现金流量现值计算出的预计可

收回金额为 6,741.67 万元，资产组账面价值（包括商誉、评估增值的无形资产）为

6,450.26 万元。经减值测试，EWELL HONGKONG LIMITED 商誉未发生减值。 

(三) 我们实施的主要核查程序和结论 

1. 了解与商誉减值相关的关键内部控制，评价这些控制的设计，确定其是否得到

执行，并测试相关内部控制的运行有效性；  

2. 复核公司对商誉减值迹象的判断是否合理； 

3. 复核公司对商誉所在资产组或资产组组合划分及商誉在资产组或资产组组合

中分摊是否合理； 

4. 检查商誉减值测试的过程，分析未来现金流量预测和所采用折现率的合理性，

包括检查所属资产组的预计销售金额、增长率、预计毛利率、相关费用及折现率等，并

与资产组的历史数据、行业水平进行比较分析； 

5. 关注公司在减值测试中使用数据的准确性、完整性和相关性，并复核减值测试

中有关信息的内在一致性； 

6. 检查公司对预计未来现金流量现值的计算是否准确； 

经核查，我们认为，商誉减值测试的结论是谨慎合理的。 

 

四、请补充说明：(1) 最近一年一期经营活动现金流与净利润出现较大背离的原

因及合理性；(2) 申请人其他应收款主要为智慧医疗业务产生的保证金等，但坏账金额

采用商业智能业务计提标准的原因与合理性。请保荐机构及会计师发表核查意见。（反

馈意见问题 15） 
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(一) 最近一年一期经营活动现金流与净利润出现较大背离的原因及合理性 

2019 年度公司净利润 14,624.14 万元，经营活动现金流量 401.61 万元，2020 年 1-9

月公司净利润 7,930.51 万元，经营活动现金流量-3,157.50 万元。将净利润调整至经营

活动现金流量的过程如下： 

                                                        单位：人民币万元 

将净利润调节为经营活动现金流量： 2020 年 1-9 月 2019 年度 

净利润 7,930.51 14,624.14 

加：资产减值准备 2,086.23 6,190.51 

固定资产折旧、油气资产折耗、生产性生物资产折旧 3,682.80 4,590.97 

无形资产摊销 1,431.47 1,913.48 

长期待摊费用摊销 582.87 1,579.68 

处置固定资产、无形资产和其他长期资产的损失(收益以

“－”号填列) 
3.35 -31.00 

固定资产报废损失(收益以“－”号填列)  5.42 

公允价值变动损失(收益以“－”号填列)  -33.51 

财务费用(收益以“－”号填列) 2,124.88 3,163.57 

投资损失(收益以“－”号填列) 79.75 -350.76 

递延所得税资产减少(增加以“－”号填列)  -767.58 

存货的减少(增加以“－”号填列) -564.16 -76.90 

经营性应收项目的减少(增加以“－”号填列) -18,616.94 -36,804.98 

经营性应付项目的增加(减少以“－”号填列) -1,898.26 5,957.05 

其他  441.53 

经营活动产生的现金流量净额 -3,157.50 401.61 

注：2020 年 1-9 月数据未经审计 

从上表可以看出，经营活动现金流量与净利润出现较大背离的原因主要系经营性应

收项目大幅增加所致，经营性应收项目的大幅增加主要系应收账款和预付账款增加所致，

具体原因如下：  

1. 如本说明一（一）所述，近两年随着智慧医疗业务发展及行业需求的变化，部

分业务合同的付款条件有所变化，造成公司的收款周期变长，应收账款的回收变慢。 

2. 2019 年度开始公司通过物联网智慧医疗溯源管理项目和医废运营服务开拓市场，
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物联网智慧医疗溯源管理项目和医废运营服务属于新业务，在收款上有一定的放缓。 

3. 公司智慧医疗业务主要客户以公立医院为主，2019 年度和 2020 年 1-9 月随着大

型项目比例不断增加以及受新冠疫情的影响，医院的付款程序、流程更加复杂，如：部

分项目合同中约定签订后付款 30%，但实际上在签订合同的 5-6 个月后方收到首付款。 

4. 2019 年度公司预付款项增加 2,342.79 万元，主要系公司为了保证业务的顺利开

展和规模持续扩张，向部分供应商和合作商预付了部分货款，造成预付项目合作款有所

增加。 

综上所述，公司经营活动现金流与净利润出现较大背离的原因主要系公司智慧医疗

业务付款条件调整，客户付款流程较长以及新业务的拓展等导致应收账款回款较慢所致。 

(二) 公司其他应收款坏账金额采用商业智能业务计提标准的原因与合理性 

1. 商业智能业务和智慧医疗业务款项内容均为押金保证金及往来款、备用金、应

收暂付款等，除了押金保证金对应的业务性质有所不同外，其余款项内容和业务性质基

本一致。 

2. 2019 年末商业智能业务和智慧医疗业务其他应收款账龄如下： 

账 龄 商业智能业务(万元) 智慧医疗业务(万元) 

1 年以内              909.64     4,295.89 

1-2 年              296.32     1,896.11 

2-3 年              208.02       237.18 

3 年以上              137.35       354.12 

合  计 1,551.33 6,783.30 

2020 年 9 月末商业智能业务和智慧医疗业务其他应收款账龄如下： 

账 龄 商业智能业务(万元) 智慧医疗业务(万元) 

1 年以内 1,602.77 5,693.56 

1-2 年 230.84 1,189.90 

2-3 年 254.90 196.78 

3 年以上 209.13 395.05 

合  计 2,297.64 7,475.29 

[注]2020 年 9 月末数据未经审计 

智慧医疗业务的其他应收款账龄大部分在 2年以内，商业智能业务和智慧医疗业务



第 18 页 共 18 页 

6-16-8-18 

2 年以内的坏账准备计提比例一致。 

3. 从其他应收款整体来看，除了押金保证金外，其他的款项内容和业务性质都相

同，再考虑押金保证金的账龄基本是 2年以内，因此，从上市公司合并范围内统一考虑

及谨慎性考虑，其他应收款 3年以上的款项按照 100%的比例计提坏账准备。 

(三) 我们实施的主要核查程序和结论 

1. 对公司经营活动产生的现金流量净额进行分析，检查经营活动产生的现金流量

净额与净利润出现较大背离的原因； 

2. 对公司的营业收入和应收账款进行分析，检查销售合同，了解付款条件和付款

进度，分析公司应收账款增长较快的原因； 

3. 对公司采购业务和预付款项进行分析，检查采购合同，了解采购进度和委托开

发情况，分析预付款项增长的原因； 

4. 对其他应收款的款项内容、业务性质和账龄进行检查，分析坏账准备计提的合

理性。 

经核查，我们认为，公司经营活动现金流与净利润出现较大背离的原因主要系公司

智慧医疗业务付款条件调整，客户付款流程较长以及新业务的拓展等导致应收账款回款

较慢所致；其他应收款中的智慧医疗业务保证金，按照商业智能业务的标准计提坏账准

备主要是从其他应收款整体和款项内容来考虑的，从账龄分析来看，坏账准备的计提金

额是合理的。 

 

 

 

专此说明，请予察核。 

 

 

天健会计师事务所（特殊普通合伙） 中国注册会计师： 

 

 中国·杭州  中国注册会计师： 

 

 二〇二〇年十一月九日 


