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浙江万里扬股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                        编号：2020-003
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
	中信证券股份有限公司      李景涛、王诗宸

深圳熙山资本管理有限公司  刘政科

深圳尚道投资基金有限公司  陆  伟

中融基金管理有限公司      万  莉

上海老友投资管理有限公司  陈  恺

	时间
	2020年11月11日 

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书    张雷刚  
证券事务代表  蒋  昊

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、介绍下公司目前业务情况
答：2020年开始，公司集中精力从事汽车传动系统业务，包括商用车变速器和乘用车变速器。商用车变速器目前主要覆盖轻卡和微卡产品领域，正大力发展皮卡变速器、中重卡变速器业务以及商用车自动变速器业务，积极推动相关产品尽早量产上市，包括大力推动已经量产的轻卡AMT（自动变速器）产品不断提高市场份额。乘用车变速器目前以CVT自动变速器和手动变速器5MT、6MT产品为主，CVT产品包括CVT18、CVT19、CVT25、CVT28、CVT33、CVT38等系列。
二、介绍下公司产能及生产基地情况

答：目前，公司已形成年产100万台商用车变速器和180万台乘用车变速器的综合能力，其中CVT产能100万台，随着产销量不断增加，产能利用率也在不断提高。
商用车变速器的生产基地位于浙江金华和山东平邑，乘用车变速器的生产基地位于浙江金华和安徽芜湖。
三、介绍下公司2020年前三季度经营情况
答：产品销量方面，1-9月，公司汽车变速器销量（装车量）107.8万台，同比增长27.8%；其中，商用车变速器销量（装车量）55.6万台，同比增长13.8%；细分类别中的商用车G系列高端变速器销量（装车量）22.8万台，同比增长98%。乘用车变速器销量（装车量）52万台，同比增长47.4%；细分类别中的乘用车CVT（无级自动变速器）销量（装车量）31万台，同比增长137.6%。
前三季度，受益于国家大力治理商用车“大吨小标”、国六排放标准切换以及国三汽车淘汰等因素，公司商用车G系列高端变速器销量占比快速提升，产品结构进一步优化，带动了商用车变速器收入增长较多。同时，公司乘用车CVT自动变速器自2019年5、6月开始配套吉利汽车、奇瑞汽车等国六车型上市销售，产销量大幅增长，有力推动了乘用车变速器收入实现较大幅度的增长。
四、介绍下公司新能源汽车零部件业务情况

答：公司的新能源汽车传/驱动系统产品包括EV减速器、ED“二合一”电驱动系统、EDS“三合一”电驱动系统、ECVT电驱动系统以及基于AT和CVT的HEV、PHEV混合动力变速器等。目前，公司的减速器产品已经量产，随着客户开拓和配套车型的增加，产销量也会继续增加。
根据《节能与新能源汽车技术路线图(2.0版)》，我国混合动力汽车将得到快速发展，汽车厂也在抓紧布局。公司开发的混合动力汽车专用传动系统，正在与相关汽车厂积极开展技术对接、样车搭载试验等工作，公司将大力推动混合动力产品配套应用车型量产上市，为未来发展创造新的增长点。
针对新能源汽车零部件的业务发展，公司重点加强技术和产品的研发和储备，做好产品和质量，打造好的品牌形象，进而在新能源汽车发展中为公司贡献收入和业绩。

五、介绍下公司ECVT的情况

答：公司于2019年在博世的协助下开发成功应用于纯电动汽车的首款无级变速器产品（ECVT），并在汽车厂的相关车型中开展了装车试验，效果良好。ECVT在新能源汽车中具备更好的动力性能、更佳的NVH表现以及更低的电能消耗，同时，匹配ECVT的电机可以大幅降低转速和扭矩需求进而有效降低电机和控制器的成本。基于ECVT的上述优势，我们认为随着纯电动车快速发展和规模不断扩大，多样化的技术路线可以满足不同的客户需求，未来的应用空间和客户市场非常广阔。公司和博世都非常认同ECVT在新能源纯电动汽车上的应用前景，双方一起积极开展该产品的试验、测试、市场推广和应用等工作，将技术和质量做扎实，争取早日实现量产上市。
六、介绍下公司CVT的市场开拓计划
    答：目前，公司CVT产品已配套吉利汽车、奇瑞汽车、比亚迪汽车、观致汽车等汽车厂的相关车型量产上市,并已获得吉利汽车SS11平台车型的配套定点，相关车型将于2021年量产上市。公司一方面继续做好现有客户的配套服务工作，争取配套更多车型，另一方面，大力开拓新客户市场，包括国内其他主流汽车厂商以及合资/外资品牌汽车厂商等，全力争取尽早配套相关车型量产上市，进一步提高公司CVT的市场份额。
七、介绍下公司CVT产品的销售价格情况
答：公司CVT的销售价格根据客户采购量的情况确定。


	附件清单（如有）
	

	日  期
	2020年11月11日


