
证券代码： 002508                    证券简称：老板电器
杭州老板电器股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-006
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券：张立聪、李奕臻、喻聪
招商基金：潘明曦、王奇玮、
开元证券：吕明、孟昕
东方证券：孙沁杰
远景长青：丁靓
深圳博量资产：温宝腾
淡水泉投资：贾婷婷、杨烨
广发证券：曾婵、袁雨辰
格林基金：闫乔乔
民生加银基金：柳世庆
平安基金：王修宝
浦发银行：汪宇明
锐意资本：陆江川
太平洋保险：薛初

	时间
	2020年11月9-11日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	王刚、姜宇、陶一荻

	投资者关系活动主要内容介绍

	
1、 公司未来在品类布局上有怎样的规划？
公司主推的两款新品类洗碗机和蒸烤一体机今年以来在市场上都取得了优异的成绩，其中洗碗机热销型号产品市场份额提升显著，蒸烤一体机收入增长明显。公司始终致力于以用户为中心，不断进行技术升级提升用户体验。未来公司将继续加大研发投入，在洗碗机和蒸烤一体机的使用体验上再求突破。

2、 第三季度毛利率提升的原因是什么？
主要得益于今年原材料价格下降，此外毛利率水平较高的电商渠道收入占比提高，以及由于工程高毛利客户占比提升，带动了工程渠道毛利率的提升，都对整体利润率提升带来不少贡献。

3、 公司未来如何看待工程渠道的发展？
公司过去依靠自身品牌、产品及服务优势，与知名地产商企业不断深入合作，在行业中率先收获渠道红利，工程渠道市场份额常年保持第一。未来公司将在利润率及新品配套率提升这两方面继续努力，稳固市场地位。

4、 未来零售渠道发展规划如何？
[bookmark: _GoBack]公司将进一步加快渠道扁平化进程，抓住社交电商带货新优势，积极抢占老旧小区改造市场，渠道产品充分差异化，加强用户体验，以实现未来零售业务的高增长。

5、 公司对分红有怎样的计划？
公司在努力实现企业规模与经济效益稳步增长的同时，根据盈利情况和生产经营发展需要，结合对投资者的合理回报等情况，制定了长期和相对稳定的利润分配办法及切实合理的分红方案。今后公司将继续维持较高的分红比例，回报广大投资者。 


	附件清单（如有）
	

	日期
	2020年11月12日



