证券代码：300238                                    证券简称：冠昊生物

冠昊生物科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2020-006
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研       □分析师会议
□媒体采访           □业绩说明会
□新闻发布会         □路演活动
□现场参观           □其他               

	参与单位名称及人员姓名
	中泰证券：张重九

新时代证券：沈瑞

西南证券：张熙

国都证券：王义

中欧瑞博：肖永胜

锐意资本：刘翎

润邦投资：郑光强
嘉实基金：肖琪严

广州金控：刘晗
天风证券：夏天宇

圆橙基金：吴芯仪

广发证券：毛丁丁
	宽远资管：李韵滢

天弘基金：张秀磊
深圳兴亿投资：田骏飞

上海汐泰：冯时

兴证全球基金：邱晓旭

国富证券：陈加喜
新华基金：孙明达

渤海基金：纪钢

长江资管：盛夏

景顺长城基金：陈婧琳

兆天投资：万鹏辉

瑞园资管：胡洁

	时间
	2020年12月7日15:30--17:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理兼董事会秘书 赵军会女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、董事会秘书赵军会女士简要介绍公司的业务发展情况
公司立足于再生医学产业，拓展生命健康相关领域，嫁接全球高端技术资源和成果，持续在生物材料、药业、细胞/干细胞等先进医疗技术、产品业务领域布局，核心业务形成“3+1”格局，即材料、细胞、药业三大业务板块和一个科技孵化平台。

在生物材料领域，公司已经搭建的动物源性生物材料技术平台是具备国际竞争能力的医药技术平台，承担着三十多项国家和地方科技攻关项目，已成为本产业领域国家级的研发中心和产业化示范基地。已上市的主要产品有生物型硬脑(脊)膜补片、B型硬脑膜补片、胸普外科修补膜、无菌生物护创膜、艾瑞欧乳房补片，以及珠海祥乐代理的人工晶体产品，可广泛应用于神经外科、胸普外科、眼科、皮肤科、骨科、整形美容科等。
在药业领域，公司子公司北京文丰拥有自主创新研究成果本维莫德，它最初发现于一种天然微生物代谢产物中分离出来的非激素类小分子化合物，可治疗炎症性和自身免疫性疾病，如银屑病、湿疹等，是全球首个治疗性芳香烃体调节剂（TAMA），被国家列为1.1类新药（first-in-class）。该药物为全球首创，被国家科技部列为“十一五”“十二五”“重大新药创制”国家科技重大专项成果。本维莫德的上市打破了世界银屑病史30年无外用新药上市的局面。
在细胞/干细胞领域，公司正在搭建的细胞与干细胞研发应用平台上，涉及的业务包括自体软骨组织细胞移植技术、免疫细胞存储技术。公司与北京大学邓宏魁教授团队合作，建立北昊干细胞与再生医学研究院，将搭建一个世界一流的免疫细胞共性关键技术平台，汇聚一批全球先进的人才核技术，开展干细胞研究临床转化研究。

在科技孵化平台，冠昊科技园致力打造国内最专业的产融互动生命健康创新创业深孵化平台。
二、互动交流环节
1、 目前带量采购对药企影响很大，公司如何看待带量采购带来的影响？
带量采购政策的推出目的是降低患者的医疗成本，并推动行业规范格局，促进行业健康有序发展。 

根据《关于公布京津冀及黑吉辽蒙晋鲁医用耗材（人工晶体类）联合带量采购中选结果的通知》，公司有三款眼科产品中标；《关于省级联盟公立医疗机构人工晶体跨区域联合带量采购议价结果的公示》，公司有两款眼科产品中标。同时公司材料板块的脑膜类产品在江苏带量采购中顺利入围，并已落地执行。公司通过调整销售策略和产品结构积极应对市场变化。

2、 细胞/干细胞业务政策是否有放开的趋势？公司如何看待细胞业务未来的发展？

国内的细胞公司经历了一轮大洗牌，留下来的公司集中在抗风险能力强的上市公司。今年新冠肺炎疫情的发生以来，国家科技部第一时间启动干细胞治疗新冠肺炎临床研究应急攻关项目。结果显示，干细胞治疗新冠肺炎患者安全、有效。随后国家出台了相关的指导意见，对于免疫细胞成药有了明确的专业纲领性文件。随着政策的不断利好，意味着细胞行业将迎来更加快速的变化。2020年7月6日CDE发布的《免疫细胞治疗产品临床试验技术指导原则（征求意见稿）》，对于免疫细胞成药有了明确的专业纲领性文件，对公司细胞业务的发展带来政策上的利好。

公司的细胞板块业务主要以北昊干细胞与再生医学研究院为主体，拥有包括北京大学邓宏魁教的专家团队，拥有CiPS、EPS、CAR-T、软骨细胞移植等研发技术。目前主营业务包括各类细胞存储与制备、软骨细胞移植、医美产品。
3、 公司的产品本维莫德乳膏的用法用量许多投资者较为关注，可否简单介绍一下？
本维莫德治疗银屑病的一个治疗周期为8-12周，患者用量需要根据患者的受损面积判断，建议患者足疗程使用，疗效更加稳定。一天之内不需要反复涂抹，早晚各一次即可。本维莫德乳膏一支的用量因患者受损面积而异，一般治疗不以用量为标准，而以时间周期为准，医学上建议患者足疗程（即8-12周）使用，疗效更加稳定。同时也建议患者根据产品说明书使用，一天之内不需要反复涂抹，早晚各一次即可。
4、 贵司的产品本维莫德乳膏的起效原理和优势是什么？
在一般皮肤上，分子量超过500Da的分子穿过角质层吸收就受影响，本维莫德分子量仅为254Da，因此针对皮肤局部作用起效，不存在治疗相关的系统性不良反应，药物安全性非常理想，而且具有作用持久，起效快，停药后复发率低、缓解期长等显著优势。
5、 请简单介绍一下本维莫德乳膏的销售模式？
本维莫德乳膏的销售采用自营加代理的模式进行，但是因为疫情的原因，线下的传统模式受到影响，营销管理团队及时调整策略，保持直营加代理的传统医药营销模式，同时通过互联网健康云，与互联网医院战略合作，通过新渠道推进医学教育。患者可通过互联网在线问诊，第一时间得到医生的确诊并获得处方，就可以到当地的DTP药房进行购药，同时互联网问诊的方式也方便复诊的患者进行复购。目前产品已覆盖全国30个省、自治区和直辖市超过500多家DTP药房以及各大互联网医疗互动平台。

本维莫德乳膏从去年8月28日开始销售以来，去年实现1386万的销售收入，今年前三季度实现4,008.36万的销售收入，随着销售渠道在全国范围内铺开，本维莫德产品也会逐渐放量。公司将进一步加强公司整体运营管理，促进各业务板块协同效应，加强营销团队的建设，积极推动本维莫德快速放量，让更多的银屑病患者能早日用上本款创新药，提升生活品质。
6、 近期大家比较关注的是公司的1类新药本维莫德产品进医保的问题，目前进行到哪一步了？大概什么时间会有审批结果？
在皮肤科领域，国内银屑病外用药近30年都没有一项1类新药上市，银屑病外用药一直缺乏新的用药选择，如果本维莫德乳膏能够进入医保将会给更多的银屑病患者带来福音。根据国家的相关政策，未来符合医保目录要求的创新药进入医保目录的速度将加快，抗肿瘤药物、罕见病药物、儿童用药等品种会被优先考虑纳入医保目录。
公司一直在积极推进本维莫德乳膏进医保的工作。按国家医保局的工作流程，目前已完成形式审查及专家评审工作，新药谈判是创新药进入医保目录的主要途径，下一步国家医保局将组织开展谈判细则等相关工作。预计会在今年12月底公布结果，最终以国家医保局的对外公布的时间及结果为准，作为公司未来腾飞的业务领域，推进本维莫德进医保、加快学术推广力度、提升品牌在市场上的认可度一直是近期公司药业板块的重点工作内容。
7、 请介绍下本维莫德的应用前景？
本维莫德在多个重要疾病领域有广阔的应用前景，包括银屑病、湿疹、过敏性鼻炎、溃疡性结肠炎治疗领域等。本维莫德湿疹适应症项目的临床试验持续进行中，本维莫德痤疮、溃疡性结肠炎适应症项目CMC研发中；本维莫德过敏性鼻炎适应症项目注册立项中。新药研发稳步推进，优化在研项目梯队结构。
8、 本维莫德是用于治疗轻至中度稳定性寻常型银屑病，市场规模是否会因此受限？

银屑病是一种常见慢性炎症性皮肤病，不易根治，严重影响患者身心健康与生活质量。在所有银屑病患者中，寻常型银屑病占90%以上，且80%～90%为轻、中度。即便是严重的银屑病患者，针对这类患者的一线治疗往往是系统给药，医生仍会给患者开具外用药，比如本维莫德作为辅助治疗。寻常型的银屑病产品适用范围更广，市场规模也会更大。
9、 请问公司未来的发展规划如何？
公司立足于再生医学产业，持续在生物材料、细胞/干细胞、药业以及先进医疗技术、产品业务领域布局，核心业务形成“3+1”的格局，即材料、药业、细胞三大业务板块和一个科技孵化平台。未来公司将持续加强并聚集主业的投入力度，优化营销团队的建设，保证主营业务产品稳定增长，积极推动新产品快速放量，挖掘潜力产品的增长空间；保利润、保市场，努力实现销售业绩持续稳步提升。

	附件清单
	无

	日期
	2020年12月7日
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