

证券代码：300486                                证券简称：东杰智能
东杰智能科技集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                    编号：2020-002号
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        √ 分析师电话会议
□媒体采访            □业绩说明会
[bookmark: _GoBack]□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中银证券：杨绍辉
交银施罗德基金管理有限公司：徐森洲
华商基金管理有限公司：常宁
创金合信基金管理有限公司：李晗
中意资产：臧怡
国投瑞银：王侃
金鹰基金：熊威民
新华基金：周晓东
拾贝投资：杨立

	时间
	2020年12月8日（星期二）16：00-17：00

	地点
	山西省太原市新兰路51号东杰智能11层会议室

	上市公司接待人员姓名
	张新海 董事会秘书

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、介绍一下公司最新的进展情况。
公司结合行业发展趋势，定位为国际化的智能工业领军服务商。为实现这一目标，公司也制定了一些具体措施，主要是“一体两翼”和国际化布局。“一体”就是要发挥山西当地成本优势，公司作为智能制造领域的企业，能在山西成长起来，得益于山西具有成本的优势，因此我们要继续发挥这一优势。 “两翼”是要在长三角、珠三角设立子公司，主要进行人才的吸引和市场的拓展。在深圳设立了子公司，子公司下面又设立了研究院，收购了中集智能，现在我们整体一体两翼的布局，基本成型。
从产品方面来说，围绕着三大类产品不断升级拓展。第一大类产品是智能工厂，第二大类产品是智能物流仓储，第三类产品是智能立体停车库。原来产品主要集中于设备制造，目前向数字化、信息化、工业互联网、智能化方向不断拓展。
二、公司在新能源车和新能源汽车板块的业务情况，即新能源汽车行业的发展会对公司业务产生什么影响？
公司智能生产业务，主要是以新能源汽车为主。例如威马的订单，因此在新能源汽车板块有较大的竞争力。未来新能源汽车行业会保持高速增长，产能也会快速增长，我们的业务机会也会更大。公司非常看好这个行业，也在加快布局。
三、公司的情况发展很好，今明两年来看订单如何呢？客户结构是一个什么样的变化趋势呢？
整个订单今年受疫情影响，一季度相对来说较少。但是从二季度订单增长变快。总体来说，订单比去年会有30%的增长。智能仓储订单占比要多一点，行业有20%-30%的增长，公司比行业高。智能立体停车库订单基数较小，但增长速度快。明年随着海外疫情受到控制，被压抑的海外订单预计会增长较快，进一步推动公司订单整体的增长。客户结构方面我们开始更加注重战略客户，成立了战略客户部，瞄准金额大、持续性强的客户，这一块今年也取得了比较好的成效。
四、请介绍一下深圳业务发展情况，包括深圳研究院的发展情况。 
深圳子公司业务发展是比较快的。去年年底开始设立注册，然后碰到疫情的影响。三四月份开始筹备，七八月份开展业务。现在团队人数接近三十人，主要是以技术和销售人员为主，另外也成立了三个业务团队来进行业务拓展工作。目前主要是以智能仓储这个板块为主。现在已经拿到六千多万的订单，后续还有几个大的订单在商业接洽中，总体发展还是比较快的，未来的增长空间会很大。
深圳设立东杰智能研究院，定位就是拉动整个东杰智能的研发技术水平。研究院专家委员会是院士挂帅，包括长江学者和知名大学的资深教授，并且在陆续招聘一些研发人员，对公司整个的研发实力会有很大的提升。
五、智能仓储行业下游的集中度有没有提升？行业的毛利率是什么水平？付款周期？
行业下游集中度在不断提升之中，因为大订单越来越多，小的企业在资金、品牌、成本、项目经验上都处在竞争劣势，所以行业会逐步向头部企业集中。公司作为行业内知名企业，又是上市公司，在各方面都具有较强的竞争实力，未来的市占率预计会逐步提升。所以公司会综合受益于行业的快速增长和市占率的提升。基本上报价按照成本加30%左右的毛利率去报价，毛利率相对来说比较稳定。付款周期一般是3331的形式。
六、目前战略客户这种大的订单占整体订单的百分之多少？
目前大订单份额提升到30%-40%。公司在董事会层面成立了战略委员会，且由战略委员负责战略客户，预计未来大订单会持续增长。
七、费用研发费用估计是多少啊？
一般是营业收入的3%-4%。
八、今年前两个季度收入规模同比增长，尤其在一季度，三季度收入和利润有一些下滑，全年怎么看？
公司的订单大小不一，收入确认是按照终验收法，所以季度和季度之间的波动相对会比较大，跟大订单确认收入的时点相关。一般来讲以年度为单位进行对比比较合理。全年从订单来看增长比较快。
九、合盛汇峰产品为什么减持？对二级影响有多大？
合盛汇峰产品是2018年底参与配套募集资金进来的，规模是1.82亿，占比8.44%。这个产品的设计是二加一年，到现在是两年的时间，所以要进入退出期。公司发公告是因为产品要到期，减持会分步骤来进行，主要的方式还是通过协议转让和大宗交易的方式来进行承接，所以对二级市场的影响很小。产品的投资人也是公司的重要股东，对公司仍然持续看好。
十、公司的高管变动比较多，是什么原因呢？
公司高管人员变动系正常变动。高管人员的调整既是公司新老班子的交替，也代表了公司在“工业互联网”、“人工智能”等软实力领域专业力量的注入，这既是管理层建设发展的需要，更是是公司持续发展的需要。上一代管理层成员在公司建设发展的关键时期不畏困难，为公司作出了卓越的成绩和贡献，公司的新晋管理层成员也将持续秉承“创新并追求细节的完美”的价值观，承担起公司可持续发展的历史重任，继续做强做优智能工业主业，提升市场和投资者的信心。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	




